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日前! 一汽丰田华南分部区域总监程鸣向
记者透露! 一汽丰田百万辆轿车生产已经顺利
下线!而凭借单一品牌王者

!"#"$$%

卡罗拉系
列的热销!以及皇冠"锐志"高端小车新威驰等
车型稳定的均衡表现!一汽丰田在华南地区!包
括广东"广西"福建"海南四省至

&

月份上牌量
已超过

'

万台!占有率达到了
()!

!稳居第一#

$华南地区是整个汽车行业最重要% 最具
有风向标意义的区域! 同时也是一汽丰田的战
略性要地! 担负着一汽丰田全国销量的三分之
一!下半年的车市旺季!一汽丰田华南大区将贡
献更大的销量& '程鸣表示& 在今年特殊的环境
下!整体车市增长放缓!

*

月后将成为各车企集
中发力的关键期&

冲击销量冠军宝座

天津一汽丰田 $庆百万辆下线仪式'日前在
其第三工厂生产现场隆重举行& 至此!一汽丰田
仅用

+

年的时间就顺利实现了百万辆量产目标!

这也意味着未来一汽丰田将迈向一个新的起点&

在过去的大半年里!对于汽车业来说都可
谓非同寻常& 原材料大幅上涨%股市下挫%油价
攀升等不利因素! 以及雪灾地震等自然灾害也
不断冲击着上半年车市的格局! 也加剧了各车
企的竞争&

然而!凭借产品优势%营销到位%服务周全
等优势! 今年前

,

个月一汽丰田销量已经达到
-+

万辆!同比增幅超过了
+./

& 这一增速名列
主流乘用车企的第一! 而整个一汽丰田则由此
成功跻身中国乘用车企的第一阵营! 并向销量
冠军宝座发起强有力的冲击&

华南!龙脉"奠定强大基础

$华南是一汽丰田的(龙脉)之所在!得华
南者将得天下#'程鸣向记者表示#以广汽集团%

广州本田%东风日产等为代表的汽车巨头!也都
身居华南#在一汽丰田整体快速发展的同时!占
有近三分之一销量的华南大区的战略地位和意
义再次彰显!华南$龙脉'的稳固将奠定其发展
的强大基础#

业内人士分析认为! 一汽丰田的良好表现
与采取大区制的精耕细作有极大关系#据记者了
解!为了更加贴近市场%贴近用户!提高市场反应
速度!从
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年上半年开始!一汽丰田就将华南
和华东两个地区作为试点!实行大区制!将销售%

售后服务%网络管理与拓展%市场推广等职能逐
步下放给大区!赋予大区更多的自主决策权#

显然! 这一做法在华南市场也取得了非常
好的效果# 今年

01&

月份!一汽丰田在华南地区
的市场份额已经接近

0)/

!再次夺取市场占有率
第一# 在快速发展的个别市场!如广东与海南的
市场份额甚至上升到了

0+/

#

一汽丰田在华南的完美表现! 首先得益于
卡罗拉系列车型的热销!从前

,

个月的销售数据
来看!
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卡罗拉系列!全新卡罗拉和花冠

!"

"已成为中国单一品牌销量冠军# 高端小车新
威驰也逐步成为了$

,.

'前后消费群体的首选车
型之一!而主打运动性%操控性风格的锐志以及
注重动力性能的高级车皇冠等!在华南都有非常
稳定而均衡的市场表现!销量一直处于同级别车
型的前列#

一汽丰田百万辆顺利下线
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月
-

日 ! 比亚迪
3.

以
45'*

万
6

75'*

万的超值价格打响新消费税实施后
的新车上市第一枪#比亚迪

8.

欲以精品
战略领军微轿市场!借消费人群%产品的
高端定位区别于相同价格区间的竞争对
手!但

3.

极具竞争力的精准定价!还是
引起了奇瑞

994

% 奔奔等车型纷纷降价
迎战!微车市场少见的价格战就此打响#

33'

#奔奔大幅降价迎战
4"

:..,

年!各种原材料等价格的持续
上扬!给各汽车厂家增加了巨大的压力!

产品利润的下滑也拖累了汽车企业的收
益#而微车市场本来利润就不高!再加上
目前这样的市场大环境! 车企似乎更应
该涨价# 而在

3.

上市的第二天!其直接
对手

994

便大降
-...

元! 奔奔在终端
也有最高

0+..

元的降幅!并表示将推出
05.$

排量的车型以应对
3.

# 而销量不佳
的长城精灵优惠高达

4...

元#

市场分析人士认为! 消费税实施
后!比亚迪

3.

作为国家节能减排政策实

施以及鼓励小排量汽车产品发展的第一
块试金石!为

%""

级小车市场的振兴增
添了希望# 而比亚迪强大的成本控制能
力!使定位为新一代领军微轿的

3.

有了
一个更惊喜的定价!据比亚迪厂家表示!

3.

的单车利润才
0...

元# 这难怪导致
了以小车为主导的车企的恐慌! 纷纷降
价迎战! 老牌微型车的市场前景不禁让
人担忧#

小车市场已无太大价格战空间

3.

的定价可以说是市场作用的结
果!但面对外界环境的变化!这个定价对
企业利润的支撑又显得有点单薄!这个级
别车型的市场只能坚持 $薄利多销'# 而
994

在大降
-...

后! 厂家如何消化这巨
大的成本压力!是后小车时代竞争的关键
所在!但这种策略显然不利于企业的长期
发展#

比亚迪汽车销售公司总经理夏治冰
在

3.

上市新闻发布会上表示!至少一年之
内不会调整

3.

的价格!显示出了对产品及

价格的高度信心# 有媒体分析!

3.

的目标
销量是

,...

辆
;

月!而整个
%""

级车的市
场月容量只有

+

万辆左右! 要占到
0+<

左
右的份额! 并不是遥不可及的目标!

99

的
市场份额也曾一度超过

:./

以上#

3.

倘若
能实现万辆的月销目标! 才有进一步调价
的可能#

而对于比亚迪
3.

目前的状况来
看! 厂家的关键在于提升产能来满足市
场需求! 短期内市场仍会处于供不应求
的状态! 据记者的了解!

3.

的订单已接
近万辆# 这对刚刚涉及小车市场的比亚
迪来说!是个很大的考验#

4"

将加快微车市场的推陈出新

不可避免! 新产品仍然是刺激目前
汽车消费的最大推动力# 面对打着$新一
代微轿'的口号来势汹汹的

3.

!目前微车
市场上的一些老款车型该如何应对*资深
媒体预测!

3.

的上市将加快微车市场产
品的推陈出新&

在
%""

级小车市场!由于合资品牌

少有涉足! 竞争主要集中在自主品牌车
型之间!但近来随着环境的变化!合资品
牌也将触角伸到

%"

级以下车型领域&

3.

的后来者居上!占据了众多优势+第一
是产品上的优势! 比亚迪汽车销售公司
总经理夏治冰在阐述

3.

市场竞争力时!

第一点便提到了$新'字!作为汇聚欧洲
时尚设计风格和流行元素的小车!

3.

无
论在外形还是在内饰上都远远强于同级
别竞争对手&

另外!

3.

在动力和底盘上也树立了
新的标杆 ! 全铝发动机升功率超过
+.=>

!经济油耗却只有
75:?

!兼顾动力
性和燃油经济性! 符合这个层次消费者
的需求& 再次!

8.

是
%..

级唯一搭载副
车架独立悬挂系统的小车! 其安全性和
操控性在同级别小车中都实属上乘&

8.

的上市!给微轿市场带来了不小
的震荡&在新一轮短暂的价格战中!新旧
车型的交手将成为市场关注的焦点& 最
终是改朝换代!还是平分秋色!就看消费
者的敏锐选择了&

记者获悉!刚刚在
*

月初正式上市
的东风雪铁龙世嘉!在此次车展短短四
天就已经创下

4,

台订单的佳绩
@

可谓是
首战告捷

@

据海口神驰
7A

店的销售顾
问介绍!此次车展慕名来看世嘉的客户
络绎不绝!关注程度之高已经超出经销
商的预期, 最主要的还是因为世嘉时尚
的外观 " 超高的配置以及

(.5,,

万至
('5(,

万的合理价格受到了大家的肯
定,

另据销售经理告诉记者!世嘉的适
时上市和及时到店吸引了不少两厢福
克斯的准车主!虽然福克斯的降价促销
的确有吸引部分消费者!但很多人面对
两厢福克斯较为粗糙和落伍的内饰均
感到不是非常满意!持币观望中世嘉的
到来让他们欣喜不已!而试驾过程中表
现不错的动力和操控也坚定了消费者

购买世嘉的决心&

据介绍!世嘉有
:

种动力总成!

4

个装备
级别!共

+

款车型& 从预订的情况看!客
户对世嘉采用 $黄金排量'的

(5'?

小型
高能发动机认可度很高& 相对于竞争对
手

.,

款福克斯的
(5,?

发动机! 动力表
现差不多!但是

(5'?

的世嘉更加经济省
油!在今天的高油价时代!更受消费者
欢迎& 而装备

:5.?

发动机的世嘉豪华
型!动力性能在国内同级别车型中傲视
群雄!由于采用

BBC

技术!达到动力性
和经济性完美结合!完全能满足追求驾
驶乐趣和更高生活品味的消费者需求&

作为备受期待的全新中高端两厢
车! 东风雪铁龙世嘉实现了与欧洲雪铁
龙

27

同步改进!并在国内领先发布和上
市 & 与世嘉同宗同源的

>#2

常胜将
军---

27>#2

在
,

月
0&

日再次获得德

国分站赛冠军! 使
>#2

胜利记录达到
0+

个分站冠军! 再一次证明了
27

优秀
的整体设计& 原汁原味继承自

27

的世
嘉!凭借其欧尚设计!和谐大气的外观!

吸引了众多中青年时尚人士的目光& 世
嘉独有的中央固定集控式方向盘" 感光
式多功能液晶显示屏" 限速和定速巡航
系统等大量高科技装备的采用! 使世嘉
在驾乘舒适性方面领先竞争对手&

由于是新车上市"全国的预订均呈
现较为火爆的情况!而厂商货源供应又
有一定周期的影响!消费者要拿到心仪
的世嘉还需要耐心等待一段时间!而针
对红色世嘉及豪华型等较为紧俏的车
型消费者最好提前预订&

此外!近日海口神驰
7A

店将会举行
世嘉试驾会! 喜欢这辆车的朋友们可要
注意参与了!报名热线!

04'4&'7&00.

&

第二届海南汽车展销会预定火爆

!"#$%&'
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'()%*+,- 同级车型降价迎战

国际油价屡冲新高! 国内油价进一步
上涨的压力也越来越大! 高油价时代已经
来临!与此同时!节能"环保的高品质小型
车将越来越受消费者青睐&

!经济性"成为购车前提

'

月
0*

号国家发改委公布汽油基准
价!上浮

,/

!每升汽油提高约
.5,

元& 一般
情况下! 小排量车百公里油耗比中级车至
少省

4

升油! 一辆小排量车一年累计可节
油

4'.

-

7,.

升!这样算下来!一年就可以
节省

::4:

---

:*&'

元& 这样一来!五年就
可以节约

0+...

块钱. 再加上节约的购车
成本差额! 如果按照

+....

元左右计算的
话! 一辆中级车等于两辆低排量汽车的成
本&

燃油价格的上涨! 在消费者购车的过
程中! 越来越多的人会考虑到用车经济性
的问题& 当我们把目光投向经济型轿车时!

首先映入我们眼帘的就是
CDDE%

%新飞度%

F"?"

%雅力士%雨燕这种类型的小排量汽
车!它们将为我们提供较佳的选择方案&

!性价比"才是硬道理

日系车的节油技术向来都是让人称道
的! 在保持良好的经济燃油性的同时又不
失动力性能!尤其像新飞度!在小型车的节
约能耗方面可谓独树一帜! 都处于较低或
者偏低油耗的水平&从官方公布的

*.=G;H

等速油耗我们可以看到!新飞度
05+

的油耗
低达

+50?

&

新飞度节油性能确实可以令消费者兴
奋& 作为最先进入中国的两厢小型车!飞度
在国内销量超过

4.

万辆!素有$节油大师'

之称! 正是由于飞度的节油性能和实用性
吸引了大批的消费者&

新一代飞度进行了全方位的升级!在
设计%节能%动力%操控%安全%空间等方面
都取得了令人满意的改进& 当很多人在关
心新飞度是否可以延续老飞度良好节能性
能的时候! 新飞度给了我们一个满意的答
案& 新飞度采用了本田最先进的

I6BCJ2

发动机!

I6BCJ2

技术能够使发动机气门的
配气相位智能化地适应发动机负荷的改
变!不仅能够达到最大程度地省油!而且还
能保证强劲的动力性能& 先进技术的引进
确保了新飞度在节油领域的领先地位&

新飞度的上市价格几乎和同级别车处
于同一水平!但技术%配置和服务方面的领
先让我们看到了新飞度的整体领先性& 从
厂家的定价策略中! 我们可以找出产品的
性价比! 性价比是衡量产品是否合理的唯
一尺度! 而每个消费者都想用最少的钱买
到最好的车和服务&

新飞度第一次在小型车中提出了 $三
年十万公里'的保修政策& 这让很多对小型
车质量存有疑虑的消费者放下了包袱!同
时 ! 如果按照每年的保修费用

K...

---

7...

元计算的话! 这也是一种获利& 国产
飞度多年的广本! 表现出了对小型车制造
经验和完善售后服务体系的信心&

+,-./012

3456789:;<

汽车不仅是日常的交通工具!还要为
个人%家庭外出休闲旅行等提供更多方便&

这就要求一辆汽车的使用范围必须广泛!

不仅有宽敞的乘用空间%良好的操控性!还
要有充足的动力和足够的安全性& 日本大
发

LE%MH%CANO

的新概念新概念休旅车森
雅就是这样一款成功的产品& 充足空间 随
心所欲 在车身内部空间方面大做文章!是
大发最擅长的工作之一& 大发新概念休旅
车森雅就是尽量将小型车的空间利用最大
化的典范& 森雅的车身为长

7P0-.QQ

宽
0P

'7.QQ0'*+QQ

!! 仅从其紧凑的外观很难
想象到! 大发的汽车设计师居然能让大发
新概念休旅车森雅拥有长

-P77+QQ

宽
0P

-'.QQ

高
0P7..QQ

的驾乘空间&

宽敞而舒适的驾乘空间为增加乘员
人数以及承载量做出了贡献& 通常其他同
等级车型的驾驶席后排只能坐两人! 而大
发森雅能够同时坐三人! 并且拥有较高的
头部空间& 还可以根据日常的不同使用情
况!对车内空间进行有效变动!人多的时候
使用

4

列座位!最多能乘座
&

人.购物较多
的时候又可以将第

4

列座位折叠! 形成超
大行礼仓!以方便携带大量物品&

充沛动力 安全至上

靠生产发动机起家的大发!凭借着卓
越的发动机设计和制造技术! 在小型车发

动机制造方面有强大的实力& 森雅采用了
大发最新

4AR

型高性能
05+

升及
054

升直
列四缸%

0'

气门
E"H2 EBBC

/进排气双向
正时可变系统0 发动机& 这款发动机震动
少%噪音小!加速快!起步从

."-..Q

只需
0-5.

秒 & 其
054$

发动机的最大功率为
*0ST

!在中国同排量中处于领先地位.

05+?

发动机的最大功率为
0.*ST

! 可与国内的
05'?

发动机相媲美&因此!森雅既可以满足
低中速行驶中的充沛扭力的同时% 又能兼
顾高速行驶中的完美加速性能! 实现了在
各种环境下的轻松行驶&

森雅在保障发动机高性能的同时!把
油耗降至

0..=Q

耗油不足
,?

! 还装备了
"UV

/专题
O

以满足
WXYZ6!

标准!减少对环
境的污染& 森雅的

-P'++QQ

轴距可以有效
抑制摇晃和震动!使车体行驶安定!乘座非
常舒适& 其最小离地间距为

-..QQ

! 即使
在路面状况不好的道路行驶! 也不容易造
成路面与车体相摩擦&

=>?@ABCDEFGH

在中国汽车市场!日本大发
E%M[%CAN

的
名字并不是很响!可一提起夏利!则是妇孺
皆知&许多人还不知道!夏利这个让国人引
以为荣的品牌! 其实是源自大发的技术平
台&

夏利的成功一方面来自中国提供的巨

大市场! 另一方面大发技术平台提供的优
异性能也功不可没& 大发公司虽然在日本
是排名第八的小汽车企业! 但它的历史甚
至比大名鼎鼎的丰田还长&

大发公司于
0*.&

年
K

月以生产和销
售内燃机为目的创建了 $发动机制造株式
会社'!

0*+0

年更名为 $大发工业株式会
社'&

0**,

年!大发公司被丰田收购!成为
丰田汽车集团的一员!负责生产小型车!丰
田持股比例为

+05-<

& 目前大发工业株式
会社的总部在日本大阪府池田市!在池田%

京都%九州等地有
'

家工厂&现在大发公司
在世界上的

0'.

个国家销售小型车!

-..+

年度大发
E%M[%CAN

品牌的销量为
,*5,

万辆!其中日本国内销售
'.5'

万辆!海外
-*5-

万辆&

-..+

年年底!日本大发工业株式会社
和一汽集团开展开合作! 与一汽吉林汽车
有限公司在吉林省吉林市签订合作协议!

共同在吉林生产销售大发
E%M[%CAN

品
牌的小型多功能乘用车& 根据协议!今年

)

月在吉林设立了制造车身部件的合资公
司!名为$一汽大发/吉林0车身部件有限公
司'&日本大发工业株式会社将面向中国市
场!设计一款造型新颖%安全性高%性价比
优良的$紧凑型'小型客车!作为一汽吉林
汽车有限公司的主导生产车型! 该车型计
划于

-..&

年第二季度投产&

海口松田汽车服务有限公司系海口日
之星丰田公司的子公司& 一汽大发森雅于
-..,

年
0

月正式进入海南市场!海口松田
汽车服务有限公司是海南唯一一家代理大
发森雅汽车的公司& 为了更好的推广大发
森雅品牌! 松田汽车将携大发森雅汽车参
加海南汽车展!位于

U+

区!此外!顾客在车
展期间购车可享受

05K

万的礼包优惠&
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大发森雅车型介绍

.

!

/

0

1

2


