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三年前!奔腾
!"#

上市之初的那股
"慢热# 劲曾让一汽人捏了一把汗$ 当
然!现在奔腾

!"#

的旺销已说明这种担
心的确是多余的$ 作为奔腾品牌的又一
款车!奔腾

!$%

的情况有所不同 !从上
市开始直到现在!它均表现出一种旺销
的态势$ 是奔腾品牌地位已经确立!奔
腾

!&%

是借着奔腾
!"%

东风成功的吗%

有这层原因!但笔者认为这并不是核心
的$ 要知道就连丰田这样的 "牛头&品
牌!也同样有失败的车型$ 奔腾

!&%

的
成功主要还在于其自身!而最核心的!则
在于它准确的市场定位以及它背后反映
出的造车理念$
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目前在国内市场! 多数家用车仍以
'

级车为主打! 这个级别的车型尺寸和
空间刚好适合国内一家多口用车状况!

油耗和价格等费用方面也是多数家庭可
以承受的$

在这类车型中!目前大体有两大类!

一类是以伊兰特'凯越'赛拉图等车型为
代表的实惠型!它们的价格在

(%

万元左
右!车主购买起来比较轻松!但它们的问
题是品质一般!配备也往往从简(另一类
则是以卡罗拉'思域'速腾等车型为代表
的高端型!它们在品质'装备方面做得很
到位!但

)*

万元左右的主导价格增加了
购买成本! 使得许多普通家庭用户望而
却步$

随着市场的发展! 人们对于高品质
家用车的需求越来越迫切! 如果能有一
台车可以保证品质的同时拥有合理的售
价! 无疑将会受到市场的欢迎$ 从奔腾
!&+

的定位和种种表现来看! 它恰好就
是切入这个市场细分的车型$

)/01234.56
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奔腾
!&#

的平台来自马自达
,

的
-.*

平台!关于这个平台的优势相信大
家都很熟悉!我在这里就不赘述了$有人
说奔腾

!&+

作为一款
'

级家用车!采用
如此高端的平台意义不大! 有点技术过

剩的嫌疑$ 我并不这么看!

恰恰正是因为这个平台的
优势!对奔腾

!&+

的高品质
起到了决定性的作用$

-.*

平台最大的优势
在于复杂的高等级悬挂系
统!它在开发之初的确主要
是为了提高操控性能的!但
与此同时!它对舒适性的提
升同样会起到本质性作用$

纵观所有的豪华轿车!它们
所采用的悬挂几乎无一例外是前双叉臂
)有的分解为多连杆*'后多连杆的结构!

为什么% 因为这样的结构具有极高的悬
挂连接刚度! 从而可以大幅度提升车辆
在驾驶时的舒适性$ 这些技术术语或许
普通购车者不懂! 但他们可以通过驾驶
时底盘反馈过来的质感做出评判$ 很多
人开奔腾

!&+

过沟过坎的时候感觉 +底
盘很整!像高级车&!核心原因就是这套
高等级悬挂带来的$

除此之外!在整车制造工艺方面!厂
方也本着保证品质的理念进行$ 例如在
车身设计'材料选择'焊接工艺'装配工
艺等各个方面$ 这些不光是能够在感官
上提升整车的质感! 而且还会体现在驾
驶时的感受上$ 例如我们在开奔腾

!&+

的时候!听不到什么异响!发动机噪音'

路噪和风噪隔绝得也极为出色! 都是这
种理念下导致的结果$基于这样的理念!

奔腾在给
!&+

定配置的时候也是如此$

奔腾
!&+

的起步配置是相当高的! 侧气
囊'电动座椅'自动空调'定速巡航等等
都是标配!这些连前面列举的那些+高端
'

级车&都做不到$
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有了高品质的同时还需要低价格!

这个前提是需要有在保证品质情况下合
理控制成本的手段! 而这恰好是一汽的
强项$ 一汽在国内汽车界的地位不用多
说了!与其合作的合资厂家有很多!这同
时也意味着它拥有更多可以整
合的资源$奔腾

!&+

通过这
些资源的整合!来达
到成本控制的最
优化! 因此可以
制定出有竞争
力的价格来$平
台技术前面已
经说过 ( 车身
设计方面奔腾
已有

!"+

的开
发经验! 可以
少走很多弯路(

动力总成这一

块! 奔腾则采用整合一汽另一个合作伙
伴大众技术的做法! 来保证性能的同时
有效控制成本$

有人说这台大众
/

气门的发动机技
术不够先进! 但大量事实证明它对于家
用车来说是极为合适的,,,速腾的各档
车型中!

)0,1

版本受欢迎程度最高!而且
这台发动机在大量大众车型上装配!包
括德国本土的车型$ 很多人存在一种误
区!则认为+

2

气门
3

落后&!其实不然$ 像
售价三十多万元的进口奔驰

!2++

!发动
机也是

2

气门的$ 发动机的核心还是要
看整体的表现$ 大众的这台

)0,1

发动机
集成了很多的先进技术! 例如智能喷油
系统' 单缸独立点火等等! 因此它的功
率' 扭矩和实际表现都丝毫不逊于四气
门发动机$ 相反!它低速扭矩充沛'响应
性好和省油的特点! 却得到了绝大多数
家用车主的一致认同$

与发动机同步整合的还有变速器系
统!这成为奔腾

!&+

的另一大优势$手动
变速器出色的手感就不用说了! 更值得
注意的是大众这台拥有极佳口碑的

,

速
手自一体变速器! 不光功能齐全性能出
色!最关键的是可以有效降低油耗!从而
进一步降低用车成本$

结论-

分析到这里# 奔腾
!&+

上市即获得

成功就毫不奇怪了$ 当然这与一汽奔腾

这些年来在市场竞争过程中积累的经验

不无关系# 但核心还是在于厂商在理念

上的对路%%%没有一味的追求高利润或

技术噱头#而是本着务实和认真的态度#

打造市场最需要的车型$ 这样整合下的

车 # 岂有卖不好的道理 & 不光是奔腾

!&+

#也不光是一汽#只要是按照这个理

念造车#都会获得成功$有时候道理其实

很简单#但并不见得人人都会去做#一汽

奔腾算是开了个好头# 我们希望有更多

的跟进者$
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受委托!按现状净价公开转让三亚市矿物管理站等
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家企业
及个人的债权及其相应的附属权利! 该债权资产包整体转让!不
分拆$

一!基本情况"

三亚市矿物管理站等
,(

家企业及个人的债权及其相应的附
属权利本金人民币
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万元!本息合计
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家债权计息至
2++,

年
5

月
2+
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9990
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查询)详见海南瑞衡咨报字.
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/第
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号评估报告中
所示内容*$

二!挂牌价格"不低于
2220"72

万元
三!转让方对竞买人的要求及相关条件"

竞买人须缴纳
>%

万元竞买保证金)公告期满前须到达产交所
指定帐户*!确认为受让方后

)%

个工作日内签订债权转让协议!协
议签订生效之日全部付清余款!否则承担违约责任$

四!挂牌公告期"
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年
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月
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日至
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年
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月
"

日
五!特别提示"本所完全依据转让方提供的资料介绍标的情

况!工作人员的
所有说明和解释仅作为参考!不具任何法律效力(本所对标

的的任何瑕疵及风险不做任何担保也不承担责任
?

出具的交易鉴
证文件和有关标的发票上所载明的标的名称等说明性文字!也不
构成对标的的担保$

有意受让者请在公告期内来我所洽谈有关事宜
联系电话-

,7&>,>"(

联系人-吴先生
联系地址-海口市国贸大道
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入冬以来很多酒店
几乎每天接待一个会议团


