
!!!!!

!!!!!

!!!!!

煮房论道

湾区名盘

海岸家园

楼市在线
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去年前十月超额完成全年目标

2012恒大地产剑指800亿

增值不动产
引领旅游地产服务新标准
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!"#!年 $月 $%日下午! 和泓"假日

阳光与途家正式签订战略合作协议#和泓

地产三亚公司董事长杨南庭$和泓地产三

亚公司总经理夏丁$ 途家网 &'(罗军出

席会议并进行签约仪式#和泓地产集团联

手国内中高端度假公寓平台途家网!首次

共同推出开放式托管服务!为准业主提供

附加的增值服务选择!解决异地购房增值

保值的后顾之忧!同时!也为广大游客提

供了集中服务的优质度假公寓#

%和泓"假日阳光&位处三亚经济增

长极'''吉阳新城中心! 紧邻高铁亚龙

湾站$吉阳大道$绕城高速$环岛高速!交

通便利!$%分钟内可到达机场$三亚湾$

大东海$亚龙湾$海棠湾(项目总建筑面

积 )"万平米!由 $$栋板式高层建筑$概

念风情酒店$*+,+商业街$ 社区医疗中

心和国际双语幼儿园组成! 并将依山就

势打造一座山地公园! 是三亚度假养生

的理想目的地#

作为国内首家中高端度假公寓平台

途家网!近期推出的%途家"托管&服务在

短短几个月的时间! 受到广大业主的热

烈支持! 部分三亚业主已经获得可观的

回报# 该服务既解决业主短期房产增值

停滞现状!又能灵活收益(并且!还随时

为迎接业主$ 准业主或亲朋好友提供包

括接机$餐饮$家政等各类专业服务#
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双方联合推出的以自住为核心的开

放合作模式!突破性的改变了行业的传统

固有模式!业主随时可以通过互联网平台

或呼叫中心确定自己及亲朋好友的入住

时间!途家及线下酒店管理公司将及时提

供接机$入住$客房服务$家政等服务!真

正实现%回家&的体验#而业主房产在未使

用的时段!途家凭借其成熟稳定的电子商

务平台及大量专业的市场推广!将房产实

现对外租赁服务! 使业主获得可观回报#

%和泓"假日阳光&业主可以通过专属查询

平台! 获得房屋现场维护记录和照片!小

区周边动态信息)房产价格变动$物业通

知$周边配套及市政变动信息等*#

和泓"假日阳光与途家合作签约!实

现了双方强强联合$优势资源互补!实现

度假公寓行业服务标准国际化$ 配套设

施高端化# 全面完善和提升度假公寓中

高端形象$ 推动国际旅游岛度假公寓服

务与国际接轨#

双方战略合作的签署更加有利于三

亚不动产的盘活! 为滞销期的旅游地产

营销树立了行业典范! 进一步推动了房

地产行业创新与转型# 同时! 双方合作

获得中国消费者协会百万先行赔付保

障# 无条件接受中国消费者协会及其指

定的消费者组织的调解$监督$指导!最

大限度地保护业主权益#
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全国工商联房地产商会会长聂梅

生出席会议并作出重要讲话! 她指出+

!-$!年旅游地产将是房地产行业转型

的重要方向! 不管是开发商还是个人不

动产持有者! 都需要将流动性差的不动

产盘活起来#和泓"假日阳光与途家的合

作占尽天时地利! 旅游地产占尽地利资

源! 又通过 +.技术把时空无线对接!获

得天时#过去我们很难相信!在短时间内

将一套房子出租$改租$退租!然而自从

途家引进了的先进模式! 通过在国际上

领先的技术力量!将这些操作轻松实现#

这就是为什么在乔布斯去世之后全世界

那么震撼!因为他是创造了 !$世纪最有

生命力的产业# 如果旅游地产和互联网

行业很好的结合! 可以带领传统房地产

模式走出受调控影响的阴影# 希望和泓

地产和途家携手树立业界的标杆! 成为

新的发展模式!开创一个新的发展天地#

品牌! 给予消费者坚定的信心( 实力!

永远是市场追捧的真正动力,

自元旦至 $月 $/日! 短短 $/天! 西海

瑞园就签约成交 !$套! 预订 $--多套! 西海

瑞园在严冬楼市里却逆市热销! 在很大程度

上再次见证了这一点# 大部分的购房者都是

冲着蓝海嘉诚南地产这块响当当的品牌来的!

深信卓越的蓝海嘉诚地产实力! 所开发的大

型高尚社区品质的精良! 能大大提升他们居

者的生活品质和优雅品位#
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%由于购房置业的特殊性! 开发商的实

力$ 口碑和诚信就显得特别的重要#& 购房者

叶先生说! %西海瑞园由江西出版集团投资!

蓝海嘉诚地产开发建造! 企业实力毋庸置疑!

房子品质保证! 所营造的生活品质优越! 买

起来很放心#&

像叶先生这样的购房者很多# 而在西海

瑞园购房的客户有相当部分来自内地! 很多

人是趁着元旦$ 春节假期来海口购房用来度

假或投资的! 他们既对海口楼市不熟! 又很

难一直关注项目进度! 所以房地产开发商的

品牌和实力无疑是他们首要关注的因素#
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蓝海嘉诚地产自成立以来! 经营规模不

断扩大! 经济效益快速增长! 社会知名度大

大提高! 已成为海南省有较强实力和较大社

会影响的民营企业# 已开发了海口瑞园等多

项地产项目! 先后获得多项荣誉! 在行业内

标新立异! 众人瞩目#

而位处西海岸海口市新行政中心区域

的西海瑞园! 自开盘以来! 每天来看房咨

询的人就络绎不绝! 对西海瑞园高瞻远瞩

的规划设计! 六大景观体系海岸园林的精

心雕琢--赞不绝口# 正在宽敞明亮的营

销中心选房的杜女士表示! 看着墙上熠熠

生辉的荣誉证书! 制作雅致的楼盘模型!

趁着春节假期看房的人流! 可见开发商的

品牌魅力! 可信度和忠诚度极高! 这样的

房子品质没得说#
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来自上海的名流准业主刘先生说! 单纯

的区位$ 户型$ 绿化面积已不再是影响购房

置业的决定性因素! 园林风格$ 休闲配套$

物业管理$ 建筑风格$ 景观$ 科技含量$ 社

区功能的完善等无形的软性的因素! 才是像

他一样的消费者趋之若鹜的追求#

西海瑞园! 是蓝海嘉诚地产专为名流精

英$ 富商仕绅等上层社会生活贵族! 在西海

岸新市政中心区域度身定制专属的上游生活

领地# 总建筑面积 0万多平米! 包括海景公

寓$ 温泉别墅$ 高级物业$ 中央水系景观中

轴$ 豪华独立会所等# 蜿蜒曲折的中央水系

贯穿起整个社区的生活版图! 变幻万千的

$!- 米宽幕跌水$ 湖心岛$ 雾式喷泉水池

----容积率 $1"! 建筑密度 $/1!23! 绿

化率 )$123! 十万册社区图书馆等休闲配套

齐全完善! 社区交通网络体系人车分流! 脉

络分明! 2/"!安防体系$ 全职管家制等种种

人性化的尊贵物管服务! 高贵的品质与东方

韵味现代生活和谐融合#

刘先生表示! 象西海瑞园这么大型的高

尚生活社区! 只有实力雄厚的蓝海嘉诚地产

才能营造得如此完美! 大大提升了居者的生

活品质和高雅品位! 他的好多朋友都在西海

瑞园购了房#
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蓝城一号位于被称为 %海口最美的湾

区& 的西海岸核心位置! 项目地块占地约

$%%1%% 亩! 地块呈 %长方形&! 南北走向长

度约 )0% 米! 东西走向长度 !"" 米左右! 距

离滨海大道约 $1% 公里# 项目总共约 $"""

套! 分为北区别墅和南区高层两个区域#

*+q� ���F

蓝城一号再次与荷兰阿莱克斯设计事务

所等国际顶尖公司合作! 将居住与度假完美

融合! 作为西海岸大蓝城系列的收官之作!

再次彰显西海岸的价值所在#
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该规划小区地势平坦! 在整体结构上把

握 %以人为本& 这一核心理念! 提炼出信息

时代便捷$ 高效$ 互动的网络化结构理念!

创造出完整的居住生态体系! 规划出高效的

住宅小区系统#

北区别墅区采用规整布局和灵活布局相

结合! 地块最北边布置独栋别墅以充分享受

超长的 )"米绿化带! 其余布置成联排别墅!

每户均有独立的私家花园及车位# 南区地块

建筑规划为小高层! 充分考虑 %建筑$ 人$

环境& 三者之间的渗透与运作! 实行人车分

流# 总体布置中建筑单体均为南北朝向! 注

重小区空间环境的渗透和景观视线效果! 满

足采光$ 日照$ 通风的要求#
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考虑到建筑的新古典主义造型! 蓝城

一号在景观设计上! 通过密林"草地"溪流"

花圃"浅丘的处理方式! 展现生态公园风格

的地景! 并在其中穿插各种小区功能性空

间! 结合美国国家公园的景观要素! %粗

粮细作& 并配以情景群雕形成多层次的立

体空间# 北区别墅区采用私家花园和公共

绿地相结合的方式! 把更多的绿色空间留

给住户#
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北区为别墅建筑! 分联排及独栋两种形

式! 建筑地面 2层地下 $层! 别墅功能配备

齐全! 注重强调大起居室$ 入口门廊的概念!

即高客厅 )挑高客厅层高 /14米 * 与花园的

紧密结合! 门廊灰度空间与花园的渗透! 底

层赠送地下室及下沉式庭院等趣味空间! 充

分展现不同于普通住宅的特性#

南区住宅区为一梯两户和一梯四户的十

一层至十八加一层不等的板式小高层住宅楼!

户型方正实用! 南北对流! 明厨$ 明卫$ 明

厅$ 小卧室$ 大客厅! 多阳台设计! 将小区

毗邻的海口市最大的市内公园五源河森林公

园 )规划中*! 以及西海岸的美丽海景尽收眼

底#
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在休闲步道$ 组团绿地及庭院绿地$ 小

区中庭等处设儿童游乐场$ 游泳池$ 老年人

活动场地等#

北区设半地下室会所! 南区沿内环南路

设商业服务超市$ 餐馆$ 银行$ 康体等项目!

满足该小区及周边地块对饮食$ 娱乐$ 购物

和休闲的需求# 商业立面设计与住宅立面设

计相互协调! 渗透形成一个整体#

安防设施方面! 该小区规划为封闭式管

理居住社区! 各组团均设有单元门禁对讲系

统! 完善的配套设施和智能化安防配置凸显

高贵住宅品质! 为轻松居家最大限度提供安

全保障#

全国免费咨询电话：800-8765-009www.htdec.net
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楼盘地址：紫园
主要用材：泰铀木地板 琥珀帘

壁纸 布衣石材等
建筑面积：140平方米
设计说明：简练的造型、淡雅的色

彩、柔和的灯光，整个空间体现主人的
喜好、修养和文化背景……
整洁和留白的餐厅设计，凸显自然

和谐。

样板间

YZ[A\

]H^_`

博鳌"金湾位于海南博鳌滨海旅游度

假区! 项目总占地 !/""亩! 总建筑面积

$0"万平方米! 容积率仅为 $1"! 绿化率

约为 )%3# 区域环境全亚洲独一无二!

天然形成 !1!公里优质海岸线! 可以与

马尔代夫数千米浅坡沙滩相媲美#

项目北接国际旅游岛先行试验

区'''龙湾港# 龙湾试验区涵盖 $$个高

端产业板块! 将重点发展旅游文化娱乐

产业以及相关基础性$ 功能性产业# 政

策试验包括建免税购物$ 体育娱乐业$

海洋旅游等# 随着龙湾时代的到来! 整

个博鳌滨海旅游度假区的地段价值和人

气将得到极大的提升# 而博鳌"金湾作为

离龙湾最近的项目! 将在第一时间享受

到这个实惠# 南邻世界财政焦点博鳌亚

洲论坛国际会议中心$ %吉尼斯之最&

的玉带滩$ 中国首创亚洲唯一的全岛型

林克斯风格球场'''乡村高尔夫俱乐部

以及海南唯一灯光高尔夫球场'''亚洲

论坛高尔夫球会! 海南首家极地海洋世

界! 西接东线高速! 东临素有 %第二个

波斯湾 %之称的南中国海#

整个项目分五大主题元素! 由新加

坡巴马丹拿担任项目规划! 第一大元素

是低密度养生别墅! 将来会规划专门的

养生疗养机构与养生餐厅# 第二大元素

是分别位于项目南中北部的 2大主题酒

店! 商务会议酒店$ 养生度假酒店和全

海景酒店# 第三大元素是一线高层海景

公寓! 建筑外立面均采用玻璃幕墙! 整

体外观奢华中不乏大气# 而 5字形$ 6

形$ 7形的楼体形态则是为了最大限度

的保持观海视角# 在室内的精装修上!

根据海南当地独特的气候和海景项目的

特点! 聘请了新加坡舒颖设计公司全程

为项目进行室内装修! 装修风格为现代

简约主义! 装修的品牌上都是国际知名

一线品牌# 第四大元素是位于项目北侧

以及面南海可供业主随时出海的私家游

艇码头! 并且在潭门港处规划有海鲜餐

饮一条街# 第五大元素是沿沙滩区域打

造的 2- 万平方米的滨海园林! 由美国

'89: 景观公司全程规划! 将来规划有

国际大型沙滩俱乐部! 摩托艇$ 潜水$

冲浪$ 海底漫步等与世界同步的海上运

动一应俱全# 沙滩酒吧! 海中央将规划

海上餐厅! 足不出户让您的生活丰富多

彩#

整个社区景观规划以水道为脉络!

打造东南亚热带风情园林! 邀请世界顶

级园林景观公司新加坡贝尔高林担纲主

笔# 除此之外项目还聘请世界知名的物

业管理公司世邦魏理仕担任项目的物业

管理顾问! 为业主提供一站式的滨海度

假物业服务#

紧邻欢乐海南 '栋的两层建筑是中

国最大的国际养生体验中心! 二楼暂时

作为销售中心使用! 以后将会作为项目

的养生体验中心! 在一楼主要分布有养

生理疗$ 中西特色餐厅$ 室外泳池$

9;:$ 超市$ 红酒雪茄吧$ 健身房! 也

会配有儿童娱乐设施等! 满足业主的基

本生活需求# 同时项目还引进知名的养

生健保机构'''元化健保! 为业主提供

养生相关的配套服务#

去年 $!月 $0日正式对外发售的是

分别是欢乐海岸 '栋和蔚蓝海岸 8栋 5

字形建筑!整个楼体的设计灵感源于海底

的水草! 起价 $/--- 元<平方米! 均价

!!---=!2"""元<平方米! 含 /"""元每平

方米精装修)有效期至 !"$!年 !月底*!这

是目前海南在售项目中装修标准最高的#
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$月 $/ 日! 恒大地产集团在香港举行

%!"$$年主要经营情况与 !"$!年销售目标&

发布会# 据了解! 恒大地产全年原定的销售

目标是 0""亿元! 而恒大在逆市环境下! 仅

用 $"个月就完成了全年任务# 截至 $! 月!

恒大以全年销售 4"21>亿元蝉联香港内房企

冠军! 同比增 %>1)3# 基于在政策深化调控

的形势下! 恒大依然提前超额完成 !-$$全年

目标! 以及对未来全国楼市发展趋势的判断!

恒大集团董事局决定将 !-$!年全年总合约销

售目标定为 4--亿元#
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对比全国房地产龙头企业的销售情况!

可以看出恒大在低迷大市下提前超额完成目

标的根源+ 定位明确$ 薄利多销$ 满足刚需!

销售策略随行就市! 顺应市场和政策战略布

局和经营策略# 恒大产品定位都是针对首次

置业者和自住的普通老百姓需求! 产品结构

合理# 据其内部统计! 恒大三线城市项目自

住比例 4/3! 投资仅占 $)3( 首次置业比例

是 /)3! 二次及以上 2/3! 恒大产品受到首

次置业者和自住型置业者的欢迎# 因此! 恒

大在低迷形势下保持了连续超额提前完成任

务的发展势头#

其次! 恒大的管理模式保证了产品成本

低$ 品质高# 恒大通过管理降低成本以后!

本具备较大的利润空间! 但恒大选择让利于

民! 在薄利多销基础上 %以量取胜&! 市场认

可度极高# 恒大董事局主席许家印在各类场

合多次提到+ %恒大的利润主要来自于超前

的民生地产发展战略! 来自于超强的成本控

制能力! 来自于战略合作伙伴 )供应商$ 建

筑商* 的让利# 恒大要少赚老百姓的钱! 要

多建老百姓买得起的精品民生住宅#&

一直以来! 恒大都坚持全国布局$ 快速开

发$ 快速销售的模式! 适应了当前政策调控

的大市! 为集团拓展提供了广阔空间# 截至

!-$$年 $!月 2$日! 恒大拥有 $40 个项目!

其中在售 $!$个项目中! !-$$年新开盘项目

/% 个 ? 销售均价 /%>- 元<平方米 @ 同比仅增

21$3! 以高性价比达到快速销售! 蝉联国内

房企销售面积冠军# 恒大快速周转模式保证

每个项目一年四季都有楼可售! 绝不惜售#
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时下! 现金流成为考验房企的最主要$

最重要的一项指标# 恒大由于顺应市场及政

策! 坚持快速开发$ 快速销售路线! 市场的

认可为企业带来充裕现金流# 凭借强大的执

行力$ 增长潜力$ 巨大的规模以及标准化运

营的独特模式! 恒大在 !"$$年成功进入大摩

指数#

截至 !"$$ 年 $! 月 2$ 日! 恒大现金总

额达到 !0!1$亿元! 拥有未使用的银行授信

额度 20$1%亿元! 总共拥有可动用资金 /)21/

亿元人民币# 快速的资金回笼确保企业发展

资金链安全! 为恒大今年的销售$ 增长打下

坚实基础#

ÓÔÕÖ# ×ØT��ÙÁ�

随着楼市政策深化! 市场继续两极分

化! 恒$ 万销售业绩持续增长! 不断拉大与

同行距离! 全国化$ 规模化已成为房企抗风

险重要指标之一! 同时! 行业竞争亦呈现强

者愈强$ 大者愈大的趋势# !"$$年恒大进入

$"2个城市! 目前恒大已成为国内布局最广$

增长最快的开发商#

恒大多区域多项目的运营能力和管理能

力保证了公司实现稳健增长# 加上集团拥有

充足的现金流! 管理层有信心完成 !"$! 年

4""亿元销售目标! 并有信心完成任务! 回

馈投资者#

!"$$ 年! 基于在房地产政策深化调控

的形势下! 恒大地产依然提前超额完成 !"$$

全年目标! 成为首家提前并且超额完成目标

的龙头房企! 目标完成率第一# 恒大的强大

执行力是确保集团连续完成年度目标的有力

保障! 恒大从 !"">年上市至今均连续超额完

成年度目标! 实现投资者承诺#
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