
!

!"#$%

皇冠杯"

车主
&'()

邀请赛即将开赛

本报海口
!

月
"#

日讯
!""#

年
$

月
!#

日# 由一汽丰田汽车销售有限公司举办的第
二届 !

%&'()

皇冠杯车主
*'+,

球邀请赛"

海南预选赛将在美丽的月亮湾高尔夫球场挥
杆开赛$ 记者从海口丰正华丰田经销店了解
到# 这次海南地区的预选赛参赛对象不仅仅
针对皇冠车主# 锐志车主也可以享有参加预
选赛的资格$ 球赛将选拔出

-

名皇冠选手 #

于
#

月参加华南地区的预选赛# 获胜选手最
后将于

."

月
!-

日在昆明春城湖畔
*'+,

球
场进行总决赛$ 本次历时半年的活动# 在全
国范围内将有上千名爱好

*'+,

的
%&'()

皇冠用户参与其中# 尽享
%&'()

皇冠所带
来的品质生活$

%&'()

皇冠与高尔夫的结合# 让我们
看到了他们从 !亦动亦静" 的风格到 !动静
相彰" 的节奏再到 !尊贵儒雅" 的气质等各
个方面的相得益彰# 而

%&'()

皇冠所倡导
的 !知性生活"# 也将通过高尔夫运动完美地
诠释从而得到消费大众的集体认可$

从
%&'()

皇冠进入海南以来# 已经逐
渐形成了稳定的用户群体# 高尔夫球赛在为
%&'()

皇冠用户送来了一掬热烈浓厚的关怀
的同时# 也为他们创造一个轻松愉快的沟通
交流平台$
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时# 海南创亿江淮轿车特许销售服
务店举行了宾悦悦宾赏车会# 所有来
宾近距离的感受了宾悦经典中庸的不
凡气质与江淮轿车精湛的技术工艺$

据了解# 自上市以来# 江淮宾悦
就受到业界的广泛关注# 赢得上海国
际车展最佳人气奖% 南方都市报车坛
奥斯卡大奖% 广州车展最佳服务理念
奖 % 搜狐网 !网友首选自主品牌新
车 "% 轿车情报自主设计大奖等数十

项大奖# 还获得武钢集团
.""

台以及
全国各省市政府以及中国人保% 中国
移动% 中国第四设计研究院等一大批
政府及企事业单位批量采购# 成为潍
坊国际风筝节指定用车% 国际徽商大
会指定用车% 徽商创业财富论坛指定
用车# 一系列殊荣的获得表明江淮宾
悦中国汽车自主品牌新标杆形象已经
深入人心$

江淮宾悦上市以来获得近
$"""

台的上市销售纪录# 这刷新了同级别

中国自主品牌汽车上市销售的全新纪
录# 而此次江淮宾悦登陆海南后销量
已接近

.""

台则表明& 江淮宾悦不仅
在大的省市市场雄霸一方# 而且已经
实实在在地打进了海南市场# 并获得
海南市场的充分认可$ 这跟江淮宾悦
进入市场后# 因其良好的的产品质量
而形成的市场口碑分不开的# 也跟其
丰富的配置分不开的# 而其价格最低
却只有

..

万元左右# 其优良的性价比
是获得消费者青睐的主要原因$

油价上涨
小排量车将迎来快速发展期

本报综合消息 今年随着油价的上扬 #

小排量车型迎来了飞速的发展# 作为比亚迪
汽车

!""#

年战略产品之一的
,.

将在近期上
市$

,.

将引领中国小车进入一个全新的时
代$ 从

!""/

年首次亮相广州车展# 再到今年
的北京车展# 比亚迪

,.

受到了媒体% 经销
商及消费者的极大关注$ 近日# 记者从厂家
内部获悉# 比亚迪

,.

已经开始在经销商处
接受预订# 预售价

01-#

'

-1-#

万元$ 目前厂
家已做好了生产线量产准备# 并着手开展店
面样车的铺设工作$

比亚迪
,.

是比亚迪公司经多年准备推
出的一款精品小车# 工艺精湛% 品质优良$

其炫酷的造型吸收并整合了众多国际流行元
素$ 全车线条流畅# 侧面与尾部结合时尚自
然# 前格栅及中网采用

213445

前脸设计# 加
之炫酷前大灯# 活泼辫式天线以及时尚尾灯
组合等潮流元素# 让

,.

更显活力动感% 是
时尚前卫新生代一族的购车首选# 能尽显个
性本色$

内饰方面#

,.

的设计风格借鉴了宝马
6787

的设计特色# 极具动感与张力$ 该车乘
坐空间较大# 独特的组合式仪表设计能够达
到全天候高清晰识别# 让驾驶者倍感贴心$

在动力方面#

,.

搭载了比亚迪自主研发
的高性能

9:;</.=>

直列三缸发动机# 采用
了

9'?@

电子控制燃油喷射系统# 无分电器
独立点火# 升功率大于

-"AB

# 百公里经济油
耗低于

01!+

# 排放达到国
!

标准# 是目前同
级别车中发动机表现最好的精工尚品$ !强
劲% 省油" 成为该车动力方面的最大优势$

产品安全一直是用户关注的重点 #

,.

同样完美应对$ 该车应用了先进的世界级安
全碰撞技术# 车身使用

<@

高强度钢板# 前
溃缩式防撞梁设计# 同时配备

?&?

双安全气
囊% 德尔福

>9?CD9;

系统等装置# 可以最
大限度的保障车内乘坐人员的人身安全$
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年# 比亚迪
,.

在广州车展首次亮
相 # 随后便引来媒体以及消费者的极大兴
趣# 今年的北京车展消费者对于该车的关注
势头更加猛烈$ 由于上市日期的一再变更#

消费者也随即开始苦苦 !守候"$ 此次传来
比亚迪

,.

即将上市的消息# 无疑为小车市
场注入了一针强心剂# 守候已久的消费者终
于可以出手了$

7

据 !京华时报"

8

本报综合消息 长城嘉誉上市后#

引起了业界的关注和争议$ 争议的焦点
是!嘉誉是一款什么车( "#仁者见仁#智
者见智#有人说它!四不像"#有人说它
是!标准像"#有人称之为!兼收并蓄"$

诚如所言# 乍一看长城嘉誉颇有
些 !四不像"# 它比商务

6EF

略显小)

比轿车高大) 比
?2F

的底盘低% 车身
高) 与面包车相比# 明显要高档得多)

它的内部空间为标准的
/

人座# 而座
椅变换后# 又可乘员

!G-

人# 留有宽
大的载货舱间# 跨界商旅% 家用$

在新车千篇一律扎堆的情况下 #

长城嘉誉以 !交叉混合" 的特性# 集
商务

6EF

的实用% 家用
6EF

的舒适%

轿车的经济性于一体# 试图另辟蹊径#

寻找竞争白热化的空白地带$

嘉誉
%H4IIJ6EF

的定位像一个杂技
高手走钢丝一样做到了精确的平衡$

打破常规# 别具一格# 需要勇气

和胆量$ 对此# 长城汽车销售公司总监
刘同福说& !在汽车领域# 目前

%H4IIK

6EF

还是一个空白 # 长城就是要以
%H4IIK6EF

取代无个性品位% 使用成本
高的传统

6EF

$ 我们设计开发的产品
也可能存在风险# 也许一时不被一些消
费者认同# 但是我们认准一个理& 只
要适应时代潮流# 根据客户需求量身定
制# 追求驾% 乘% 用的平衡# 驾感舒
适# 与轿车一样乘坐显得有身份% 有档
次 % 有品位且使用成本低 # 这样的
6EF

必定有广泛的前景$"

高档% 舒适% 油耗% 价格是消费
者最为关注的# 任何一款

6EF

# 单靠
其中某一项优势不能取得成功# 在这
一方面# 长城嘉誉

%H4II

设计开发的理
念的运用# 做到了兼收并蓄的成功组
合$ 这里我们列举它的主要部分$

首先# 嘉誉集中了高档轿车乘坐
舒适和

6EF

多用途的优势# 让用户感

觉这款车配置高档 # 开起来有面子 #

乘坐很舒适# 用起来很省# 明显区别
于传统

6EF

和低端面包车$

嘉誉采用高级轿车底盘# 与
*+#

的悬架结构相似#在舒适性方面#优于
采用后四连杆整体桥式非独立悬架的
同类车型 )外观上 #那种直接从 !面包
车"改款来的

6EF

#已满足不了人们的
审美需求#嘉誉的短鼻式设计酷似商务
车#但是它的低腰线设计和简洁线条更
符合流行的休闲风尚# 经典的国际造
型# 高车身设计# 与家用型小

6EF

相
比# 内部空间宽敞能够容纳更多设备%

侧滑中门设计使上下车方便$

令业界称道的是嘉誉的驾驶舱内
采用国内首创横贯式中置仪表台# 有
效扩大了横向空间# 中置档台与中控
台一体化设计# 换档更便利# 形成的
中间通道便于乘客移动% 交流$ 嘉誉
配置了豪华

6EF

才有的一些高档装

备#

;F;

% 方向盘音响与蓝牙控制系
统% 智能双天窗 %

2?9

和卡拉
'A

影
音娱乐系统%

*E?

卫星导航% 钥匙忘
拔提示% 车灯未关报警等# 可谓一应
俱全$ 处处充满了高雅气息$

这样的设计和配置受到了商务精英
的肯定) !与高档

6EF

相比# 嘉誉一点
也不逊色# 在很多方面还略胜一筹$" 在
车型大小和内部空间上# 嘉誉采用

!C

<C!

的
/

人座椅布局# 长
0-/0LL

# 宽
./"0LL

# 高
.#0-LL

$ 座椅变换后 #

也可乘员
!G-

人# 高是长城嘉誉的明
显特征# 而底盘又相对较低# 在有限
的车身内营造出更大的空间$ 它充足
的内部空间设计成为了目前国内中型
6EF

的唯一车型$ 随着中小企业以及
一部分私家车消费需求的扩展# 对于
!不大不小" 的中型

6EF

的需求将会
大量增长# 嘉誉

%H4IIK6EF

正好顺应
了这一时代潮流$

!-.//0 1234长城嘉誉

引领汽车新潮流

海南创亿举办江淮宾悦悦宾赏车会

!"#$$

! 英文本义指交叉" 混合" 跨界的意

思! 目前在生活" 文化" 艺术" 汽车设计中广为

流行! 在汽车领域! 泛指综合多种车型特点的跨

界车型#

%"&$$

打破了既有车型的概念! 一部车集

合了很多车型的特性$

我省又一家奇瑞销售店开业

本报海口
!

月
"6

日讯 海南汽车销售店
又添新成员$ 在近

!""

位海南消费者的见证
下# 位于南海大道

.<-

号第一汽车城的海南
云兴康盛奇瑞店近日举行了隆重的开业仪式$

该店主要经营奇瑞
==$

% 东方之子% 东方之
子

%&'??

% 旗云% 瑞麟
!

% 开瑞
<

等车型$

据了解# 海南云兴康盛汽车销售服务有
限公司是北汽福田海南省销售总代理# 专营
北汽福田全系列产品# 公司拥有两个

0?

店#

在海口建有大型福田汽车城# 并先后在爱华
汽车城% 三亚% 琼海% 万宁% 文昌等地设立
了销售服务公司#

!""/

年又在儋州斥资建成
西部汽车城# 目前云兴康盛的营销% 网络和
服务覆盖全岛$ 这一营销体系的形成在确保
福田汽车销量逐年大幅度提升的同时# 亦为
下一步奇瑞汽车在全岛的经营销售奠定了坚
实的营销网络和广阔的市场基础$

海南云兴康盛汽车销售服务有限公司总经
理何喜康对公司的发展做了规划# 他表示# 公
司运作第一阶段是以开业的过渡展厅为中心#

以云兴康盛公司遍及全岛的营销网络为依托#

在全面展开上述经典车型的经营销售服务工作#

迅速的拓展销售市场$ 公司开业伊始# 相继推
出系列回馈新老用户的促销和服务举措# 如部
分车型八折优惠# 全部进站用户赠送面值千元
的服务折现卡等等$ 第二阶段工作则是尽快完
成奇瑞汽车标准

0?

店的建设工作# 并力争将云
兴康盛汽车

0?

店建成一个高起点% 高标准% 高
品位标志形象店# 为奇瑞大家族增光添彩$


