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本报综合消息 在确立
!"#!

年产销
超过

$$

万辆的目标后! 东风日产随之展
开提升产能的计划" 在

%

月
#%

日新天籁
的北京上市仪式上! 东风日产市场销售
总部副总部长陈斌波表示! 目前正在筹
划建设第二工厂! 预计下半年会确定选
址及建设方式! 明年开工建设"

陈斌波表示! 目前襄樊及花都两个

生产基地的总产能为
&$

万辆! 这一规模
最多只能满足到

!"'"

年的生产需求" 一
般工厂的建设周期都要两年左右! 为此
东风日产必须提前准备"

另据了解! 东风日产出口战略也将
在今年年底启动" 未来! 日产将考虑把
由东风日产生产的车型出口到日产的一
般海外市场" 这也需要更充分的产能作

为支撑"

对于第二工厂的选址! 陈斌波表示
尚在研究之中! 有可能在花都和襄樊两
地之外" #尽管目前东风日产的研发和
生产都集中在广州花都! 但花都在物流
和生产上也有一定不便! 同时! 目前三
大日系汽车厂商的生产都集中在广州 !

生产已经比较密集"$

本报综合消息
!(

日 ! 上海证券报
独家获悉! 已筹备

(

年的奇瑞徽银汽车
金融有限公司终于获得中国银监会的批
准 % 这是继九家外资汽车金融公司之
后! 首家完全由本土企业成立的汽车金
融公司" 奇瑞公司上下因此一片沸腾"

奇瑞汽车股份有限公司总经理助
理& 奇瑞汽车金融公司筹备小组组长王
师荣告诉上海证券报! 该汽车金融公司

是由奇瑞公司和徽商银行成立的合资公
司! 各自的股份比例为
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" 主要的
业务模式是向奇瑞汽车的经销商提供贷
款服务! 以及直接向奇瑞汽车的个人消
费者提供贷款" 王师荣表示! 不管是经
销商客户还是个人客户! 都是奇瑞公司
很重视的客户" 但从未来的发展趋势来
看! 个人消费者客户会比经销商客户的
业务量要大很多"

业内人士表示 ! 这也是中国银监
会批准的第一家与本土银行合作的汽
车金融公司 ! 在此之前 ! 只有外商独
资和中外合资模式的汽车金融公司 !

这样的金融公司有通用 & 大众 & 丰田
等九家公司 " 奇瑞徽银汽车金融公司
的批准 ! 说明了中国金融监管思路的
转变 ! 也给混业经营的一种思路提供
了模本 "

汽车厂家重压库存
经销商年底将迎来

东风日产二工厂明年开建选址或在花都襄樊以外

首家本土汽车金融公司成立

汽车周刊 # 市场

艰难的车市
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月份买车的人还不少!

&

月份看的
多&买的少!到了

$

月份!看车&买车的人
更少了% $苏晖细心观察了最近几个月的
市场变化!(亚市随时都在与全国其他市
场交流!状况也大都如此% $

正如苏晖所说!广州&武汉&重庆等一些
重点城市的销量持续走低! 为了促进销售!

进入
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月份各款车型都加大了降价幅度!有
的车型优惠幅度甚至达到了
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来自中国汽车工业协会的统计显示!
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月份乘用车产销环比下降
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和
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月份乘用车产销环比分别下降
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和
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% 国家信息中心主任徐长明认为!

%

月
份的产销数据虽然还没出来!但不会很乐观%

$

月
!#

日!温家宝主持召开国务院常
务会议!研究部署当前抗震救灾和经济工
作% 会议指出!中央国家机关今年的公用
经费支出一律比预算减少
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! 其中要严
格控制公车购置%

统计数据显示!我国政府汽车采购金
额近年来呈上升趋势!公务车市场占据汽
车市场份额高达
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% 北京奔驰销
售与市场总经理李宏鹏表示!公务车采购
的缩减会对相关企业产生影响!(我们相
关业务不多!影响不大!但奥迪的影响恐
怕不小$% 记者致电一汽
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大众奥迪销售事
业部!公关部部长卢敏捷表示!会有影响!

但不像外界想象的那么大! 目前! 奥迪
).*

以上是私人用户%

而更多的专家则预测! 奥运期间!全
国最大的汽车市场)**北京将实行单双
号!辅以更为便利的公共交通!肯定会消

减掉相当一部分购车热情% 而这种影响不
会只局限于北京!而将蔓延至全国%

重压的库存

进入
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月份!经销商们迎来了一轮高
峰!但不是销售!而是库存% (市场在大幅
下滑!但你看
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月份厂家提供给汽车工
业协会的数据依然漂亮!因为那都是

123
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厂家出货量
"

!而非
445!

终端销量
"

!车都
躺在我们的院子里% $一位东风雪铁龙的
北京经销商表示%

大多数经销商的命运相似%(这是一个
库存怪圈% 每年我们都会与厂家签定销售
合同!如果达不到合同数量!返点就会少很
多+但库存多了!资金又很难运转% 从厂家
进车的时候! 是一分钱都不能少的! 也因
此!你经常会看到经销商赔本大甩卖% $

(你知道几个月车市的低迷!对于站
在市场最前沿的我们意味着什么吗, 那就
是更多的库存和由此带来的现金流难以
周转% $一位上海通用经销商尖锐地指出!

(可是你看到厂家调低生产目标了吗, 没
有!最终都会压到我们经销商身上% $

包括一汽
0

大众&上海通用&东风雪铁
龙&北京现代&广州本田等五个主流品牌
十几家经销商的统计显示!都有不同程度
超出正常库存的车辆积压%

北京一位东风雪铁龙经销商老总告
诉记者!(我们每月销量也就五六十台!但
现在我们的库存车辆已经超过
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另有两个上海通用经销商则无奈地表示!

(有些非畅销车型的库存已经接近半年!

院子里能放车的地方已经摆满了% $

广州本田经销
商一直是行业中比
较盈利的企业 !其
雅阁车型畅销多
年% 因为前不久生
产车间遭受暴雨灾
害而成为今年首家
公开宣布调低生产
目标的企业% 但一
位广州本田的经销
商透露!(早在大雨
之前! 我们就得到
厂家调低生产目标
的消息!究其原因!

也与并不乐观的车
市和经销商的库存
有关%$该经销商表
示他们的库存也超

过正常库存的
$.*
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(这些主流汽车企业的情况都如此!一
些非主流合资企业和自主品牌经销商们的
情况也可想而知% $汽车分析师贾新光表示!

(厂家年初过于乐观的产销计划是始作俑者%

经销商辛苦背后!厂家也难幸免% $

脆弱的资金链

与压得难以喘息的库存相对的!是汽
车经销商们如履薄冰的资金链% (一根筷
子就能撬断% $一位经销商老总如此形容%

几天前!中国人民银行决定上调存款
类金融机构人民币存款准备金率
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个百分点缴款%这意味着!商业银行
利用存款发放贷款的行为将进一步收缩%

对于几乎靠贷款周转&维持运营的经销商
来说!更是一个不幸的消息%

(准备金率上调那天开始!民生银行
就收缩厉害!很多和我们一样从那里贷款
的经销商都神经紧绷% $一位一汽
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大众经
销商的财务总监透露!经销商日常周转都
是靠银行贷款%

这位财务总监介绍说!(我们属于中大
型经销商!每年从银行贷款七八千万甚至是
'

亿元!主要用于从厂家进车&买零配件时的
付款!厂家要求必须是全额付款!我们也不能
打白条% 我的任务就是每隔一段时间到不同
银行分期付款!协调整个企业保持销售&维修
现金流!保障还款时间% $

令经销商资金愈发趋紧的原因!还包括
融资成本的提高和运营成本的加大%上述财
务总监介绍!银行贷款不仅难贷!成本也高%

他计算! 目前经销商从银行的融资成本在
-*0'.*

之间% (也就是说!我们每年光还银
行利息就需要七八百万甚至上千万%而以目
前我们每年销售
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台车辆计算!销售利
润能有四五百万就不错% $

(经销商现在赔钱卖车不是危言耸
听% $另一位经销商老总给记者算了一笔
账! 以一个投资

!...

万的经销商现状计
算!包括厂房折旧&银行利息&工资&固定
财产保险等十多项在内! 每月成本就在
!..

万左右%

(现在已经不是挣多少钱的问题!而
是担心能否继续维持% $多位经销商老总
表示!(暴利的日子早已远去!经销商高危
运行的日子已经来临! 未来要想运营好!

只能拼售后服务% 对于市场保有量小的汽
车品牌经销商来说!则将更是难上加难%$
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据!经济观察报"#

倒闭高潮

( 我们品牌已经有经销商倒闭% 前几天刚刚见过一位
"$

店倒闭的老总!

!%

天感觉老了
!%

岁%$ 一位一
汽

&

大众经销商总经理庆幸凭借多年积累的维修实力! 自己的店还能勉力维持%

连续两月车市销量的大幅下滑! 令身处市场最前线的经销商们日子十分难过% 为国内某大型企业做专
项分析的咨询公司预测!
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年底! 汽车经销商将迎来倒闭高潮%


