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为感谢广大消费者多年来对东风
$%&'(

及旗下热销产品
)*+*)

的支持 !

)*+*)

" 思域 # 五周年纪念版在全国各
东风

$%&'(

特约店上市销售 $

)*+*)

" 思域 % 五周年纪念版对第八代
)*+*)

" 思域% 增加了实用的舒适和安全配置!

保持现有市场指导价! 增加配置不加价
格! 将更多的实惠回馈给消费者$

第八代
)*+*)

" 思域% 自
,--.

年上
市以来! 以 & 安全' 环保' 节能' 驾趣(

的卓越品质成为经久不衰的全球畅销车
型! 在北美市场! 月均销量高达

#/0

万台)

在中国市场 ! 同样表现不俗 ! 以月均

10--

台的销量居于国内中级轿车的前列$

在当前油价高涨的形势之下! 搭载
$%&'(

全新开发的
"/234456+78)

发动机
的

)*+*)

节油性能突出! 可以达到
,/-3

级别发动机的动力! 而只有
"/03

级别发
动机的油耗 ! 赢得了无数消费者的青
睐! 今年

0

月以
0/#

万台的销量居于北
美乘用车市场的第一名$

东风
$%&'(

相信! & 增配不增价(

的
)*+*)

* 思域# 东风
$%&'(

五周年纪
念版的上市将为钟爱

)*+*)

* 思域# 的
消费者带来全新的惊喜! 为广大消费者
提供更好的选择$

新飞度+

让挑剔者无话可说

空间! 动力! 油耗 ! 环保 ! 操
控! 灵活性! 安全性! 性价比! 两厢
车! 如果所有这些都是你买车的关键
词! 你会想起谁, 答案只有一个+ 广
州本田全新飞度$

对任何一位想买车的精明的消
费者而言! 摆在他们面前的不再是一
辆汽车光鲜的外表! 而是那些可能隐
藏在美丽外衣下面的瑕疵$ 他们会用
9

光一样挑剔的目光! 让一点点微小
的瑕疵无处可躲$ 最终! 瑕疵的有无
和多少将会成为他们衡量这辆车是否
& 值得( 购买的标准$

如果这样精明而又挑剔的消费
者想买一辆两厢车 ! 他们的要求会
是什么 , 首先是空间要够大 ! 不要
以为两厢车就能成为车内拥挤不堪
的理由 ! 做一辆有 & 内涵 ( 的车才
会更受欢迎 $ 动力强还不能费油 !

追求驾驶乐趣的同时还要省钱 ! 减
少排放! 才够环保- 车一定要听话!

指哪儿走哪儿 ! 身手还要敏捷 ! 能
在拥挤的街道和车流中做到车随意
动! 虽然大多数人不会随便加塞儿!

但是有备无患! 万一有紧急情况呢-

还有 ! 安全性也不能忽略 ! 这可是
关系到身家性命的大事儿 $ 如果配
置再丰富一些 ' 价格也不贵那就更
好了 ! 谁不想用更少的钱买到更多
的东西呢,-

谁会是他们的最佳选择 , 或者
说是他们的唯一选择, 答案就是广州
本田全新一代飞度! 因为它本身就是
一个最苛刻的挑剔者- 在本田 & 梦想
的力量( 的驱动下! 全新飞度已经成
功地完成了自我的超越! 在上一代飞
度的基础上进一步全方位提升! 甚至
可以说是完成了一系列 & 不可能( 完
成的任务$ 当飞度已经处于一种很好
的状态下时 ! 它并没有因此停止前
进! 而是想办法做到 & 百尺竿头! 更
近一步($ 正是因为飞度对自己的这
种挑剔! 才使它能够坦然面对消费者
的挑剔目光而怡然不惧! 并最终成为
他们的不二之选-

三亚车展点燃琼南车市
近年来! 随着经济强劲发展! 三亚

及周边市县汽车需求日趋旺盛$ 数据显
示! 三亚' 万宁' 东方等

.

市县在内的
琼南地区每年购车量在

"---

辆左右$ 在
此背景下! 本次由海南日报报业集团主
办的

,--2

年三亚夏季车展自然引起车商
们极大的热情$

小型高端车三亚热卖

,--1

年三亚新车上牌量已经达到
#---

多台! 今年
"

至
0

月份的销售量已
经达到

":2"

台$ 显然! 三亚车市已经和
海口车市形成犄角之势! 日渐重要$

据了解! 由于经过多年的培育! 海
口车市已经迈入家庭时代! 因此海口车
市以低端小型轿车为主! 今年

"

至
0

月
份! 海口低端小型车的销售量为

#0--

多
台! 占去市场总量的

#.;

以上! 市场日
渐成熟$

三亚丰正华丰田总经理潘关银介

绍! 虽然三亚人均
<=>

在全省属于领先
位置! 但是比起海口而言! 其本地居民
的购买力仍然有限! 因此三亚购车的主
力军是在三亚投资经营大项目的企业以
及在三亚买房的外地客人$

他说! 由于这些消费者的购买力强
劲! 因此他们在购车时多选择小型高端
轿车$ 今年

"

至
0

月三亚地区小型高端
轿车的销售量为

.?-

多台! 占去市场总
量的大头! 占有量将近

##;

! 三亚的市
场格局与海口形成鲜明对比$

三亚车商紧盯琼南市场

& 开拓琼南市场对三亚市场而言是个
重要的补充$( 三亚众多车商对万宁' 陵
水' 五指山' 保亭' 乐东' 东方

.

市县
市场已经虎视眈眈! 有一举拿下的决心$

潘关银介绍!

.

市县对轿车的需求量
相当于三亚

"

年销售量的
#

.

0

成! 至少
都在

"---

辆以上 ! 这无疑是一块大蛋

糕$ 但从目前来看!

.

市县的消费者心目
中的购车地首要是考虑海口! 一方面是
海口地区汽车专卖店较多! 可选择的品
牌也多) 另一方面! 海口的汽车销售起
步早! 各种服务比较齐全$

然而! 由于现在购车的人越来越多!

知名汽车品牌在海口的
?@

店的售后服务
已经呈现出饱和状态! 部分

?@

店一天要
接待

:-

多台车进行维修! 工作强度非常
大$ 相对应的是! 三亚各大

?@

店的售后
服务还没有到达饱和状态! 在强调售后
服务的今天! 三亚这一优势非常明显 !

加上地缘上接近的优势! 三亚车商进军
琼南市场的时机已经成熟$

他说! 现在三亚各大车商已经加大
对琼南地区的促销力度! 经常在这

.

个
市县进行巡展活动$ & 光是丰正华丰田
一个月内就在两个市县进行巡展! 力度
是非常大的$(

争夺琼南市场需车展助力

显然! 要进军琼南市场! 三亚车商
自发进行的巡展等促销活动还远远不足
以全面打开市场! 因此必须开展一次大
型的车展活动! 以此作为契机进入琼南
市场$

& 海南日报报业集团主办的三亚夏季
车展就是这样一个平台$( 潘关银说$

他说! 高水平的车展对于三亚以及
琼南市场的开拓意义是重大的$ 因为高
水平的车展一定程度上不在于卖出几台
车! 而是借车展之机向消费者展示汽车
的品牌以及服务水平! 如果在车展上将
这一切进行充分展示! 在三亚等地区的
消费者心目中树立起品牌! 那么所带来
的效应将是持久的$

此外! 东风本田汽车三亚泊虎特约
销售服务店副总经理赫坚表示! 相对与
海口而言! 三亚在售后服务以及促销推
广等方面还需要改进! 通过此次车展将
会促进这些问题的改进$
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刘守波 王成诚
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哈飞游艇也来参展
1

月
,.

'

,1

日!

,--2

年三亚夏季汽
车展销会将在三亚举行$ 民安保险* 中
国# 有限公司三亚中心支公司将承保此
次展销会的团体人身意外险)同时!民安
保险海南分公司以及三亚中心支公司将
秉承& 和谐社会!民安为先( 的宗旨做好
此次展销会保险服务商的各项工作$

民安保险三亚中心支公司于
,--2

年
#

月
,-

日正式成立!是民安保险海南
分公司设立的第一个异地中心支公司$

民安保险三亚中心支公司将立足三亚这
个& 窗口( 引进国际保险的先进经验和
做法!充分发挥民安保险的优势!为社会

各界提供专业的保险服务! 坚持以效益
为中心!走& 质量效益优先!风险管理先
行 ( 的可持续发展之路 !发扬& 稳健经
营 '效益为先 ( 的企业精神 !以遵守法
规!恪守诚信为己任!为海南省的经济建
设提供可靠优质的保险保障$

,--2

年!正值民安保险海南分公司
成立

,-

周年之际!公司正迎来新的发展
机遇! 我们将在秉承民安保险优质服务
和高效管理的同时!继续以改革为动力!

开拓创新!积极进取!以全方位的服务来
赢得市场!在挑战中寻求更大发展'取得
更大的成就$

民安保险承保三亚夏季车展

哈飞游艇公司成立于
"::?

年! 是
哈飞工业有限公司旗下的游艇专业制造
公司! 主要生产

1#2

'

0.2

'

?,2

'

#--

型等小型快艇$

,--1

年! 公司投资引
进意大利先进设计理念! 设计制造

#-

英尺'

?,

英尺'

0-

英尺'

02

英尺等豪
华型游艇! 同时设立分工厂在海南海
口! 成为了海南第一家具有中大型高档
豪华游艇生产能力的专业游艇制造公
司$

哈飞游艇在引进新西兰' 意大利
等国家的设计理念' 船型模具' 工艺技
术的同时应用了哈飞集团在飞机制造方
面的复合材料工程技术 ' 质量保证体
系! 确保产品具有优良的性能和可靠的
质量$

哈飞游艇具有欧美游艇线条流畅'

优美迷人的外型! 精工细作' 舒适无比
的内饰和浓缩中国哈飞人精华的航天制
造技术$ 将为国人开启安全美妙的海上
流动别墅生活

A

哈飞游艇公司与海南海员技术服
务中心联合成立了海南唯一的一家游艇
驾驶培训班! 已成功开办了两期! 第三
期将在三亚开办 ! 报名事宜正在进行
中$

哈飞
1#2

型游艇为休闲式游艇 $

该游艇设计巧妙! 布局上充分利用了艇
中的空间

B

为提供给用户完善的休闲生
活条件! 艇上配装了供

2

人享用的高级
软靠软座的沙发和一个卧舱! 以及完备
的生活设施! 如+ 卧床' 储物柜' 洗手
盆' 沐浴头' 卫生间' 液晶电视' 组合
音响' 水深探测仪 ' 照明管制系统等
等$ 此外! 还可根据用户需要选装微型
发电机和纳米技术电炉具' 活动小桌台
及对讲机等其它特殊要求的装备$

哈飞
1#2

型游艇性价比优良' 性能
可靠' 操控方便' 乘用舒适安全! 可为
您观光旅游' 休闲度假' 招待宾客' 商
务洽谈提供星级水上活动别墅的享受$

思域五周年纪念版倾情之谢
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第
!"

万辆下线

中级车市场
格局酝酿裂变,

.

月底! 比亚迪
C#

第
,-

万辆新车在
西安顺利下线!

,.

个月完成产销
,-

万辆!

比亚迪成为了以最快速度产销超越
,-

万
辆的自主品牌$ 目前在伊兰特悦动' 新凯
越推出改款新车试图扩大市场占有率的同
时! 比亚迪

C#

第
,-

万辆新车的顺利下线
将进一步激化中级家轿市场的白热化竞争$

比亚迪
C#

从
-.

年
0

月基本完成上
市! 再到

-1

年
.

月
"2

日第
"-

万辆下线!

仅仅用了
"?

个月的时间! 就跨过了中级轿
车生存的第二门槛) 而从

-1

年
.

月到
-2

年
.

月! 比亚迪
C#

用
",

个月的时间! 就
创造了产销

"-

万辆的奇迹$ 这一成绩甚至
超过了捷达' 桑塔纳和凯越! 并且是在中
级家轿市场竞争达到白热化的环境下完成
的$

资深人士认为! 对于日渐成熟的比亚
迪来说!

C#

第
,-

万辆的下线! 具有里程
碑式的意义$ 不仅仅在于刷新了行业产销
记录! 更重要的意义在于!

C#

作为自主中
级车精品车型不断超越众多合资对手! 为
自主品牌挺进一向被合资品牌所垄断的中
级车市场提供了一种模式$

一直以来! & 低利润产品占领市场('

& 低品牌低议价能力( 被认为是自主品牌的
获得市场的根本手段$ 而

C#

在国内竞争
最为激烈的中级车市场! 却打破了这一
& 宿命($

C#

用其稳定的品质' 良好的口
碑' 出众的性价比演绎比亚迪习惯

"--D

增
长的神话$

目前! 在合资品牌中级车市中! 卡罗
拉' 凯越' 伊兰特等是中级车市的常青树$

而
C#

的
,-

万辆的下线! 将预示着中国中
级家轿车市场的由 & 三足鼎立( 变为 & 四
大高手( 同台对擂! 伴随着中级车大战骤
然升温! 中级车市一直由合资品牌把持的
局面! 正在悄然上演 & 裂变($

中级车主宰车市的力量将进一步扩
容$ 随着新型消费阶层的崛起! 中国未来
的车市新兴增长点都在于广阔的二三线市
场! 谁能把握与踩好这个车市的节奏点!

谁将占领这个制高点! 自主品牌相对于合
资品牌更加了解这个市场$ 比亚迪

C#

的
销售充分说明了这一道理$

C#

是自主车企
中级车最快突破这个销量的车型!

-2

年
0

月三厢车销量达到
"-"1"

辆 * 其中
C#

销量
达到

:#."

辆#! 首登自主品牌三厢车销量
冠军$

C#

的快速崛起! 表明自主品牌的竞
争力在不断加强! 将有助于提升中国汽车
业的整体市场格局与品牌形象$

C#

未来月
度销售目标定为

,

万辆$ 这将挑战合资品
牌在中级车市场的新的销售记录! 同时!

这一目标也将成为
C#

争夺中国车市 & 经
典车( 基础$


