
本报综合消息 全新换代的高性
能轿车的
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睿翼将于
&

月
'(

日
正式定价上市!作为一款备受瞩目的
车型!其售价更成为公众关注的焦点"

自
)

月
'

日起在全国范围内广泛开展
的以#猜价格!赢睿翼$为主题的价格
竞猜活动!积聚大量人气!火爆异常%

仅短短的
*+

余天时间!参与竞猜的人
数已经超过了

*+

万人次"

来自目前竞猜的统计数据显示!

有高达
%',

的参与者认为睿翼的价
格将在

((-./

万元以上! 而同级车的
价格多为

((-./

万元或者低于
((-./

万元"其中!更有
01-),

的参与者认为
价格将在

*)-0/

万元以上" 这充分证
明睿翼独特的卖点&领先的技术以及
傲视同侪的丰富装备!已经被广大消
费者所接受"

一汽马自达负责人表示! 通过竞
猜活动!能够比较准确把握消费者对
于睿翼定价的心理接受程度" 而超过
*+

万有效注册的消费者对于睿翼的
定价判断!将对于睿翼的最终定价具
有重要的参考意义"

该负责人同时表示!高达
%1,

的
参与者认为睿翼的价格将在

**-./

万
元以上!证明了消费者对睿翼超越同
级别装备的广泛认可"

在装备方面! 极富驾驶乐趣的操
控&强劲省油的动力系统&同级中最强
大的安全性能&以驾驶者为中心的便
利性操控界面成为
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睿翼的显
著特点" 与主要竞争对手的主力车型
相比!
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睿翼尊贵版的装备价值
净优势在

1

万元以上! 令其成为中高
级轿车阵营名副其实的'装备之王$"

据介绍! 消费者只要登录竞猜活
动官方网站

222-3"245"#$"%-675

和
相关门户网站活动专题!竞猜即将公
布的睿翼
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尊贵型的市场指导价
格!即可参与抽奖!其中一等奖

0

名!

奖品为睿翼尊贵型
)

年或
%

万公里使
用权!二等奖

1+

名!奖品为
9:;<=>"$
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笔记本 !三等奖
0++

名!奖品为睿翼精美车模"

据了解! 竞猜活动将于
&

月
0

日
截止" 一汽马自达负责人表示!继续
欢迎广大消费者参与价格竞猜!赢取
睿翼的

)

年使用权"

中国汽车率先实现了市场回暖!汽车厂商纷纷调整产能开始放量" 根据中国汽车工业协会
!

月份全国汽车销量统计!

!

月份全国汽车产销分别达到
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万辆和
"!$%'

万辆!结束了
!##"

年
%

月以来产销连续低于
"#

万辆的低位徘徊局面"

业内人士分析!随着中国汽车市场走势的逐渐清晰!将孕育着市场格局的大震荡!而汽车企业纷纷制定更高的产销计

划!抢占市场份额!将会在今后获得更多的市场话语权"

本报讯 据悉! 丰正华丰田在相继推出
'机动车上牌服务站$和'车友俱乐部$后!近
期又将推出丰田金融按揭贷款购车业务"

)

月
(@

日! 作为丰田汽车公司的全资金融子
公司(((丰田汽车金融)中国*有限公司在
海口丰正华丰田汽车销售服务有限公司正
式开业% 丰田金融通过'一站式$专业服务&

简单透明的价格体系和方便快捷的申请审
批流程!务求帮助每一位客户轻松实现拥有
丰田汽车的心愿%

丰田金融购车的四大亮点是+ 专业化&

高效率!流程便捷!审核迅速!最快
1

天可批
复 ,按揭购车者!

1/
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岁!不限海口
户口,个性化按揭套餐服务!方便车主选购,

首付低! 最低
(

成首付% 贷款期限最长达
0

年%

如购买一部售价
.1&++

元的
1-)8

丰田
威驰轿车!选择丰融'

(A1A%

$车贷计划!首付
不到

)

万元!就可以将丰田车开回家了%

丰田金融!驾驭生活!如此轻松!为买车
的人增加新的购车渠道%
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逾
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成参与者认为

价格将超
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点!一场针对
女性美丽的专业沙龙!暨'美丽俏佳人之蝶
妆专业护肤彩妆沙龙$ 在位于南海大道

%@

号的丰正华丰田
(

楼会议室展开%参加沙龙
的丰正华车主共

)&

人!沙龙从简单的'妙手
穿珠$小游戏开始!所有到场车主都将盒子

里各式珠子自由搭配穿成手链或项链"最后

进行评比并颁发奖品#% 通过穿珠子的游戏
拉开互动! 在互动中引出女人最关注的话
题---美丽%

本次沙龙活动! 由丰正华联盟商家单
位---韩国蝶妆化妆品公司的资深美容师
专程讲授% 美容师根据海南的气候特征!从
'春夏美白防晒$到'彩妆上妆技巧$做了详
细的讲解%车主和美容师在不断的互动中对
自己的皮肤以及如何护肤等重点护肤问题
得到了充分详细的解答!大家的脸上都洋溢
着春天般的笑容! 展现出自己对美丽的信
心% 在沙龙上!美容师通过形象的讲解还让
车主们了解到许多防晒的食品! 活动结束
后!车主们拿着获赠的蝶妆护肤品和做游戏
获得的精美奖品! 高兴的期待着下一期的
'美丽俏佳人$系列沙龙%
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汽车厂商谋划放量起航
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日本汽车生产商正遭受着全球低迷
的打击!据日本媒体报道!今年

1A)

月份
的这个季度!丰田汽车计划把在日本的汽
车产量削减

0&,

%本田汽车和日产汽车则
分别计划削减

)/,

和
0.,

%

然而!在中国市场日系品牌的表现却
分外抢眼%一汽丰田将今年的销量目标定
在了

)/-&

万辆!同比增长
/-%,

,而广州丰
田的销售目标是力求接近

(+

万辆, 日产
计划

(++.

年在华销售
0@

万辆汽车!同比
增长

1.,

!其中东风日产销售目标为
)/-/

万辆!同比增长
1+,

%

中国汽车工业协会最新统计数据显示!

(

月份!国内车市中!东风日产&一汽丰田和
广州本田!分居第五&第九和第十位!名次略
有下滑% 但一汽丰田的卡罗拉表现则格外显
眼!排名全国轿车品牌销量第一位%

在一家一汽丰田
&C

店!记者了解到!

目前在购置税调整的大背景下!卡罗拉凭
借良好的人气和品质!继续在一汽丰田的
销售中占据绝对领先的地位% '除了卡罗
拉销售提升外!现在就期待国产

DEF&

的
上市提升今年的销量% $一位销售人员说%
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德系汽车品牌对中国市场充满了信
心!其中大众汽车制定的目标无疑是最高
调的% 日前!大众汽车集团

!

以下简称$大

众%

"

发布了为期
'+

年的 '

*+'/

$战略 !计
划在

*+'/

年之前在全球范围内销售
''*+

万辆汽车!全面赶超丰田!同时将其资本
回报率提高至

*',

%

在中国! 大众去年的全年销量达到
'+*-&

万辆!增幅为
'*-0,

% 有消息称!大众
发布的

'+

年规划中明确提出! 在未来
'+

年中! 大众在中国进行本土化生产的车型
不会少于

&+

款!即每年在中国市场投放的
新车型不会低于

&

款% 目标是到
*+'/

年!

大众要实现在华销量翻番的目标! 这意味
着大众的年产销至少将达到

*++

万辆%

有业内人士认为!目前在面临全球经
济危机! 国内经济形势不明朗的情况下!

包括丰田在内的汽车公司纷纷节衣缩食!

放缓了扩张的脚步% 在这种情况下!大众
对未来的规划和承诺表现出了对中国市
场的信任!但在国内自主品牌占有率迅速
增长的情况下!大众中国的'

*+'/

$战略显
然给大众的压力不小%

<=12>?@A

事实上! 高调的不仅只有合资品牌!

自主品牌的销售目标同样充满了期待% 奇
瑞发布了
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万辆的销售目标!
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款新
车型陆续投放市场,吉利汽车

G

级车型将
在年中上市!且今年前两个月产销速度均
远高于原来制定的

*0,

的计划,比亚迪订
下了

&+

万的年销售目标./可以说 !

*++.

年是自主品牌全面跃进的一年!新车
型的推出&产品线的丰富完善以及品质的
提升等各方面!都正在飞速发展%

最新相关统计数据显示!今年自主品
牌车企表现非常好!增长速度已经连续两
个月高于去年同期!提升幅度超过

0,

%眼
下自主品牌轿车的市场占有率提升很快!

已经从去年一直徘徊在
*0,

上下的状态
提升至

)+,

以上% 且目前来看!发展前景
很好!呈现出冲击新高的态势%

亚运村汽车市场一位专家告诉记者!今
年新出台的很多政策利好都倾向于小排量经
济型车!而这块市场一直是自主品牌的强项!

在这个价格是第一决定因素的领域! 自主品
牌车型的优势更强一些!很难轻易撼动%

可以说 !自主品牌的高速发展给合
资车企的高增长计划带来不小的阻力 %

'市场就那么大 !他分多点 !你就必然会
少得一些 % $一位长城汽车的经销商告
诉记者 !他们现在对自主品牌车型越来
越有信心%
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随着今年的产销目标开始明朗!汽车
厂商开始调整产能放量生产% 此前!终端
市场销量超乎车企预期!市场上的库存量
已降低到

*++%

年以来最低点%

'基本上库存都比较低!车型和颜色

不全直接影响到了销售% $一位经销商无
奈地说% 记者也从市场了解到!尤其是经
济型轿车受政策的影响出现了低库存现
象! 消费者购车需要预订才能提到现车%

经销商也缩小部分车型优惠!严格按照厂
家的价格销售%

虽然!汽车厂商信心满满!制定了相
应的增长计划!但汽车经销商已显得有些
力不从心% '中国汽车市场一直是价格引
导消费!厂家不放量!价格也不会下降!消
费者购车的热情就会降低!而意向消费者
也会转移购买其他品牌% $一位一汽丰田
的经销商说%

业内人士表示!汽车业在乘用车带动下
产销出现回暖!但是数据也显示目前乘用车
的产销旺盛已经带有疲态% 特别是政策未惠
及到的中高级车!企业产能释放与供货对今
年的销售走向有决定因素!另外!产品的定
位也会影响到今年的企业产销排名%
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