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设计师! 费鸿茗

地址! 紫荆公寓

面积!
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设计说明! 华贵中透着逼人的灵

气! 俏丽中含着如水的温婉 " 整

个空间以原木色及白色为主调 !

沙发以暖色的红色系搭配冷色系

的白! 轻易营造了现代感的居家

空间"

"房产周刊# 特约家居装饰公司! 恒泰装饰

地址! 海口市国贸大道新达商务大厦二楼

电话!
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海南地产军团转战大庆
阳春三月!是不是买房的最佳时机# 楼

市回暖! 是不是市场信心开始恢复# $$

"

月
"#

日! 北方四市巡展的第一站哈尔滨圆
满闭幕!海南地产军团转战大庆% 观展人表
示!此次房展!海南楼盘集结亮相!一方面给
消费者提供了更多的选择!另一方面!也给
消费者提供了品牌置业的方向"对参展商而
言! 抱团参展效果要好于其他类似展会!他
们收获巨大!也使他们真正看到了市场转暖
的希望" 而作为组织者!海南日报& 房地产
周刊'希望通过细节给市场以信心(
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观展人!从只看不买到现场预订

从近几年的异地房展会来看! 逛房展
会的人真是突出了一个) 看* 字!大家都把
房展会当成了解目前市场住宅项目情况的
机会" 首先在展会上是只看不买!也许选定
一家!也许都没选定"在今年逛展会的人!一
方面因为主流媒体全方位的介绍预热!一方
面由于海南楼盘极具诱惑的亮相!房展会已
不是一个) 看* 字就能涵盖的!不少客户开
始真正用心地选择!甚至当即下了定金"

有的观展人认为! 展会上直接买房免
不了被人冠以) 冲动* 之名!因为) 看* 房总

不如实地考察+仔细研究了之后再下定金为
好%于是!这逛房展就) 逛*到海南的消费者
还真不少!这不!一拔拔看房人直接就从哈
尔滨飞到海南现场看房了%

据统计!四天下来!在北方四市巡展哈尔
滨站!海南各楼盘共接待意向咨询
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万人次!登
记意向购房者
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多人!现场成交
&#

多套%

参展商!主办方宣传得力$参展效果明显

在几年前的房展会上!) 展示* 作用非
常明显!房地产商来参加房展会!主要目的
是把自己的房地产项目展示给购房者!而现
在的房展会!) 展销* 的作用更明显!房地产
商来参加房展会!在展示项目的同时!一定
非常注重意向成交量!无论对新项目还是老
项目而言!房展会已成为一个项目若干营销
手段中的很重要的一种%

) 效果明显!因为海南日报联合当地媒
体宣传组织得力( * 不止一个开发商感慨!

) 一本特刊& 没有冬天的海南岛' !可以让
看房人分区域了解了海南楼市的情况!而当
地媒体对海南地产军团的宣传!也让消费者
对海南地产有更多的认识% * 他们认为!海
南日报以一种引领行业者的使命感!举起品
牌大旗!除给了开发商们巨大的信心和鼓励
外!也给消费者指明了市场方向%
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哈尔滨人民移师海南%

巡展哈尔滨站结束! 海南日报联系了

哈尔滨江北开发区的房地产项目群!参展商

们看过冰雪赏过景后! 踩盘也忙得不亦乐

乎" 当然!他们在研究别的地产公司产品的

同时!也在琢磨着接下来自己如何发展#

导游细致地讲解了哈尔滨房地产项目

地域特点及价格走势!据小道消息!导游家

七大姑八大姨都是在地产界干活!所以她还

算比较了解哈尔滨的房产#

其间!导游数次提到海南的风景好!气

候好!$整个哈尔滨人民都想移师海南!只是

怕海南岛装不下!所以只好分期分批去买"%

原本导游自己想在海南买房!还跟开发商套

起近乎!希望可以在海南地产军团的大旗下

拿到比较优惠的折扣"

装修公司可不是来凑热闹&

作为本次巡展的特约家装公司! 海南

恒泰装饰在一堆的房地产企业里绝对算是

异类" 不过!阵容不小的恒泰装饰团队可真

不是来凑热闹的& $海南那儿是大片大片的

海!潮不潮呀' %$海南下雨的日子多不多呀'

那时装修影响效果吗'%$地中海风格是不是

更适合我们这种度假型的购房者呀' %()

你瞧!虽然房子还没买下!观展人考虑的问

题不少吧" 连开发商都感慨!异地参展带特

约装修公司!那架式绝对不一般"
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