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本报综合消息 国家工业与信息化部副部长苗圩
日前在上海车展期间表示!未来视市场情况!可能进一
步降低车购税" 此外! 汽车调整和振兴规划明确的
!""

亿支持汽车企业技术改造专项资金中! 用于中
央企业的部分将于近期批复" 他同时透露!工信部
已经启动了制定推动企业重组的指导意见!该意
见最晚将在今年年底出台"

#

月
$%

日! 记者联系上海汽车有关人士"

他表示!若购置税进一步降低!范围可能不仅
仅是

!&'

升及以下排量乘用车!受益的车型有
可能进一步扩大"

数据显示! 一季度车辆购置税完成
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亿
元!同比下降
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" 其中!

!
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各月车辆购置税同
比分别下降

$!&$!

!增长
!)&*!

和下降
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月份的车辆购置税收入实现增长的主要原
因是受购置税减半影响明显! 当月汽车销量增长较
快!达到

$#&*$!

" 但由于减税政策的影响!车购税增收
幅度要小于汽车销量的增幅"

国内汽车市场从去年三季度开始出现负增长!出
口大幅度下降" 到今年一季度!则结束了去年的下降
趋势!汽车产销为

$+'

万辆和
$')

万辆!分别同比增
长

!"&'!

和
(&'!

"

得益于
!&'

升及以下小排量乘用车购置税减半征
收!一季度!小排量乘用车销售

!#!

万辆!同比增长
$!&*!

!高于乘用车行业平均增速近
!#

个百分点"

工信部称!

!&'

升及以下排量乘用车销售量占乘用
车市场份额的

*"&'(!

!对市场拉动作用明显"

上海汽车上述人士表示!今年一季度!上海汽车
!&'

升及以下排量乘用车销售增量明显! 购置税的降
低对汽车销售起到了很大的促进作用"

他还认为$%现在来看!汽车售价规律基本是每年
降价

#!,+!

!车企除了降低生产成本外!主要依靠扩
大销售来增加利润" 国家出台政策把购置税降低到
+!

!实际上保证了今年购车的车主!可以提前享受到
明年的优惠价格!这样就刺激了一部分消费&"

来自长安汽车的数据也显示!今年一季度累计销
售汽车

("&'

万辆!同比增长
!(!

!其中
!&'

升及以下
排量乘用车的销售占总销售量的

*+!

"

关于
!""

亿支持汽车企业技术改造的专项资金!

上汽该人士表示$%前阵子国家有个无息贷款的政策!

关于技改专项资金现在还没有听到具体实施的内容&"
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本报讯
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月
(

日下午
(

时
("

分! 丰正华车友俱
乐部联盟商家'''中影南国影院一场首演大片(金刚
狼)开始放映!丰正华丰田车友俱乐部的部分会员及
试驾新

-./#

的朋友!在第一时间观看了这部揭密金
刚狼的身世之谜的美国大片"

放映前半小时起! 在中影南国影院的大厅里!陆
续到了近

$""

位手拿%丰正华丰田(金刚狼)专场电影
票&的车主朋友及家人!脸上都洋溢着兴奋的表情!等
待丰正华的专场电影"丰正华的工作人员在现场不时
免费发放(丰正华车友会俱乐部会员手册)!并向车主
介绍车友俱乐部即将在五月举办的车友活动"

当天的丰正华(金刚狼)电影专场!几乎座无虚
席! 除了有在

#

月
$+

日'

+

月
!

日以来!试驾
-./#

的客户外!尚有部分的车友俱乐部会员及亲属免费观
看"一家人在五一节假日期间!相约来到影院!感受视
觉和听觉带来的震撼!感受电影的刺激和精彩!享受
五星级影院所带来的星级体验"

$

个小时过去了!电
影在大家的欢笑声中结束! 走出观影厅! 一位试驾
-./#

的张小姐很兴奋地对身边的朋友说$%我还没
想到车友俱乐部的会员不限品牌车!我的小

00

也可
以加入车友俱乐部啦* 有那么多的联盟商家优惠!还
可以免费看大片!值得* & +更多的车友会员表示!丰
正华车友俱乐部做的真是不错*希望有机会参加更多
的车友活动"

据了解! 丰正华车友俱乐部在今年
(

月
!

日正式成
立以来!已举办过多次车友沙友活动和自驾游活动" 丰
正华希望通过不断地举办诸如自驾远征#讲座沙龙#趣味
比赛#会员讲堂这样的活动!为俱乐部的会员提供一个以
车会友#自由交流的平台!为大家提供更多的具特色的增
值服务*

本报讯
+

月
!

日!由南海网汽车
频道与海南汽车之家联合打造的海
南江淮同悦专场团购活动成功举行"

经过车友与海南鼎誉江淮汽车公司
的共同努力!现场共成交

$'

辆!打破
海南汽车团购活动有史以来的最高
记录"

为满足广大网友的需求!在海南
鼎誉汽车销售服务有限公司的大力
支持下!我们推出了江淮同悦的专场
团购活动"为了保证这次活动能成功
举办!也为了能更强有力地宣传自主
品牌!我们将活动定在了

+

月
!

日"

活动当天!我们车友依然是按照
惯例约定在海南日报社门口集合"早
上九点!记者到达现场时!日报社门
口已经积聚了众多网友!经过简单的
采访!这些网友大多是从下面县市赶
来的! 为了不耽误活动如期举行!他
们是赶着开往海口的第一班车到达
集合地点的"面对网友这样热情的态
度!我们着实感动了一把"

同时! 我们海南鼎誉江淮
#1

店
对本次的团购活动也十分重视"据了
解!我们在一周之前就开始为本次活
动做准备筹划活动"活动现场也派出
了很强大的接待阵容!帅哥美女齐上
阵! 给整个展厅映衬得是炫彩夺目"

九点二十分!我们的接待车辆顺利把
最后一批团购的网友送到店里"在销
售人员的热情接待下! 大家积聚一
堂!直接开始了今天的主题

所谓的主题!必然是价格" 一开
场!负责销售的张经理就做出了郑重
承诺!他代表海南鼎誉汽车销售服务
公司向本次参加团购的网友保证 $

%今天大家将拿到的优惠价格一定会

是目前全国的最低价! 如不属实!按
差价的两倍奉还消费者" &很有力度
的开场顿时拉近了与网友的距离!也
增进了彼此的信任"

彼此间建立了良好的信誉度 !

但网友争取最大优惠额的势头却丝
毫没有减弱!借助团体的力量!网友
们在优惠价格的要求上岂止一个
%狠&字了得" 网友张先生对同悦这
款车关注很久了! 在整个议价过程
中说话是最有力道的" 在众网友的
一致推举下! 他成了今天价格谈判
的代表人物" 不负众望!他提出的每
一个要求都是建立在理性基础上而
最关键的! 而且诙谐的言谈不时还
会引起阵阵欢笑" 在这样欢快和谐
的氛围中! 议价过程只进行了两个
回合! 我们销售商就和广大网友达
成共识! 可见我们对广大网友也表
现出了极大的诚意"

活动之前!我们对这次的团购活
动就已经抱有了很高的期望值!今天
能成功举办!我们也很感谢南海网汽
车频道" 在南海网汽车频道的号召
下!在这么短的时间内能积聚这么庞
大的消费群体!而且个个都是有备而
来!可见南海网汽车频道在未来对海
南汽车市场潜力的挖掘将会起到功
不可没的效用"再者针对本次团购活
动! 他们也做出了最充分的准备!为
大家开出了有史以来最大的优惠额"

目的不只为提升品牌效应!也是为了
回馈广大消费者对自主品牌以及对
江淮同悦的大力支持"

活动结束! 大家个个都喜笑颜开!

纷纷表示今天的活动很有价值!给车友
带来了许多实惠和便利!他们很满意"
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看!金刚狼"电影专场
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业内预测受益车型将扩大

%&#*+,-./012

国内
!"#

市场将再起风云! 在刚刚结束的上海国际车展上"

!"#

车型成为了众人瞩目的新焦点! 其中"全球首发的比亚迪第

一款高端
!"#

车型
!$

"在车展期间格外引人关注!

据介绍"

!$

的高端配置车型预售价为
%&

万元左右!此外"

!$

将在比亚迪的三个销售渠道
'(

#

'%

#

')

网中同时销售!

3+45 '( 6

海南江淮同悦突破团购历史记录

突破传统 剑指高端

在上海车展上!记者看到了让人
眼前一亮的

2'

"从外形上看!比亚迪
2'

放弃了传统
23/

过于保守和古
板的车型设计!动感的前脸造型和流
线型车身使其和瑞风# 风行等商务
23/

传统风格大相径庭!无疑将带给
国产

23/

市场一种全新的震撼"

2'

的车身造型充分吸收了日系
23/

车
型的流行元素! 紧凑并富有线条感"

同时又具备了自己独特的风格!

2'

的前大灯与透气隔栅是一体的!显得
更为大气而醒目!是一款充满了贵气
和时代感的宜商宜家的

23/

车型"

动力方面!

2'

推出的
$&#4

自动
档和

$&"4

手动档两种车型! 分别搭
载三菱

#5'%

和比亚迪自主研发的
678#)(

发动机!两款发动机都曾搭
载在比亚迪

9'

车型上!性能稳定!动
力输出和燃油经济性表现出色!且排
放均达到欧

!

标准"

相比上市多年的
54)

等老牌
23/

车型!

2'

更为时尚和舒适 !配
置也更丰富和人性化!

.61

# 自动天
窗# 倒车雷达#

531

导航系统等一应
俱全!为驾乘者提供了高端享受" 同
时!

2'

的做工和用料又上了一个台
阶!特别是按钮#内饰用料的质感和
手感上!凸显了一种全新享受!在推
拉门设计上滑动所需的力量适中!可
以轻松操作"

值得称道的是!比亚迪
2'

拥有
#)"):: "!)"":: "!*+'::

的长宽
高和

$%+"::

的轴距! 超过奥德赛!

略大于丰田
23/

大霸王! 可见
2'

在空间上下足了功夫!充分表现了
*

座中大型
23/

的空间魅力"

抄底入市 激活市场

根据全国乘用车联席会的统计!

去年! 全国
23/

销量仅为
!)&%+

万
辆!同比下滑了

!#&';

" 尽管今年进
入

$

#

(

月份以来 !

23/

市场开始回
暖!销量连续增长!但是今年一季度
的累计销量仍然同比下滑了

!'&*;

"

比亚迪
2'

选择此时进入国内
23/

市场!可谓用意深远" 据知情人
士透露!尽管这几年来!中国汽车市
场在高速增长!汽车企业销量也在急
剧上升! 但在

23/

市场形成三藩割
据的局势! 瑞风定位于中档商务#公
务市场!

54)

定位于高档商务# 公务
市场! 奥德赛定位于高档家用市场!

彼此之间并没有形成大的实质性竞
争"

去年以来 ! 受金融风暴的影
响 !企业效益下降 !公商务用车的
采购受到了一定程度的影响" 与此
同时 ! 不少汽车厂家都减少了对
23/

市场的关注!精力更多集中在
增长更快的轿车和

1</

等其他领
域 " 因此

23/

市场的竞争激烈程
度反而大大下降 ! 而对比亚迪来
说!此时反而是个进入 %抄底 &的好
时机" 此外

23/

车型在
$""*

年掀
起短暂的家庭化浪潮后 !一直悄无
声息 " 虽然在去年 !市场上有少数
新车型上市 !但是都未能掀起市场
波澜 " 如今 !

2'

凭借出众的外形 !

高品质的做工 ! 优异的性价比 !再
加上比亚迪遍布全国的

'""

家服
务商三网齐发 !

2'

将对
23/

市场
形成强有力的冲击"

业内人士分析!由于国人消费心
态# 市场需求原因加上

23/

市场车
型老旧! 使

23/

细分市场的潜力还
没有得到充分发挥!而比亚迪

2'

选
择此时高端切入 ! 必将成为激活
23/

市场的%鲶鱼&!现有
23/

市场
格局有望重新洗牌"

!"

!""#

年
$

月
%

日 星期三

汽车工作室主编

值班主任
&

郭远明 主编
&

左贵生 美编
&

何子利专刊热线
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#

月刚刚结束! 黄经理就匆匆托朋友
拿到上海市的车辆上牌数据" 他急于获
悉

#

月上海汽车销售运行的情况! 在过
去! 这种数据通常会在当月的

)

日到
!$

日到达经销商手中"

上牌统计对东风本田店很有利 !

=-,/

销量不仅开始回升! 在
1</

市场
的占有率也由此前的

+";

增加到
'+;

"

黄经理长舒一口气! %其实
$

#

(

月的时
候我们还很担心" 购置税下调! 鼓励大
家消费

!&'

升以下排量的车! 而我们的两
款车排量都在

!&)

升以上"&

上海市信息中心统计显示!

$

月上海
国 产 轿 车 销 售

*#'#

辆 ! 环 比 下 滑
#+&#+;

" 其中豪华轿车和中高级车环比
下滑幅度均在

'";

以上! 同比下滑幅度
分别达到

+"&(';

和
$$&#!;

" 上海市
1</

销量水平直落到
!+"

多辆! 同比下滑幅
度高达

'$&%+;

"

进入
(

月! 形势陡然发生变化! 豪
华型# 中高级和中级轿车环比同比均出
现大幅上涨! 虽然销量比起旺销月份有
着巨大差距! 但市场回暖迹象依然明显"

当月上海市中高级车销售
((("

辆! 环比
增长

%!&!';

! 同比也增长了
##&*$;

"

1</

车 型 销 售
(+'

辆 ! 环 比 增 长
!$)&$!;

"

#

月的上牌信息进一步强化了这种信
号! 上海大众和上海通用成为最大赢家!

单店销量大部分在
!#"

辆左右" 广州本

田# 一汽丰田# 东风本田等品牌销量均
出现大幅攀升" %

$

月我们的销量仅仅是
#

月的一半!

(

月只有
#

月的三分之二"&

黄经理说! 从最近
(

个月的环比情况可
以看出! 整体购买情况的涨势非常良好"

而刚刚结束的上海车展也帮了上海
经销商一把" 超过

'"

万人次参展的规模
极大地刺激了消费者的购买欲望! 许多
客户在车展现场下单! %五一& 假期到
店办完购买交接手续"

?@ABCDE

$

月购置税调整政策出台后! 北京现
代成为全国车市的最大赢家 " 在雅阁 #

凯美瑞等中高级车销量直线下滑的同时!

伊兰特和悦动月销量持续在
$&#

万辆以
上"

(

月! 伊兰特和悦动的销量更是突破
(

万辆"

在上海! 北京现代经销商也不断出
现断货现象! 面对供不应求的行情! 经
销商悄悄把价格上调了

("""

元"

进入
#

月下旬! 市场形势出现一些
变化" 店面客流量和成交量均出现下滑!

价格也开始回落" 吴中路北京现代店销
售顾问介绍!

#

月该店共销售
!+"

辆左
右! 下半月比上半月少销售

$"

多辆车"

车价再次开始松动! 伊兰特和悦动基本
款和舒适款的车型售价均下调了

!"""

元
左右"

销量回暖的中高级车也很难维持
相对稳定的价格水平 " 上海通用新君
威在二级供应商处已经出现了

#"""

元

的降价 ! 一级供应商虽然没有直接降
价 ! 但也有送用品之类的优惠 " 广州
丰田

"%

款凯美瑞让价幅度达到
'"""

元 ! 并可同时赠送价值
!"""

元的装潢
类汽车用品"

中级车板块 ! 上海大众斯柯达明
锐# 东风雪铁龙爱丽舍# 长安福特福克
斯以及东风本田新思域优惠幅度仍在加
大" 采访中经销商坦陈!

+

月可能会推
出新的商务政策! 优惠幅度和促销活动
会增加"

从各周市场表现看!

#

月上海车市并
非一帆风顺" 第一周延续了

(

月火热势
头+ 第二周人流量出现下滑+ 第三周在
上海车展以前人气增加! 但销量变化不
大+ 第四周经销商投入兵力参加上海车
展! 现场接到不少订单! 但在当周实际
交易的并不多" %五一& 假期出现小高
潮! 人流量与交易量高于

#

月底"

在销售顾问的经验中! 每年
+>)

月
是汽车销售的低谷" 其中

+

月因传统
*

天黄金周少了一周正常交易时间!

'

月之
后下滑幅度转强!

*

#

)

月达到全年谷底"

今年这个规律会否被打破还不得而
知 ! %实在不好说 ! 今年车市太反常
了"& 出乎人们预料!

#

月上海车牌价格
不但没跌! 反而小幅反弹"

#

月私企# 私
人客车额度竞标均价# 最低中标价均比

(

月小幅上涨! 最低中标价
$)(""

元! 比
(

月涨
!*""

元+ 平均中标价
$)*$#

元! 比
(

月涨
!!*$

元" 不过! 竞标人数
!*'+#

人! 比
(

月减少
%$!

人"

!"#$%&

'()*

经历了去年下半年的低迷和今年初的大起大落! 汽车

经销商们意识到!从大喜到大悲往往只有一步之遥"

#实在是不可理解" $宝山区东风本田 !" 店的黄经理

说% 上海车市的火热从 # 月一直持续到 ! 月!连原本萧条

的中高级车销量也出现强势反弹"


