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本报综合消息 汽车产业振兴迎
来了自主品牌的振兴!

!

"
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月#长城
汽车国内产销增长

#!$

#排除大环境
影响因素# 这主要得益于该公司旗下
三大品类格局的形成! 权威人士评价
说
%

如今的长城已经不是
&'(

$皮卡专
业厂的概念#而是三大品类齐头并进#

尤其是长城轿车品类不可小觑# 发展
潜力巨大!

今年以来# 长城将旗下产品划分
为三大品类# 并建立专属于自己的品
牌概念!

在长城轿车品类中# 以车型品牌
命名#旗下的品种主要有%长城精灵&$

%长城炫丽&$%长城酷熊&#以及尚未命
名的一系列

)*+&&

轿车 $%

),-.!

&$

%

),)-!!

&等
/

个品种!

在
&'(

品类中#以%哈弗&作为品
类名#形成 %哈弗

0

&$%哈弗
,

&两大
车系#其中

0

系列为小排量的
&'(

#

,

系列为主流
&'(

#旗下目前已有
!1

款品种!

在皮卡
02(

品类中#今后皮卡新
品均以%风骏&为品类名#产品以字母
%

3

&系列表示!

02(

仍以嘉誉为品牌
名称!

长城汽车总裁王凤英表示'我们以
往在

&'(

$皮卡领域的冠军地位要继续

加强深化#同时要集中突出长城做轿车
的优势!划分品类是为了更好地强调在
三大领域中的市场地位#方便消费者识
别系列产品#三大品类统合起来#对%长
城汽车&的品牌起到有力支撑!

按照产品品类规划# 长城今年三
大类新品有条不紊地推向市场# 尤其
是在轿车和小型

&'(

品类中将在
-/

年集中爆发# 其中
!45

升以下排量的
有

/

款车型!

到目前为止# 轿车品类中搭载
!6.

升$

!678

全铝
((9

发动机的长城炫丽$

搭载
!678

全铝
((9

发动机长城酷熊$

!6.

升
-/

款精灵已推向市场! 在
&'(

品类中#

16-8

哈弗
,.

正式上市#

7

月下
旬国内最小排量的

!6.

升哈弗
0!

也将
上市! 在皮卡

02(

品类中# 风骏商务
版$嘉誉

-/

款也已陆续投放市场!

据悉# 下半年上市的新车型主要
有 #

!6.8

$

!678 &'(

哈 弗
0.

$

!678

)*+&&

轿车$

),-.!

等全新车型!

令业界瞩目的是# 今年搭载
!678

全铝
((9

发动机的炫丽上市之后#市
场火爆# 进入

.

月后月平均销量达到
7---

辆! 个性化的酷熊上市以来受到
车迷追捧#产品供不应求#哈弗

,.

销
售大幅增长#前景广阔#目前#这三款车
型已成为长城汽车上量的新增长点!

本报综合消息 近日记者获悉# 来自上
海大众的百年品牌斯柯达汽车#将与国内家
居家装行业第一品牌

:;

红星美凯龙集团跨
界联合# 共同在全国

!7

大城市打造一系列
营销活动# 届时# 上海大众斯柯达旗下的
+<=>?@>

明锐及
A>B@>

晶锐两款实力车型#通
过汽车进入家装市场的崭新营销模式获得
与消费者近距离接触和互动的平台!

专家分析# 随着国内经济逐步回暖#汽
车$ 住房以及家居家装行业将持续成为

-/

年拉动国民消费的热点!斯柯达携手红星美
凯龙#不但实现了渠道和资源的共享#获得
了双倍的产品与服务# 降低了交易成本#并
且能够获得强强联合的品牌协同效应#实现
双方的共赢!

据悉#在双方合作期间#上海大众斯柯达
和红星美凯龙的宣传资源将实现共享# 包括
营业场所$服务体系$媒体资源等!与此同时#

7

月$

5

月期间上海$北京$成都$郑州$长沙$

南京$常州$无锡$天津$沈阳$南昌$重庆$深
圳$石家庄$西安等

!7

个城市的红星美凯龙
卖场将展开斯柯达汽车路演$家装设计讲座$

游戏互动等系列现场活动!在活动中#红星美
凯龙为广大消费者创造了在卖场近距离了解
+<=>?@>

明锐及
A>B@>

晶锐展车的机会#同时#

斯柯达品牌提供
5

辆
A>B@>

晶锐轿车作为现
场大奖为抽奖活动助兴! 活动期间还将举办
居家空间攻略讲座# 专业装修设计师将通过
对家居空间和汽车空间的讲解# 为消费者架
构一个

C

有家有车
C

的理想生活理念!同时#斯
柯达还特意为这

!7

个城市的美凯龙消费者
准备了

(D2

上门试驾券#将试乘试驾的服务
送上家门# 让消费者不出门# 就可以体验到
(D2

级的斯柯达试乘试驾!

对于此次合作#双方均表示信心十足!作
为一个国际连锁家居卖场# 红星美凯龙集团
谈及与上海大众斯柯达联手的理由时表示'

斯柯达品牌携百年盛誉来到中国# 在短短两
年多的时间内就凭借不俗的实力获得了良好
的品牌认知度和美誉度! 特别是斯柯达品牌
的务实态度与对品质的坚持以及求真求实$

重生活$ 懂生活和崇尚实用品质的品牌内涵
是红星美凯龙集团所欣赏和赞同的! 上海大
众斯柯达也表示希望能借助各自的销售渠道
及资源扩大两个品牌的消费群体# 通过这个
良好契机互惠互利$提升区域销售业绩#带来
更大的收益#从而达到双赢的目的!

作为中国汽车市场增长最快的汽车品
牌之一 # 上海大众斯柯达的两款支柱车
型"""

+<=>?@>

明锐及
A>B@>

晶锐#目标市场
均瞄准了

C

优质生活行家
C

这一都市精英群
体# 秉承德系车的精湛品质和尖端工艺#使
其无论在产品设计$产品性能还是安全性能
上均领先行业同级别车型! 其中

+<=>?@>

明
锐及

A>B@>

晶锐均获得了
);E)32

碰撞五
星认证# 产品受到了中国消费者的一致好
评!市场表现上

+<=>?@>

明锐自
1--F

年上市
至今年第一季度#短短

1

年多时间里#已销
售

!!

万余辆( 而去年末推出的
A>B@>

晶锐
也呈现出强劲的市场增长潜力#月销量同比
增幅均达到

17G

以上# 第一季度以
"/7!

辆
的累计销量直冲
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三剑客
C

的宝座!
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本报讯
"

月
1-

日# 借上海车展开幕的东风#

海马汽车宣布旗下两厢轿车的又一生力军"""搭
载全新自主

((9

动力的海马欢动
!658

正式上
市#开始全国同步发售! 欢动

!658

车系售价为'手
动标准型

F6/5

万元#手动舒适型
#6.5

万元#手动
豪华型

/615

万元!

劲速上市的
!658

欢动#搭载海马汽车自主研
发的

,3;((9;!65

高效能发动机#是海马%蓝色
引擎&自主动力总成战略下的全新力作#采用了先
进的

((9

技术#不仅具备高动力输出$高可靠性$

低排放$低油耗$环保节能的特点#而且排放达到
欧

D(

标准#并具备升级到欧
(

排放标准的潜能!

同时# 这款
,3;((9;!65

发动机通过相当于
7-

万公里的
!---

小时连续强化试验# 性能衰减仅
7$

#具备很高的性能可靠性!

尤其值得一提的是# 欢动
!658

可谓动力强
悍 # 拥有高达

##61HIJ5---KLM

的最大功率和
!7#ENMJ"7--KLM

的最大扭矩#在同级车所匹配的
发动机中#最高功率仅次于卡罗拉#而最高扭矩则
无出其右!

海马技术人士介绍#它采用
((9

可变气门正
时技术#并结合新材料$新技术和燃烧室低面容比
等一系列设计#使得欢动

!658

排量车型发动机的
功率和燃油经济性在大大提高的同时# 废气排放
却获得有效降低!结合燃烧效率方面的

5

大改进#

这款发动机有着低排放$ 低油耗$ 环保节能的特
点#排放达到欧

D(

标准#并具备升级到欧
(

排放
标准的潜能! 同时#这款发动机通过

!---

小时连
续强化试验#相当于路试

7-

万公里#性能衰减仅
7G

#具备很高的性能可靠性!

除了发动机的变化外#欢动
!658

搭载了
7

速
手动变速器! 在欢动

!6#8

基础上#海马对欢动包
括油门踏板和离合高度$ 变速器换档行程在内的
诸多细节#进行了调整和持续改进!

就在前不久#欢动
!658

在海南举办了媒体试
驾会!在其中的

-;"--M

加速赛上#欢动
!658

创造
出

!76#1

秒的优异成绩! 媒体一致认为#欢动的整
车素质与合资品牌同级别产品相当!

本报讯
"

月
1-

日# 第十三届上海国际汽车
工业博览会正式拉开了帷幕!与现场琳琅满目的
新车$概念车相比#在上汽通用五菱展台前#公众
早已熟悉的车型"""五菱之光# 却成为了

O!

展
馆中最耀眼的明星!是什么原因使得这款并不算
新的经典车型成为了焦点呢)

据现场上汽通用五菱工作人员介绍#五菱之
光车型从

-1

年底上市至今#累计销量已超过
!7-

万辆! 作为上海车展重要的活动之一#上汽通用
五菱特别举行了%为客户创造价值"""第

!7-

万
辆五菱之光交车仪式&! 这第

!7-

万辆五菱之光#

也成为了本届%车展之最&!

早在
1--F

年# 五菱之光市场保有量已突破
!--

万辆#成为全球销量最高的十大单一平台车
型之一! 时至今日#以突破

!7-

万辆的骄人成绩#

成为了国内车市中名副其实的单品销量冠军!

车展之!最"
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本报综合消息 新锐车企比亚迪
在不断演绎着自己一路狂飙的奇迹!

在横扫中级车市之后# 比亚迪
A.

的
热销势头愈加不可阻挡!根据中国乘
联会的最新数据显示#比亚迪全系车
型

"

月共销售
.1-/7

辆#其中功勋车
型

A.

继一季度夺取销售冠军后 #

"

月销量再创新高 # 破纪录地达到了
11F1!

辆#同比劲增
!".G

#一举跨入
月销%两万辆俱乐部&!

据悉# 比亚迪今年以来一直不断
加大

A.

的产能# 保证终端客户提车
时间在两周以内#

A.

已经成为市场上
交货期最快的主流畅销车型!

-,

首次跨入!月销
'

万俱乐部"

纵观中国轿车市场# 月销量稳居
%万辆俱乐部&的车型已为数不多#而
能够突破

1

万辆的车型#则更是少之
又少!能够成为%

1

万辆俱乐部&会员#

首先车型的性价比要高(其次 #品质
需要达到很高的水准(第三 #销量要
保持高速的增长势头!

细数
A.

冲击销量冠军之路 #我
们不难发现#在过去的一年中

A.

不

断刷新着销量记录!

-#

年
!-

月#

A.

首次超越捷达#成为当月销量王 #捷
达保持数年的中级车王座受到前所
未有的挑战!

1--/

年
!

月# 比亚迪
A.

以
!75F7

辆再次超越捷达$ 卡罗
拉等车型#登上月度销量王宝座! 随
后比亚迪乘胜出击 # 推出

A.

自动
档# 进一步完善

A.

的产品线布局 !

根据
1

月份的全国上牌数据统计 #

1

月份比亚迪
A.

共销售
!#---

多辆 #

一举夺得全国上牌量冠军!

"

月初#

比亚迪在营销上再发力#发动
A.

%连
冠攻势&钜惠万元#当月销量再上新
台阶 #车市 %月销

1

万俱乐部 &又多
了一名新会员!

冠军风范 源于经典品质

汽车作为耐用消费品的一种#其
销售情况受口碑影响明显! 一款车型
能否在市场上长盛不衰#归根结底与
其出色的产品品质以及良好的市场口
碑密切相关!

A.

作为比亚迪的一款开山之作#

堪称经典! 凭借着漂亮的外观$实用
的配置$ 精细的做工和超值的价格#

A.

持续热销!目前
A.

拥有超过
.7

万
的市场保有量#其产品性能和品质已
经相当稳定!

实际上#拥有
D9

精细化$高密度
化生产经验的比亚迪#在汽车制造上
早已将品质控制视为最重要的核心
竞争力! 这种产业氛围的形成给比亚
迪汽车的产品注入了极强的市场生存
能力! 在

A.

迅速成长壮大的过程中#

比亚迪汽车品质为先$打造缺陷最少
的造车理念#已经成为比亚迪汽车成
功的基石!

目前# 比亚迪还针对整车品质控
制和优化专门制订了%整车

F"!

&项目
DP&

目标#来改善汽车的品质! 该项目
从汽车研发到生产直到最后的销售环
节#都制定了严格的品质监查体系#确
保每一辆车的每一个部位的品质都达
到标准!

业内人士分析# 目前
A.

的品质
和销量二者已形成相辅相成的良性循
环! 品质带动销量#同时销量增长又
带来品质的提升# 二者呈螺旋上升!

而
A.

铸就的良好品质与口碑# 已为
自身打造成中国千万辆级别的功勋车

型奠定了基础!

-,

热销增产 提车只需两周

据悉# 受产能和市场预期等因素
影响# 市场上不少车型的交车时间都
延长到一个月左右#一定程度上打击
了消费者的购买热情!

A.

在终端的快
速放量# 一定程度上也有赖于

A.

的
交车时间非常快速!

比亚迪对今年的中国汽车市场信
心十足# 不仅制定了

"-

万的销量目
标#还增加了新的涂装线#并不断扩充
产能#合理安排运输#目前

A.

终端客
户从下订单到提车#只需两周的时间#

创造了市场上主流畅销车型最快的提
车时间记录!

相关人士指出# 比亚迪对
-/

年
国内汽车市场增长的准确判断#保证
了自身在产能和物流储运方面的充
分准备! 比亚迪通过自身不断努力#

加快终端交车时间#这也是对消费者
的一种负责的态度!而比亚迪在终端
的销售优势#也将进一步吸引更多的
潜在客户# 比亚迪

A.

的销量有望持
续走高!


