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凌晨 !!"""客户在营销中心门前排队等待#

上午 #!"" 不到"客户的车辆把营销中心门前的路塞满#

$!"" 开始"近 %"" 名客户进入营销中心

&'!"" 刚过"完成近 '""(的内部认购

$$

) 月的海南"依然是一个楼市传统的销售淡季"而一个城中央高端项目

的内部认购"在没有太多的广告攻势之下"却完成了这样的一次内部认购% 作

为一个长期关注海南楼市的记者"我有一种直觉"对它的关注"可能远比一个

单纯意义的销售火爆更有价值% 或许"在不断升温的海南楼市"除了销售"还

应该会一些人站出来"站在一个对行业健康发展的角度进行一些探索"正如

当成星河湾对品质的执着而对整个广东楼市的启示一样% 也正因为这样的背

景之下"有了这样一次对话"一次关于居住价值的对话%
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小墨! 庆豪地产是怎么看待现在行业

发展的&

庆豪!
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小墨! 那么 " 什么叫做居住的人性

化&

庆豪!
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小墨! 每一个企业产品战略的选择都

是有原因的" 庆豪地产为什么会以回归居

住的本质为自身的开发标杆呢&

庆豪!
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小墨! 对于庆豪地产而言" 产品的

设计理念是什么呢&

庆豪!
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小墨! 我们都知道" 庆豪金碧文华

从项目开始" 都没有做太多的广告推广"

而更多的是依托市场业主的口碑创造销售

的奇迹" 这是为什么呢&
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小墨! 其实很多发展商也知道产品

品质的重要" 但如果一个项目要执着于品

质的打造" 那肯定是相当艰辛的%

庆豪!
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小墨! 据我所知" 正是因为这份用

心" 庆豪金碧文华获奖无数% 不仅获海南

省推荐申报省及全国标准化安全文明施工

样板工程" 更被同行称誉为 '毛坯房中的

样板房(% 这背后应该会有很多关于品质

的故事%
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对话之一!
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"

对话之二!

!"+,&-./0

"

对话之三!

123,456789

后 记
:;&<=>?

不知为什么" 在完成这一

次的访谈后" 一位 )南方都市

报* 的记者写的一段楼记怎么

也挥之不去!

'

)

月
)

日 " 浦东星河湾

开盘了" 无数车辆几乎在同一

时刻从四面八方云集于此" 近

百多名浦东星河湾的物管人员

在宽敞的浦东星河湾酒店前广

场上疏导交通" 但还是水泄不

通%

筹号在百位前的上海买家

一进入认购区" 立刻被眼前的

景象震了一下 +怎么买房子成

了菜市场&

一位法籍华裔男士的进

场" 就直接和朋友确定一口气

拿下
$

套%

当天 " 星河湾完成近
%"

个亿的销售%(

这是一个因品质地产而世

界动容的地产商" 而眼前的这

个项目" 又何尝不是又一个因

用心而让人动容的再次上演%

走时" 看到桌上那本即将

开印的名为 )居住的价值* 的

楼书" 我感慨不已" 建筑的终

极意义原来就是创造居住的价

值, 也许" 我们有时真的走得

太远" 忘了我们为什么而来%

那么" 不如我们回归% 这" 或

许就是庆豪地产为什么执着于

品质及 '心筑未来 ( 的真正

含义吧,
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