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MNOPQR 得益于中国汽车产业
高速发展的东风日产!在去年全系车型整
体实力提升的同时!今年对旗下主力车型
均进行了升级和强化!再次实现了"高端
领军#中部崛起和小车爆发$的增长态势%

对!"万台销量的提前达成!东风日产副总
经理任勇表示&"我们将#"$%年定义为自
己的'厚基勃发(年% 考虑到产能限制!我
们希望今年通过综合实力的进一步提升!

为今后发展打下坚实的基础!并将东风日
产打造成最值得信赖的#最具发展潜力的
乘用车品牌% $

业内人士认为!东风日产从第二工厂
奠基#用时&'个月实现(%%万台销量!到自
主品牌启辰发布!再到提前一个月完成全
年!%万台销量任务!不仅体现出企业发展
后劲十足!更预示着其已经迈向由"做大$

到"做强$的事业新巅峰期%

PSTU VEWXYZ

对于年初!%万台产销目标的制定!东
风日产虽然和其他车企一样看好今年车

市的发展势头! 但考虑到自身的产能限
制!毅然决定采取多点发力#集中突破的
方式!将(%)%年工作重点放在提升产品竞
争力和品牌力上%

承接%*年"高端领军#中部崛起和小车
爆发$的态势!东风日产将天籁#奇骏+逍客
定为(%$%年重点提升车型% 针对旗舰车
型)))天籁!东风日产通过实施区域"$,$$

销售策略! 使其单月销量稳居中高级车市
前三甲!进一步缩小了与雅阁#凯美瑞的销
量差距! 并曾屡次摘得中高级车市单月销
量冠军!强化了在北京#广州等(-多个重点
城市的领军地位%

对中高级车价值的坚守! 使东风日产
将节能环保的./发动机配备到天籁车型
上!实现了绿色科技在核心产品中的应用%

从目前来看!东风日产./发动机凭借0-万
台高居中高级车市榜首的卓越成绩! 取得
了绝对的胜利! 不仅将天籁的优势日趋凸
显! 更使天籁乃至东风日产品牌达到新的
高度!获得竞争先机!成为中高级车市真正
的价值领导者%

基于对(-)-年12.市场趋势的准确把
握!东风日产将(%$%年设定为12.车型提升
年% 凭着对绿色环保理念的执着和坚持!东
风日产在奇骏+逍客车型中引入了3456789:

;.5技术!并通过区域市场试乘试驾#策划
奇骏+逍客"超级球迷$营销活动等!使得奇
骏+逍客单月销量保持在万台左右! 成为城
市12.市场仅次于;<4.#<=.>的主流车型
之一! 实现了("$"款奇骏+逍客联袂上市以
来的全新跨越%
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质量经营驱动高速增长! 随着产品#

渠道#管理的逐步完善!东风日产不满于
仅为华南市场领头羊!目光所及是下一个
巅峰% 对于未来!东风日产副总经理任勇
有一个梦想&"那就是("$0年!也就是在合
资企业成立的第十年!东风日产能够成为
一个产销过百万的企业%这将是一个全新
的行业速度记录! 我们一直在创造奇迹!

让我们一起见证新奇迹的诞生% $

实力成就梦想%拥有华南最大的乘用

车技术中心# 启用日产全球第?家市场品
质解析中心# 建设日产全球最大工厂!东
风日产有策略地击准目标!蓄势而发% 每
一个计划!犹如棋局里的每一步!一步一
天地!为企业的"做大做强$奠定基础%

梦想的实现! 需要企业管理者有识
局#观局的眼光%今年!随着东风日产第二
工厂正式启动建设!及日产汽车闻名全球
的./发动机和;.5变速箱国产!将进一步
拉近东风日产与梦想的距离% 预计!到
("$(年!东风日产将把;.5变速箱装车率
从现在的$0@提升至?-@!届时!将以更具
竞争力的产品优势! 满足更多消费者需
求%

善奕者谋势!不善奕者谋子% 东风日
产的下棋布局!处处体现了一位"大家$的
睿智与风范% #--万台下线#启辰品牌发布
及!-万台销量达成是一个新的起点!保持
三倍于行业平均增速#稳居行业第四的东
风日产把梦想放在了更远处% 我们期待!

它能在"厚基$之上"勃发$!朝着中国最强
乘用车企业的目标坚定前行%
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)#月?日!#-)-年度
;5;;中国房车锦标赛第八场分站赛!也
是最后一场比赛在广东肇庆国际赛车场
顺利落下帷幕% 作为自主品牌在;5;;赛
场唯一代表的海马车队!在经历了一番苦
战之后!最终获得第五名的成绩% 虽然未
能登上领奖台!但是依靠本场比赛获得的
>个宝贵积分! 海马车队连续第二年进入
车队总成绩前三甲! 成为#-)- ;5;;中国
房车锦标赛)!--::组的年度季军%

赛前! 海马车队上下承受着巨大压
力!年度积分上仅领先传统豪强东风日产
基亚车队>分!如果本场比赛稍有不慎!就
有可能丧失大好局面%在前一天的排位赛

上!海马车队明显受到了压力影响!陈旭#

王浩两位车手发挥不佳!最终仅排在第十
三和第十四位!主力车手黄楚涵则表现出
了不错的状态!排在第六位发车%

由于本场比赛将产生)!--;;组年度
车队和车手两项冠军! 因此各支车队都
卯足劲头准备毕其功于一役% 决赛发车!

黄楚涵一马当先!率先向前车发起冲击!

但是在)号弯道之前的直道尽头!第一二
集团之间也没有拉开距离! 十几部赛车
犬牙交错!蜂拥进入)号弯道% 大规模的
碰撞事故在转瞬间就发生了! 首先是上
海大众000的王睿与东风日产基亚车队
的林立峰之间发生碰撞! 黄楚涵躲闪不

及只好选择冲出赛道! 以避免更加严重
的状况发生% 再其后的多部赛车也未能
幸免!陈旭的赛车左前门被完全撞坏!小
将王浩的赛车也由于碰撞产生机械故障
被迫退赛%

仅剩的))辆赛车在安全车的带领下
跑了九圈!海马车队唯一还能坚持比赛的
陈旭则趁机回到维修区!技师用胶带对车
门进行了加固之后再度驶上赛道%一贯坚
忍不拔的陈旭承载着海马车队的全部希
望!他也没有让大家失望!在车门再次无
法固定的情况下!硬生生的一只手拽着车
门完成了比赛!并且在安全车进站之后超
越了多辆前车!最终获得本场比赛的第五

名!也让海马车队坐稳了)!--::组年度季
军的位置%

赛后! 海马车队总监张子煜表示对
本场比赛的结果比较满意&"真是没想到
陈旭能顶着故障坚持从十三追到第五
位! 这是我们车队一直希望能够呈现给
大家的!血性#勇敢#无所畏惧% 今年的总
成绩虽然与去年持平! 但是车队整体表
现提升非常明显! 相信#-))赛季海马车
队将会有更加良好的表现! 并取得更加
优异的成绩% $
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MNOPQR 得益于中国汽车产业
高速发展的东风日产!在去年全系车型整
体实力提升的同时!今年对旗下主力车型
均进行了升级和强化!再次实现了"高端
领军#中部崛起和小车爆发$的增长态势%

对!-万台销量的提前达成!东风日产副总
经理任勇表示&"我们将#-)-年定义为自
己的'厚基勃发(年% 考虑到产能限制!我
们希望今年通过综合实力的进一步提升!

为今后发展打下坚实的基础!并将东风日
产打造成最值得信赖的#最具发展潜力的
乘用车品牌% $

业内人士认为!东风日产从第二工厂
奠基#用时&'个月实现#--万台销量!到自
主品牌启辰发布!再到提前一个月完成全
年!-万台销量任务!不仅体现出企业发展
后劲十足!更预示着其已经迈向由"做大$

到"做强$的事业新巅峰期%
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对于年初!-万台产销目标的制定!东
风日产虽然和其他车企一样看好今年车

市的发展势头! 但考虑到自身的产能限
制!毅然决定采取多点发力#集中突破的
方式!将#-)-年工作重点放在提升产品竞
争力和品牌力上%

承接-*年"高端领军#中部崛起和小车
爆发$的态势!东风日产将天籁#奇骏+逍客
定为#-)-年重点提升车型% 针对旗舰车
型)))天籁!东风日产通过实施区域")A$$

销售策略! 使其单月销量稳居中高级车市
前三甲!进一步缩小了与雅阁#凯美瑞的销
量差距! 并曾屡次摘得中高级车市单月销
量冠军!强化了在北京#广州等(%多个重点
城市的领军地位%

对中高级车价值的坚守! 使东风日产
将节能环保的./发动机配备到天籁车型
上!实现了绿色科技在核心产品中的应用%

从目前来看!东风日产./发动机凭借0%万
台高居中高级车市榜首的卓越成绩! 取得
了绝对的胜利! 不仅将天籁的优势日趋凸
显! 更使天籁乃至东风日产品牌达到新的
高度!获得竞争先机!成为中高级车市真正
的价值领导者%

基于对(%$%年12.市场趋势的准确把
握!东风日产将(%$%年设定为12.车型提升
年% 凭着对绿色环保理念的执着和坚持!东
风日产在奇骏+逍客车型中引入了3B56789:

;.5技术!并通过区域市场试乘试驾#策划
奇骏+逍客"超级球迷$营销活动等!使得奇
骏+逍客单月销量保持在万台左右! 成为城
市12.市场仅次于;<B.#<=.>的主流车型
之一! 实现了(%$%款奇骏+逍客联袂上市以
来的全新跨越%

[\], ^_`ab

质量经营驱动高速增长! 随着产品#

渠道#管理的逐步完善!东风日产不满于
仅为华南市场领头羊!目光所及是下一个
巅峰% 对于未来!东风日产副总经理任勇
有一个梦想&"那就是(%$0年!也就是在合
资企业成立的第十年!东风日产能够成为
一个产销过百万的企业%这将是一个全新
的行业速度记录! 我们一直在创造奇迹!

让我们一起见证新奇迹的诞生% $

实力成就梦想%拥有华南最大的乘用

车技术中心# 启用日产全球第?家市场品
质解析中心# 建设日产全球最大工厂!东
风日产有策略地击准目标!蓄势而发% 每
一个计划!犹如棋局里的每一步!一步一
天地!为企业的"做大做强$奠定基础%

梦想的实现! 需要企业管理者有识
局#观局的眼光%今年!随着东风日产第二
工厂正式启动建设!及日产汽车闻名全球
的./发动机和;.5变速箱国产!将进一步
拉近东风日产与梦想的距离% 预计!到
(%$(年!东风日产将把;.5变速箱装车率
从现在的$0@提升至?%@!届时!将以更具
竞争力的产品优势! 满足更多消费者需
求%

善奕者谋势!不善奕者谋子% 东风日
产的下棋布局!处处体现了一位"大家$的
睿智与风范% (%%万台下线#启辰品牌发布
及!%万台销量达成是一个新的起点!保持
三倍于行业平均增速#稳居行业第四的东
风日产把梦想放在了更远处% 我们期待!

它能在"厚基$之上"勃发$!朝着中国最强
乘用车企业的目标坚定前行%
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“骑士之旅·发现中国之美”
全国巡展全面启动
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$(月!日! 由海马骑
士12.组成的 "丝绸之路 复兴之旅$活
动车队顺利归国!并于天津举行盛大回
归仪式% 海马骑士在丝路上的出色表现
也助其创下上市半年内销量突破万台
的佳绩% 为了进一步延续丝路精神!海
马汽车销售公司总经理吴刚宣布 "骑
士之旅*发现中国之美$ 全国巡展活动
正式启动!首站将登陆河北%

与此同时!在庆祝仪式上!海马骑
士丝路限量纪念版正式上市C定价)(D?&

万元!以纪念海马骑士重走丝绸之路C助
力丝路跨国申遗这一伟大活动C 让更多
消费者了解体验丝绸之路的伟大文明C

同时也进一步满足了细分市场对于长
途驾驶舒适感#操控感的需求%
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"丝绸之路复兴之旅$跨国申遗大
型活动是由国际古迹遗址理事会国际
保护中心和中国主流媒体联盟发起的
一项重大跨国文化交流盛事! 海马骑
士作为此次活动的官方唯一指定用
车!提供了全程长达$?0!*公里的可靠
交通保障! 为活动圆满成功提供了强
有力的支持%

据乘联会$-月份的数据显示!海马骑
士自>月北京车展上市以来! 不足半年
时间销量已达$-!$(台! 成为自主品牌
中高级12.中的领军车型%
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在本次庆功仪式上!海马汽车隆重
推出海马骑士丝绸之路限量纪念版!定
价$(D?&万元%骑士丝路限量纪念版对远
程驾驶进行了专门的产品力强化!使之
更完美适合长距离!以及多种极端复杂
路况的驾乘使用!兼顾公商务使用以及
远程长途复杂路况驾驶的产品特质!使
得骑士成为真正的跨界车%$(D?&万的价
格也让骑士丝路纪念版的综合性价比
远高于同类型产品!让更多消费者能够
体验骑士丝路限量纪念版所带来的文
化震撼与感动%

"作为一个意义非凡的大型文化盛

事!'丝绸之路! 复兴之旅()))重走丝
绸之路!助力跨国申遗行动值得我们每
一个人尊重!作为中西经济文化交流见
证的宝贵历史文化遗产!丝绸之路申遗
的成功!值得中国乃至丝路沿途各国热
爱丝路文明!支持丝路申遗人民的高度
关注和支持!与此同时!作为有幸参与
经历这场文化盛事的海马汽车和海马
骑士!同样值得载入海马发展史册去永
久纪念% 因此!我们专门推出了海马骑
士丝路限量纪念版!献给热爱丝路文化
的每一个人% $海马汽车销售公司总经
理吴刚在接受记者采访时表示!海马骑
士已经成为了很多消费者表达对丝绸
之路历史文化和实现丝绸之路申遗美
好愿望的精神象征%

在产品配置方面!倒车雷达#真皮座
椅#多功能真皮方向盘#遮阳板双照明化
妆镜#不锈钢踏板等便利配置让驾驶变
得更为舒适轻松+安全配置方面!博世
&D$=E1,FEGCE=1刹车辅助系统等配置
也出现在丝绸之路限量纪念版上+外观
方面则添加了丝绸之路主题车贴!充分
彰显丝绸之路限量纪念版车型的身份%
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通过丝绸之路活动的巨大成功!海
马汽车意识到! 客户对骑士12.的使
用!已经从单纯的产品层面上升到对产
品所倡导的文化和精神层面的需求%客
户对产品技术#品质本身的需求只是一
个基本需求!但对产品品牌内涵和产品
精神的追求才是他们更希望得到的产
品价值%

以"海马骑士之旅$为代表的一系
列文化营销活动! 对骑士的中高端
12.定位起到了非常重要的推动作
用%以文化探寻为方式!结合产品和消
费者互动体验! 从而将产品的品牌内
涵和卖点自然而然的流露的营销行
为!是传统营销手段无法比拟的!特别
是骑士的用户文化层次要高于同类产
品用户!他们更希望用探寻#研究的方
式去了解文化! 而不是传统意义的告
知!因此!"发现中国之美$活动更符合
骑士客户的价值观%

60万台目标提前达成
MNOPQR 得益于中国汽车产业

高速发展的东风日产!在去年全系车型整
体实力提升的同时!今年对旗下主力车型
均进行了升级和强化!再次实现了"高端
领军#中部崛起和小车爆发$的增长态势%

对!-万台销量的提前达成!东风日产副总
经理任勇表示&"我们将(-)-年定义为自
己的'厚基勃发(年% 考虑到产能限制!我
们希望今年通过综合实力的进一步提升!

为今后发展打下坚实的基础!并将东风日
产打造成最值得信赖的#最具发展潜力的
乘用车品牌% $

业内人士认为!东风日产从第二工厂
奠基#用时&'个月实现(--万台销量!到自
主品牌启辰发布!再到提前一个月完成全
年!-万台销量任务!不仅体现出企业发展
后劲十足!更预示着其已经迈向由"做大$

到"做强$的事业新巅峰期%
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对于年初!-万台产销目标的制定!东
风日产虽然和其他车企一样看好今年车

市的发展势头! 但考虑到自身的产能限
制!毅然决定采取多点发力#集中突破的
方式!将(-)-年工作重点放在提升产品竞
争力和品牌力上%

承接-*年"高端领军#中部崛起和小车
爆发$的态势!东风日产将天籁#奇骏+逍客
定为(-)-年重点提升车型% 针对旗舰车
型)))天籁!东风日产通过实施区域")H$$

销售策略! 使其单月销量稳居中高级车市
前三甲!进一步缩小了与雅阁#凯美瑞的销
量差距! 并曾屡次摘得中高级车市单月销
量冠军!强化了在北京#广州等(-多个重点
城市的领军地位%

对中高级车价值的坚守! 使东风日产
将节能环保的./发动机配备到天籁车型
上!实现了绿色科技在核心产品中的应用%

从目前来看!东风日产./发动机凭借0-万
台高居中高级车市榜首的卓越成绩! 取得
了绝对的胜利! 不仅将天籁的优势日趋凸
显! 更使天籁乃至东风日产品牌达到新的
高度!获得竞争先机!成为中高级车市真正
的价值领导者%

基于对(-$-年12.市场趋势的准确把
握!东风日产将(-$-年设定为12.车型提升
年% 凭着对绿色环保理念的执着和坚持!东
风日产在奇骏+逍客车型中引入了3B56789:

;.5技术!并通过区域市场试乘试驾#策划
奇骏+逍客"超级球迷$营销活动等!使得奇
骏+逍客单月销量保持在万台左右! 成为城
市12.市场仅次于;<B.#<=.>的主流车型
之一! 实现了(-$-款奇骏+逍客联袂上市以
来的全新跨越%
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质量经营驱动高速增长! 随着产品#

渠道#管理的逐步完善!东风日产不满于
仅为华南市场领头羊!目光所及是下一个
巅峰% 对于未来!东风日产副总经理任勇
有一个梦想&"那就是(-$0年!也就是在合
资企业成立的第十年!东风日产能够成为
一个产销过百万的企业%这将是一个全新
的行业速度记录! 我们一直在创造奇迹!

让我们一起见证新奇迹的诞生% $

实力成就梦想%拥有华南最大的乘用

车技术中心# 启用日产全球第?家市场品
质解析中心# 建设日产全球最大工厂!东
风日产有策略地击准目标!蓄势而发% 每
一个计划!犹如棋局里的每一步!一步一
天地!为企业的"做大做强$奠定基础%

梦想的实现! 需要企业管理者有识
局#观局的眼光%今年!随着东风日产第二
工厂正式启动建设!及日产汽车闻名全球
的./发动机和;.5变速箱国产!将进一步
拉近东风日产与梦想的距离% 预计!到
(-$(年!东风日产将把;.5变速箱装车率
从现在的$0@提升至?-@!届时!将以更具
竞争力的产品优势! 满足更多消费者需
求%

善奕者谋势!不善奕者谋子% 东风日
产的下棋布局!处处体现了一位"大家$的
睿智与风范% (--万台下线#启辰品牌发布
及!-万台销量达成是一个新的起点!保持
三倍于行业平均增速#稳居行业第四的东
风日产把梦想放在了更远处% 我们期待!

它能在"厚基$之上"勃发$!朝着中国最强
乘用车企业的目标坚定前行%


