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!当前的市场环境下" 开发商应该主动去寻求有突

破性的营销方式和途径#$ %参加岛外展会可以更直接

地了解市场需求" 但是少数开发商单枪匹马出去推广也

难以为继&$ 广物地产海南公司总经理孙杰表示" 此次

海南日报报业集团联合重庆日报报业集团进行为期一个

月的宣传推广" 对于众多海南地产开发商无疑是一个好

消息" 广物的两大项目自然不会错过'

!"#$! %&'()*+"

!公司近期对十几个城市进行考察调研" 发现西南

市场的潜力值得重视" 其中重庆作为西南市场的重要区

域" 已经表现出很强的消费需求和消费能力" 并且在未

来较长的时间段将延续这种消费习惯&$ 孙杰在接受采

访时表示" 希望能在重庆推广月中借助海南日报这样一

个媒体平台" 进一步开拓重庆市场&

重庆作为全国最大的城市" 拥有 !"""万人口& 这

个冬寒夏热的城市炎热天气长达 #个月之久" 极端最高

温度超过 $!!" 是长江流域四大火炉之最& 孙杰认为"

更重要的重庆是中国西部地区重要经济增长极之一" 经

济综合实力在西部领先& 重庆市行政辖区内零售商品交

易总额仅次于上海" 与广州并驾齐驱" 是国内零售业总

额最高的城市之一" 市场潜力不可估量&
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广物地产在海南的首个项目滨江帝景被成为 !滨江

板块品质与价值崛起标杆$& 众所周知" 滨江帝景开盘 %

天内销售额高达 !亿" 创造了海口地产界前所未有的销

售奇迹& 作为板块内首个以国际滨江生活品质为标准的

大型高尚社区" 其卓越品质已得到消费者和市场的充分

认可&

!滨江帝景一直以来以其卓越的建筑品质"赢得了市

场的认可& 这里有着气势恢宏的阿波罗广场(富丽堂皇的

入户大堂(人性化的户型设计"近 %万平方米的欧式商业

风情街(酒店式会所(温泉(泳池"在家门口享受尊贵服

务& $孙杰介绍"滨江帝景 %期的产品在建筑结构(功能布

局(立面色彩(建筑细节(户型设计等多方面进行精心考

量"是 &期产品再一次的升华和飞跃&

而地处另一黄金地块)))海甸溪北岸的 %滨江海

岸*" 作为海口首席国际滨海社区" 其崇尚的高规格生

活理念与建筑品质" 已经获得岛内外财富阶层的广泛认

可" 也成为此次房展的明星楼盘&

据介绍" 滨江海岸总占地面积约 &'$"""�" 总建筑

面积近("万�" 集五星级酒店( 甲级办公大楼( 高尚住

宅( 商业购物区( 滨江风情商业街( 顶级度假俱乐部( 游

艇码头于一体" 建成后将成为海口最高端的综合性城市社

区" 将是海口最顶尖的标志性高尚社区" 海甸岛的第一门

户" 海口新的地产标杆& %一座城市" 能够诞生滨江海岸

这样的项目" 本身就说明了这座城市自身的发展势头与价

值潜力&* 孙杰相信" 打动重庆市民的不仅是滨江海岸所

推崇的国际社区生活模式" 更是对海南地产的信心#

开拓重庆市场
广物携两大标杆项目参展

重庆房展参展企业专访之 [广物地产]

重庆解放碑
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%报名参加团购 " 选房优

先" 价钱更低" 还有机会获得海

南四日游" 何乐而不为#* %由

媒体组织我们大家一起和开发商

谈团购价" 价格降下去了才是真

正的实惠#* 正如重庆市民古小

姐所说" 重庆推广月启动的另一

项重头戏)))%团购征集* 也受

到重庆市民的积极响应&

%团结就是力量#* %由媒

体组织与开发商面对面" 超值

低价没有不可能# * 谢先生和

他的朋友都在第一时间报名参

加了此次团购" 他例举了由媒

体组织团购的种种优势+ %可

以凝聚购房者力量" 有力地争

取和保护自己的合法权益, 可

以集中购房人的力量" 加大与

开发商的谈判筹码" 争取更大

的议价空间, 可以使购房者获

得更专业协助, 可以获得更多

的关于开发商和购房相关的信

息" 提高选择空间, 可以加深

购房人之间的联系" 对后续维

权和业主委员会建立有很大作

用'$

重庆日报报业集团相关负责

人表示" 重庆人到海南购房" 可

能并不了解当地的区域规划和未

来发展情况" 由海南日报率队组

织的重庆房展会一方面可以为钟

情海居生活的重庆置业者支招"

另一方面征集团购客户" 可以真

正做到让利于民&

!重庆人不用长途跋涉" 无

须辗转周折" 也不必麻烦亲友"

就能在重庆房展会上轻松( 实惠

地置业海南'$
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读者调查回馈多 市民期待亲临展会
作为本次海南地产重庆推

广月启动的头一曲" 重庆日报

报业集团凭借强势媒体的平台

优势" 发动旗下各子报( 网站"

重磅推出 !读者置业海南调查

问卷$ 活动" 把宣传触角伸向

重庆大街小巷( 角角落落&

在第一批回收的 )$$ 份有

效问卷中 " 男性市民 #%$ 人 "

年龄主要集中在 !" 岁至 #" 岁

阶段" 其中 !" 岁左右的人" 主

要是公司职员( 白领( 工薪阶

层" $" 岁左右的人群" 主要是

公司经理( 私营老板( 建筑老

板, 女性 $%" 人" 年龄主要集

中在 %# 岁至 $# 岁阶段" 大多

数是白领( 工薪阶层&

在这些人群中" )#*的人希

望在海南拥有休闲的度假房源,

!#*的人有在海南购房置业的打

算, 房屋住宅套内面积需求主要

是集中在 #"至 &""平方米之间,

价格方面大部分可以承受每平方

米 +千元至 &,#万元左右, 而在

房屋的配套设施选择上更看重的

是景观( 交通以及购物便捷&

在调查问卷中" 读者们均

表示非常期待 + 月 # 日亮相的

重庆房展会& 当他们得知在现

场有幸运抽奖( 有奖问答( 文

艺表演( 走秀等系列精彩活动

时" 纷纷表示一定要亲临现场

感受独具海岛风情的海南地产

盛宴&

团购征集响应多 看展会中“海南游”！

重庆曲目之一

重庆曲目之二


