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海南日报广告中心新浪官方微博 （@ 海南日报 -
报广海啸）与微信公众平台（海南日报 -报广海啸）现
已正式全面开通，小编在线答疑，除电话之外，我们又多
两种联系方式，扫一扫，答案就在你手中！

“双微族”的福音来啦！

楼市视点
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海居是一种靠海而居的唯美生活，
背后是一种世界眼光和一种开放心态。
从美国的迈阿密到法国的尼斯，从澳大
利亚的悉尼到意大利的那不勒斯，世界
上的滨海城市都以其海居魅力让全世
界追求高品质生活的人神往。

虽然中国拥有 1800 公里的漫长海
岸线，但大多数国人的生活居住却离大
海较远，在古时候海岸线不但因农耕的
核心地位没能得到足够的利用，更在多
个朝代里遭遇到了 “禁海” 政策的禁
锢，使民众的滨海生活愿望遭到一定程
度的压抑。 如今，中国的日渐崛起让国
民以更快的速度走向海洋文明，并且对
海居生活的筑造者们提出了更高要求。

海口湾， 中国椰树海岸的西北端，
临眺琼州海峡，海洋风光媲美法国蓝色
海岸、西班牙太阳海岸和澳大利亚黄金
海岸等世界著名海岸。 恒大，携十八年
之势，紧握机遇，耗巨资精心筑就恒大·
海口湾。

它雄踞海口主城区国贸 CBD 与

西海岸黄金分割点， 毗邻百亩休闲滨
海广场，背靠世贸中心，西邻秀英港口
国际游艇码头，距 1400 亩绿林万绿园
仅一步之遥。 在人均拥有海岸线仅
0.00006 公里的海口， 海口湾独揽 3.2
公里海岸。 地理位置优越，交通畅达，
距离海口火车站 15 分钟路程，距离美
兰国际机场也仅有 20 分钟距离。 同
时，项目采用国际先进建筑观念，建筑
呈扇形向海洋张开形态， 楼栋采取退
台式建筑设计，超大露天景观阳台，每
一户都能欣赏到大海风姿，完美诠释梦
想海居生活！

海居梦，何处寻？
海岸边风光旖旎，海浪和流水交织演绎美妙乐章，

鱼儿自由自在地游弋， 不时地把头露出水面呼吸新鲜
的空气。 明媚的阳光洒在平静的海湾，金光闪闪、动感
十足。 椰树在海风的怂恿下，翱翔的海燕在海上欢快地
嬉戏，远处传来阵阵邮轮的鸣笛声。 这里，风轻云淡，悠
然天地间；这里，风光旖旎，生活就是度假。

今年以来， 中国楼市渐入下行周
期，从基本面来看，中国楼市只是理性
回归，暂时没有崩盘的危险。 楼市的理
性回归有可能部分影响经济增速，但
这将为经济结构调整、 转变发展方式
带来契机。

中国楼市迎来调整期

当前，中国楼市被悲观预期笼罩，

拐点论、崩盘论四起，市场风声鹤唳所
折射的是， 楼市已然进入阶段性下行
周期。 但在不少专家看来，中国楼市虽
有调整之痛，但暂无崩盘之忧。

楼市崩盘的可能性较为有限，原
因为：A、 城镇化看起来并没有减速。
B、家庭收入增长仍然保持稳固。 C、中
国家庭储蓄率非常高， 但是投资的选
择有限， 目前房地产仍是一种具有吸
引力的投资对象。 D、鉴于房价崩溃可

能会导致社会动荡， 政府适时将会进
行干预，防范下行风险。

本次楼市调整不同于以往

需要指出的是， 有别于以往历次
调整， 本轮楼市调整并非新一轮调控
政策施压导致的市场降温， 而是市场
自发调整的结果， 这与过去历年经常
出现的政策性打压引发的市场调整截

然不同。 这也意味着本轮的调整周期
和幅度可能会相对较长、较深。

理性回归促楼市健康发展

业内人士指出，从积极方面来看，
房地产市场的理性回归将会促进中国
经济结构调整。 在过去，高利润刺激了
房地产投资， 由此挤出了对其它行业
的投资。 如果房地产投资降温，它将会

释放可以投在其它领域的投资、信贷、
人才、土地等各种经济资源，如环境保
护和医疗健康产业。

楼市调整可能会促使政府加快市
场化改革， 推动稳增长措施加快从需
求方向供应方转变。 这些变化将有助
于中国经济朝一种更加均衡和可持续
的增长模式转变。

另外， 只要房地产市场不会过快
冷却，将不会引发经济的“硬着陆”风
险。 惠誉国际评级机构在最近研究报
告中说， 房地产市场放缓构成中国经
济下滑的一个风险， 但中国政府眼下
仍握有强大的政策工具， 足可应对可
能的危机。

中国楼市理性回归 经济结构调整迎来契机

在互联网时代，房地产行业也不断追求在“云端”发
展、创新。 经研究，我发现已经沉淀和比较成熟的有三种
与互联网相通的“云”模式：

第一种就是由产品到客户端。 比如说在网上找房
子、定房、买房，完成二手房交易等等，这些都已经比较
成熟了，有很多网站做这些事。 有很多的互联网服务，美
国还有网络上的估价， 根据地点倒过来计算你的佣金，
很复杂，总之，从产品到客户端的商业模式，移动互联网
有很多的创新。

第二种是室内的家居物业。 如果你买一个毛坯房怎
么样家装？ 网络上可以跟东易日盛这类机构合作，你可
以按自己的想法集成智能家居。 在这个过程中还有相关
的金融服务，比如家装贷款、家居小额金融服务等。

第三种是解决入住后的需求。 比如住到屋子里需要
水，需要看病，小孩需要上幼儿园，需要买东西，这些组
成了多彩的生活， 很多网站都提供入住以后所有的服
务，这部分商业模式现在也越来越成熟。

说到这，我认为还差一种模式，就要讲第四种模式：虚
拟开发商平台。这个平台是客户可以定制的，你定制以后自
己可以当开发商， 也可以集合一群人当开发商利用这个平
台做，线下我们将会提供全套传统开发不可避免的服务。

这第四种模式就是我们的梦想。 把它与前三种模式
连起来，就形成一个完整的房地产行业和移动互联网之
间全新的云关系，我们靠量的积攒、服务的品质和流程
的完善去提供一个全方位的服务。

这个模式不追求传统开发商的暴利， 所以最直接的
体现就是价格会低。 让每一个地方每一个客户在这个平
台上得到最后的价格是你事先博弈出来的价格， 而不是
开发商做出来强加给你的。

我觉得，理想是墙上的美人，现实是炕上的媳妇儿，
我们的梦想是把墙上的美人变成炕上的媳妇儿，最后生
下个大胖小子，这才叫真正好的生意。 （作者系万通集团
董事局主席）

在互联网时代自由筑屋
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