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◀上接A01版
当郑重铭向群众推荐水果木瓜时，大

家却抱着怀疑的态度。“我们家门前屋后都
有木瓜，没见到有人来收，谁家赚了钱、发
了财？”甚至有老人这样质疑。

为了让村民接受木瓜新品种，郑重铭动
员在陵水从事农业科技服务时认识的木瓜
种植大户——吴桂娇到什运种植木瓜。今
年5月中旬，吴桂娇在什运乡什运村委会牙
训村承包地种下了250多亩番木瓜，20多天
过去了，什运农民看到原来几厘米高的木瓜
小苗竟然迅速长到了40多厘米，而且再过3
个多月就可以挂果，六七个月后就能收获
了。农民心动了，争着报名要种番木瓜。

上午8时半，村民陆续到齐了，烈日已
高挂半空。郑重铭带着村民参观木瓜基
地，仔细讲解番木瓜种植技术。实地参观
结束后，他把村民召集到一起，在自制的

“田间流动授课小白板”上一项项列出番木
瓜种植技术要点。

“番木瓜山地梯田高产栽培与土壤改良
技术示范推广”是郑重铭今年争取到的“科
技副乡镇长派遣计划项目”，由省财政厅拨
付10万元科技项目专项经费、琼中县财政局
按1：1配套10万元，郑重铭计划推广50亩
番木瓜，为此，他又到琼中县民宗委争取到
了10万元特色经济产业专项资金。他还组
织农民成立了番木瓜专业合作社，和农民签
了木瓜销售协议，规定了最低价格不少于
1.0元/斤的保护价，以此鼓励农民大胆种植。

2013年之前，挂职科技副乡镇长除了
省财政每年补贴7000元生活费外，没有任
何工作经费。郑重铭调研后，发现什运瓜
菜种植除了少量青瓜，规模以上瓜菜种植
产业几近空白。根据自己以往的经验和建
立起来的农产品销售渠道，郑重铭决定引
导什运农民种植山地白玉豆、青瓜、苦瓜、

黄灯笼椒等适合当地气候与土壤条件的瓜
菜品种，为了让农民接受新的特色经济产
业，他不惜自掏腰包动员个别农户先示范，
再引导其他农户上规模发展。

2012年，郑重铭买了几斤黄灯笼椒种
子，送给村民们种。但从未种过黄灯笼椒
的村民把种子扔了，只有冲公村的王金花
种了3分地。郑重铭帮她联系收购商，3分
地黄灯笼椒已为王金花带来1万多元收
入，摘至第二年还在继续采收。看到王金
花赚了钱，什运农民都争着要种黄灯笼
椒。今年，郑重铭又自掏腰包买了10多斤
黄灯笼椒种子送给村民育苗。

“我嫁到什运乡便文村委会冲公村时，
全村只有我一个汉区来的媳妇，村民不种
菜，吃菜都到房前屋后、田间地头摘野菜。”
王金花2006年从澄迈县嫁到什运乡，在郑
重铭引导下，她率先在什运乡种瓜菜，青
瓜、苦瓜、白玉豆，每年都有几万元收入。
前不久，王金花到营根买了套商品房，记者
到什运采访时，她正忙着装修新房。

什运乡乡长李强给记者算了一笔账，3年
来，郑重铭在什运乡发展冬季瓜菜种植规模达
600多亩，单这一项就为全乡农民人均增收
711元。“2010年，全乡瓜菜种植人均收入为
零，到2011年底就增加到425元，2012年
673元，2013年711元，这全归功于郑重铭。”
近两年来，什运乡在橡胶价格大跌、农民大都
放弃割胶的情况下，人均收入还从2011年的
3653元提高到5129元，人均增收1500余
元。李强认为，郑重铭贡献不小！

什运农民收入增加了，一年只有7000

元生活补贴的郑重铭却越来越穷，在田里
劳动时，记者甚至看到他穿的袜子破了个
大洞，露出脚后跟。3年来，郑重铭把自己
10多万元积蓄全花光了，有时还要靠妹妹
支持：山区路难行，每年他光修车要花1万
多元；油费乡政府每月补贴500元，但他每
年得自付近2万元油费；为贫困农户自费
买种子、肥料、农药等农资产品，带农民到
陵水等农业基地考察、举办培训班等，他又
先后自费支出了3万多元。

场景：装修什运科技110服务站

让农民掌握农业科技
6月17日下午，上午到方根村王有琼

家指导完如何在番木瓜地里套种黄灯笼椒
后，郑重铭又到位于南平村委会南办村的
省农业科技110什运服务站检查。看到工
人正在楼顶挂招牌，他很开心，前后左右认
真端详着牌子挂得正不正、稳不稳。

什运乡没有农资经销点和农业科技服
务站点，是郑重铭的一块心病。

“2012年，我教农民种山地白玉豆、苦
瓜、青瓜等。瓜菜种下后，我给农民开了防
治病虫害的农药配方和急需要购买的肥料
清单，让他们到其他乡镇去买。”结果，没有
瓜菜种植经验的农民有的买回了假化肥，施
用过后，把瓜苗、菜苗根系烧坏了。看着农
民的损失，郑重铭急得嘴唇上都长出泡来。

“根烧、苗死不说，农民要重新育苗再
种植，耽误农时，而且也将错过价格最好的
销售季节。”打那起，郑重铭就筹划酝酿着
在什运建起一家农业科技110服务站点。

“我要把农资产品经销、农业科技服务
站，还有农民培训结合在一起，从什运挑选
有文化、脑子灵活、爱学习、肯奉献的青年
农民，把我掌握的农业科技都传授给他
们。”根据科技副乡镇长派遣计划，挂职期
规定一年。从2011年起，为了什运农民增
收的需要，也为了让自己推广的项目更好
地延续下去，郑重铭已连续挂职科技副乡
长3期了。可他不能永远挂职下去。

“我是省科技厅选派的农业科技干部，
我希望把我挂职期间产生的科技成果在什
运巩固下来。即使我离开什运了，仍然有
农业科技人员为农民提供农业科技服务。
这样，才能实现可持续发展。”

现在，省农业科技110什运服务站借用
南办村小组的文化室正在建设中，郑重铭为
其规划了阅览区、咨询区、农资销售区，买回
了电脑，并与省农业科技110指挥中心联
网，过几天就可以正式运行起来。“如果有更
多的经费，我还计划在二楼搭建一个培训
室，针对不同农时组织农民开展重点培训。”

建在什运乡什统村224国道181公里
处的田头瓜菜冷藏库，是郑重铭为什运农
民留下的又一科技成果。检查完110服务
站后，他又去冷冻库工地了解工程进度。

“我在陵水工作时，发现当地冬种瓜菜
产业发达不仅与其良好的气候条件有关，
也与陵水建有几十个田头冷冻库系统有
关。而琼中冷冻库很少，只有两三个，针对
瓜菜保鲜的冷冻库一个也没有。”郑重铭认
为，只有引进资金建起冷冻库，才能从根本
上帮助农民解决果蔬销售难题。

于是，他通过熟识的陵水瓜菜收购大户
邓明忠引进钟盛辉投资，成立了海南琼中绿
源农业科技开发有限公司，计划投资1100
万元在什运建设容量400吨/次的田头瓜菜
冷冻库。这样，既减少瓜菜收购商运输成
本，又有利于瓜菜保鲜储藏，从根本上解决
什运农民卖菜难的问题。而且，冷冻库还可
以辐射红毛、毛阳等周边乡镇，是件大好事。

场景：政务闲暇时的乡村夜话

他了解群众疾苦与需求
6月15日和6月16日夜，记者连续两

晚跟随郑重铭到便文村、阶二村走访。
一路夜色，乡村道路蜿蜒曲折。“这个

时候走访村民最好了。一是村民都在家里，
可以坐下来一起聊天，收集全村人的意见；
二是忙完一天都放松下来，比起在乡政府办
公室，村民在自己家更容易讲出心里话。”

在便文村，郑重铭看到70多岁的王家
珠在路灯下剥新收的花生，便走上前蹲下
来，边剥花生边聊天。“阿婆，我把你的贫困
家庭申请写好递交上去了，很快会批下
来。你放心，你家慢慢会好起来的。”

王家珠激动地抓着郑重铭的手：“仔
啊，谢谢你有心了。你也要注意休息，看你
又黑多了。”

阿婆指着郑重铭开来的皮卡车告诉记
者：“郑乡长是好干部啊！人家公车私用，
可他私车公用。”原来，皮卡车是郑重铭在
陵水时买的，挂职后，为了下乡方便，他把
皮卡车开到了什运。

看到郑重铭来了，聚在一起聊天的群

众围过来，你一言我一语。“郑乡长，老屋用
来发展乡村休闲游，那我们的农具往哪儿
放？”、“郑乡长，现在新房的厨房只能用煤
气，煤气太贵了，煮稀饭、烧水，用煤气不划
算，我们要烧柴火，怎么办？”、“郑乡长，冲
公保村的王金花种黄灯笼椒赚了1万多
元，便文村能不能种黄灯笼椒？”……

郑重铭微笑着，一一耐心作答。
在便文村委会阶二村，小组长王宏权反

映，正在修的“村村通”公路，在阶二村银源河
拐弯处弯度接近90度，加上那个路段坡陡，
道路修成后，不仅会车难，而且交通隐患很
大。王宏权和村民建议加大弯度，但多次和
施工方交涉，对方推说设计方案的原因，不愿
意改变施工方案。对此，全村人都有意见。

第二天一大早，郑重铭到工地实地察
看，村民反映属实。他立即和承包方负责
人联系，又和项目单位县民宗局联系，终于
解决了村民反映的问题。

“我虽是科技副乡长，道路修建不是我
的工作职责。但基层工作千头万绪，群众
问题无小事，置之不理或者解决不好，都会
影响到党和政府的形象。”走访时，郑重铭
遇到群众反映超出自己职责范围的事情，
他都会尽量解决，解决不了的，就把问题带
到乡两委班子会上讨论解决。

6月15日-17日，记者在什运乡采访3
天，发现这里的农民都认识并信任这位不
领工资的科技副乡长，在什运黎族群众眼
里，和善踏实的郑重铭不是领导，是儿子、
是大哥，是兄弟，是一家人。

“如果为了赚钱，我就不会到什运了，
我来这里是想创造更大的社会价值。”什运
挂职3年，郑重铭个人收入虽然没有了，但
他说，什运黎族同胞增收，就是他最大的收
获，是最快乐最有价值的事情。

（本报营根6月24日电）

郑重铭：浑身“傻气”为黎民

◀上接A01版
“即将开业的‘巨无霸’三亚海棠湾免

税购物中心，入驻品牌是三亚市内免税店
的3倍，免税购物环境和购物品质将明显
得到提升。”中免集团三亚市内免税店有限
公司总经理助理苏毅说。

省商务厅副厅长王克强提醒记者注意，
除免税店、奥特莱斯等外，海南连锁经营、物
流配送、电子商务、特许经营等新型流通方
式和超市、大卖场、便利店、购物中心等新型
业态均取得了很大进展，大润发、家乐福、华
润等知名零售企业相继落户海南。海口、儋
州等地一批大型购物中心项目正加紧建设，
将极大地改善我省的休闲购物环境。

点到面的扩张：
市县优化布局，全岛一体化

曾在三亚商务部门工作的叶凯中记

得，在 2010 年之前，三亚商业设施建
设滞后，一些社区、旅游区等商业配套
设施不足。经过短短几年时间，三亚
商业已有了突飞猛进的发展。除原有
的解放路商圈外，大东海、亚龙湾等旅
游区相继出现商圈，海棠湾商圈正快
速形成中。

“在旅游城市，商业围绕旅游业布局，
最终有效地推动了旅游业的发展。”叶凯中
谈起心得体会时说。

不只三亚，儋州、陵水等我省不少市
县的商业发展，已进行或正在进行大的
变革。

陵水海韵广场、福乐多广场、汇丰广场
是去年新兴起的商业广场，三大综合体就
像三角形的三个点分布在陵水县城，构建
起浓厚的商业购物氛围。儋州多个综合购
物设施正在抓紧建设，部分预计今年运
营。“儋州商业正在经历翻天覆地的变

化。”儋州市商务局副局长陈志江兴奋地
告诉记者。

市县城区之外，旅游区的商业配套建
设热闹且专注。

昌江棋子湾等地正在规划建设大型购
物设施；陵水清水湾的多条商业街已经开
工建设，有的已经投入营业，比如面积达3
万平方米的国际品牌城，汇聚全球近300
多个奢侈品牌。

“海南商业以往主要集中在海口，
三亚有一部分，不过这一状况正在发生
改变。”林爱国自信地说，万宁首创奥特
莱斯等的开业，将重塑海南的时尚玩购
版图。

面对一些市县商业的风起云涌，“老

大哥”海口紧锣密鼓进行着商业升级扩
张。远大购物中心、生生国际购物中心、
友谊国际广场、置地广场、农垦商业中心、
金盛达建材商城等一批大型商业项目正
在建设之中。

“海南正形成以海口、三亚两极为
核心，儋州、万宁等重点城市、重点景
区相配套，协调发展的商业总体布局，
能更好地服务游客和本岛居民。”王克
强说。

在全省商业格局变化之时，市县之间、
市县内部的商业竞争正日趋激烈。业内人
士指出，随着环岛高铁建成等，海南岛商业
圈将步入“同城”时代。届时，海南商业格
局或实现“大一统”。

集聚专业发展：
新商圈涌现，专业化市场增多

服务业对规模经济和聚集效应的偏好
更强，不过在海南，许多专业市场处于发展
的初级阶段，规模小，配套设施不齐全，家
具建材、水产品交易、旅游商品等领域均呼
唤大型专业特色市场的出现，同时物流园
区没有形成规模，物流业尚处在起步阶段。

以建材市场为例，海南建材市场分散，
普遍规模小，市场的运营成本和商铺租金
偏高，因而海南的建材、家具市场价格远高
于内地。不少海南消费者为节约成本，不
辞劳苦从广东采购家具建材。

海口市商务局副局长王明夫说，针对
这些现状，海口正在积极引导商贸物流业
的发展，建设了海南金盛达建材商城、海南
国际汽车园、丁村现代美居生活物流园、椰

海粮油交易市场等一批重点商业项目。
商圈的发展，同样呈现扩张升级之

势。旧商圈积极转型升级，新商圈高起点
云起。

在儋州城北新区，正在建设的夏日国
际商业广场、鼎尚购物中心、万国大都会广
场等一批综合购物设施，总建筑面积达数
十万平方米。不久的将来，这里将形成一
个新的商圈，成为儋州商业的核心代表。

在海口，致力于打造第四代商业综
合体的远大生活广场项目，将为西海岸
片区商圈的形成带来活力；与上邦百汇
城隔路相望的友谊国际广场项目，使国
贸商圈迎来扩容，服务的便利性和专业
性将更强。

有竞争才有发展，专业化方能提升。
借力资本的涌入，海南在商业转型升级的
路上，步步向“国际购物中心”迈进。

（本报兴隆6月24日电）

海南加速描摹“购物天堂”


