
海南房企
纷纷抢滩春节后市场

购房人群积极入市

上周，备受瞩目的南丽湖生态高端千亩大盘
——中铁·诺德丽湖半岛开盘，项目开盘现场火爆，
当日销售1.7亿元，创纯别墅社区销售奇迹。而同
样在上周开盘的、位于东方市滨海新区的东方海
岸，也吸引了不少购房者。

据不完全统计，继今年1月份我省新开盘22个
楼盘之后，2月份还未过一半，就已经开盘了近10
个楼盘。

海南日报记者采访时发现，去年底到今年2月
份，每个楼盘开盘现场，都出现了购房热潮，而且，
多数购房者十分积极，前往看房或预定的有增无
减，甚至恒大、广物等名企楼房开盘当日均出现了
爆棚的盛况。

来自吉林的“候鸟”陈先生说：“春节前楼盘不
停搞促销，优惠也大，我们就奔着这个来的，该出手
的时候就得出手啊！”

“今年以来，售楼部看房人数在与日俱增，不
少购房者表现出浓厚的入市欲望，而且很多新推
出的楼盘销售旺盛，只能不断加推以满足需求。”
在恒大外滩售楼处，一名销售人员表示，近期项目
推出的促销举措吸引了诸多关注。

从新开盘的一些楼盘
现场情况来看，去化率良
好，各楼盘去化基本在七

八成；楼盘成交向
好，各楼盘看房人

数 呈 走 高 之
势。

提前备战节后市场

对不少房企而言，购房者心态的积极变化，则
意味着推盘迎来良机。而随着节前“候鸟”南下，围
绕春节置业的楼市营销主题活动不断，备显热闹。

在不少业界人士看来，当前楼市动作频频，重
要的是提高去化率，而投入新品营销，房企则意在
整个一季度的业绩冲关。

于是，在春节前，一些房企开始布局节后市场，
纷纷推出新品，准备加大节后营销步伐。据不完全
统计，在今年1月份，海南楼盘计划开盘的将近有
40个，但是实际开盘的仅有22个，很多楼盘将开盘
延迟到了春节后。

不少新项目或开放营销中心，或筹备营销团队
进场，为节后面市做足了准备。一场针对春季的节
前楼市预演赛正在火热进行，大戏即将拉开，就等
着购房者入场。

海南·佰悦湾、天地·凤凰城、御泉名都、阳光·
丁香园等楼盘计划节后开盘推出新品。海南第一
投资控股集团有限公司正在开发的项目阳光康
城，定位是海南首席健康综合体，计划在今年5月
份开盘。

日前，有媒体追问一家知名房企的掌门人，如何感受刚刚过去的2014年楼市？对方以两字作答：“忐忑”，令人
想起曾红遍大江南北的一首歌的歌名。而眼下，海南房企似乎更关心2015年怎样“再战江湖”，为了占市场去存
量、为了冲量各自全年营销业绩爆“开门红”，春节后推盘促销的实战，已被提前上演。另一方面，外来的和尚会念
经，这句话放在海南楼市是否成立？其实，开放的市场才能带来良性的竞争，外来房企除了历尽辛苦来到海南市
场，他们也更用心去经营这个市场。这个羊年，海南楼市将如何演绎“三国”，本土和外地房企将如何排兵布阵？
新一轮角逐谁会笑到最后？有句话说得好，良性竞争成就理性楼市。
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■ 本报记者 张中宝
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广物地产献礼儋州
雅拉湖畔体验中心浓情绽放

2月8日上午9时，儋州城内锣鼓喧天、礼炮
齐鸣，广物·雅拉湖畔体验中心盛大开放了！现
场人流络绎不绝，大厅中央精致逼真的大型沙
盘，向宾客们展示了雅拉湖畔的璀璨未来，华丽
的户型模型更是吸引了众人的目光。

雅拉湖畔 喜迎羊年

美轮美奂的营销中心内让人流连忘返，外场
的舞狮表演也令人心生神往。10时10分，吉时
已到，礼炮齐燃，掌声不断，精彩的舞狮踩青赢得
观众无数的掌声和喝彩，大家纷纷向舞狮发放红
包，以示喜庆吉祥，鸿运不断。广物·雅拉湖畔献
礼儋州，希望在新的一年里携手儋州人民共创美
好人居环境。

广物地产 业界标杆

广物地产，一直致力于经典铸就、品质传承
及品牌标杆的缔造。登岛七载、三盘领秀海口、
六盘布局海南；秉承“每到一座城市，奉献一座
品质地标”的理念，先后倾情打造滨江帝景、滨
江海岸、滨海国际、童梦王国以及光村雪茄风情
小镇等标杆项目，备受市场热捧，多次卫冕楼市
销冠。以中国房地产品牌20强之荣誉，成就海
南业界标杆。

湖山之畔 理想生活

真正的好房子立于湖山之畔。坐拥一墅私
邸，置身静谧之处，仰望碧空云海，俯瞰山光水
色，休养生息，体味智慧人生，岂不乐哉！

广物·雅拉湖畔是广物地产入驻儋州继光村
雪茄风情小镇后的又一力作。为儋州人民倾情
献上首个容积率为1.5的低密度生态豪宅，坐落
于中兴大道雅拉河西岸山湖相拥的生态核心区
域，坐拥马鞍山与云月湖自然美景，优享“高铁
站+新机场+高速路”模式立体化交通网，进则有
光影繁华的都市，退则有独善其身的宁静。

广物·雅拉湖畔首期建筑面积约13万m2，社
区内精心设计新亚洲主义风情建筑群，致献洋
房、别墅双重居住形态；特别规划的东南亚水景
园林，倾献磅礴视觉盛宴；更有近16000m2时尚
商业街，集购物、娱乐、养生、休闲等功能于一身，
奠定上层生活标准，全方位打造儋州首席精装洋
房墅区，领御儋州上层生活。

目前，广物·雅拉湖畔首推的81-142m2纯板
式精装洋房VIP正在火爆登记中，提前认筹可享
5000抵8万元钜惠！美景值得欣赏，好房子不容
错过！

鸿洲集团春节关爱
慰问三亚教职工

日前，三亚鸿洲埃德瑞度假酒店、三亚鸿洲
国际游艇酒店总经理苏莹、三亚地产项目管理总
部副总经理王睿受鸿洲集团领导委派，前往三亚
市南海学校进行了春节走访慰问教职工活动，并
为教职工送去了教学所需的笔记本电脑、空调，
以及生活所需的米、食用油、饮料等慰问品，受到
该校教职工的热烈欢迎。

据介绍，三亚市南海学校是水居巷项目南海
小学拆迁分流接收单位，该校刚刚建设完成的综
合教学楼由鸿洲集团出资兴建，建筑面积近5300
平方米，预计于今年下学期投入使用。此外，鸿
洲集团还为该校修建了一个塑胶篮球场。

据悉，鸿洲集团始终牢记作为本地企业一份
子的社会责任，积极参与到各项社会公益事业
中。十几年来，共参与慈善公益事业数百次，在
捐资助学、慰问病残幼弱人群、关爱留守儿童、扶
贫帮困、抗震救灾等公益事业方面捐款捐物累计
达1000多万元。

地产访谈

文昌现代城
年货大集市开幕

2 月 12 日上午，文昌现代城第一届年货大
集市在文昌现代城开幕，超百余种品类齐聚，数
万名海南群众和各地游客来到现场采购。

本次文昌年货大集市从2月12日开始至18日
下午结束，为期7天。参展面积达3万平方米，共
377个展位，年货品类齐全，主要有年橘、烟花爆
竹、各类干货、农海产品、节庆工艺品、特色盆栽、家
居衣饰、本地美食等，同时，在采购年货时，群众还
可以参与到迷幻夜魔术表演、民俗歌手表演、浪漫
夜相亲大会等7大主题活动中，并有30万份“红
包”免费送，让文昌乃至海南人民实现吃喝玩乐一
站式购年货。

据了解，此次年货大集市由海南现代科技集
团有限公司联合海南聚龙投资控股有限公司斥资
近百万元打造。公司投资建设的文昌现代城，地
处文昌市文城海文高速与旅游快线交汇之处，是
海南省重点项目。一期建筑面积超36万平方米，
投资约30亿元，分为航天科技新城、文化新城、欢
乐新城、购物新城四大主题板块，包含青少年航天
游学基地、旅游集散广场、海南特色旅游商品博览
城、中华美食城、骑楼小吃街、星级酒店及会展中
心、购物广场、南洋国际商品展示交易中心、风情
酒吧街、家居建材国际博览中心共10大商业集
群。目前，中视国际影城、现代国际家居建材博览
中心、柘园珍藏艺术馆等已进驻。

在这里，住的是健康环保
——访海南第一投资控股集团有限公司副总裁李跃建

业内业外

近年来，我省房地产业为海南经济社会

发展做出了很大贡献，房地产企业也在不断适应

新形势，围绕“苦练内功、强化营销、提高效率”等做足文

章。众所周知，海南的资源全国独一无二，无可替代，这也决

定了一些海南房地产企业善于审时度势，积极结合自身特色努力

适应“新常态”。新春伊始，本报记者在与多家品牌房企管理者的不断

接触中发现，这些本土行业的领头人，无一不对企业植根的这片热土饱含

深情，他们对我省楼市和消费者也有不少话要说。本刊辟方寸之地与读者

一道，听其声、观其言，添海南房地产行业发展正能量。

开栏的话

■ 本报记者 张中宝

2月9日一大早，海南第一投资控股集
团有限公司副总裁李跃建就来到了办公室，
接受记者的专访。虽然最初由于近期工作
较多显得有些疲倦，但随着话题的深入，李
跃建越来越有精神，侃侃而谈。

今年海南楼盘
拼综合实力

当记者问到“您对今年海南房地产市场
形势怎么看”时，李跃建表示很乐观：“尽管
海南房地产市场将进入一个深度的自我调
整期，但这并不意味着冬天已经到来，相信
医疗、养生、养老等地产将迎来一个丰收
年。”

他认为在房产需求方面，海南的“候
鸟”经济特征明显，尤其是在北方雾霾日益
严重的背景下，“候鸟”对房子的需求仍将
保持在一个相对平稳的水平，但刚性需求
和投资双双疲软比较明显，消费者出手也
更加理性。

而随着2014年海南省强力推进闲置土
地专项清理处置工作，那些持有土地有意观
望的房企不得不入场动工，这部分新发楼盘
加上已有存量，在海南逐步加大保障性住房
建设力度的背景下，卖方已无力主导市场。

“打铁还需自身硬，今年房企拼的是综
合素质。”李跃建淡定地说，随着海南国际旅
游岛建设的推进、政府管控措施的成熟和人
们对生活质量的追求，房地产企业已从传统
的规模、杠杆竞争，转向运营、资本、品质、品

牌、战略等全方位综合实力的较量，相比过
去依靠土地资源迅速增值、宽松信贷环境和
较低资金成本创造巨额利润的“黄金时代”，
下一步面临的是更高难度的比拼。

项目开发
要做足健康环保文章

开发健康环保的房产在发达国家早已
成为房地产项目开发的方向，海南地理环境
资源得天独厚，吸引了众多购房者纷纷涌
入。对此，李跃建认为，海南的房地产开发
必须利用并保护好这些资源，在健康、环保
方面做足文章。

当记者发问“在海南造什么样的房子算
好房子？”时，李跃建毫不迟疑地说：“我认
为，环保、健康、和谐，就是海南特色的好房
子。这包括房子建设材料必须环保，物业服
务必须无微不至，甚至有高水平的专业医疗
设施来保障健康。”

他介绍，一投集团在海南已经27年，涉
足房地产始于1993年，“当时我们开发建
设了望海商城项目。2004年成功开
发了阳光经典项目，并
通过了国家建设部健
康住宅 3A 及住宅智
能化5星标准评审，
迈出了筑造海南
健康人居可喜
的一步。”

目前，正在开发的项目包
括海南省肿瘤医院、南洋
国际、响水湾度假公寓、阳光康
城和南丽湖上的时光等项目，在建项目达
90万平方米，都是响当当的健康环保地产
项目。

政府应给予房企
更多政策支持

在房地产市场进入“白银时代”的大背
景下，政府应怎么做？企业又该如何行呢？

李跃建希望职能部门“继续加大对行政
审批制度的改革，减少房企在开发建设过程
中的审批环节；在税费等方面加大对房地产
企业的政策支持；同时，积极引导国有商业
银行、股份制银行等各类金融、非金融机构
贯彻落实国家宏观调控政策，为房地产投融
资提供多元渠道和便利。”

李跃建同时表示，任何时候，房地产企
业都要依靠优质的产品和服务才能取胜
于市场，尤其是在各种成本不断增加、利
润被不断挤压的情况下，对产品质量的

把控要更加严格。同时，还要加强对
先进技术的使用和营销手段的创

新，房企应该根据国家的宏观
经济走向不断调整自己的

开发步伐，顺应经济发
展潮流。

地产访谈

房企营销力度加大

进入 2015 年，虽然没有了去年底的“业绩
冲刺”压力，但不少房企仍然重任在身。一方面
营销力度不减，锁定“候鸟”人群；另一方面忙着
筹备新盘上市事宜，动作频频，为春节后“抢收”
热身。

采访中，不少业界人士表示，虽然购房者积极入
市，购房人数也在增加，但不可否认的是，当前海南住
宅总体供应量仍呈不断增多的趋势，以更积极的推盘
速度走量仍是当前房企营销首要任务。

春节还未来临，不少房企已开始纷纷推出营销
“大餐”，价格营销首当其冲。从去年下半年以来，
楼市围绕价格营销的客群之争还未散去，进入新的
一年，购房者对价格期许依旧。在此情况下，不少
房企纷纷借助春节节点，做足新春特惠文章。恒
大、广物、绿地等房企则纷纷推出折扣优惠，或送装
修来吸引顾客。

而雅居乐则以事件营销方式，比如三亚海月广
场进行广场舞大妈地盘“抢夺战”、慕尼黑沙滩啤酒
节等多种活动来进行营销。各市县的房企则大打

“养生”“健康”“温泉”“热带雨林”牌，吸引购房者的
眼球。

房企动作积极，带动了不少购房者的看房积极
性，广物·滨海国际、九九·华府、天伦·誉海湾等多

个楼盘为老盘加推，整体去化率良好。


