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商铺动态

由实力运营商上海喜盈门集团专业
全程运营，更具投资保障，喜盈门经营的
商铺有望年年涨租，如果您是房东，这个
经营的红利就属于您！

海口喜盈门建材家具生活广场位居
不可复制的东站黄金商圈，未来升值空
间巨大；商业地产实战教父宣一氢先生
领衔总策划，全权负责营销战略规划；60
万㎡的喜盈门（海口）建材家具生活广
场，成就海南“最大、最高端、最专业、最
生活、最家居”的新型顶级商业综合体；
首创立体式黄金街铺，铺铺均临街，层层
是首铺，实现24小时独立自主经营；海

南三大总代理基地：海南建材品牌总代
理基地、海南家具品牌总代理基地、海南
茶叶总代理基地。

海口喜盈门建材家具生活广场有关
负责人说，汽车时代，车位是商铺的生命
线。传统的街铺没有足够的车位，不能
有效吸纳目标消费群体，因而丧失了很
多商机。海口喜盈门建材家具生活广
场，将十几万平方米的停车场作为硬件
配套设施，3000多个停车位，在海南建
材市场绝无仅有。

此外，各种业态错峰停车，停车后可
直达商铺，并有20部专业货梯服务商

户，提供舒适、便捷、人性化的经营和购
物体验。商场动线方便灵活，内部拥有
超过百部自动扶梯、20部观光电梯，实
现层层无障碍通行。

五大业态广场，全新可授信型黄金
商铺，最高3000万元授信，让商铺变成
您的支票簿；投资者自己买铺经营，坐享

“零售利润+商铺房租+物业增长”三重
收益。

5.5万㎡喜盈门茶艺生活广场；1.5万
㎡喜盈门美食休闲广场，投资自用俱佳！

营销中心：海口市龙昆南路与椰海
大道交界处西侧300米。

如果你是音乐爱好者，如果你是环
保的践行者，如果你是谭盾的崇拜者，
在3月22日19：30上海文化广场吧，将
举办一场“聆听自然·2015谭盾世界水
日交响乐音乐会”，荣昱地产将携手著
名音乐家谭盾为你奉上一场以“人与自
然”为主题的音乐飨宴。

本次音乐会是谭盾以音乐对话
自然的又一次身体力行，所有曲目都
是谭盾精心挑选的得意之作，包括了
《水乐》、《金木土的交响诗》、《伏尔塔
瓦河》、《火》等经典曲目，更邀请了名
扬国际的舞蹈大师黄豆豆现场表演
《水舞》，展示人与自然的共生之美。

位于文昌月亮湾的荣昱地产项

目独具休闲养生特色。五星级酒店
管家式服务，三重庭院亲近自然；周
边湿地、市政双公园、500米宽海防
林、航天卫星发射中心环伺，空气中
富含高负氧离子。

此次音乐会也是阿拉善SEE公
益机构2015世界水日论坛的系列活
动之一，作为阿拉善SEE成员之一，
荣昱地产积极响应“保护母亲河，绿
色中国美“的倡议，秉承“天地与我不
二，万物与我共生”的理念，以身作则
积极贡献，把人与自然和谐共存、共
享的环保行动进行到底。来吧，朋友
们，让我们一同沉浸在音乐的世界
里，和自然来一场快乐的对话！

建筑面积、使用面积、公摊面积、
赠送面积……你知道你家到底有多
少面积？在买房时，购房者只有吃透
这些“面积”的内涵，才能在碰到面积

“注水”房时不中招。
建筑面积：即写在房产证上的产

权面积，包括套内使用面积、套内墙体
面积和公摊面积。在房屋买卖中开发
商就是以建筑面积来计算价格的。

使用面积：即套内使用面积。是
建筑面积减去公摊面积再减去套内
墙体面积之后的面积。

公摊面积：建筑内的楼梯电梯间、
消防通道，为本楼服务的配电房、水泵
房等附属设施用地，外墙水平投影面
积的一半，这些全部算入公摊面积。

赠送面积：购房者需要时刻注意
的是，赠送面积不是越高越划算，一
些所谓的赠送面积，实则是钻了法规
的空子，并不被房屋管理部门所认
可。随着国家政策对建筑的标准和
规划设计要求越来越严，今后赠送面
积也会越来越少。

这样看来，庄先生遇到的情况就
好解释了，开发商恐怕没法把那部分
赠送面积写进合同条款，实际上，能
否也很难说。 （萧清）

点评：《不动产登记暂行条例》已
经实施，准确的房屋面积也决定未来
房产税的缴纳额度，直接关系到房主
的切身利益。因此，消费者在买房时
应更关注产权证上房屋面积的真实
度和含金量。通过一些案例，我们不
难发现，有的开发商在面积上做手脚，
比如套内面积不详，分摊面积搞误差，
业主入住后才发现自己买的是面积

“注水”房。所以，签合同时购房者必
须搞清楚：房子的公摊面积有多大、公
摊部位细节尺寸是多少。因为这有可
能给你造成几万元的损失。假设你无
法就面积条款与开发商达成协议，这
合同恐怕就不好签了。在交房时，如
担心面积有误差，可以聘请专业的测
绘公司对房屋进行测算，免得住进去
后再没完没了地折腾。

今年两会上，对于楼市的积极表态“两会结束
之际便是楼市春暖花开之时”，令房地产升温明
显，业内人士信心大增。

两会后海口楼市成交翻倍

中国指数研究院3月16日发布的数据显示，
上周（3月8日至14日），24个主要一二线城市的
住宅成交面积较前一周（3 月 1 日至 7 日）上升
27.6%。随着两会落下帷幕，中央对房地产业的
正面肯定与支持使得市场信心得以提振，开发商
亦加快推盘节奏。其中，一线城市总体成交量环
比涨幅达25.6%，二线代表城市成交总量较前一
周上涨28.2%，超七成城市呈现环比上涨。其中，
海口成交量翻倍，涨幅为106.4%。

恒大文化旅游城也从这轮楼市小阳春中受
益，近期不断出现旺销势头。

恒大文化旅游城2期火爆加推

恒大海口文化旅游城位于海口南部核心商
圈，4万亩白水塘沙坡湿地公园环绕，同时毗邻
海口高铁东站，距海口美兰机场仅 15分钟车
程。项目自有约13万平方米商业综合体、16.8
万平方米国际商务集群、4万平方米超五星白金
酒店、7600平方米全能运动中心、6万平方米六
国风情酒店、1.6 万平方米五国特色温泉馆、
9800平方米世界风情美食街等近45万平方米
十二大世界级航母配套，汇集文化、旅游、商业、
会展、办公、教育、运动、养生、度假、休闲娱乐及
生态居住等为一体，充分满足未来业主一站式
高端生活需求。

近期恒大文化旅游城2期火爆加推，73-126
㎡湖景花园美宅，7388元/㎡超低起价，送1600
元/㎡精装，前20名特享额外8.8折，先到先得。

此外，3月20日-22日，恒大文化旅游城首届
大型动漫嘉年华震撼来袭，“突围怪兽阵”“飞越彩
虹”“跨越侏罗纪”“宇宙寻宝”“冒险丛林”“开心挖
沙池”“雷霆击碰”等24个游玩项目，还有哆啦A
梦光临，让您和孩子过足瘾！

两会后房地产升温明显
恒大文化旅游城成交旺

海口不缺大盘，不缺豪宅，也不缺海景，但绝
对缺少像海航豪庭这样的量级纯大户社区。海航
豪庭，真正的百万平方米CBD豪宅区，位居城市
中心黄金势力范围，登顶而来！

拥有即享整座CBD

在海航豪庭，居者不仅享受社区内部醇熟全
面的商业、生活、休闲等配套，更拥有整座CBD配
套资源：从省政府、图书馆、博物馆等政治文化资
源，到将近50万平方米、城市首席的巨型文娱、休
闲、消费中心——日月广场，再到国际医疗中心、
国际教育机构、高端商务与金融中心，600亿元的
核心资源，一站式商业、商务、生活、教育、医疗，
360度全方位高端生活，轻松尽享！

认筹即拥极品纯大户

坐拥城市中心600亿元配套设施之繁华，海
航豪庭是海口首席纯大户豪宅标杆，主力产品由
147㎡-348㎡的平层、错层、跃层以及大平层等5
种户型构成，皆为高端圈层精品大户。整体以空
中别墅为设计理念，南北通透，户户拥有大客厅、
大落地窗、大阳台，拥有最大的景观视野，充分匹
配居者高贵身份，居住感受无与伦比。

目前，海航豪庭盛大推出10＃、11＃新品，除
拥有纯粹舒适的户型外，更拥有非凡的观景视野，
是豪庭一期社区内景观最佳的楼栋，超大楼间距，
户户落地窗、三阳台设计，极致揽尽园林盛境。全
城抢筹，火热争藏中！

城市中心，百万平方米CBD人居

海航豪庭 登顶而来

项目热线：0898-36665333
项目地址：海口市迎宾大道

公益热讯

海口喜盈门：
拥有3000个车位保障的商铺

置业评谈

海南家装市场

万丈高楼凭 起

“海南楼盘 什么？”系列报道 2拼拼
编
者
按

对面积“注水”房说不！

开 门 红3月
荣昱地产携手谭盾唱响环保音乐

海口市民庄先生准备在今年6月结婚。近期，他看中了滨江路的
一处楼盘。售楼人员给他推荐了一套两居室户型，说搞促销，有比较诱
人的赠送面积。经过一番咨询，庄先生打算出手。然而当他看到购房
合同时，却发现里面并没有相关赠送面积的具体条款。面对质询，售楼
人员表示，赠送的部分不体现在购房合同里，会在签合同后以附件的形
式再做约定。庄先生感到不踏实，便没有签这份合同。

喜盈门国际建材广场、喜盈门国际家具广场、喜盈门美食休闲广场、喜盈门
茶艺生活广场、喜盈门儿童游乐广场。招商热线：0898-66818383（建材）、
0898-66817373（家具）、0898-66816363（美食/茶叶/儿童游乐）。

海口喜盈门
五大业态广场联合招商

■ 本报记者 张中宝

每年3月，对于装修行业来讲，也许
还没到旺季，但海南家装市场已展露蓬
勃活力，众多家装公司争抢市场先机，呈
现出利好景象。

卖方
开春交房多 商家促销忙

“今年的形势应该比去年好，春节刚
过就出现了多个楼盘要集中交房的情
况。这对于家装行业来说是个利好。”对
于海南家装市场今年的行情，七姓瑶海
口公司负责人罗敏充满信心。

罗敏说，从去年年底以来，就陆续有
一些楼盘交房，“这段时间打电话来问装
修事宜的客户也多起来，因此公司认为应
早下手抓单，决定推出一系列优惠活动。”

正是因为市场有需求，一些品牌家装
公司纷纷瞄准商机，推出各种优惠套餐和
打折信息，希望抓住海南家装市场这个
一良机。记者在海口市城西路一家建材
市场看到，这里人头攒动，不少消费者正
在选购建材。一家地板砖批发店的店主
陈详告诉记者，他的店里已经接了好几笔
订单了，提前赢得“开门红”。

当谈及今年海南家装市场走势时，品

匠装饰海口分公司负责人认为，客户群仍
将以刚需为主，其中新婚夫妇安居、改善
家庭住房的居多，整体会是个“暖”状态。

买方
价格没太涨 买房尽早“装 ”

“我们刚拿到房，决定马上装修。再
等一段时间，天气更热起来，装修挺麻烦
的，希望早点装完搬新家。”海口市民林
新民这样告诉记者，他和妻子去年结婚，
但是一直没买新房。连日来，记者在采
访中发现，与林先生情况相同的还有不
少。在海口紫园小区，不少业主已开始
装修新房了。

随着海南家装行业市场竞争不断加
大，加上人工费、材料费等上涨因素的影
响，装修成本难免水涨船高。“买得起房
却装修不起”，也许是多数消费者面临的
问题。在记者走访的过程中，绝大部分
消费者表示，他们咨询过身边装修过房
子的亲朋好友，至少目前看来，海南的家
装价格并没有太明显涨幅，还算平稳。

“工人的工资每年都在上涨，材料费
也在涨，这导致了我们公司装修成本在
逐年上升。但是我们的装修价格并没有
涨，和去年持平。”罗敏举例说，按一套
90平方米的房子做套餐装修来算，他们

公司的装修价格大约在5.5万元，跟去年
差不多，而且承诺保质保量。她表示，七
姓瑶海口公司靠的是控制内部成本，寻
找利润的平衡点。

业界
承诺要兑现 装时多留心

“现在市场上装修公司太多了，眼花
缭乱，每家报价都不一样。好的装修公
司报价有点高，但是找装修‘游击队’又
害怕质量不过关，维修没有保障。”海口
市民林先生告诉记者。

对此，海南省室内装饰协会秘书长
陈裕立表示，近年来，海南家装市场发展
较快，装修公司的队伍也日渐庞大，单就
该协会来说，就已经有890多家会员单
位，但是装修质量都参差不齐，有的公司
还存在不小的问题。

“如果有时间，不妨去对方的装修现
场看看，不要轻信商家的口头承诺和所
谓的重磅优惠，应该充分考量公司的品
牌、综合实力以及信誉，选择一些经营时
间长、口碑好的装修公司。”他建议购房
者在选择家装公司时应该多做比较，而
且一定得跟对方签订有详细条款的正规
装修合同，避免在装修过程“中埋伏”，确
保自身利益不受损。

一直以来，好地段的楼盘如同“皇帝的女儿不愁嫁”。与城市近郊依山傍水的那些环境
养生型楼盘使尽浑身解数促销相比，位居城市核心区域、商业黄金地段的楼盘永远不缺拥
趸，有些甚至会逆势涨价。尤其是在目前的国内房地产行业，不要说一线城市和二三线城市
房价有着很大的距离，就在同一座城市，拼区域和地段优势也是开发商拿项目首先要考虑
的。这似乎真应了一句歌词“得不到的永远在骚动，被偏爱的都有恃无恐。”好地段的楼盘就
是这么“任性”！

■ 本报记者 张中宝

“地段、地段，还是地段”，李
嘉诚的“金科玉律”在房地产行
业广受推崇。业界在这方面的
声音出奇地一致：没有好的地
段，就难有旺的人气；人气上不
去，房子就难卖，房企自然难逃

“失利”的命运。
纵观近年来国内房地产开

发，处在城市中心的商圈或者学
区周边的楼盘，凭借黄金地段的
繁华优势，即便遇到楼市调控、
经济调整也并不愁卖。在城市
扩张的推动下，海口城区版图日
益延伸，由原来的国贸、世贸、海
秀、府城、城西等片区向西海岸、
东海岸、海甸、灵山等片区扩张，
交通更便捷，周边配套更齐全，
各板块的好地段在日渐增多。
即便面对全新的竞争格局，“爱
拼地段的楼盘，依然能成为‘任
性’的好楼盘，事实如此。”有开
发商人士如是坦言。

拼拼
商业地段

的就是寸土寸金

行走于大街小巷，细心的人会发
现，大多处于城市商圈地段的楼盘广告
必然打出坐拥城市中心商圈的口号，哪
怕是周边楼盘，也要沾沾中心商圈的

“贵气”，提高卖点。
“地段具有不可复制性，这一优势

已经是市中心楼盘价值的重要体现。
在市中心买房的消费者，并不只是为了
满足住房需求，生活更方便，才是刚需
人群中意的关键。”海航豪庭项目相关
负责人说。

开发商之所以信心较足，缘于对楼
盘地段价值的看好。记者在不少项目
的开盘现场发现，拼地段的楼盘，往往
吸引了众多意向购房者聚集咨询。比
如，位于海口市金龙路的金龙大观，以

“地处城市CBD核心”为营销口号，
仅这一卖点就挺“招蜂
引蝶”了。

恒大集团海南有限公司品牌部经
理王美旨说，处在市中心的楼盘，周边
交通更加便捷，生活、教育、医疗等配套
更为成熟，楼盘的性价比自然更高。

“我们选择到市区买房，就是图个
方便，出行、买菜、购物等都比较便利，
所以，更看中市区中心的繁华和成熟的
居住氛围。”海口市民郑玉民最近在位
于海口市西沙路为他儿子购置了一套
婚房。

“开发一个项目就少一个地块。”开
发商大多这样界定好地段的稀缺性。
海南省房地产行业协会有关负责人认
为，在海口、三亚以及其他城市中心，目
前可开发的空间日渐狭小，尤其是处于
商业中心的地段，土地更是寸土寸金，
这也正是市中心楼盘与近郊楼盘的主
要区别。

学区地段
的就是未来投资

除了城市核心区域、商业黄金地段
的好房珍贵，拥有重点中小学校学位的
学区房也堪称一房难求，因此学区地段
成为开发商争相抢夺的重点区域。

赵红艳是海口某楼盘的置业顾
问，她最近就遇到一个客户。他买房
只在乎是不是学区房，尽管是工薪阶
层，但是为了孩子上学，仍“咬牙”买下
学区房。

“不少家庭都是为了儿女能享受
优质教育，而选择买学区房的。”赵红
艳说。

去年7月，位于海口西海岸的蓝城
一号二期开盘现场人气爆棚，90

分钟热销 400套，创下
海口楼市淡季

销售的

奇迹。记者当时在售楼现场看到，购房
者大多以年轻人为主，除了户型优势，
多数购房者看重的就是学区房的优势。

古有“孟母三迁”。如今的家长搬
家频率或许逊于古人，但为了让孩子赢
在起跑线上，很多父母不惜花费重金购
置一处拥有良好教育资源的房子。于
是，学区房虽然比同区域同品质的其他
房产贵出一大截，但仍因教育和房产投
资的双重利好成为楼市的香饽饽。

进入2015年以来，我省多数楼盘
推出了打折、优惠、送装修等促销手段
吸引购房者，但记者调查发现，学区楼
盘的价格依然坚挺，而且几乎没有任何
折扣和优惠，无论是二手房还是新房，
销量还都不错。

“学区房，因享有家长比较看重的
稀缺教育资源，从而比普通房子更具备
保值增值的功能。不单纯是一个住宅

概念，而是兼具投资属性
与教育资源分配的资源型
住房。”海南省房地产中介
行业协会会长邱廷录说。

地地地地


