
“忙种”实为“盲种”
内地暖冬致玉米销售市场变小，而种植面积却急剧扩大

产销信息不对称
农户与收购商缺乏有效沟通，而中介的利益并不与农产品价格挂钩

少了时间差，价格就差
海南运输劣势明显，因此与两广的上市时间差很重要，一旦撞期，便会价跌

种植粗放，品相不佳
种植管理粗放，品种更新慢，跟不上市场味口调整
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青椒滞销、黄瓜滞销、玉米滞销……最低收购价几毛钱，远低于成本价

丰产欠收因哪般？4月19日，央视深度
聚焦“滞销的农产品”，海
南的甜玉米赫然在列；去
年，海南的黑皮冬瓜也因
为同样的原因登上央视。

短短的新闻，落到田
间地头，却是老百姓欲哭
无泪的痛。

今年，海南的甜玉米
“跌跌不休”，最低收购价
跌至0.3元/斤，更可惜的
是不少玉米被撂在地里。

而在玉米之前，黄瓜
也一度遭遇“滑铁卢”，
1000斤黄瓜，收购商仅出
价30元。

相比往年，今年辣
椒、木瓜、西瓜、豆角等海
南农产品价格也偏低，出
岛瓜菜平均价比去年同
期下降0.39元/公斤。

丰收不增收，部分农
产品滞销已经成为年复
一年的常见现象。

一般情况下，农产品
一旦产销两旺，很快就有
大批农民蜂拥种植，滞销
在所难免。当然，这也在
一定程度上暴露出政府
相关部门对市场把握、宏
观调度及引导工作做得
不够到位。

本报今起推出“滞销
的海南农产品”调查报
告，上篇重点分析原因，
下篇主要探讨对策，以期
为百姓种植和政府部门
决策提供一些参考。

编者按：

价跌、价跌，
跌跌不休……
玉米最低收购价跌至0.3元/斤，

而种植成本价约0.8元/斤

面对自家的900亩甜玉米，东方
市八所镇种植户张家贵的心情从天上
掉到了地下。“2月初时，收购价还基本
能保持在每斤1.6元，虽然与去年同期
的2.4元每斤还有一定差距，至少不会
亏钱。”张家贵说，进入2月下旬后，价
格开始逐步回落。

3月，海南玉米收购价跌至冰点。
“3月份的收购均价仅仅0.5元/斤，最
低时甚至到了0.3元/斤，而保本价要
0.8元/斤才行。”张家贵说，很多农户
沉下心来等待价格回升，地里的玉米
却越等越老，最后没等到价格回升，玉
米就已经错过了最佳采摘期。

“辛苦一年丰收了，却没人来收，
就连预付了 10 万元的老板也跑路
了，这让我们很着急。”当地一家农户
向媒体抱怨说，因为销路不振，他家一
半玉米地都没有收割。

甜玉米也叫水果玉米，生长周期
短、易管理，东方市是我省秋冬季甜玉
米种植面积最大县市，今年种植面积
达30万亩。甜玉米的种植成本在0.8
元每斤左右，今年玉米种植户们普遍
出现了严重的亏损。

今年价跌的农产品不仅是玉米，
此前，黄瓜也一度遭遇“滑铁卢”。

“摘一天的黄瓜都买不了一双水
靴！1040斤黄瓜，收购商仅出价30
元。”3月，万宁市礼纪镇石龙坑村梁亚
妹望着满园的黄瓜，苦涩地说，“2014
年 10月，我们用种槟榔和养猪赚的
2.4万元投资种植4亩黄瓜，本希望能
再赚一些钱后改善生活，想不到全部
泡汤了。”

今年2月，万宁市1万亩黄瓜丰收
上市，每天上市量达到160万斤—200
万斤，却出现价格大幅下跌，最低跌至
0.3元/斤。因价格低迷，不少瓜农将
辛辛苦苦种植出来的黄瓜就地倒掉。

不仅是玉米和黄瓜，相比往年，今
年辣椒、木瓜、西瓜、豆角等海南农产
品价格也偏低。据省农业厅统计，截
至4月17日上午，全省累计出岛瓜菜
总量 278.79 万吨，比去年同期增加
36.18万吨，综合平均价3.72元/公斤，
比去年同期下降0.39元/公斤。

海南省农业厅统计数据显示：
2010年冬至2011年春，海南岛瓜果
菜出岛483.9万吨，产值176.2亿元；
2011年冬至2012年春，这个数字是
516.3万吨和186.1亿元，到了2012年
冬至2013年春，瓜果菜出岛503.9万
吨，产值165.9 亿元。相比2011年，
2013年产量的提升却并没有带来产
值的提升。

东方市于2009年开始推广甜玉米种植，得益于
气候条件好、玉米品种优，是近几年来种植风险较低
的农作物。每年11月中旬至次年4月下旬，是东方
甜玉米上市期，80%以上销往省外各大市场。

“前几年甜玉米几乎年年丰收，去年甜玉米上
市时，收购价格便达到了2.4元/斤，几乎所有的玉
米种植大户都赚得盆满钵满。”东方市农业局局长
卞晓燕说。

由于价格好，加上种植技术要求不高，甜玉米受

到了农户的欢迎，种植面积连连扩大。2009年东方
市甜玉米种植面积为6.4万亩；2014年，种植面积就
达15万亩左右。而今年，种植面积突增到30万亩、
总产量达33万吨。

“去年玉米收购价格高，许多农户的腰包鼓了，
便主动扩大了种植面积。”卞晓燕说，而许多从事甘
蔗种植的农户，比较过甘蔗与玉米的投入、收益后，
纷纷选择了玉米种植。

种植面积高歌猛进，而市场并没有迅速拓宽。

“今年内地暖冬，北方玉米需求的空窗期本来就较往
年更短，一边是市场需求变小，一边是种植面积扩大，
此消彼长之下，滞销就不那么难理解了。”赴东方市参
加甜玉米产销对接会的武汉玉米经销商蒋建忠说。

种植没有目的性、盲目跟风种植，在海南省农业
厅市场与经济信息处处长张健看来，是海南农业存
在已久的问题。“2001年、2007年和2011年海南香
蕉三次价格下跌，部分原因就是种植面积增长过快；
去年冬瓜滞销，也是如此。”

今年海南瓜果菜价格下跌，也并非所有农户都
损失惨重。周群国家种植80亩木瓜，就比其他农户
价格高出0.3元/斤-0.5元/斤。“量大价跌时，质量就
能够体现出优势来，我们家的木瓜果形好，呈长条
形，受市场欢迎，而不少农户家的果形则是偏圆形。”

周群国说，一个果园的商品率也很重要，如果参
差不齐肯定卖不出好价格，“我们果园之所以受收购
商欢迎，是商品果率能够达到95%左右，其中一级果
达到80%。”而记者调查发现，一般农户的木瓜商品
果率平均为70%-80%，一级果仅为60%左右。

周新涛就表示，海南气候好、土壤好，农产品的
底子是不错的，但是由于种植粗放、管理不到位，导
致瓜果的品相不佳。

乐东绿旺农民专业合作社理事长吴开法说：“海
南热带农业效益没有充分发挥，都是粗放惹的祸。

种植粗放，影响产量和质量，卖不出好价格；管理太
粗，成本又高，利润当然也就薄。”

有种植户坦言，过去海南气候条件优越，人无我
有，无论好果差果都有人收购，冬季瓜果菜往往也能
够实现“暴利”，让不少种植户失去了精细化种植和
管理的积极性。“很多种植户存在‘赌徒’思想，倾向
于大面积种植，价格好大赚，价格不好就亏 。”

海南农产品种植技术，也往往跟不上市场的需
求。今年，梁亚妹家的黄瓜，挂在枝头，个头足，重量
大，一个瓜1斤以上，看着非常漂亮。然而，黄瓜绝非
越大越好。

万宁黄瓜经销商曾祥艳介绍，目前全国只有江
西南昌市场才需要大黄瓜，市场需求太小；海南黄瓜
销售主要集中在华东、华南、华中等区域市场，4两—
7两之间的瓜最受欢迎。

品种老化，也影响了海南农产品的后劲。省农
业厅总农艺师黄正恩说，随着人们生活习惯和口味
的改变，瓜果菜品种大约五六年会更新一次，而海南
很多农户种的是10多年的老品种。

“比如泡椒，海南还有不少地方种植厚皮泡椒，
而这个品种近年来已经逐渐被市场淘汰。以前我们
发往上海的瓜菜，每车都要配1万-2万斤，但后来逐
渐减少，两年前，就不再收圆椒了。这两年厚皮泡椒
的收购价不到薄皮泡椒的一半。”来自上海的经销商
王波说，市场的口味在不断变化，市场的需求量也会
不断变化，过去畅销的品种，经历几年也会淘汰。

海南农业科学院瓜菜研究所所长肖日新坦言，海
南农民需提高接受新品种的勇气和意识，不要等到外
地种的最新品种赚了钱 ，再开始种植，没有竞争优
势，抗风险能力就会弱。 （本报海口4月20日讯）

每年冬春，湖北瓜果菜收购商周新涛，就要忙着
打电话给海南的“客户”，打听瓜菜是否上市、产量如
何。而这些“客户”并非种植户，而是中介。

记者调查发现，海南瓜果菜销往岛外，一般是岛
外收购商在海南当地寻找中介，再由中介带着收购
商到农户家去看田地里的瓜菜，双方先期议价，等到
成熟时，收购商再来收购，或者委托中介收购。而中
介商则赚取介绍费和差价。

中国热带农业科学院博士后、海南省规划院副
处长夏勇开就曾对此做过调研。他说，中介商在海
南农业是非常活跃的群体，不仅收购时有中介商的
身影，农民种植瓜菜的品种或种苗也大多数是由中
介商提供。“由于岛外收购商并不了解海南，中介商
起到了桥梁作用，但是，长此以往，也就断绝了农民
与岛外收购商的联系，也就使得产地与市场缺乏有
效沟通。”

业内人士也坦言，虽然中介商在瓜菜收购时起
到桥梁作用，但是中介商由于只是赚取介绍费和差
价，其利益并不和农产品价格高低挂钩，所以很难将

农民的种植情况和市场情况进行有效地传导。而大
部分农民只管种，并不管卖，坐等收购商上门；而收
购商由于各种情况，也不太愿意直接与农户打交道。

日前，在东方市玉米产销对接会上，北京新发地
批发市场经销商李忠跃就提问：“东方玉米个头大、
品质优，但在对外推销时，还是通过中介来与市场对
接。为什么没有一个平台能够直接连通农户与经销
商，种植户也能更直接地看到市场。”

种植户看不到市场，收购商看不到产地，加之农
民对于市场的预判能力较低，没有一个及时发布分
享市场信息的平台，农民就只能被动接受价格波动
带来的损失。

事实上，海南省在全国20个大中城市设立了农
产品流通办事处，及时了解并发布产销和市场行情
信息，但这些信息却没有反馈到最需要的农民手上，
而是反馈给收购商。

“农民掌握信息的渠道是非常有限的，因此主动
应对市场变化的能力也极其有限。”张健表示，同样
的，农民发布信息的渠道也十分有限，经销商往往要

深入田间地头才能获取第一手的信息。“而对于农业
部门而言，也不能总是通过举办产销对接会来实现
信息对称。”

信息不对称的还有农户之间信息的模糊，不
知道别的农户都种了什么，只能根据自家的情况
判断。每年4月是海南木瓜价格高峰期，然而今年
收购价格却仅1.5元/斤左右，而往年至少在2元/
斤以上，去年达到4元/斤。乐东木瓜种植户周群
国告诉记者，木瓜之所以价格下跌，原因是去年台
风导致香蕉园受灾，大量种植户改种木瓜，导致今
年4月集中上市。这种现象，去年已经发生过一
次，澄迈一些香蕉种植户，由于香蕉枯萎病和台风
等影响，纷纷改种冬瓜，导致种植面积从1.5万亩，
突增到2.6万亩。

“农民都知道量多价格跌，有时候农民也不想盲
目种植，但是由于信息获取不畅，只能跟着感觉走。”
周群国说，“香蕉受灾，到底有多少人改种了木瓜，在
当时并没有人清楚。很多时候，到了收获季节了，才
知道大家都种了木瓜，量大价格跌了。”

业界在分析今年价格下跌幅度最大的黄瓜和玉
米时，都指出了一个共同原因，与内地撞期了。

万宁市农业局局长蔡吉林说，由于去年10月海
南连下暴雨，造成万宁黄瓜延迟一个多月上市，加上
内地暖冬，山东、广东、广西等全国多个地方的黄瓜
都同时上市，造成黄瓜价格低迷，主要收购海南冬季
瓜菜的江南市场黄瓜价格仅为0.5元一斤。东方市
农业局负责人也表示，今年是暖冬，内地玉米和海南
玉米的上市时间也“撞车”了。

海南作为冬季节瓜菜种植基地，得益于纬度、气
候优势，各品种瓜菜往往能在全国率先上市，这个时
间差，也决定了海南瓜菜的畅销与滞销，区别往往就
在几度之间。

“海南的优势明显，劣势也明显，运输就是一大
难题，从海南运到河南的费用是从广西运到河南的
两倍，所以时间差很关键 。”来自河南郑州的收购商

吴赞粱说，“广西、广东秋季瓜菜已经销完，春季瓜菜
还未上市，这之间的空挡期是海南冬季瓜菜最佳销
售时期。”

蒋建忠说，今冬内地气候温和，海南玉米全国最
早上市这个大的优势被削弱。同样作为玉米主产地
的两广地区提前收获，原本就变小的市场再受挤压，
价格自然上不去。

“现在，海南瓜菜行情关键要看大棚蔬菜的产
量。”吴赞粱说，2011-2012年内地冬季气温偏冷，大
棚蔬菜减产，海南瓜菜行情好，而去冬今春内地气温
偏暖，大棚蔬菜丰收，海南瓜菜行情就低迷。

遭受暖冬，与广东、广西撞期，往往会使海南瓜
果菜遭到致命打击。2013年海南冬季瓜菜就因此出
现价跌滞销现象，当年一季度，全省瓜菜价格水平下
降了14.2%，线椒、圣女果、佛手瓜等品种同比上年价
格跌幅高达30%-50%。

时间差不仅存在与岛内与省外，也存在于岛内
南北地区。从事农业的陈胜庭，曾长期担任省荔枝
龙眼协会秘书长，他告诉记者，海南就像中国的缩
影，农产品上市时间从南往北，以荔枝为例，三亚陵
水最先上市，然后往北移到海口澄迈，时间跨度为4
月到6月。如果由于气候影响，南北同时上市就会出
现价格下跌。

海南岛陆地面积小，虽然同时上市，相对于“两
广”（广东、广西）来说，也是少的，市场也并非是供
过于求，但是由于来海南岛的收购商有限，出现收
购商稀缺，价格也会出现下跌。例如，2014年5月，
琼北地区荔枝提前一周上市，而此时的收购商都集
中在琼南地区收购，导致海口等北部市县荔枝无人
收购，而造成荔枝短期内的价格大幅下跌。去年儋
州冬瓜价格大跌，也与澄迈冬瓜与儋州冬瓜同时上
市有关。
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东方甜玉米
种植面积
连年增加

■ 本报记者 刘笑非 况昌勋

海南黄瓜、青椒、玉米今年出现价跌。
本组照片分别由
本报记者 古月 宋国强 马珂 摄

我省部分市县辣椒价格跌破成本价，很多农户任其烂在地里。 本报记者 罗孝平 摄
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