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本报海口4月21日讯（记者陈怡）今
天上午10时21分，随着一架B737-300
型货运飞机平稳降落在海口美兰机场，
海南顺丰速运迎来了第一架顺丰自有全
货机，这也是我省快递业首架服务于生
鲜水果运输服务的专线飞机，将为众多
触网出岛的农业电商插上腾飞的翅膀。

配送速度是生鲜电商的生命

每年4月至6月，芒果、荔枝等热带
水果陆续上市，我省水果进入销售旺
季。最近，四季旺水果专营店掌柜林志
远喜笑颜开，不仅仅是因为每天在淘宝
网店销售热带水果上千斤的佳绩，还因
为顺丰专线飞机的到来，让他有些迫不

及待想要尝试专机配送服务。
“虽然是专机服务，配送费用除了荔

枝每公斤上涨2元外，芒果等水果没有
上涨，价格还算合理。今天特地体验下
专机的效率，为接下来上市的荔枝配送
做准备。”林志远说。

“配送速度是生鲜电商的生命。”林
志远说，生鲜网购需求大，但是配送难题
多。因为配送条件的限制，像芒果、荔枝
这些保鲜要求高的海南农产品，主要销
往南方地区，往北也只能到北京等大城
市，如果销往东北等更远的地方，可能还
没有到客户手中就腐烂了。

海南热带农业产品也属于生鲜类产
品，新鲜和口味佳是最大的卖点，大部分
网销产品都必须通过空运。但是，由于

快递企业之前配送水果出岛都是依托于
海航、南航的散航资源，当航空公司客、
货流大时，就停止向快递企业提供服
务。以顺丰速运去年发送荔枝为例，由
于航线资源紧张，荔枝由于运输延误的
货损率为10%，造成买家、卖家、快递企
业三输的局面。

2011年开始，全国各地出现了上百
个大大小小的生鲜网购平台，但是多数
平台因为遭遇货源、营销和物流等困境
而夭折。

专机服务解决
生鲜水果配送难题

今年政府工作报告中提到的“互联

网+”正创造着农业触网的新模式，不少
海南水果种植大户都慢慢“玩”起了电子
商务，走上依靠互联网卖水果之路，只为
销得更远。然而，如何将为众多触网出
岛的农业电商插上腾飞的翅膀，让我省
的生鲜水果走的更远一直是困扰海南水
果电商和快递业的难题。

顺丰速运海南区总经理张燕兵说：
“这架全货机的引进主要为了应对海南
荔枝的上市，助力农业电商企业。通过
多方努力协调，我们今天启用自有空中
运力，以此保障更多海南热带水果销往
华南、华东、华北等主要流向的时效。”

海南顺丰速运预测，今年预计可以
运送 400 吨荔枝出岛，而本架B737-
300型全货机业载14吨，基本可以解决

运力资源不足的问题。更重要的是：发
往华南、华东、华北流向的荔枝件会优先
装载，先根据三大流向分别打包好，然后
统一发往深圳、杭州、北京，然后再中转
出去。

“该航班夜间飞行，保证白天揽收的
荔枝件能够全部发出，海口地区及周边
客户、三亚地区及周边客户在白天寄的
荔枝，都能赶上当天班次发出，再利用晚
上的时间完成荔枝件的大部分运输过
程，岛外的买家第二天就能收到新鲜的
荔枝。”张燕兵说。

随着我省快递企业首次尝试向生
鲜水果配送提供专机服务，这将为众
多触网出岛的农业电商插上腾飞的翅
膀。

本报海口4月21日讯（记者罗霞 通讯员耿
伊潇）今年4月20日是海南离岛免税购物政策实
施4周年的日子，据海口海关统计，4年来，离岛免
税购物成为海南旅游的一张“金名片”，累计销售
离岛免税品近135亿元。同时，自今年3月20日
新政策调整实施以来，在一个月的时间里，销售额
较去年同期增长了50%以上。

海口海关统计数字显示，海南离岛免税购物
政策自2011年4月20日试点实施至2015年4月
20日，海关共监管三亚、海口两家免税店销售离
岛免税品1744.92万件，购物人数467.49万人次，
销售金额134.74亿元人民币。

4年来，海南离岛免税经历了两次政策调整，
通过提升消费额度、增加产品种类、放宽热销商品
单次购买件数限制等，不断提升消费者购物体验。
其中今年3月20日，海南离岛免税购物新一轮政策
调整正式实行，离岛免税品类由21大类增至38大
类，增加零售包装的婴儿配方奶粉、浓缩咖啡等17
种与百姓生活密切相关的消费品，并放宽香水、化
妆品等10种热销商品的单次购物数量限制。

新政策调整一个月来，海关共监管三亚、海口
两家免税店销售离岛免税品56.92万件，购物人数
14.5万人次，销售金额4.74亿元，较去年同比分别
增长37.5%，29.5%和51.7%。新增17大类商品共
销9716件、销售金额197.88万元，其中奶粉销售
8107件、保健品销售544件，成为热门明星产品。

据了解，海口海关作为国务院授权的海南离
岛免税主要业务监管部门，在做好自身监管服务
的同时，全力支持和推动海南离岛免税政策发挥
最大效应，严密监管链条，提供“5+2”、“24小时预
约通关”等便捷通关服务，以“科技+制度+人工”
方式确保离岛免税整个环节的安全、快捷、顺畅，
创新优化离岛免税的购物提货模式。

海南实施离岛免税购物政策4年

销售离岛免税品
近135亿元

■ 本报记者 梁振君 通讯员 邢福仲

“东路富不富，就看荔枝树。”这句在东
路广为流传的口头禅，折射出了东路人的
致富依托。尽管距离做强荔枝产业、打响
品牌仍需要走很长的路，但初出茅庐的

“东妃”荔枝，已引来各地客商竞相采摘。
23年前，国营东路农场从广东引进荔

枝，种植面积仅200多亩。经过20余年的发
展，东路农场荔枝种植面积已达8000亩，
2014年销售收入7500万元左右，规模化种
植成效初显，成为东路农场的支柱产业。

规模化种植初显成效
引来客商争相购销

位于文昌市境内的东路农场，常年
阳光充足，雨量充沛，土地肥沃，十分适
宜种植各类热带经济作物。

“近二十年来，东路进行过多轮产
业结构调整，胡椒、蜜枣都曾大量引种
过，唯独荔枝最受职工群众欢迎，种植
规模位居农场首位。”东路农场场长符
积前说，2014年荔枝产量达840万公
斤，销售收入7500万元左右，平均亩产
值近万元。

随着东路农场荔枝种植规模的不
断扩大，“东妃”荔枝的知名度也越来越
高，先后获得无公害绿色农产品、十大
名贵水果产品、中国果蔬无公害高科技
示范基地、，两次获海南省著名商标。

每年5月初，农场荔枝刚上市，来
自广东、福建等地的客商争相到东路购
销荔枝。东路农场干部黄有文说，每逢
距离荔枝上市前夕，农场场部周边的收
购棚便会如雨后春笋般冒出，收购商们
有的利用商铺收购，有的在路边搭简易
棚作为收购点。

收购商蓝国元在东路设点多年，其

收购的荔枝主要销往江苏、上海等地。
“东路荔枝果品不错，有一定知名度，而
且内地的消费能力也高，荔枝很受欢
迎。”他如是评价。

搭建现代交易平台
试水品牌化营销

“东妃荔枝规模营销大型招商拍
卖会将于 4 月 29 日举行，各地客商
将现场争夺东妃荔枝的订单采购
权。”符积前说，这是东路农场乃至
海南农垦试水农产品品牌化营销战
略的最新举措。

“树立品牌意识需要农户、企业和
政府三位一体的共同努力，也是实施荔
枝品牌经营战略的先决条件。只有加
强宣传，用成功实例说话，才能致使农
户充分认识品牌建设在生产经营中的
重要作用。”符积前认为，同时必须制定

严格的果品入市标准，规范果品市场。
在海南农垦总局的支持下，东路

运用财政专项扶持资金200万元并自
筹438万元，打造集收果棚、冷藏库和
制冰车间于一体的现代交易平台已于
去年投用，当年实现交易量400万公
斤；并执行严格的果品入市标准（包括
大小、成熟度和虫害）和公正透明的价
格竞争机制，促使荔枝地区收购价每
公斤上升1元钱，增收近400万元。

符积前告诉记者，东路正寻求各方
资金支持，打造销售人才队伍，完善物流
冷链体系，引进先进保鲜技术，开展荔枝
分级分量包装，并借助电子商务、商超、
农产品直营店等新型销售平台，成功打
进水果高端市场，实现品牌效益的最大
化，做荔枝销售市场的“发言人”。

开启品牌化营销战略的“东妃”荔
枝，渐入佳境。

（本报文城4月21日电）

东路农场荔枝产业实现规模化种植，试水品牌化营销

“东妃”荔枝的名声渐渐响了
本报海口4月21日讯（记者刘笑

非 通讯员戴诚）今天上午，省农业厅举
办省级以上农业龙头企业授牌仪式，15
家海南企业被授予“农业产业化国家重
点龙头企业”称号，同时通过考核的58
家企业被授予“海南省农业产业化重点
龙头企业”称号。另有11家省内农民合
作社被评为国家农民合作社示范社。

此次被授予“国家重点龙头企业”称号
的我省企业包括罗牛山、春光、南国等。

2014年我省农业龙头企业全年实
现净利润21.7 亿元，从业人数22.9 万
人，带动农户17万户。省农业厅副厅长
王宏良说，我省龙头企业还普遍存在生
产资金短缺、规模较小、加工运销企业
比重较低等问题。因此扶持本省龙头
企业发展才显得尤为必要。

据悉，在此次授牌后，省农业厅还
将于5月上旬组织举办省内农业龙头企
业上市融资培训班，通过上市融资，促
进农业龙头企业发展壮大。
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免税城里购物忙 本报记者 王凯 摄

顺丰速运首架专线飞机抵琼，为农业电商插上腾飞的翅膀

海南生鲜水果借“机”飞出去

省农业厅给省级以上
农业龙头企业授牌

15家企业获授
“国家重点龙头企业”

一声礼炮划破长空，烟火闪耀在舞
台上空，随即，欢快的黎歌苗舞动起来
了。4月21日晚，2015年海南黎族苗
族传统节日三月三开幕式暨主题晚会
正式开幕。

此次晚会分序《春满昌江》和《远
古神韵》、《情牵山海》、《源远流长》、
《幸福家园》四个篇章，由省歌舞团、
海南大学艺术学院、部分市县歌舞团
演出。展现了黎族、苗族丰富的文化
底蕴，以及黎族、苗族和其他中华民
族成员一起追梦，奔向幸福生活的过
程。

黎歌唱太阳、苗舞跳月亮。黎锦、
苗绣、黎族原始制陶技艺，这些古老的
民族手工艺借助舞蹈表现了出来，意蕴
深厚。男女对唱《美不过黎家三月三》、
苗族歌舞《门莎乖》、黎族歌谣《黄蜂
舞》……这些民族风味浓郁的舞蹈歌曲
听得人如痴如醉；男声浑厚，女声清亮，
普通话歌曲流畅婉转、海南歌曲情意绵
长、黎苗歌曲音乐铿锵，共同的特点是
优美动听。

“皇帝洞飞云，棋子湾扬波，陶酿泥
土芳，船屋故事多。”男女声二重唱《昌
化江我的母亲河》、女声独唱《天下棋子
湾》深刻表现了昌江的本地特色，展现

了昌江人民热爱生活的品质。琼台兄
弟情，两岸一家亲。来自台湾嘉宾表演

的《都籣乐舞》令人耳目一新。
“太震撼了，令人完全被艺术的美

丽感染。”嘉宾梁先生不禁感慨道。值
得一提的是舞台前面舞姿曼妙，舞台背

景同样靓丽十足，加上鲜艳的民族服
装、变幻莫测的舞美灯光，强烈刺激着
人们的感官。

“我们想借助这个舞台表现黎族
苗族同胞作为中华民族大家庭的一
员，从古至今不断追梦的过程，追梦
不乏从未终止。”主题文艺晚会导
演、省歌舞团团长彭煜翔表示，晚会
旨在打造一场老百姓自己的晚会，
感受快乐，激发各族人民群众创造
幸福生活。

从古老厚重的鼓乐仪式《节日圣
火》、情景舞蹈《天地·牛力》、情景舞蹈
《母仪陶圣》到现代舞《黎风新韵》、大歌
舞《追梦昌江》，人们追寻美好生活的步
伐一以贯之，从未间断！

巍巍霸王岭，悠悠昌化江。据中国
科学院考古学者李超荣考证，昌江是目
前海南岛有人类活动历史最悠久的地
区，而“三月三”本身就是悠久历史积淀
下来的民族文化节日，两种悠久历史相
互融合，让人仿佛在晚会上听到了来自
远古的呼唤。

最后，在《爱我中华》的优美歌声中，
整个晚会落下帷幕，然而，被艺术魅力深
深感染的观众们久久不愿离去……

（由月）

“虽然没有赢，但是活动还是挺有
趣的，而且项目还好多呢。”4月 21日
上午，在昌江黎族自治县文化公园旁
边，23岁的小伙小刘告诉身旁的同伴。

2015年海南黎族苗族传统节日“三
月三”昌江主会场活动当天启动，群众游
园娱乐活动引来大量参与者。在乒乓接
力活动中，小刘手持球拍端着乒乓球一
路遥遥领先，眼看通过终点线，不想关键
时刻乒乓球从球拍上滑落，不得不重头
再来，胜利果实被紧跟其后的另一名小
伙拿走。

在小李飞“镖”活动中，今年65岁
的吴女士与5岁的孙女齐上阵。小孙

女3枚飞镖出手，无一命中，小姑娘一
跺脚跑开了。轮到吴女士上阵，3枚飞
镖全部命中标靶，现场一片欢呼。满
头银发的吴女士脸上也笑出一朵花。

在盲人敲锣的活动中，四周围观的
人群中哄笑声不绝于耳。只见戴着大
头娃娃头套的参与者每每偏离路线，屡
屡扑空。不少参与者摘下头套后，发现
自己已经走过头，锣鼓落在身后了，不
禁跟围观者一齐发出会心的笑声。

活动现场，参与者既有银发老人，也
不乏三尺孩童。一旦活动过关，参与者
可以到兑奖处领取一张面值5元的兑奖
券，兑奖券可以直接拿到美食一天街上

购买各种美食。
据现场工作人员介绍，群众游园活

动从4月21日到23日每天上下午各一
次，上午8：30到10：00左右 ，下午15：
30到17：00。活动设置幸运弹秋、小李
飞“镖”、乒乓接力、套圈、定点投篮、盲人
击鼓、射箭等共10个项目，每个项目过
关都能获得兑奖券。

昌江文体局有关负责人说，群众游
园娱乐活动设置项目多，难度不高，奖品
易得，旨在为参加三月三盛会的四方来
宾和当地居民提供一场有趣的游园娱乐
活动，希望大家玩得开心，欢乐过节。

（由月）

“三月三”是黎族、苗族盛大的传统节日，大
量游人聚集，也产生了巨大商机。为展示海南
当地特色商品及美食文化，“三月三”昌江主会
场特地设置了特色商品美食一条街，在满足游
客购物需求的同时，也让各地赶来的参展商赚
得钵满盆溢。

记者在位于昌江文化公园一侧的特色商品美
食一条街看到，这里除了汇集全国各地特色美食
外，还特别设置了市县展馆和昌江各乡镇展馆，展
出海南各地包括美食、水果、服饰、工艺品、农副产
品等的特色商品。

在美食区，来自乐东万冲镇南盆村的黎族
妇女马玉香告诉记者，她应乐东县商务局邀请
前来参展，主营乐东特色的三色饭。今天凌晨
2点多，她便起床准备，开展后不到一小时，慢
慢两桶三色饭便销售一空，一共赚了 1400 多
元。

“平时在家种田、割胶，没有什么收入来源。
这次‘三月三’，政府让我们参展卖三色饭，既为我
们农民提供了增收的机会，也让我们感受到了三
月三的节日氛围，大家都非常开心。”马玉香感慨
地说。

在昌江昌化馆，来自昌化镇水富村的黎族姑
娘林淑葵正在卖外公手工制作的牛皮凳。她告诉
记者，外公制作的牛皮凳平时在家里卖，销量不太
好，此次在“三月三”特色商品美食一条街展出，不
但提高了知名度，销量也不错，一天卖出十几个，
销售额达2800多元。

在王下乡展馆，黎族妇女黄淑瑶告诉记者，
她售卖的山兰酒、黑米、红米、甜酒等特色美食非
常抢手，一天赚了1000多元，大大超出预期。她
说：“这样的展览，不但能给农民提供了创收机
会，也充分展示了黎族、苗族的特色文化，可谓一
举两得。” （白竹）

特色商品美食一条街
吸睛又吸金

2015“三月三”昌江主会场活动开幕——

昌江水满清如镜 欢歌笑语动黎乡

群众游园娱乐活动丰富多彩

特色商品牛皮凳引人注目 晓杰/图 游客在品尝美食 晓杰/图

2015年海南黎族苗族传统节日“三月三”昌江主会场活动开幕 晓杰/图


