
4月15日，三亚·星域二期工程迎来了盛大的
奠基仪式。作为一个拥有旧城改造地块的项目，
三亚·星域的一举一动都吸引着这座城市的目光，
更接受着政府部门的监督管理。作为这座城市的
发光者，三亚·星域的建设都以合同为基础，以建
设高质量高标准的产品为目标。

项目一期总建筑面积12万平方米，已建设到
地上4层。施工进度是工程管理的一个重要方
面。三亚·星域为保证项目的施工进度，完成对置
业者的交付承诺，分别从合同的约定和施工方的选
择上做足了准备。据了解，三亚·星域与施工单位
约定了最后竣工时间，如果在这个时间里每提前一
个月，将会有施工奖励，反之，则有相应的处罚。而
从合作伙伴上讲，三亚·星域选择的是“中字头”央
企中国建筑，履约能力和施工能力在国内企业中是
很强的。另外，项目选择的其他合作商也都是有实
力、讲信誉的供应单位，保证施工进度。

除了对置业者的交付承诺，安全文明标准化
施工工地也是三亚·星域的施工标准。而要做到
这一点，三亚·星域首先以合同为基础，与施工方
明确安全等级以及安全文明工地。其次，三亚·星
域是棚改项目，涉及到民生工程，政府很是重视，
对于三亚·星域的要求也高于一般的商业开发项
目。三亚·星域工程管理部经理谢勇表示，“无论
是政府的要求还是我们自身的意愿，项目都必须
达到这样一个水平。”

三亚·星域实实在在做事的态度，被三亚市政
府相关部门和业内看好。据了解，目前，三亚·星
域被政府相关部门报送到建设部进行检查指导，4
月15日，项目二期奠基仪式的同时也已经通过了
国检的第一轮检查。

三亚·星域是30万平方米三亚城央大盘，由三大
部分构成：星光公馆——三亚·星域首发产品，全精
装、小户型、70年产权住宅；星云美域——三亚·星域
住宅组团，六大产品价值体系，卓越品质产品；星耀天
地——三亚·星域配套商业产品，三亚罕有逾万平方
米繁华商区旺铺。项目北临三亚市体育中心，南依千
亩湿地公园，为未来业主提供了丰富的生活保障。
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天涯人居“五一”海南家装市场提前

■ 萧清

房子像人一样，也会变旧、变老，
每到一定的时候需要维修、保养和翻
新。国内消费者对房屋的局部装修、
维修一直有着旺盛需求，局部装修市
场这块“蛋糕”真的不小。然而，对于具
有一定规模的家装公司而言，“局装”更
像是鸡肋，食之无味但弃之可惜，一直
难以成为家装业务的主流。

笔者在海口有个朋友，刚买了一
套二手房，前任房主一年多前装修过
这房子。房间里的墙面很干净，没有
裂缝，卧室铺的是实木地板。朋友觉
得，如果把这些全换掉，重新装修未免
可惜，就决定房中大部分地方保留原
状，只局部动一下卫生间和厨房。她
找了两家品牌家装公司，想让他们出
点设计再装修，但人家不是嫌活小不
愿意接，就是把装修方案搞得很复杂。

“局装”真有这么难做吗？现实恐

怕是这样。笔者随便咨询了几家本地
家装公司，得到的答复基本差不多，诸
如：厨房、卫生间的面积比较小，公司有
规定，不承接总款低于1万元的工程；房
子要是自己不住，倒不如直接找个瓦
工，这样比较便宜等等之类的。

据了解，有些大城市的品牌家装
公司偶尔也做局部装修，但是项目单
价要比“全装”的高，而且加收5%管理
费。“局装”成了“烫手的山芋”，究其原
因，无外乎人工费用不断上涨、局部装
修的造价低、进料成本难控制、产生纠
纷的风险大于“全装”等因素。

市场经济规律应是，有需求就有
服务。随着楼市整体调整进入新常
态，新房交房量逐渐减少，旧房装修
的市场份额呈放大的趋势，一些互联
网家装公司瞄上了这块“蛋糕”，今年
2月，爱空间宣布挺进旧房市场已表
明其撬开了局部装修的“大门”。传
统的装修企业，你们还等什么呢？

局部装修需求旺
莫当“鸡肋”轻弃之

三亚·星域的三亚生活

今年我省装修市场的“暖春”虽然来得有些迟，但临近
五月，市场还是如期迎来“花开”促销季。一方面，各大家
居卖场、品牌装修公司纷纷“忙活”起来，提前在这个装修
旺季推出形式多样、惊喜连连的优惠活动；另一方面，消费
者也都为筹谋已久的“装”家计划开始跑市场、选材料，奔
着品质“淘”实惠，穿梭于各大卖场间，并在不断修正盘踞
在脑海里的新居、美室蓝图时，不忘捏着荷包调整自己的
预算，可谓腿动，嘴动，心也动，忙得不亦乐乎！

5月1日至3日，白天低至5折，夜
场更是低至4折，国度建材城欲让这个

“五一”不一般。在选购心仪产品规划新
家的同时，还能参加打靶游戏，奖品丰
厚，惊喜不断。

既然此次活动主题为“夜宴”，那么晚
上更有重头戏。据悉，5月1日和2日晚9
时30分，国度将会举行抽奖，苹果电脑重
磅袭来，幸运挡不住。届时，还将有众多
文艺节目丰富广大消费者的夜生活。即
使不装修，来看看也让这个假期不虚度。

模式创新，优惠力度更大，国度建材
城每次活动都“蛮拼的”。此次在“五一”
期间组织夜宴，更耗费了更多的精力和成
本。国度建材城负责人表示：现在人们生
活节奏很快，在难得的“五一”假期里，很
多人希望可以和朋友、家人聚会，或者好
好休息一下。白天可能没有时间，我们举
办夜场活动，拉长了营业时间，虽然成本
会上升，但能让更多消费者灵活安排时间
选购建材。“夜宴”正是为了给予消费者最
大的方便和实惠，相信来到这里，一定能

得到一次畅快的购物体验。
国度建材城的用心，得到了消费者

和商家的双重认可。有入驻建材品牌商
家表示：国度建材城不仅硬件规划好、环
境优雅、泊车方便，而且管理、服务等软
件方面更是用心到位，树立了良好的形
象和口碑，让消费者能舒心、放心地购
物，让商家能在此得到很好的品牌展示，
促进了销售。因此很多品牌都将旗舰店
设在了国度，把这里当做开拓海南市场
的重要根据地。

国度建材城携手200家品牌鼎力打造强势联盟

“豪门夜宴”低至 折
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白天要和朋友聚会，或者怕晒不想出门，可新居的装修也不能耽搁，怎么
办？国度建材城携手场内200家品牌旗舰店，倾心推出“豪门夜宴”炫动椰城，将
于“五一”期间助力消费者实惠、方便、舒心地装扮出理想新居。

另外，国度十分重视行业的发展，总
是积极传播“饰”界正能量。今年“五一”，
国度建材城将携手CIID海南专委举办

“80后家居设计展”。届时，将有众多优秀
作品在国度展现，给需要装修的消费者提

供良好的参考；还有众多知名专家也将到
场对部分优秀参赛作品进行鉴赏点评，让
装饰的魅力更大范围地扩大。

不怕浪费难得的假期，无惧烈阳暴
晒，晚饭过后，在散步的同时就能选购好

家居建材产品，是多么惬意的事啊！国
度建材城联合场内200家品牌商，组成
超级联盟，致力为消费者装扮新居提供
方便，还有惊喜优惠袭来，“夜宴”产品低
至4折，机会难得，不容错过。

夜场抽“苹果”优惠力度更大

“80后家居设计展”传播“饰”界正能量

■ 本报记者 张中宝

“五一”小长假节要来了！别让这难
得的3天假期在毫无计划中溜走。您是
否想为自己的家居生活增添色彩？如果
您正在装修新房，这个“五一”的家装优
惠大餐就不可不“尝尝”了。

受近期一连串楼市新政的提振，今
年“五一”海南家装市场提前“入夏”。近
期，商家真忙！忙着进新货，忙着搞特
惠，市场上促销浪潮此起彼伏。为服务
广大海南读者，海南日报记者也“凑热
闹”带您“走马探市”，希望能为您“五一”
期间的“装家”计划助一点力。

提前打响“促销战”
卖场蓄势“大爆发”

虽然小长假还未开始，但不少商家已
经提前进入促销状态。居然之家、国度建
材城、华深国际家具博览中心等家居卖
场，纷纷提前拿出了“五一”营销活动方
案，甚至有些卖场已经在本周末开始提前
进入促销状态，为“五一”到来预热。

华深国际家具博览中心将于4月26
日至27日举办第一届惠民采购大会。
众多家具价格一降到底，属年度超低价，
通过品牌云集、工程造价、奢侈大奖、大
礼惊喜等多种活动吸引消费者。

华浔品味装饰、星艺装饰、七姓瑶、
永安红木等公司也纷纷公布了优惠方
案，不少消费者已经开始“淘金”。

省室内装饰协会秘书长陈裕立表
示：“今年‘五一’，家装市场有望掀起一
股热潮。房地产多项利好政策的连续出
台，势必会推动刚性需求的购房者信心
指数的上涨，带动家装市场的火爆。而
且，今年以来，各大建材家居卖场也开始
理性面对去年以来出现的下滑困境，打
响品牌联盟、网络营销等创新的营销模
式之战。”

记者在采访时发现，目前多个家居
建材卖场已经将营销策略实现线上线下
的结合，并将在今年“五一”打响家装促
销的大会战——各种促销活动即将退
出，各种优惠幅度也是前所鲜见。

价格优惠空前
促销形式多样

“今年相比往年，价格上的优惠幅度
将大大超过往年，搭载房产市场的利好
形势，家装市场也将‘五一’促销提上主
要日程。”海南华深国际家具博览中心有
关负责人说。

同样，国度建材城也在“五一”推出
大优惠——白天低至五折，夜场低至四
折，实行“三天两夜”轮番式促销模式，以

吸引消费者。
“今年商家的优惠力度、优惠时间相

比往年‘五一’都更给力，品牌联盟等活
动提前开始，各种奖品和礼品不断，可以
预测的是，今年‘五一’将是各建材家居
品牌的一次大爆发，无疑将成为今年家
装市场的‘主战场’。”国度建材城相关负
责人表示。

家装公司、家具品牌在今年“五一”
也提前进入“应战”状态。华浔品味装饰
海口分公司有关负责人表示：“‘五一’推
出的活动优惠力度，几乎全年最低，无论
主材还是工程，都有很大折扣。”

据悉，该公司将在“五一”喊出“真金
白银大抽奖，20万建材大派送”的活动
口号，推出13项优惠促销活动，极具吸
引力。而海南福满堂装饰也从“五一”开
启装修优惠季，送礼包、抽奖等十余项促
销活动也即将展开。

除了打低价牌，七姓瑶海口公司还
将推出“交定金返现金，最高返3000元
现金”“工程造价达3万元以上优惠6%”
等活动。

“假期成为消费旺季已是行业传统，
今年的折扣季也提前到来，不少商家将
促销时间拉长，而且促销形式也更加多
样化和富有创新性，在打折优惠的基础
上，让消费者体验到消费参与的乐趣。”
该公司负责人罗敏说。
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