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随着社会的进步和生存压力的增大，人们的
需求反而愈加返璞归真，家庭重新成为人们生活
的核心。与之相应，消费心理日益成熟的消费者，
在选车时也不仅仅再强调自己的乘驾感受，而是
更为关注家人的用车需求。

此时，以“家用”为原点的汽车消费渐趋兴盛，
成为影响消费者购车时的决定因素。新轩逸领先
半步，在上市之初便确定了“家用”的核心，以均衡
的产品力和走心的情感诉求全面满足消费者，堪
称是一辆真正“为家而生”的家轿。

作为“越级款待的旗舰家轿”，新轩逸凭借创
新的设计理念，在1760mm超宽车身内打造出
2700mm超长轴距以及680mm行政级后排超宽
膝部空间，让车内空间宽敞如家，能够很好地满足
全家出行的需求。 Multi-layer仿生学座椅、双
区自动空调、后排空调出风口、智能钥匙等越级配
置，不仅“款待”自己，更“款待”家人，提升了家人
乘坐的便利性和舒适性。

980Mpa 潜艇级超强钢、多通道式 Zone
Body 区域车身结构为乘驾安全性做到了最细致
周密的全方位考虑，为全家人的出行保驾护航。
而XTRONIC CVT无级变速器的应用为新轩逸
的动力系统带来无与伦比的平顺性和操控性，并
且实现了百公里6.2L同级最低油耗，提升舒适驾
乘感的同时大大降低了家庭使用成本。

新轩逸从产品实力和情感价值两个方面全面
满足了消费者的家用需求，为广大家庭消费者带
来更高品质幸福生活，成为中级车市上当仁不让
的“家轿首选”，到目前为止已经获得了超过百万
家庭用户的信赖与认可，而促就这一佳绩的恰恰
是轩逸矢志不渝的对“家”的专一。

为家而生

东风日产新轩逸

■ 本报记者 周月光

五一假期不算长，但车商格外重
视，因为这是全年第一个汽车销售高
峰。记者走访海口车市，众车商都摩
拳擦掌，纷纷推出“直降3万元”“零利
率购车”“送购置税”等促销抢单优惠
信息。

车商争抢五一商机

汽车消费已经进入买方市场，不仅
经销商压力大，汽车生产商压力更大，
为争夺有限的订单，完成上半年的销售
目标，五一商机对各汽车厂商来都非常
重要。一位车商称：今年五一促销，经
销商卖力，生产商给力，很多厂家真金
白银补贴经销商，甚至有生产厂家喊出
了“要市场不要利润”的口号。有了厂
家的鼎力支持，经销商也都放开手脚准
备博一把，抓住五一商机冲刺上半年销
售目标。

市民全家出动购车

海口市民陈先生家住海甸岛，公司
却在南海大道旁，每天上班坐公交车，路
上要花1个多小时。他一直想买辆车代
步，还可以在周末载着全家人去亲近大
自然。他说，南海大道汽车4S店多，工
作之余他已经逛过多家4S店，初步看中
了3款车，五一将会带着家人一起逛车
市，确定具体买什么车。

采访中，记者发现像陈先生这样计
划五一全家出动购车的家庭不在少数。
有市民认为，车商促销措施虽然天天有，
但五一期间降价幅度或许更大，比如，节
日期间购车一般会有额外“大礼包”。

购车合同看仔细

五一虽然是购车的高峰，但随之而来
的也是投诉的高峰。据省工商局12315
指挥中心统计，每年五一过后，汽车投诉

都明显增多，其中合同纠纷最为常见。
据分析，汽车交易纠纷日渐增多，一

方面是汽车交易越来越活跃，另一方面
是双方签订的合同没有约定清楚，对交
易双方的权利义务进行模糊描述。

譬如近日，海口的卞先生就投诉称：
交付8000元定金购汽车，商家给的却是
试驾车，要求商家更换，但商家却要加
钱。另一位陈先生则投诉称：3月底支
付定金想买一辆家用SUV，合同约定20
天之内提车，到现在4S店也不给提车，
要求退定金又遭到拒绝。

省工商局12315指挥中心提醒，为
避免事后产生纠纷，消费者签订合同前，
一定要细看合同上所有条款，比如：价格
是裸车价还是包括商业保险等；有关配
件是原厂生产的还是市场采购的；交车
时间，即使不能精确到日，也要有明确的
最后期限。特别要注意的是，现在车商
提供的合同都是格式化的，消费者如果
发现有不利于自己的，要事前提出来，与
车商协商要求修改，避免日后扯皮。
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版面联系

1、东风雪铁龙旗舰店：五一将推出
C4L最高优惠1.5万元，同时提供全线
整车 C3-XR、C4L、C5、新世嘉三厢、
新世嘉两厢、全新爱丽舍等车型选择。

2、海南嘉德福特4S旗舰店：五·
一放价日，福特全系最高优惠达 4 万
元，给税更给价热销SUV：翼虎现金最
高优惠2万元；家轿典范：福睿斯现金
最高优惠1万元。

3、海南华众：进口大众全系车型
五一购车，最高现金优惠 10 万元，更
有免息低息金融政策，全系高尔夫
SPV 五一购车可享现金优惠两万元，
免息金融政策，更带有第二代自动泊
车，发动机启停，多次碰撞预防等高科
技配置。

4、海南韩现进口现代汽车，五一
特卖会，格锐送 100%购置税，送价值
3.6888万元豪华大礼包。

5、华泰汽车4S店：华泰新圣达菲
1.5T，售价9.98万-12.58万元，新车预
订五重好礼。全系车型五一抄底大放
价，最高距惠1.3万元，宝利格舒适版
原价 10.68 万元，抄低价：9.7 万元，圣
达菲柴油豪华版原价：10.97 万元，抄
底价：9.7万元，按揭零首付。

6、华晨金杯4S店：即日起购车享
五一专场优惠，金杯海狮动力王 5.99
万元起，金杯新海狮商务接待首选
8.98万元起钜惠7000元，金杯阁瑞斯
2015款10.98万元起。

7、海南安桥4S店：2015款 Jeep-
Compass 指南者售价仅22.19万元起，
美国原装进口。5月2日-3日，Jeep全
路况体验日，厂家直销指定车型8.8折。

8、长安铃木海南翔龙店：五一特享
钜惠：长安铃木全系车型最高现金优惠
1.4万元。全新三厢家轿车：启悦2年零
利率首付低至2.3万元。畅销个性城市
SUV：锋驭首付低至1.7万元。

9、韩现东风风行旗舰店：菱智
V3特供版4.99万元起；五一购车享惠
民补贴 3000 元；1.5L 小排量菱智 V3，
整车还可享受 5 年/10 万公里的超长
保修服务；景逸 S50 豪华版 6.99 万元

起；五一购车享1000公里包油。
10、奇瑞4S店：7.99万元起宽适7

座都市MPV——艾瑞泽M7。五一特
惠车型荐：艾瑞泽7/E5钜惠1万元，瑞
虎5、瑞虎3优惠3000元。

11、海南沃尔沃4S店：全系车型
五一惊喜价抢购，沃尔沃S60L加长版
优惠 4 万元，颜色可选，现车充足，到
店即提，多种金融政策选择，有豪华订
车礼包。

12、上海大众海南澳众店：五一购
车，上海大众全系车型最高现金优惠
达2.6万元，全系车型按揭可享零利息
优惠。热销主流SUV：途观首付低至
5.6 万元起；大两厢行旅车：朗行首付
低至3.19万元起。

13、韩国双龙4S店：五一特惠新
款小型SUV蒂维拉，接受预定1000元
抵2000元；都市越野者新柯兰多自动
挡排量 2.0L，五一购车可享有 2 万元
现金优惠，首付仅2.6万元起。

14、斯柯达龙达4S店：五一期间
购车指定车型最高优惠1.4万元，特殊
车型特殊优惠，订车更有机会赢取 1
万元豪华大礼包。

15、东风日产总店：五一特惠车，
新阳光4台；新骊威4台；骐达5台；轩
逸2台；新天籁7台；新奇骏5台；限时
特惠！先到先得！全省开展 6个“零”
金融风暴大型活动，如：零利润——七
万九千八，轩逸开回家等。

16、北京现代4S店：五一特卖，全
系最高优惠4万元，5.88万元起：瑞纳
特价款5.88万元，最高优惠1.51万元；
悦动特价款7.98万元，最高优惠2.3万
元；朗动特价款 8.98 万元，最高优惠
1.6万元；名图特价款11.98万元，最高
优惠 1.4 万元；索纳塔八 2.4L 特价款
16.69万元，最高优惠4万元，第九代索
纳塔最长3年免息，高2万元收车；新
途胜特价款12.98万元，全系直降4万
元；Ix25 新车火热销售中，11.98 万元
起；Ix35特价款13.98万元，最高优惠3
万元；全新胜达特价款19.98万元，最
高优惠2.5万元。 (周月光收集整理)
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让车商车马盈门
让读者读有所得


