
本报讯（记者周月光 通讯员何海
丹）购车主合同上，车身价是11.232万
元，副合同却莫名其妙多出6980元。消
费者徐女士称，她最近就遭遇了这样的
蹊跷事。

今年4月初，海口的徐女士与海南
深标特汽车有限公司签订了一份购车合
同，购买一辆福睿斯1.5AT时尚版车。
合同约定：车身价11.232万元，买方交
3000元定金；车身颜色是珍珠白。在此
合同之外，双方还签了一份车辆销售附
加项目合同，约定：买方应当支付给卖方
附加费共计1.179万元，包括交强险、车
船税、上牌与基金、挑选珍珠白颜色的费
用等项目。

合同签订之后，徐女士回家仔细核算
发现，附加合同约定的附加费有问题。徐
女士说，交强险950元，车船税360元，上
牌+基金费用1500元，挑选珍珠白颜色另
外支付费用2000元，这几项加起来总共
才4810元，而合同约定的附加费却是

1.179万元，比上述费用多出6980元。
徐女士说，她随即追问车商这多出

的是什么费用，销售顾问一会儿说是车
身价的一部分，一会儿又说是买购置税
的，“但他们又强调6980元不能开到车
身发票里面，也就是说商家收6980元不
给开任何发票”。徐女士因此怀疑商家
多收费用，要求退还定金或者按照主合
同约定的车身价履行合同，但遭到拒
绝。无奈之下，她向省工商局12315指
挥中心进行了投诉。

针对徐女士投诉，深标特公司展厅
的吴经理说，徐女士购车情况比较复
杂，她出示的合同是经过多次修改的。
4月初，深标特公司的促销措施是价格
优惠。促销结束后，长安福特公司推出
了赠送购置税活动，即消费者购车不用
交购置税，由长安福特公司交，算作购
车优惠。徐女士本来是享受价格优惠
的，后来改为免购置税优惠，因而才有
这份合同。

对于附加项目合同多出的6980元，
吴经理解释称，虽然徐女士购车享受了
免购置税政策，但是，购置税发票还是要

有的，不然车子上不了牌；购置税由长安
福特公司购买，也是需要花钱的，这
6980元就相当于用来交购置税。

在深标特公司展厅，记者看到有“购
车优惠，全额赠送购置税”内容的宣传。

“既然宣传全额赠送购置税，为
什么又要收 6980 元的购置税的
费用呢？”

对此问题，吴经理说，徐女
士购车合同一改再改，才有了这
6980元的事。

徐女士提出，把这没有来
由的 6980 元减掉，她付款提
车，履行合同；或者，深标特公
司退还她 3000 元定金和 500
元申请导航的费用，合同作废。

对徐女士的诉求，吴经理表
示不能接受。他说，为帮助徐女
士购车优惠，他跑前跑后多次向公
司领导申请，费了很大精力。

看了徐女士出示的购车合同，海
口市工商局秀英工商所所长袁崇涛对多
出的6980元费用也感到纳闷：这是什么
费用？为什么没有项目名称？

中国汽车流通协会近日发布2015年4月份
“汽车经销商库存调查结果”。4月份，汽车经销商
综合库存系数为1.67，环比下降 6%，同比上升
10%，经销商库存水平仍处于警戒线以上，库存压
力略有减小。

4月库存系数略有下降

4月份，市场活动增多，部分合资品牌加大价
格调整力度，市场购买力在一定程度上得以释
放。但是经销商销量并不乐观，主要是因为春季
地方车展集中在5月初，部分消费者购车延迟，加
上股市火爆，吸引大量资金入市，使汽车消费能
力减弱，导致4月份市场销量环比下降。厂家并
未在二季度首月大规模压库，因此，经销商库存
压力相比上月略有缓解，但仍处于预警线以上。

进口、自主库存水平仍在预警线以上

4月份，合资、进口、自主品牌库存系数均有
不同程度的下降。合资品牌库存系数由上月
1.49降至1.44，环比下降3%，处于警戒线以下，
库存压力略有缓解；进口品牌库存系数由上月的
2.81降至2.46，环比下降12%，虽然下降幅度较
大，但是库存水平仍处于高位；自主品牌库存系
数由上月的2.02降至2.00，环比下降1%，自主品
牌SUV热销，但轿车市场萎缩，导致经销商滞销
车型增加，库存压力未能得到改善。

5个品牌库存水平超过2个月

调查显示，4月份，有5个品牌的库存系数超
过2个月。其中，自主品牌为奇瑞汽车，合资品牌
为：北京现代、东风悦达起亚；进口品牌为：捷豹-
路虎、克莱斯勒。

谨慎预期二季度市场需求

5月份，“五一”假期加上地方车展活动将对
汽车市场有一个大的推动，但是大规模的市场活
动会透支6月份的市场需求，进入6月，厂家为完
成半年任务目标，一般会进行压库，经销商库存
压力将有所加大。因此，中国汽车流通协会建
议，经销商仍要根据实际情况，理性预估实际市
场需求，合理控制库存水平，以防库存压力过大，
导致经营风险。 （新华社客户端）

汽车经销商4月份库存
仍亮“警示灯”
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买车费“胖”了近七千
应付款偷偷变“大款”

是买家多心思，
还是卖家多心眼？

C4L的 1.6THP堪称看家法宝，据
了解这款发动机已经连续8年获得了

“国际发动机大奖”。“起步早，加速快”是
这款发动机领先同级车的最大过人之
处。独有的Twin scroll双涡道涡轮增
压技术，使涡轮在发动机转速仅为1000
转/分时就开始介入工作，有效解决了传
统涡轮增压发动机起步阶段动力迟滞的
问题。在转速升至1400转/分时即可输
出240Nm的峰值扭矩，且峰值扭矩可
一直保持到4000转/分。这意味着无论
是在城市拥堵的街道中，还是在高速路
况中，只需轻点油门，你随时可以享受先
发制人的酣畅。而C4L的难能可贵在
于为消费者提供每一份驾驶快感的同
时，还为其算计每一份开支的合理性。
源自欧洲的STT智能启停技术，可以帮
助消费者实现高达15%的油耗节省，而
这一些均以不改变车主原有的驾驶习惯

为前提，实现“润物细无声”的快感输
出。除了拥有电动天窗、定速巡航、主驾
驶座电动调节等配置，C4L还采用了同
级车少有的无钥匙进入系统、电动折叠
后视镜、航空头枕、后排出风口、日间行
车灯等配置，超净爽智能空调更是同级
独有，不仅能够抵御雾霾天气，其空调中
的离子发生器还具有自我净化功能，从
而为车主实现干净清洁的车内空气。

不论是外观、动力还是配置，C4L用
它的实力诠释了高端中级车的品质，并
在近几年的车市中积累了良好的口碑。
在2014年欧美系紧凑车型用户口碑中，
C4L位居第一。

东风雪铁龙全新授权经销商-海南
翔龙汽车销售服务有限公司

销售热线：0898-65886511
售后热线：0898-65886500

东风雪铁龙海南翔龙周 年庆大型促销会
动力/配置横扫中级车市C4L礼遇再升级

23232323
一、活动截止时间：2015

年5月31日
二、活动地点：海口市琼山

大道304号（国兴大道过琼州
大桥往机场方向3公里处）

专享超值优惠购车：
1、C5全系包牌价优惠现

金3万，送5000元礼包，仅限
3辆；

2、C4L原价直降1.5万，
送5000元礼包；仅限2辆；

3、新世嘉全系包牌价优惠
现金1.5万，送3000元礼包；

4、新爱丽舍全系包牌价优
惠现金1万，送2000元礼包；
仅限4辆；

5、C3-XR按原价销售，
全系包牌价增购精品包送
12%现金。

近日的高温加暴雨天气，对于蓄电
池来说是极大的考验。如果它生病了，
轻则车载系统工作不稳定，重则车辆直
接趴窝，后果很严重。已经进入夏季，
你可得照顾好它。

一般来说，汽车蓄电池的正常使用寿
命为2-3年；如果在日常用车过程中坚持

“三不”原则，则可延长蓄电池的使用寿命。
首先，在熄火状态下，不能长时间

使用车内电器设备。有些车主在熄火
后或听广播或看DVD，这样做，虽然可
以省油，但会深深伤害蓄电池，有些得
不偿失；其次，熄火状态下不使用外接
电源设备。现在，很多车主都会常备车
用吸尘机、便携式充气泵等；需要提醒
的是，切忌不要在车辆熄火状态下使用
这些外接电源设备。由于这些设备的
功率都比较大，很快就会耗光汽车蓄电
池内的存电，影响车辆的正常启动；最
后，停车后千万不要忘关大灯。车主王
先生前去杭州自驾游，停车入库后忘记

关掉大灯，第二天车辆直接趴窝。
其实，车主只要在每次检查发动机

时，顺便花几分钟保养电瓶就可以了。下
面介绍一下自己做电瓶保养的小技巧：

1.用湿布擦洗电瓶外部，把面板、桩
头上（即正负两个极头）的灰尘、油污、白
色粉末等易造成漏电污物擦拭干净。这
样经常擦洗电瓶，电瓶的桩头不会积白
色的酸蚀粉末，其使用寿命会比较长。

2.打开电瓶加水盖，看水位是否正
常。一般在电瓶侧边会有上、下限的标
线来供你参考。如发现水位低于下标
线，就必须添加蒸馏水，如果一下拿不到
蒸馏水，则可用过滤自来水来应急。水
不可加太多，标准是加到上下标线中间。

3.检查一下电池是否充电正常。如
果你有三用电表，在起动发动机后，量一
下电瓶两极的电压，必须超过13V以上
才算正常。发现充电电压过低，就需要
请专业人员检修一下充电系统了。

（南方网）

汽车蓄电池如何安然度夏？

合资、进口、自主汽车品牌库存系数


