
几家欢乐几家愁，几家低迷几家牛——

车市“刮冷风”
他们“开暖汽”
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豪车助阵全岛行
“汽车走进生活”
椰岛南区车展
宝马、雷克萨斯近30个汽车品牌齐聚

【全岛行-7月车展】由海口全岛行会展服务
有限公司主办，网上车市海口站、58同城汽车等
媒体支持的全岛行“汽车走进生活”七月汽车展销
会即将冰爽来袭。届时，海南雷克萨斯三亚店（海
南嘉翔-三亚Mini4S店）将会携品牌热销车型入
驻车展现场，让您可以在车展现场感受雷克萨斯
的风采。

陵水站：2015年7月17日-19日
地址：陵水海韵广场
万宁站：2015年7月24日-26日
地址：万宁万城春天广场
海南进入高温天气，为了让市民们能有个舒

适凉爽的选车购车环境，车展能够顺利进行，主办
方还新增了服务项目：组委会将在每个市县车展
现场投放空调，降低户外车展的气温，为市民提供
舒适的看车、购车环境。组委会将在车展现场设
立独立的空调封闭式洽谈区，还会发放洽谈卡给
参展品牌工作人员。

新楼兰MURANO
7月11日全省先发

——全感官跑车型SUV
以极致技术创领未来

东风日产乘用车公司副总经理周先鹏表示：
“新楼兰在设计理念、产品技术、制造品质方面实
现了对传统中大型SUV的全面颠覆。作为东风
日产的全新旗舰SUV，新楼兰将以独树一帜的产
品魅力，开辟中大型SUV的新蓝海，成为新时代
的市场开拓者。”

定位于全感官跑车型SUV的新楼兰，凭借
跑车化造型、超级双擎混动、全路况随心驾控、
全维度预碰撞安全、高端私享空间五大产品亮
点，新楼兰全方位颠覆传统中大型SUV中庸的
设计风格，以全新的风尚设计和全面超越级别
的丰富配置，定义中大型 SUV 未来的发展方
向。在造型设计上，新楼兰采用“超感印象”设
计理念，将“理性几何美”与“感性表现力”相结
合。同时，新楼兰将空气动力学性能优化运用
至极致，带来跑车级的0.31超低风阻，引领中大
型SUV风尚潮流。

在当前的中大型SUV市场中，以80后精英
人群为代表的新时代消费者正在逐渐崛起，然而
传统的中大型SUV产品中庸的设计风格难以满
足他们对于时尚、个性、豪华的需求。新楼兰时
尚、前卫的外观，舒适、豪华的内饰，智能、全面的
配置，将为喜欢尝试新鲜事物、创造人生无限可能
的80后“创行先锋”，提供前所未有的产品体验。
同时，新楼兰的出现也将激活现有沉闷、中庸的中
大型SUV市场，以独树一帜的产品魅力，开辟中
大型SUV市场的新蓝海。

新楼兰的上市也为东风日产下半年强势冲击
“高质量跨越百万”的年度目标提供了强大动力。
作为东风日产YOUNG NISSAN战略的首款车
型，新楼兰将拉开东风日产下半年新车密集投放
的序幕，三款重量级新车将联手以日产最先进的
设计理念和产品技术，为消费者带来充满年轻、活
力的产品体验。

全新楼兰将于7月11日在海南第一车展国
际会展中心全省先发，现已开始全面预售，详情可
咨询海南当地经销商。

■ 周月光

以免利息为诱饵，诓骗消费者签
合同，是明目张胆的欺诈行为。这说
明，商家根本不把诚信当回事，能骗
一把就骗一把，只要把车卖掉就行。

表面上看，销售顾问是在努力卖
车，实际上，这是在砸自己的品牌。
当前车市低迷，竞争更加激烈，急于
卖车心情可以理解。但是，靠蒙和骗
的把戏，车子卖得越多，损失反而越
大。因为一旦把戏被揭穿，信誉扫
地，不管车子性价比多高，也不管优
惠幅度多大，以后消费者也会敬而远
之。谁敢和不诚信的人做生意呢！

消费者购车遭欺骗，不是个别现
象。省工商局12315指挥中心的数
据显示，常有消费者被误导签合同的

投诉，有的销售顾问隐瞒优惠信息，
有的销售顾问夸大优惠信息，有的在
购车合同里设圈套等，消费者发现之
后要求退订金，商家都以各种理由拒
退。但是，工商部门介入调解之后，
商家自知理亏，基本都会退订金。

当前，我省正在推行商事制度
改革，对于商家违规经营行为，工商
部门都在全国联网的企业信用信息
公示平台公布。作为一种制度，这
意味着企业一次欺诈将可能终身背
负污名。因为一旦被举报被查实，
企业失信行为将在所有消费者面前
曝光，并且伴随这个企业终身。

诚信经营，将不再是一句空
话。欺骗消费者，“成功”只是暂时
的。把诚信不当回事的商家迟早要
被市场淘汰。

■ 本报记者 周月光 通讯员 何海丹

买车要睁大眼睛看合同，否则，
就可能中了有些黑心商家的圈套。
瞧！消费者林女士在三亚市迎宾路
东风标致4S店购车，要不是朋友提
醒，差一点就多付了7000多元商家
承诺免掉的购车贷款利息。

日前，林女士在三亚市迎宾路东
风标致4S店看中了一款标致新车
型。销售顾问称，这款车在做促销活
动，当时购买可以享受“免两年利息”
的优惠。林女士就让销售顾问算了
下购车的总费用，约20万元。她觉得
不错，就预交了订金，签了购车合同。

回家后，林女士与一位朋友说起
购车的事。巧的是，这位朋友对车市
比较了解，听说林女士买的那款车免
利息后总价还要20万元，觉得不对
劲，把林女士的购车合同拿出一研
究，发现按揭贷款多缴了7000多元。

这是怎么回事？林女士找到了
那名销售顾问。销售顾问承认，多
出的钱是按揭贷款的利息，每个月
290多元，24个月共7000多元。

“不是说免两年利息吗？”
对林女士的质问，销售顾问称，

担心林女士接受不了价格，就故意
说免两年利息。

“我就没怀疑过那个销售顾问，
让她计算购车的各种费用，只要是
明码标价，算多少是多少，贵点也没
关系，可没想到她竟然骗我。”林女
士说，虽然那款车她确实喜欢，但因
为无法忍受被骗，她决定要回订金，
不在这家店买车了。

然而，销售顾问告诉林女士：合
同已经签了，不购车就不退订金。
林女士无奈之下，拨打了省工商局
12315指挥中心的电话。

经工商部门调解，三亚市迎宾路
东风标致销售4S店同意退还林女士
购车订金，收回与林女士签的购车合
同以及订金收据等所有手续，但并没
有立即退还林女士的订金，只是由那
名销售顾问以个人名义写了个保证
书，承诺在7月15日之前退还。

“林女士投诉的情况是否属实？”
面对记者的追问，那名销售顾问称，
已经承诺退还林女士的订金了。

“为什么要把免掉的购车利息
又藏到合同按揭月供里？”

对此问题，那名销售顾问沉默
了一会，把电话挂了。

一次欺诈 几多污名

7000元的馅饼？
里面是你的“肉”！

这家4S店，玩你有花招

■ 本报记者 周月光

市场再不景气，也有景气的商品。
今年以来，省内车市经历前所未有的寒
冬。但记者调查发现，依然有车型逆市
热销，还有新上市车型供不应求，在低迷
的车市中让经销商看到希望。

途观等SUV热销

近年来，年轻人成为购车主力军，随
之而来的就是集时尚、运动、越野于一体
的SUV成为车市新宠，各汽车品牌竞相
推出SUV新品，为寒冷的车市注入热气。

大众首款国产SUV——途观，在海
南保持热销的势头，在合资品牌SUV竞
争的方阵中处于前列。海口市南海大道
上海大众4S店市场总监李经师说，今年
以来，上海大众在海口市场总体销量略
有下滑，但是，途观这款车型逆势上涨，

销量较去年同期不降反升。
风度MX6，作为新上市的国产自主

品牌SUV，市场表现出人意料。南海大
道郑州日产4S店销售经理梁其亮说，这
款车今年3月上市以来，每个月订货都
有15至18辆，超出计划目标，以致出现
供不应求现象。

靠性价比拼低迷市场

车市低迷，为什么有些车型还能热
销？业内人士分析，关键是看性价比，因
为不管行情多么惨淡，总是有买车的刚
性需求。

风度MX6，虽然挂着国产自主的东
风品牌，实际上，这是一款日产老款奇峻
车。据介绍，日产推出新奇峻后，老款奇
峻生产线整体搬到郑州日产，原材料、原
生产线继续生产SUV，只是名称改为风
度MX6，在消费者眼中，风度MX6仿

佛老奇峻再生，而风度MX6的价位只
是12.28万元至16.98万元，相当于老款
奇峻打七折销售。

海南开心汽车销售服务公司销售经
理方李斌说，上半年，新帝豪汽车在海南
月均销量75辆，与去年同期相比增长
40%，就全国市场而言，新帝豪在海南市
场增长最快。

合资品牌家庭轿车，北京现代瑞纳也
表现不错，在海南市场保持热销势头。海
南京诚汽车销售公司市场总监罗晨说，在
紧凑型家庭轿车中，瑞纳一直处于领跑者
地位，连续多月夺得全国微型车销量第一，
在海南市场也不例外，如5月初在一个单
位做促销活动，一天就获得4个订单。

新帝豪销量逆市上涨，究其原因也是
性价比高。据介绍，与老款帝豪相比，新帝
豪不仅外形变得时尚，而且均配备无钥匙
进入、一键启动、自动大灯、LED日间行车
灯、智能行车电脑TFT仪表显示屏等配置

和功能，同时，发动机也由传统自然吸气改
为涡轮增压，动力增加，油耗更经济。新帝
豪虽然配置与功能大幅增加，但价格只是
小幅上涨，给人感觉性价比大幅提升。

买车最佳时机还未到来

车市低迷，商家降价促销是大势所
趋。记者观察到，与年初相比，多数车型
价格都有下调，其中部分车型已经以低
于成本价在甩卖。

起亚狮跑是城市越野车老品牌，配
置不断更新，功能不断增加，市场价位在
15.98万元至19.68万元之间，与同档次
车相比，性价比也算是很高的。然而，为
抢占海南城市越野车市场，海南经销商
大力度促销，最高优惠达到6万元，商家
已经在亏本促销了。

众泰Z300是中型轿车，消费者对它
还比较陌生，而实际上，这款车性价比并

不低。由沈阳航天三菱生产，搭载的是源
自三菱的1.5L4A9系列发动机，排放达到
欧盟标准。年初，此款车的车身价是6.2
万元至8.7万元，而现在，包牌价是6.2万
元至8.7万元之间，相当于8折销售。

省内车市虽然降价促销，但是业内人
士认为目前还不是购车最佳时机，原因是
整个市场低迷，加之天气炎热，促销效果
不明显，商家都在蓄力，把促销重点放在
传统的销售
旺季——金
九银十。因
此，业内人士
建议，如果不
是刚需，买车
可以等等再
出手，有望获
得商家更大
礼包和更多
现场优惠。


