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家装课堂

商楼商情

作为目前海口真正意义上的大型主
题城市商业综合体，60万平方米的喜盈
门将改写海口商业新格局，推动城市发
展和商业升级。喜盈门自4月8日开盘
以来，C区一期售罄。近日，C区二期
38-200m2美食商铺以9800元/m2的震
撼价格强势加推，引起市场强烈反响。
在商业地产竞争激烈的今天，喜盈门美
食街铺何以如此受投资者青睐？

5大商业广场多业态聚人气

喜盈门总投资 38亿元，占地 218
亩，建筑面积达60万m2，将建成国际家
具、国际建材、美食休闲、茶艺生活、儿童
娱乐等五大主题商业广场。五大广场结
合于一体的多业态体验型城市商业综合
体，全面满足顾客”一站式“消费的需求。

海口商业翘楚发展潜力大

对于商业地产而言，地段为王备受
认可。喜盈门位于绕城高速、龙昆南路、
椰海大道等交通主动脉交汇处，紧邻高
铁站，是城市物流、人气的枢纽，周围还
有吾悦广场、恒大文化旅游城，必将快速
形成海口商业新中心，其投资发展潜力
自然不言而喻。

24小时美食城椰城典范

喜盈门美食广场旨在为海口市民
带来一种全新的、每天24小时“时尚乐
活”的生活方式，倡导国际美食+家居
购物+休闲娱乐的全方位消费体验。
1.5万平方米美食不夜城，全方位打造
省级美食示范基地，引进国内外各式连

锁餐饮品牌和各色小吃，让你饱尝“舌
尖上的幸福”。

4000个标准停车位配套佳

项目首创海南立体式街铺，超宽
5m连廊、5.1m层高美食旺铺，用一层的
价格买到两层的空间；135部自动扶梯
和观光电梯，层层无障碍通行；全岛罕见
的4000个标准车位直达商铺。

6年包租 42%回报收益高

喜盈门包租6年（年回报7%），即买
即赚42%租金。为顺利过渡3-5年培
育期，开发商投入重金保障商业稳定经
营和长期增值，投资者买了铺，可坐享

“零售利润+商铺房租+物业增长”三重
收益，这无疑让许多业主吃了个定心丸。

人气旺、品脾大、收益高

喜盈门美食街铺火爆热售

房产
家装

海南家装业从困境中突围：

拼质量不“假装”

一周样板间 项目名称：新世界花园
建筑面积：1902

设计师：黄球东
风格定位：设计理念：新中式
设计结合了传统人文精神和
现代高品质生活方式，力求表
现空间的大气，展现出住户的
尊贵，营造出能体现现代精英
的情怀、和谐且富有精神追求
的优越生活环境。

地面装修“举足轻重”
咋选材料才更靠谱？

1.按功能区选 起居室的沙发所在区域最

好选择柔软、易清洁更换的地面材料，比如一块地
毯。这样可以满足大人赤足放松看电视、儿童席
地玩耍的需要；厨房的地面易附着水和污物，可选
择毛孔小、吸水率低的瓷砖，清理起来比较省力；
卫生间地面比较潮湿，一般不宜使用木地板，选择
瓷砖也要注意防滑性。

2.按审美需求选 近年来，木地板产品在

颜色上有了不少突破，市面上已经有彩色木地板
供应，但相对而言，地毯、瓷砖组成的图案和色彩
变化更丰富一些，也更容易体现个性。

3.按脚感选 木地板富有弹性，并有温暖

感，喜欢赤足的业主应该首选木地板。随着制作
工艺水平的提高，瓷砖带来的冰凉脚感的缺憾有
材料弥补了，布艺纹、皮革纹、木纹质感的瓷砖都
已面世，脚感接近木地板，并且清洁起来更容易。

4.按生活习惯选 如果你工作繁忙，无暇

打理家居，应当选择易于清洁的瓷砖。如果有充
分的时间，并且喜好打理家居，可以选择木地板和
地毯。 （本栏目鸣谢华浔品味的大力支持）

■ 本报记者 张中宝

劳动成本攀升、原
材料价格上涨，让家装
企业利润日趋缩减。如
何在这种困境下突围？

“家装市场，说来说
去，还是一个质量问
题。”星艺装饰海南公司
负责人柯宗石认为，拼
价格等恶性竞争绝不是
办法，只会让企业山穷
水尽，只有拼质量才是
取胜之道。

然而，如何在现有形
势下保证装修质量，既是
目前各家装企业比拼的
重点，也是一大难点。

全国建材家居市场低迷
商务部流通业发展司、中国建筑材料流通协会

近日发布全国建材家居景气指数（BHI）。数据显
示：6月份的BHI为99.32，环比下降1.03点，同比下
降6.41点。全国规模以上建材家居卖场6月份销售
额为 917.8 亿元，环比下降 1.65%，同比下降
10.41%。2015年上半年累计销售额为4979.9亿
元，同比下降5.90%。至此，全国建材家居市场上半
年整体表现低迷。鉴于供需双方日渐趋于理性，未
来大幅反弹可能性较小，建议企业顺应市场形势，抓
住新常态下市场新机遇，转型升级取得更好发展。

行业数说

成本提升倒逼提质

记者走访获悉，今年上半年，我
省家装企业的接单率普遍比去年同
期下降20%—30%左右，有些企业下
降甚至更多。

“现在市场行情不太好，今年以
来，无单可接的状态很常见，真是烦
心。”这是海口一家小型家装公司面
临的困境，也是当下多数家装企业面
临的同样问题。

柯宗石说：“现在的工人难找，工
人成本较往年也高了不少。我们走
的是中高端路线，接单量又下降，日
子确实难熬。”

在这种形势下，装修价格是否会

有所下降？面对记者的提问，柯宗石
表示，尽管形势不好，但是他们不会
去拼价格，因为在用工成本和材料成
本上升情况下，拼价格很可能会影响
到工程质量。

记者在采访中了解到，不少品牌
装饰公司也把更多的关注点放在了
自身实力的提升上。华浔品味装饰
海南公司相关负责人认为：“价格战
的效果正不断弱化，取而代之的是家
装质量的比拼，毕竟，业主更看中的
还是装修品质。”

价格战已是明日黄花？

经过前几年“价格战”的狂轰滥
炸，如今的家装市场，很多消费者已

渐渐不为家装公司的“价格战”所动。
“很多家装公司都会有优惠套

餐，但其实我看来看去都差不多，有
的是还能再便宜一点，但其实我们最
重视的倒不是价格，主要还是质量。”
海口市民潘振雄说出了很多业主的
心声。

对此，不少家装公司也纷纷表
示，既然选择家装公司装修，图的是
省心放心，看中的仍是全方位的质
量。海口一位业主说：“如果真的一
味求便宜，那我们还不如去找家装

‘游击队’了。”
“同样的户型、同样的材料，如

果两家公司之间价格差距比较大，
那肯定会在工人的工艺和工时费用
上卡扣，这样的结果可想而知。”柯
宗石。

苦练内功方能立足

如今，消费者对家装方面的要求
越来越高，为了拓展市场，家装市场
的竞争格局已经从一度的价格竞争
回归到了质量竞争。

记者在采访时发现，有的公司已
在去年组织人去各地培训，并派人到
岛外学习施工经验和先进方法，有的
公司则承诺对已施工完成的单位进
行跟踪维护……

华浔品味装饰海南公司相关负
责人说：“今年我们会逆势而为，提高
材料的品质，全面升级工艺和服务，
使消费者可以即时和我们的员工互
动、无缝对接，从而提升工程质量，让
消费者放心。”

不少家装企业负责人认为，在任
何时候，家装公司的首要任务都是把
工程质量做好，只有这样才能够“立
足江湖”，才能在激烈的市场竞争及
各种困境中实现突围。

■■■■■ ■■■■■ ■■■■■■■■■■ ■■■■■ ■■■■■■■■■■ ■■■■■ ■■■■■
地址：海口市金盘路30号 邮编：570216 总值班：66810666 广告许可证：琼工商广字015号 广告部：66810888 发行部：66810999 群众工作部：66810660 邮发代号：83—1 报费：每月三十元 零售每份一元 昨天开印时间2时55分 印完：7时15分 海南日报印刷厂印刷


