
代办车险有隐忧
案例 消费者谢女士购买新车时，车商声称

可以代办保险，不仅保全险，价格还低。谢女士对
保险不熟悉，没有仔细了解保险合同细则，匆匆忙
忙交了钱，拿到保险单。没想到刚过了两个月，新
车就被偷了。谢女士按程序向保险公司理赔，保
险公司声称，按照保险单记载，盗抢险的免赔率为
40%，因此最多只能赔偿60%的车价款。谢女士
这时才发现，保险单上确有如此规定，自己以前从
来没有看过。

点评 按照《合同法》有关规定，保险代办人
或者代办机构，在车主根本不了解保险合同条款、
保险条件的情形下，自作主张替车主办理了保险
合同，这样的保险合同不具备法律效力，车主可以
不接受其约束。不过，很多保险单在注明“盗抢险
免赔率40%”的同时，还注明“如果投保人觉得有
问题，可以在一定期限内向保险
公司交涉”等内容。为了应对这
样的现实，建议消费者购买新车
保险时务必仔细阅读保险单，避
免有可能产生的经济损失。

我省二手车的年交易量已达到4万
辆，市场发展潜力巨大。

据了解，在欧美发达国家，二手车与
新车的交易量之比为3：1甚至4：1，而
我国的汽车市场二手车与新车交易量比
约为1：3。其中，北京市场二手车与新

车的交易量比已达1：1，而我省二手车
与新车的交易量比约为1：2。

二手车交易日益活跃，什么样的车
型市场保值率比较高？多位专业人士认
为，汽车保值率与市场整体保有量关系
密切，就我省而言，日系车连续多年占据

销量榜首，像丰田、日产、本田等品牌保
值率比较高，同样年份、同样价格、同样
车况，一般情况下，日系车评估价都高于
其它车系，原因是海南消费者喜欢日系
车，即使买二手车，消费者更愿意选择日
系车。

潜力大 二手车交易量或将赶超新车

嘉华兄弟二手车总经理钱松钦
说，二手车估价要考虑多个因素，首先
以当前的新车价作为估价基础，而不
是以购买时的车价作参照。比如某款
车在3年前售价10万元，而现在新车
售价仅 5 万元，那么估价就很低；第
二，要看有没有泡水或者发生过交通

事故，如果有，就涉及安全问题，大部
分消费者都不愿意买，即使价格很低，
正规的二手车行也不会收购；第三，看
日常保养情况，二手车行最喜欢“一盆
水”的车子，即一盆水就能洗得像新车
一样，这种车没出过事故，车主都到正
规 4S 店定期保养，保养维修资料齐

全，驾驶的年限也较近，一般在3年以
内，这种车估价比较高。反之则估价
不高。

海南合群汽车集团二手车专员尹锦
说，二手车估价虽然受多种因素影响，但
有公式（见配图），但只适用无事故和没
泡水的车子。

释疑 估价有公式，事故泡水车不适用

估价乱 同一辆车估价差3万元
不过，我省二手车市场发展虽快，但

还不规范。记者以一辆2012年购买、当
时新车价是12.8 万元的车为样本，先后
开到4家二手车行进行估价。4家二手
车行评估出的价格，最高者与最低者相
差3万元。

第一家车行规模比较大，看起来挺正
规，评估师打开发动机盖和后备箱，并查看

里程表后，为该车估价4万元。评估师称：
此车发生过碰撞事故，估价肯定大打折扣。

第二家车行是家合资品牌的4S店开
的。评估师查看车况后，打电话询问了此
款车的新车价格，然后把车子开了约200
米后，给出了6万元的估价。

第三家车行是一家汽车集团开办的。
评估师仔细询问汽车购买、日常保养及事

故情况后，给出5.5万元的估价，并强调：他
们车行不收事故车、泡水车。

第四家车行则是一间商铺，门口摆了
20多辆待售的二手车。车行老板看完车
后，给出了6.7万元的估价。记者告诉他，
此车被追尾过。车行老板说，他看出有维
修痕迹，但不算严重，如果记者真要卖，他
还可再加3000元。
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提醒车车

随着汽
车保有量的
不断增加，
特别是汽车
消费升级换
代的加快，
省内二手车
交易日渐活
跃，大有追
赶新车交易
量的趋势。
但是，自家
的汽车现在
值多少钱？
如何买到实
惠 的 二 手
车？什么品
牌的汽车保
值率比较高
呢……连日
来，海南日
报记者进行
了走访。

从龙昆南路到永万路口，海口市南海大
道两旁分布着众多的汽车4S店。然而近两
年来，人们发现，在这些4S店前，待售的二手
车停放得越来越多。甚至一些不足100平
方米的商铺也挂出了“购销二手车”的招牌。

“据我们估计，省内的二手车行约有
150家，就数量而言已经不比新车行少。”
嘉华兄弟二手车行总经理钱松钦说，海南

二手车市场快速发展是近几年的事，原因
是汽车保有量快速增加，不少家庭汽车消
费开始升级换代，卖旧车买新车，剌激了二
手车市场的发展。

海南合群汽车集团二手车市场专员尹
锦分析称，开办汽车4S店投资很高，没有
几百万元不行，而开办二手车行门槛低得
多，只要懂汽车技术，有二三十万元就可挂

牌营业，“不过，现在二手车行数量很多，但
是有实力、上规模、规范经营的不多”。

有业内人士称，去年，我省的二手车交
易量约4万辆，其中大部分是轿车。购买二
手车人群主要有两类：10万元以内二手车的
购买者，多数是刚拿到驾照的首次购车者；豪
华品牌二手车购买者，以中小企业老板为主，
他们以较低价格买来豪华车“撑场面”。

只要是交易，就存在风险。有人买二
手车买到事故车；有人卖车因没及时过户，
车卖后发生事故还要承担责任……在二手
车交易中，如何避免此类陷阱？

尹锦建议，无论是买二手车还是卖二
手车，最好选择有实力、有品牌、有规模的
大车行，小车行也许给的价格诱人，但风险
不可控，“车主今天在某个小车行买到问题
车，明天就可能找不到那家小车行了。选

择大车行，一来有信誉保证，二来大车行二
手车来源清晰，一般不会有交通事故车或
泡水车。”

钱松钦也建议，二手车要卖上好价钱，
最好到4S店置换新车。比如，消费者以市
场评估价10万元的车在嘉华集团置换新
车，在估价基础上还享受3000元至5000
元不等的补贴，比纯卖二手车划得来。

记者调查发现，有些消费者买卖二手

车，不是通过正规车行办手续，而是通过朋
友熟人介绍，成交后不及时过户，结果常发
生纠纷，甚至有车主卖车很久后还要被迫
承担交通事故责任。

业内人士提醒，二手车交易，一定要及
时办理过户手续，否则，面临巨大风险。因
为不过户产权就没有发生转移，一旦发生
事故，按照法律规定，卖车人还要承担赔偿
责任。

交易量 二手车年交易约4万辆
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建议 买卖二手车要小心陷阱

8月8日，在时尚之都上海，东风日产新楼兰
领潮登场。活动现场，东风日产乘用车公司副总
经理周先鹏正式宣布，新楼兰自即日起，在全国各
专营店正式上市，采用2.5L自然吸气发动机与
2.5L超级双擎混动发动机，共2大级别9款车型，
官方指导价格为23.88万元至37.98万元。

与此同时，8月9号东风日产海口专营店正式
发布新楼兰海南上市，欢迎各位海南车主朋友们，
到东风日产海南各个专营店品鉴。

周先鹏表示：“有颜值、有才华、有内涵，新楼
兰已经颠覆了消费者对中大型SUV的传统认
知。同时，新楼兰将通过一系列的营销举措，与新
时代精英人群形成精神共鸣。作为开拓中大型
SUV新蓝海的先行者，新楼兰将与新时代精英人
群共同成为走在时代前沿的‘创行先锋’。”

自问世以来，新楼兰就凭借跑车化造型、超级
双擎混动、全路况随心驾控、全维度预碰撞安全、
高端私享空间五大亮点，全方位颠覆了传统中大
型SUV设计理念，以豪华车级别的产品技术和产
品品质成为市场新的风尚标。

此次正式上市，新楼兰共带来9款车型，以多
样化的配置满足中大型SUV消费者的不同需
求。同时，23.88万元-37.98万元的正式售价，让
这款拥有豪车技术和豪车品质的中大型SUV更
加具有竞争力。

东风日产在为新楼兰打造超越同级的豪华产
品力的同时，在服务方面也着力为消费者打造豪
华体验，特别推出“先锋尊享”购车计划。购买

“2.5L超级双擎混动”级别车型的消费者，可尊享
5年20万公里同级最长免费保修服务；购买新楼
兰即享先锋金融专案：2成超低首付，5年超低月
供，2小时超快审批，先锋座驾、即刻拥有，让年轻
消费者梦想前置，超前畅享高品质汽车生活。

产品和服务两大层面都比肩豪华级别车型，
新楼兰在为消费者带来了超越级别的产品体验和
产品价值的同时，也为中大型SUV市场开辟了全
新的发展方向。在当前中大型SUV沉闷、中庸的
产品风格中，新楼兰将以全感官跑车型SUV的独
特风格，重新定义中大型SUV市场的全新基准。

随着“金九银十”的日益临近，各家
车企也在加快新产品的推出步伐，无论
是 SUV、轿车还是 MPV，都有重磅车型
在近期上市，但其中却不见合资自主的
身影。其实，近一段时间以来，除东风
日产启辰之外，合资自主鲜有新产品亮

相。同时我们也会发现，合资自主发展
的这些年来也没有涌现出一两款明星
车型，初始热火朝天，不过几年时间过
后，似乎有偃旗息鼓的感觉。

所谓合资自主是合资公司推出知
识产权归属于其自身的品牌产品，鼓励
合资自主的用意和当初开放汽车市场
一样，即用市场换技术。但大多数车企
将老款产品包装成合资自主，还有一些
仅仅推出个概念，后续动作乏力。截至

目前，技术方面的收获远未达到预期，
何去何从，市场会给出正确的判断，但
合资自主这一概念需要反思。

不可否认，合资自主在一定程度上
下延了老款合资产品的价格区间，开拓
了比较大的市场空间，但相对比较老旧
的产品又制约了其发展。上下受限制的
合资自主，出路只有两条：或是加快技术
迭代，但这会和合资产品产生冲突；或是
偏安一隅。显然，无论是前者还是后者，

都是各车企不愿意看到的，而问题的根
源在于对合资自主的定义不够准确。

或是为应对产能扩张的政策需求，
或是发掘老款产品的剩余价值，无论是
哪种因素的作用，都使得合资自主面临
尴尬的处境。发展合资自主的方向没有
错，是市场换技术未能实现的补救措施，
若真的能够按预期实现，对提升企业研
发能力是非常有好处的。可惜的是，制
定美好预期的同时，没有相应的分阶段

考核指标，没有评估办法，也没有奖惩措
施。放任自流的结果只会是销售导向的
市场化行为，利润最大化是唯一目的。
没有过程的评估和考核，目标只能流于
空谈或是某种目的的载体，而与其这样
掩耳盗铃，还不如正大光明一些。

当下，合资自主处于去留的十字街
头，是到了重新定义其身份属性，并依
据目标给予不同的激励或惩罚措施的
时候了。 （何立军/新京报）

合资自主如何不再掩耳盗铃

■
本
报
记
者

周
月
光

市评车车

资讯车车

创行市场蓝海
成就时代先锋

东风日产新楼兰正式上市 推出9
款车型 售价23.88万元-37.98万元

海南二手车市

常用估价公式

买车第一年：
当前新车价*0.8

第二年：
在上年估价基
础上*0.8

第三年：
在上年估价
基础上*0.7

第四年：
在上年估价
基础上*0.6

制图/孙发强

第五年：
在上年估价基
础上*0.5，此后
打折幅度变化
就不明显。
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