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省统计局数据显示，今年前三季度，我省房地产开
发投资由低向高发展，房屋销售面积稳步增长，房屋新
开工面积明显加快，企业来源于定金及预付款的资金
明显提升，但房地产业的区域发展还存在不平衡。

■ 本报记者 邵长春 通讯员 吴宗峰

■■■■■ ■■■■■ ■■■■■
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专车看房 尊贵体验
广物·滨海国际开启完美岛居生活

广物·滨海国际携手私属专车进行跨界合作，
看房服务再升级，开启“专车看房”活动，全面提升
看房流程标准，为广大购房客户提供专车、专属、
专业的服务，为您带来独特、尊贵的体验。

全新看房模式更贴心
此次“专车看房”活动，迎合当下最新用户习

惯，用专属的私人化定制服务改善传统看房班车
“座位拥挤”“人员噪杂”“时间固定”等问题，开创
出“专车、专属、专业”的全新看房模式，为购房者
带来全程无忧看房体验。

购房者除了有机会体验“豪车看房”的奢华服
务之外，还可直接进入案场VIP室洽谈，并保证在
看房过程中享有专属置业顾问陪同，以及全程一
对一的专业服务。恰逢滨海国际“金九银十”感恩
特惠季：准现房8800元/㎡起，送1600元/㎡精
装，指定户型送车位，再送十万家私豪礼的活动。
广物·滨海国际全新的看房模式，将使每一位看房
的客户享受更贴心的体验。

城央岛居大盘更惬意
广物·滨海国际，鳌占海口新埠岛，10分钟接

驳城央核心商圈便利生活；以6200亩恢弘巨制，
雄踞三江映海至美盛景，坐拥千亿级丰盛配套，打
造集“观海高层住宅、观海式酒店式公寓、双湾高
层住宅、尚海别墅、阔景高层住宅”等五大组团于
一体的国际滨海旅游度假区，筑就旅居与度假合
一的完美生活。

地址：海口市新埠岛海新大桥北侧
电话：（0898）6666 7188

文化旅游城
四季“氧生”家

据悉，恒大地产在今年1-7月累计实现销售
面积1317.4万平方米，实现销售额达1012.1亿
元，完成2015年度目标的67.5%，成为全国上市
房企中仅有的两家销售业绩突破千亿元规模的企
业之一，并创下恒大地产历史同期的最高纪录和
港股上市房企多项历史纪录。

人文与自然交相辉映，恒大集团历经18年的
砥砺，斥资1000亿元打造国际都荟综合体——恒
大海口文化旅游城。项目坐拥约16万亩火山口
国家地质公园、4万亩湿地公园等珍稀自然资源；
45万㎡的多功能生活配套，涵盖超13万㎡商业综
合体、16万㎡大型商务集群、6万㎡六国风情酒店、
4万㎡豪华酒店、1.6万㎡五国特色温泉馆、7400㎡
大型会议中心、7600㎡多功能运动中心、9800㎡
风情美食街、900㎡八国风情酒吧街、1100㎡博物
馆等文化、旅游于一城，满足您未来多元化高端旅
居生活需求，成就全球海岛旅居梦想。

恒大文化旅游城花园美宅首付3万起，7388
元/㎡起，送1600元/㎡精装，再送家私豪礼；恒大
LOFT悦城，8500元/㎡起送3000元/㎡豪装，高
品质、高性价比LOFT，尊享优全生活配套！还有
全新2期的盛大开盘期待你的到来，享无理由退
房置业无忧！

据悉，恒大LOFT悦城2期10月24-25日邀
您“夏洛特烦恼 一起哈哈哈”，31-49㎡百变
LOFT，买一层送一层，购房还送家私高达20万元！

专享热线：0898-36665333

版面联系

查找公共账号“海南日报商业周刊”
或者搜索微信号“hndaily_syzk”
即可了解更多房产家装资讯
联系人：张中宝 13637663165

李学雄 13807562666
李少荣 13118909616

从踏入海南的那一刻开始，保利地
产以3年时间，打造了数个备受赞誊的
品质地产项目。自从2014年12月，作
为国家海岸海棠湾的经典之作，保利·海
棠在开盘当天创下了销售传奇。此后，
保利地产在海南一路顺风顺水。

中央海岸劲销八成
沿袭保利·海棠的热销态势，保利地

产斥资百亿元在海口打造中央海岸。开
盘当天，吸引千名置业者赴会上演抢房
大战，早上不到九点，闻讯而来的置业者
就已将整个宴会厅挤得水泄不通，实现
了劲销八成的好业绩。

保利中环10天破600认筹
从国家海岸到三亚城区，保利地产

携手中铁置业，粹集世界500强实力联
手打造保利中环，以“买一层享两层”的
空间规划，让一路持续关注三亚地产的
本地置业群体趋之若鹜。今年10月，仅
10天就创下了600多个认筹佳绩，人气
爆棚。项目预计在11月荣耀开盘。

海晏别墅一周劲销九成
如果说交响是宏伟的乐章，那么海浪

则如高昂的共鸣，保利地产继保利·海棠
之后再筑经典，打造坐拥四大业态版图的
保利·财富中心，实现中国财智人群对海
居度假的永恒向往。邀请世界性大师巨
匠，用匠心研磨的海晏别墅，每席都自然
得宛若在海棠湾生长出来一样，并经过上
百道精细工匠技艺雕琢，犹如艺术品般完
美优雅且彰显品味。

壹号公馆将全球启幕
2015年底，瞰海地标壹号公馆将全

球启幕。
总高265米的高度，为国内海岸线

打造史诗巨筑，270°全落地玻璃幕墙
让海洋的辽阔胸怀充分地渗入生活中的
每个视野，而顶层设立的夜光屏帷墙犹
如灯塔，在地球村里为中国的海洋形象
奠定一座迷人的航标。

签订合同后，业主交了3万元首
付，后来，业主不能按时交房款。开发
商拿着合同将业主告上法庭。业主在
法庭上提出，房子和3万元首付都不要
了行不？令人意外的是，开发商一开
始竟拒绝了业主的提议。

媒体记者近日从成都市郫县人民
法院获悉，这起案件已经审结。经过
调解，开发商最终放弃让业主继续履
行合同要求，而业主也放弃已缴纳的3
万元首付款。

首付未付清，业主成被告

2015 年 1月，成都市民张倩（化
名）在成都郫县看上了一个新楼盘，几

经商谈，张倩和开发商敲定这笔买
卖。这套41平米的商品房，要花去张
倩21万元。

这份商品房买卖合同约定，张倩
要在合同签订的一个月内，先付款12
万元，剩余款项由银行贷款支付。今
年1月，张倩先后向开发商支付了3万
余元，但自那以后，张倩便没有再向开
发商付钱。

据郫县人民法院案件承办法官介
绍，张倩在庭审时提出，“开发商销售
人员曾表示，是在年底之前付清首付，
并不是一个月内，合同细节她也没看
清，一时也没那么多钱。”就这样，张倩
一拖再拖。但对张倩的说法，开发商
并不认可。今年9月，开发商一纸诉状

将张倩告上法庭，要求张倩继续履行
合同，支付剩下的8万多元首付款。

双方和解业主放弃3万首付

日前，此案在郫县人民法院开庭审
理。双方的诉求很明了，开发商要求张
倩继续履行合同义务，缴纳剩下的8万
多首付，直至缴清全部购房款项。

但开发商的主张让张倩很是为
难，“确实没有那么多钱供房子，房子
我不买了，这三万元首付我也不要了
行不？”令人意外的是，开发商拒绝了
张倩的提议，坚持要她履行完合同，缴
纳房款。就这样，双方争执不下。

承办法官介绍，依据《合同法》，张

倩和开发商签订了商品房买卖合同，张
倩未按照合同及时缴纳房款，已经属于
违约方，开发商有权要求其继续履行合
同。不过，依据《合同法》第110条规
定，合同违约方可以以承担违约责任的
代价，换取对合同义务履行的免除。也
就是说，由于没钱继续供房，事实上合
同已经无法履行，如果张倩愿意承担违
约责任，就可以解除双方的合同。

“购房合同写明，若业主违约，则支
付购房款的20%为违约责任。”承办法
官说，在此案中，张倩未能及时缴纳房
款，确实给开发商带来一定损失。经过
法庭调解，开发商放弃让张倩继续履行
合同的要求，而张倩也放弃已经缴纳的
3万元首付。 （李智/华西都市报）

房地产开发投资增速加速

今年一季度开始，我省房地产开发
投资增速就呈逐月加快趋势。前三季
度，海南房地产开发完成投资1227.13亿
元，增长25.9%，增速同比提升6.2个百
分点，比一季度4.5%的增速提升21.4个
百分点，比二季度提升13.1个百分点，房
地产开发投资增速名列全国第一。

从结构上看，我省房地产业发展速
度快慢不一。2015年前三季度，住宅
投资依然是我省房地产投资的主力，但
其增幅落后于房地产投资。前三季度，
住宅投资910.51亿元，占房地产开发
投资的74.2%，增长18.3%，增速同比
提升6.8个百分点，比上半年提升5.2个
百分点；办公楼投资15.62亿元，增长
109.4%；商业营业用房投资110.54亿
元，增长11.0%；其他投资190.47亿元，
增长94.5%。

从地区上看，我省东部地区的房
地产开发投资保持高速增长，中、西部
地区投资增速远低于全省平均水平。
前三季度，东部地区完成投资995.49
亿元，增长33.8%，占全省房地产投资

的 81.1%；西部地区完成投资 183.99
亿元，增长6.6%，占全省房地产投资的
15.0%；中部地区完成投资47.64亿元，
下降 18.4%，占全省房地产投资的
3.9%。

业内人士分析，东部地区的房地
产开发高速增长，西部地区低速增长
及中部地区投资下降，这种区域发展
的不平衡，将会影响全省经济建设的
均衡发展。

作为房地产投资主力的东部市县
自今年一季度以来房地产开发投资增
速持续加速。前三季度东部地区房地

产投资增速比去年同期提升16.9个百
分点，比上半年提升4.3个百分点。其
中，增幅最大的市县分别为海口市、文
昌市、万宁市、陵水县，其中海口市完成
投资310.67亿元，增长90.5%，增速比
上半年提升12.3个百分点。

房屋销售稳步增长

在国家及省委省政府多项利好的
房地产调控政策陆续出台后，海南房地
产企业采取“政府主导，媒体承办，行业
主办”的思路，在东北、河南等地组织海

南房地产推销活动，市场日趋活跃，房
屋销售面积与销售额双双稳步增长。

前三季度，全省累计房屋销售面积
为707.18 万平方米，同比增长5.5%。
其中，住宅销售660.01万平方米，增长
2.8%；全省累计房屋销售额为688.63
亿元，增长4.5%。其中住宅销售额为
638.64亿元，增长1.2%。

此外，纯商品房的房屋销售面积增
速远远领先于保障性住房增长。2015
年前三季度，纯商品房的房屋销售面积
683.17万平方米，增长11.7%，增幅比
上半年提升12.5百分点。2015年前三

季度保障性住房累计销售24.01万平方
米，比去年同期减少34.68万平方米，下
降59.1%，降幅比上半年扩大14.6个百
分点。纯商品房的房屋销售增速比保
障性住房高67.4个百分点。

东部地区销售面积首次达两位数
增长，增幅大于全省平均水平，是带动
全省房地产销售增长的动力。2015年
前三季度，东部地区销售面积为793.74
万平方米，增长10.0%；中部地区销售
45.84万平方米，下降8.0%；西部地区
销售167.60万平方米，下降2.4%。东
部地区的增速比全省房屋销售、中、西
部分别高4.5、18、12.4个百分点，东部
地区房屋销售快速增长，将带动全省房
地产市场趋向活跃。

此外，各市县房屋销售增速不一，
高与低相差较大。如房屋销售面积增
长最快的昌江今年前三季度完成销售
8.55万平方米，增长91.7%；相比之下，
房屋销售面积增速最慢的乐东仅完成
销售12.67万平方米，下降47.6%，增速
高与低相差了139.3个百分点。业内人
士建议，房地产市场有暖有冷，要采取
灵活应变方式，提高房地产市场热度，
达到全省房屋销售全面开花的目的。

销售量没“消瘦”，胖了点
投资又尝“甜投”，高不少

保利在海南
创热销奇迹

中国城市
二手房指数发布

近日，由北京公信达数据技术有限公司研制、
中国房地产估价师与房地产经纪人学会以及清华
大学恒隆房地产研究中心提供技术支持的“中国
城市二手房指数”正式发布。这是首个覆盖全国
337个地级以上城市，并能按周进行更新的二手
房市场监测指标体系。

近年来二手房在我国住房交易总量中的占比
持续提升，但受制于“阴阳合同”、数据分散及信息
不透明等问题，目前严重缺乏可靠的二手房市场
监测指标。有业内人士表示，中国城市二手房指
数是国内首个能够持续按周更新的住房市场监测
指标体系，能够为市场参与者、研究者及时提供关
于国内二手房变化的信息。 （京华时报）

房产

保利·中央海岸
优惠信息：100㎡4 房仅 8700

元/㎡起，110-200㎡瞰海 3-5 房
9500元/㎡起。

怡和·湖城大境
优惠信息：全款97-98折，按揭

97折，折后均价9500元/㎡。

恒大海口文化旅游城
优惠信息：73-126㎡豪装花园

美宅，首付3万元起。loft悦城2期
盛大开盘，31-49㎡，均价9500元/
㎡还送 3000 元/㎡豪装，买一层送
一层还送家私高达20万元。

恒大海口湾
优惠信息：金秋钜惠首付8万

元起，每周 5 套特价海景房 9800
元/㎡起购房送家私，高达20万元。

华盛·中央公园
优惠信息：新推送车送装修的

特价房 10 套，面积 104㎡，最低 94
万元；送装修特价房 10 套，面积
73-74㎡，价格65-69万元；房价折
扣：按揭8折、一次性76折；最新促
销：特惠登岛购房活动，报销2000-
4000 元不等的机票；购房礼券：购
房专享额外99折，另享5000元/套
起的购房补贴。

海口恒大文化旅游城创意LOFTl悦城二期、保利·中央海岸、绿地海
长流、华盛·中央公园、龙光·海云天……这些楼盘都在“金九银十”争相开
盘或者推出新房源，以此吸引客源入市。随着九月悄然落幕，十月也已
过去大半，开发商们也加快了“抢收”步伐。

■ 本报记者 张中宝

镜头一：海口恒大文化旅游城创
意LOFT一期开盘当日，场面火爆，整
个营销中心被挤满了购房者，买房者
急着买房子，卖房者喊破了嗓子。

镜头二：保利·中央海岸开盘当
日，现场人气爆棚，上演千人“抢房大
战”，闻讯而来的购房者已将整个开盘
现场挤得水泄不通，团团围住销售人
员，提前了解房源信息、研究户型图，
为抢房做准备，场面之火爆实属罕见。

开盘推新“厮杀”升级

在“金九”楼市成色显好的背景
下，“银十”楼市的接力自然备受期
待。10月过半，开盘、样板间开放、新
品发布等营销活动层出不穷，特价房、
低首付等促销也不断上演。

据海南中原地产相关统计数据显
示，今年10月，海南有近30个新盘开
盘，刷新了今年的月度开盘数。

相关专家认为，“金九银十”是开
发商们大搞优惠活动及促销政策的节
点，通常新盘或新房源会打出低价优
惠、降价促销以及各种抽奖等活动，，
在这个时候买房往往会享受到平时没
有的超值优惠。

海南中原地产高级研究主任马晓
亮说，就九月和十月份开盘的项目来
看，大多新推的楼盘不仅给出了超值的
优惠折扣，还推出了住宅、公寓、别墅等
多种类的产品以供不同的买房者选购。

火力全开冲刺“银十”

“其实进入10月份，我们将开始新
一轮的旺季车轮战，部分“候鸟”带动的
新客户也即将上岛，我们必须抓住这个
机会为旺季开个好头，吸引更多的客源
入市。”在今年三亚旅游地产推介的郑州
专场，三亚房企的促销热情十分高涨。

随着十月已经过去了三分之二，
我省多数房企一边在岛内推新盘，一
边忙于岛外推介。而今年海南日报报

业集团承办的三亚旅游地产推介会走
进郑州、天津和北京，吸引了17家房地
产企业参与展销。

“只有走出去，才能迎接一波又一
波购房者，‘坐在家里等’的时代已经
过去了。而参加岛外推介，明显效果
不错，推介会第一站就已‘俘获’了不
少的诚意客户。”中交绿城高福小镇项
目置业顾问谢冰说。

除了推新开盘、岛外推介、活动引
人等各种方式外，海口西海岸20多个
楼盘还计划抱团宣传，合力推介楼盘，
火力全开冲刺“银十”。

今年以来，楼市的利好政策一直
不断，大都向着鼓励改善居民住房需
求、稳定房地产市场的方向调整，而这
一系列政策的推出，给了购房者一次
又一次的动力，也造就了开发商一次
又一次的销售热潮。

因此，业内乐观预见，随着房企在
旺季到来的销售热情，并在如此众多
的利好政策背景下，整个10月乃至四
季度的海南楼市，或有望继续向好。
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我省前三季度房地产
开发投资增速全国第一

购房者想退房被告上法庭
3万元首付不要了也不行？

开发商没有开玩笑
签合同还得多合计


