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本报讯（记者周月光）到华诚集团旗
下汽车5S店购车或做保养，你就有可能
获得惊喜奖品。10月31日，海南华诚集
团以12周年庆典为契机，宣布举行大规
模让利促销活动，让利总额达到千万元。

海南华诚集团是以汽车销售服务为
主业的专业汽车营销企业，其前身为“海
南京诚汽车销售服务有限公司”，经过
12年的发展不断壮大，旗下现拥梅赛德
斯奔驰、北京现代、广汽三菱与进口三
菱、北汽绅宝、北汽威旺、北汽新能源6

大汽车品牌，12家专业汽车销售服务
店，服务网络覆盖全省，形成多品牌多层
次服务的网络覆盖，成为岛内大型汽车
经销集团。

值12周年庆之际，华诚集团为感恩
与答谢新老客户，整合旗下6大汽车品
牌资源，联合打造“相约华诚 畅游韩国
大奖奔驰——12周年庆让利千万”的大
型主题活动。据介绍，本次活动面向全
岛华诚集团售前与售后所有客户，奖品
包含：韩国畅游大奖20个、终身免工时

服务大奖50个，奔驰汽车使用权终极大
奖1个。

在推出多项大奖之际，华诚集团旗
下六大汽车品牌还一起发力，同时推出
巨额让利促销政策。

如海口琼山大道北京现代华诚5S
店：瑞纳现金优惠1.41万元，按揭两年
免息；悦动现金优惠2万元，按揭一年免
息；朗动综合优惠1.6万元，按揭一年免
息；名图现金优惠1.2万元，按揭一年免
息；索纳塔第九代按揭3年免息，同时，

免购置税、免车船税；IX25，按揭一年免
息；IX35现金直降1万元，按揭两年免
息；全新途胜，按揭一年免息；全新胜达，
综合优惠2万元，按揭两年免息。

北京汽车海口永诚4S店：北汽绅
宝，全系巨额让利促销；绅宝D20 最高
优惠1.2万元，最低4.58万元车身价，按
揭购车0.8万元贷回家；绅宝D50 最高
优惠2万元，最低6.58万元车身价，按揭
购车2.28万元贷回家；绅宝X65，最高
优惠1.2万元，最低8.98万元车身价，按

揭购车3.68万元贷回家。
华诚集团董事长丁华说，作为北汽

集团战略合作伙伴，华诚集团以追求卓
越回报社会为目标，以“诚信立足天下，
品质领引未来”的企业理念，致力打造优
秀汽车经销商和服务品牌，此次“12周
年千万元让利”主题活动，华诚人拿出了
最真诚的态度、最具诚意的礼品，向消费
者奉献安全环保、卓越品质的汽车产品
以及完善的服务，为消费者创造更美好、
更便捷的汽车生活。

华诚集团12周年庆让利千万元，邀你——

满意的价格提走满意的车

2015 年 10 月 30 日 ，J.D.Power
2015 年中国新车质量研究（IQS）出
炉。结果显示，仅在一个问题类别中，
豪华车车主所经历的问题多于主流车
车主，其中包括音响、通讯、娱乐和导航
等问题。

中国新车质量研究已经进入第16
个年头，作为新车质量方面的行业标
准，这项研究主要衡量的是新车车主购
车后2-6个月内经历的问题，并将新车
质量问题明确划分为两类，分别是设计
缺陷和故障/无法操作。从以上排行我
们可以看到，北京现代、雷诺和一汽马
自达三个品牌位居2015年新车质量排
行榜的前三甲。

在豪华车细分市场排行榜中，保时
捷位居首位，另外沃尔沃、路虎、雷克萨
斯、宝马也纷纷超出2015年新车质量业

内平均水平。
调查结果显示，随着技术在新车中

的出现和发展，豪华车和主流车的车主
期望并要求进一步提升功能水平。仅
在一个问题类别中，豪华车车主所经历
的问题多于主流车车主。另外，豪华车
车主经历的10%的问题来自音响、通
讯、娱乐和导航，而主流车车主所经历
的这些问题的比例仅有7%。另外，据
2015年美国新车质量研究（IQS）显示，
在前十位新车质量问题中，有4个质量
问题属于音响、通讯、娱乐和导航。

2015年总体新车质量平均得分为
105个故障每一百台车，韩系品牌（80
个PP100）的表现连续第四年好于其他
品牌，自主品牌和国际品牌的新车质量
得 分 分 别 为 120 个 PP100 和 98 个
PP100。

北京现代独家冠名赞助世界经典音
乐剧《剧院魅影》，倾情奉献这部世界
魅力巨作。《剧院魅影》是当今国际音
乐剧领域最具魅力的巅峰之作，以经
典的音乐、浪漫的剧情、完美的舞蹈，
屹立国际舞台29年，成为名副其实的

“音乐剧之王”。
从《妈妈咪呀！》到《猫》，再到《剧院魅

影》，北京现代一直通过对世界顶尖文化
艺术产品的支持和传播，增强与消费者互
动，将北京现代独特的企业内涵和品牌魅
力传递给消费者，使北京现代品牌和汽车
产品为更多的消费者所熟知和喜爱。

过去的13年，北京现代创造了蜚声
业内的“现代速度”，共计有700万辆车
下线。各位消费者正是北京现代成长的
见证者，是推动北京现代不断发展壮大
的原动力。为了回馈广大客户，本次北
京现代之夜活动中，也邀请了客户们来
一起共赏这部世界巨作。

2015中国新车质量调查出炉
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产品营销双发力
北汽绅宝逆势突围

9月，汽车销量环比上月较快增长，乘用车共销
售175.12万辆，环比增长23.41%，同比增长3.26%。

自今年4月以来，汽车行业产销持续低靡，但这
对于车企来说，未必是件坏事，随着金九银十政府

“购置税减半”等政策的大力扶持，对路的产品和适
合市场的营销方式，也让各大车企走出市场困境。

在这样一个大环境下，我们惊喜地发现，中国
汽车品牌依然有几匹黑马强势杀出，北汽绅宝便
是其中之一。

与其说北汽绅宝9月凭借销量突围，不如说
这是实力的厚积薄发。几乎全系都实现了销量增
长，尤其是9月，自主品牌轿车市场占有率下降的
环境中，北汽绅宝D50环比增长155.6%，而作为
北汽绅宝唯一一款SUV，北汽绅宝X65在9月份
环比增长252.6%，同样实现了销量翻番。

北汽绅宝如何能做到逆势上扬？我们认为，
除了产品品质的保证，超高的性价比，厂家对于车
主口碑的打造，还有来自于经销商对于绅宝品牌
的信任。先看看绅宝的产品实力，我们以北汽绅
宝D50和北汽绅宝X65为例。

说到北汽，不得不提及SAAB(萨博)。萨博
是由斯堪尼亚汽车公司和瑞典飞机有限公司合并
而成的，从1937年开始造军用飞机到1947年推
出首部具有领先科技水平的萨博92型轿车，从
1962年第一个把安全带作为标准配置安装在轿
车上到1997年首创侧面防撞气囊，这个北欧品牌
可谓是赢在了起跑线上。绅宝 D50 采用了
SAAB9-3底盘，其外型内饰均由拥有42年历史
的意大利博通设计操刀，整体造型简约而流畅。

超高的性价比，则体现在8月份开始北汽绅宝
针对广大消费者推出的现金优惠。8月初，SUV主
力车型北汽绅宝X65全系优惠1.5万元，优惠之后，
北汽绅宝X65的价格下探至8.38万元起，售价区间
为8.38-13.48万元，在同级别SUV中更具性价比。


