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屯昌县人民政府县长匡文胜 ：

今年农博会主题
符合屯昌发展方向

“品牌、电商、循环、农业+”这是今年农
博会的主题。同上届农博会相比，今年的农
博会在上届“品牌、电商”的主题上，新增“循
环、农业+”两个主题，以“生态循环农业”作
为贯穿展会的主线，通过“农业+”的方式深
挖热带特色现代农业的新内容、新产品，打
造全新农博品牌。

为何要将今年的主题定为“品牌、电商、
循环、农业+”呢？就此，屯昌县委副书记、县
长匡文胜接受了笔者的专访。

匡文胜表示，“品牌、电商、循环、农业+”
不仅符合屯昌发展方向，也符合海南特色现
代农业发展要求。

“生态循环农业”代表现代农业的发展
方式，循环农业是手段，体现的是农业技术
水平发展。去年，省委“十三五”规划建议指
出“支持屯昌推进全县域生态循环农业建
设”，屯昌被省农业厅列为全省首个现代生
态循环农业发展试点县。去年以来，屯昌充
分发挥地貌特点和传统养殖业发达的优势，
投资1.1亿元，率先在全省发展全县域生态
循环农业。

屯昌结合实际情况，通过“种养殖”结
合，对畜禽粪便进行处理，产生沼气、沼液和
粪渣等衍生品，沼气用作发电，沼液用于灌
溉，粪渣用作农作物的有机肥，种植出有机
作物，让农产品回归自然，开辟出了农业生
产的新路子，不仅提升了产量，还促进了农
民增收。

发展循环农业的同时，屯昌还注重品牌
农业的塑造。匡文胜认为，有了绿色、有机、
高品质的农产品，通过品牌包装，占领市场，
是屯昌品牌农业发展的重要手段。

2015年，屯昌县农业收入占全县GDP
总量的42%。地处我省中部的屯昌是传统
农业大县，辖区内盛产黑猪、枫木苦瓜、山鸡
等农产品，过去因为没有品牌，导致好东西
卖不出好价钱。发现农业发展中的瓶颈，屯
昌县努力做大做强农博会，依托农博会打造
属于自己的农业品牌。

匡文胜表示，借助农博会平台，加深人
们对屯昌农产品的品牌认知，品牌搭好了，
才能提升农产品的附加值。

多年的努力，终于了有回报，目前屯昌
已形成富硒红米、花生油、山柚油、有机瓜
菜、野菜系列产品等 20 多个农业产品品
牌。有了好的产品，更需要有足够的渠道，
才能将好的产品推销出去，电商则是销售环
节的重要组成。

“在以往的环节中，中间商以低价从农
民手里购入农产品，再以高价卖出，农民赚
的少，消费者买得贵。可现在，通过电商大
数据统计，政府部门可以知道种什么赚钱，
有效引导农民种植，”匡文胜说，迎合当下销
促方式的改变，把农产品直接从农民手里送
至消费者家里，减少中间环节，能让农民多
赚点儿，消费者少花点儿。同时，电商的介
入还是对屯昌农产品品牌打造的重要补充，
通过互联网，好的品牌才能越走越远、越销
越俏。

发展循环农业，走品牌农业的同时，今
年，农博会还首次提出了“农业+”。

“农业+的内容相当丰富。”匡文胜说。
“农业+旅游”，就可以依托屯昌美丽的自然
风光打造全域旅游，建设美丽乡村和产业风
情小镇。通过“农业+”发展林下经济，可种
植花卉、南药，也可饲养山鸡等，产业得到延
伸的同时，还能增加收入，一举两得。

“农业+服务”，农民的角色也不仅仅只
限于农业，还可以向服务业转变。比如在
美丽乡村青梯村发展温泉旅游、在龙州河
片区发展休闲游等旅游项目，农民都可以
身兼服务员，开展农家乐，为游客提供服
务，身兼多职，也能在一定程度上提高农民
收入。

匡文胜表示，屯昌县将整合资源，向生
态循环农业、休闲农业等新型农业领域拓
展，力争把第七届农博会办出特色、办出水
平、办出成效，打造成“冬有冬交会，夏有农
博会”品牌的重要载体与平台，今后农博会
除了服务屯昌外，还将辐射到周边市县乃至
全省，让全省各市县农民也能分享到农博会
带来的实实在在好处。

经过7年的洗礼，7年的努力，农
博会在不断壮大的同时，还拉动了屯
昌农产品品牌发展的进程。

走进屯昌县农博局办公室，一块
展柜特别引人注目。这里集中展示了
包装精美的屯昌富硒红米、花生油、山
柚油、有机瓜菜、野菜系列产品等新兴
农业产品，总共20多个农业产品品牌。

“如此多的品牌，与农博会的拉动
是分不开的。”蔡蕊对记者说。

带动 | 农业品牌越来越多

在2015年第六届中国海南（屯
昌）农民博览会热带特色现代农业

综合展销馆，屯昌品牌农产品
大展风采，

吸引了众多国内经销商、投资商的
目光。

现代农业展区，既有屯昌阉鸡、野
山鸡、初生鸡蛋等样品，也有包装精美
的屯昌富硒红米、花生油、山柚油、有
机瓜菜、野菜系列产品等新兴农业产
品，还有图文展示屯昌黑猪完整的产
业链。

屯昌县农业局长王恩策表示，屯
昌力争用3年时间，建设一批标准化
种养及加工基地，创立一批农业品牌
产品，发展品牌农产品深加工，拉长特
色农产品产业链，提升农产品附加值，
增加农民收入。

屯昌为充分挖掘和用好绿色农业
资源，走稳农业产业化发展道路，坚持
以打造完整的品牌农产品产业链，重
新发挥传统品牌农产品的优势，带动

特色农业产业发展。王恩策说：“屯昌
阉鸡已经形成大规模的产业，给农民
带来实在的丰厚收入。”

新兴农业产业
带动农民增收

在农业产业布局上，屯昌把现代
新兴农业纳入科学发展大局中谋划，
坚持“绿色、生态、健康”的发展主题，
积极推进产业园区建设，加快农业转
型升级步伐，合力推进现代农业快速
发展，实现农业增效和农民增收。

种植大户赵自强在坡心镇南台
村，拥有一片60多年、70亩大的山茶
林，山柚油畅销北京、浙江等地。他表
示，今年还要动工新种 180 亩山茶

林。屯昌今年争取创建1万亩油茶种
植基地，带动农民增收。

此外，多个合作社和种植大户携
带绿色生态的黄金蜜柚参展。海南的
柚子是全国最早上市，绿色环保品质
好，倍受市场青睐，亩产纯收入四五千
元以上。据悉，屯昌今年将建1500亩
蜜柚标准化示范基地。

屯昌发挥地区土地资源优势开发
的绿色有机农产品，瞄准国内市场开
发生产，增添了现代农业发展后劲，促
农致富增收。海南卓达富硒农业开发
公司开发的富硒米、富硒花生油等粮
油系列产品受到国内客商青睐。省重
点龙头企业海南立平野菜营养食品公
司依托屯昌野菜资源开发的产品受
到热捧！

地处我省中部的屯昌，民风淳朴，
很早就有了编织簸箕、割胶等技能比
赛的习惯。为了展示农民技能，2010
年，屯昌县举办了第一届中国海南（屯
昌）农博会，聚集上百名民间技能高手
参加了小黑猪赛跑、割胶、编织簸箕等
11个项目的比赛，充分展现了屯昌县
民间技能的水平。

令人惊讶的是，第一次尝试就引
来众多农民参与。在民间技能大赛
期间，活动场地天天爆满，农产品畅

销省内外，让客商喜出望外。参与
的农民和客商过多，明显感觉到场
馆过小，无法满足今后农博会的发
展需求。

第一次吃螃蟹取得成功后，屯昌
县委、县政府看到商机，借助海屯高速
以及屯琼高速公路的开通带来的机
遇，积极融入“海口1小时经济圈”，并
且引进农博城、中部建材城等多个项
目。在完善基础设施建设的同时，不
断扩大农博会规模，从当初单纯的民

间技能大赛，到综合性的展会，促使农
博会成为省级重要农产品交易活动之
一。

2013年，农民博览会经省政府备
案，更名为“第四届中国海南（屯昌）农
民博览会”，这一升格恰恰说明其活动
规模不断扩大。

一组数据显示屯昌农博会的发展
变化。参会人数从过去的万来人到
2015年的19万人次，成交量从过去
的几百万到2015年的7亿多元，农博

会从小变大。
魏凡超是屯昌黄鸡养殖大户，也

是农博会的“常客”，连续6届农博会
他都前来参加。“农博会确实对屯昌阉
鸡养殖产业发展有很大的帮助。”魏
凡超说，自从参加农博会以来，自己
的屯昌阉鸡名气逐渐打响，每年农博
会都会接到新客户的订单。很多从
广东、上海赶来的客商在农博会上品
尝了他养殖的屯昌阉鸡后，当场就签
约下订单。

农博会作用越来越显著，是农民的舞台，也是农民对接市场的重要窗口

农情农意农博会

今年，海南屯昌农
博会7岁了。

7年来，屯昌农博
会就像孩子一样，不断
成长，影响力不断提
升，除了吸引岛内外企
业前来参展外，台湾等
地的企业也积极组团
参加，不断将全国大市
场带到农民家门口。
如今农博会已成为屯
昌农民对接市场、认识
市场，销售农产品的一
个很好的平台。

7年来，屯昌农民
越来越喜欢农博会，并
深深地感受到农博会
给他们带来的好处，他
们养殖的黑猪、阉鸡，
种植的苦瓜、蜜柚等特
色农产品可以通过农
博会与客商对接，解决
产品的销路问题；通过
农博会，农民可以获得
更多涉农信息，可以更
好地展示和交流农业
技能。

实现农博会引领海南现代农业春
天的期望，是海南农博会主办方的出发
点。屯昌是主办单位之一，县委书记田
志强告诉记者：“我们以改革的思路创
新办好农博会，使之不仅是海南农民展
示民间技能的大舞台，展示本地农副产
品的舞台，更是海南农业资源实现市场
配置的新平台，打造成面向全国的海南
夏季农产品交易会展金字新品牌。”

每年农博会期间，来自全国各地
以及台湾地区的客商都会相约屯昌，
给屯昌带来最直接的利益就是把全国
大市场带到农民家门口。

海南省农副产品（香港）物流公司
是海南农产品走向世界的窗口，公司
负责人谭柏枝说：“我们参加农博会，
主要是带国内、国际客商来海南洽谈
业务，把海南优质农产品销往全球。”

全国各地来采购的客商和海南生
产优质农产品的企业、合作社和农民，
在海南农博会上实现产销自由对接，
使海南农产品一年四季源源不断地供
应全国大市场。

全国客商的资金与海南优质农产
品的农业项目，在海南农博会上实现
自由对接。屯昌县政协副主席、农博
局局长蔡蕊对记者说：“海南农博会是

海南农业项目与全国农业项目合作、
交流的新载体。来自全国各地的客商
既采购海南的农产品，又销售外地的
名优农产品，同时寻求项目合作。”

一直以来，屯昌“枫木苦瓜”、黑猪
等特色农产品闻名岛内外。但在过
去，每当这些农产品上市时，农民都会
发愁。“现在我们的产品都成了抢手
货。”魏凡超说。

（洪宝光 梦晓 邓积钊）

经过7年塑型，海南农博会的全
国影响力逐渐显现。

屯昌县委副书记、县长匡文胜说，
农民博览会的升格恰恰说明其影响力
不断提升。

在百度搜索中输入“屯昌农博会”
就有2万多个搜索结果，每年农博会
期间，都会吸引大批媒体记者进驻屯
昌，大规模大强度的报道，不断扩大农

博会的影响力，使其成为家喻户晓的
活动。

每年，省供销社在全国供销系统发
出组团参加海南农博会邀请时，往往都
会报名踊跃，每年都有几百名客商前来
参展，这让主办方有点招架不住。

台湾健康农业发展协会副理事长
李明珠曾组团参加过屯昌农博会，他
说：“看到其影响力，台湾才组团参加

海南农博会。”中国东盟农资商会、贵
州省供销社等都组团参会，每年都有
大批国内、省内客商到会寻求商机。

每年农博会期间，大批游客和客
商的到来，不仅搅热了农博会，同时也
带动了屯昌旅游。

据屯昌县旅游部门介绍，每年农
博会期间，屯昌旅游业真火了，全县
50多家酒店1500多间客房，2200多

个床位天天爆满。
田志强表示，农博会不仅给屯昌

现代农业搭建了一个产销对接的平
台，也让来自全国各地的朋友们领略
到了屯昌新农村蓬勃发展的新变化，
同时也拉动了屯昌县域经济的发展。
下一步，要借助农博会把热带特色农
业打造成富足海南农民、服务全国人
民餐桌的一大王牌产业。

从小活动到省级展会

把全国大市场带到农民家门口

影响力不断提升

农博会撬动屯昌农产品品牌化

历届农博会回顾2010年

第一届中国海南（屯昌）农
博会，聚集上百名民间技能高
手参加了小黑猪赛跑、割胶、
编织簸箕等11个项目的比赛，
充分展现了屯昌县民间技能的
水平。

2011年
第二届中国海南（屯昌）农

博会，布展面积达上万平方米，
不仅有特色美食、丰富多彩的
农产品、令人惊喜的新型农机、
琳琅典雅的油画作品，还有现
代农业科技知识讲座、农民金
融服务产品等，3天签约订单
5000万元。

2012年
第三届中国海南（屯昌）农

博会，引来了 10万农民赶大
集，秀绝活，现场油画秀，家居
新概念展示，30多位琼台民间
文化艺术人士参加专题展演，
精彩的琼台文化交流。

第四届中国海南（屯昌）农
博会，首创大区域、大交流、大
合作的展位理念，共计130名
省内外水果经销商参加，农博
会期间项目签约120亿元。

2013年
2014年

2015年

第五届中国海南（屯昌）
农博会，以“特色、品牌、电商”
为主题，为期三天的农博会人
流量共达 22.2 万人次，实现
销售额7742.94万元，签订订
单120宗，实现订单金额4.47
亿元。

第六届中国海南（屯昌）农
博会，以“休闲、品牌、安全、电
商”为主题，人流量仍达 19.3
万人次，现场销售额7555.31
万元，签订订单120宗，涉及金
额1.72亿元，网上销售158.3
万元。

2015年第六届中国海南（屯昌）农民博览会吸引了省内外上万名游客前来参观。 袁才 摄

农民展示特色产品。袁才 摄

展望


