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家装课堂

夏季装修
这几点需注意

由于温度、天气的问题，海南夏季装修有
几点需要注意的事项。

保持室内良好通风

夏季雨水多，空气潮湿，气压低，所以要保
存室内良好的通风，这样不仅有利于施工人员
的身体健康，同时可以让墙面、地面等尽快干
燥。

铺地砖时不要让水泥受潮

遇到阴雨天进行地面铺砖时，最好在水泥
表面覆盖好牛皮纸或塑料布等物，同时尽量令
其远离水源，以防止受潮或浸湿后结成块状。
但抹好的水泥还是会受到空气潮湿的影响，令
凝固速度减慢。

防暴晒

夏季装修温度高，装修板材要防止阳光暴
晒，不要把板材、木料搁放在阳光直射的房间，
阳光的暴晒会使木制品装饰的油漆和胶加速
老化。

壁纸、涂料应自然阴干

夏季装修，壁纸在铺贴前一般要放在水中
浸透，然后再刷胶铺贴。如要这时大开门窗，
让刚铺贴好的壁纸吹“穿堂风”，壁纸会因为迅
速失水而发生收缩变形现象。

除霉味

家居装修中常会碰到乳胶漆因为干得慢、
在潮热天气中会发霉变味的问题。对此，装修
公司通用的办法是开空调抽湿，抽走空气中的
水分；家具柜门不关闭，保持通风。装修后，还
会遇到各种气味散不出去的问题，影响健康。
装修公司的建议是，装修后多摆绿色植物，或
者在房间内放两三个柠檬、桔子、香蕉，均可达
到快速去味的效果。

本栏目鸣谢海南华浔品味的大力支持

自2003年登陆海南以来，星艺
装饰以科学的管理树立品牌，以精湛
的工艺收获口碑，以优秀的服务赢取
人心，引领了海南装饰行业的品牌化
发展之路。6月6日，海南星艺装饰将
更上一层楼，乔迁至居然之家7楼、面
积达5000平米的新办公场所，为广大
业主提供更加精致的家装服务。

选择星艺，就是选择放心。进驻
海南14年来，星艺已经为近万户家

庭打造出了高品质的家：江南城、国
瑞城、紫园、现代花园等海南众多一
线楼盘。

广东星艺装饰集团海南有限公
司总经理柯宗石先生表示：星艺在售
前、售中、售后服务全环节，都会给消
费者提供细致入微的七星级服务，让
其享受高端定制的家居装修新体验。
据悉，星艺60位明星设计师已整装待
发，将用饱满的热情和智慧，为广大椰

城业主提供设计咨询服务。在他们的
规划下，房屋将从冰冷的水泥构造，变
身成功能齐全、美观舒适、温馨幸福的
家居空间。同时，20余家品牌材料商
鼎力支持，产品涵盖瓷砖、卫浴、木门、
吊顶、石材、灯饰、软装、厨电等，大力
度的优惠，助力消费者省心、省钱地拥
有星艺高品质的装修。

为了感谢多年来消费者的支持
和选择，星艺在乔迁之际，还捧出了
众多重磅优惠：交协议金，双倍抵工
程款；开业有礼，来就送；开业巨惠，
人工费减免；开业喜蛋、花洒、油烟
机、燃气灶等好礼挡不住。

海南星艺装饰6月6日乔迁巨惠全城

天鹅湾奇幻魔术季即将于端午
节正式启幕，连续三天不间断上演魔
幻精彩，为海口人带来一场真正前所
未有的魔幻盛宴！

国内知名魔术师刘世杰此次将
带来“南渡江水上行走”，成为挑战南
渡江第一人。“水上行走”魔术不是世
界首例，但是对南渡江来说却是史上
头一回。南渡江是海南最大的河流，
此次挑战相比以往的江面行走难度
更高，观众期待值自然也更高。

除了“南渡江水上行走”，魔术
季还请到了国内获得唯一授权的“惊
天魔盗团”，他们由国内四位顶尖魔
术师组成，为海口人民带来“惊天魔
盗团”剧情的真实上演……更有三天
连续“乐不停”的魔术嘉年华，气球达
人李圣杰、央视智慧树小小魔术师选
拔、魔术道具展览馆等，内容丰富精

彩纷呈，不管是“大朋友”还是小朋
友，都能在魔术季找到属于自己的欢
乐主场。更多精彩环节，天鹅湾邀您
端午节亲自揭晓。

天鹅湾位于海口南渡江东畔的琼
州大桥南侧，区域价值日益显现。天鹅
湾恪守Art Deco豪宅建筑美学，由贝
尔高林公司首席设计师倾力操刀，在
1.2超低容积率和53%超高绿化率的标
准之上，打造90-280㎡IMAX全江景
大平层，纯大户型大尺度空间，超大观
景阳台，名流圈层聚集，感悟人生真谛。

温馨提示：凭票入场、一票一座，
票数有限，先到先得。

抢票：0898-66558888。
活动当天，海口天鹅湾将实时监

控到场人流量，并通过微信公众平台
提供交通动线提醒，保障活动安全有
序进行。

端午去哪？看酷炫魔术秀
6月9日至11日天鹅湾奇幻魔术季震撼来袭

建材市场几多变迁

据老海口人陈明家回忆，海南的
建材装饰市场最初成形是1980年代，
很多建材店聚集海口长堤路，逐步形
成了一定规模的建材装饰一条街。

1990年代中期，当时的海口城西
正在开发阶段，一些商家开始搬迁到
了城西的187医院附近，沿着城西路
两侧开了卫浴、瓷砖、灯具等建材铺
面，逐渐形成了建材一条街。随后，不
远处的塔光村也规划建设了塔光建材
城，城西和塔光掀起了海口建材装饰
市场的第二轮扩张热潮。

主要靠市场自发形成的海口建材
装饰市场，在历经10年后又迎来第三
轮扩张。2000年左右，曾陷入经济泡
沫的海南房地产市场开始升温，建材
行业也随之发展。2004年，位于南海
大道的万佳装饰广场开业，这是海口

首个综合型装饰广场，标志着海口的
建材装饰市场开始趋向专业化、规模
化发展。

“四足鼎立”角逐市场

进入2006年以后，海口建材装饰
市场已形成东南西北“四足鼎立”的格
局，随着市场竞争加剧，各经销商或发
展商针对不同市场定位，采取不同的
经营手段参与市场竞争，从而形成多
元化、多风格、多渠道的营销战略。

长堤路作为海南建材发源地，目
前已风光不再。

城西建材一条街，目前主要经营
中低档的建材，主要市场对象定位
于海口工薪阶层业主。而海府路上
的塔光建材城场地大、交通便利，并
与临近主要销售灯饰的金鹿装饰卖
场形成互补，一些考虑大宗一次性
购买的消费者会首选塔光建材城。

南海大道上的万佳家居装饰广场
是海口首个一站式服务的建材家居
卖场，以档次高、环境佳、品牌全、服
务优等经营方针，打造海南高品位装
饰商城。

亟需多业态融合发展

尽管海口的建材装饰市场在不断
发展、规范中，但受限于场地和规模，
分散局面无法得到改善，加上近年来
受到了互联网电商的冲击，海口建材
市场的销售量也在下降。

“现在房地产销售已经进入淡季，
而且很多人会选择网上购买建材，生意
确实比以往要难做。”城西建材一条街
上一位从事五金批发的商户陈先生说。

行业人士认为，随着市场发展，单一
传统建材卖场的模式已很难再吸引人
气，亟需行业改变发展思路，引入新业态
融合，创造新的经营模式。

在塔光建材城，记者看到里面也
引入了一些装修设计公司入驻，试图
为业主提供装修一条龙服务。某装修
公司负责人于龙告诉记者，装修从水
电到家具产品装配是一个非常繁琐、
专业的过程。如果设计、购买建材和
软装配饰等服务能够链接起来，提供
给消费者一站式服务，可节省消费者
不少精力。“一条龙服务也是未来家居
装修的一个发展方向。”

而一些有实力的建材装饰卖场也
开始试水电商业务，通过O2O服务平
台，为经销商和品牌商提供宣传、销
售、交易支付、配送到家等线上线下一
体化服务。

行业人士认为，建材装饰市场的
提升空间还很大，传统的粗放型、等客
上门的发展模式已经不足以支撑市场
发展，只有迎合消费者的新需求，才能
在竞争中获胜。

卖场布局分散，单一模式受冲击

海口建材市场寻求“融”之道

保护环境，从我做起。6月4日-
5日，恒大海口湾“绿色海口湾之少儿
彩绘”与您一起保护地球。现场准备
了“放飞环保梦想”“环保袋DIY”“彩
绘绿色海口湾”等多个精彩环节，赶快
约上朋友们一起到恒大海口湾参加活
动吧！

地球是我们的栖息地，保护绿色
温馨家园，是每个人的责任与义务。
这个周末来恒大海口湾，与小伙伴们
一起在环保签名板上写下自己的姓
名，为环保事业做一场见证。

一个小小的环保袋，承载的是我们
对环境的呵护。杜绝白色污染，每一
个人都应自觉参与。环保袋DIY，远
离塑料袋、拒绝塑料袋，做一名低碳达
人。在这里，你可以用最健康的彩绘
材料，绘画出独一无二的时尚环保袋，

将环保进行到底；在这里，你可以言传
身教让孩子从小树立保护环境的良好
意识；在这里，你可以为低碳生活贡献
一份自己的力量，收获一次默默奉献
的快乐。

每个孩子都是艺术家，他们可以
用自己的一双手、一支笔刻画出心中
家的港湾。恒大海口湾给孩子们一个
发挥创造力的平台。缤纷多彩的绘笔
材料，让孩子亲身体验彩绘的趣意与
艺术。以色彩调和创意，让绘画的无
穷乐趣，伴你与孩子共度一个欢乐十
足的周末！

碧海云天、椰姿摇曳，让生命每
时每刻都在自然中充满活力！作为
恒大地产入驻海南的精品项目——
恒大海口湾，秉承亲近自然、以人为
本的造园宗旨，精心营造健康养生的

海居生活。东南亚风尚园林，有氧呼
吸生态大境；铂金会所，多功能休闲
奢享，尊贵人生不彰自显；滨海九小、
华侨中学、湖南师大附属中学，名校
环伺，一站式教育配套，成就非凡精
英未来！

追求绿色时尚，拥抱绿色生活！
恒大海口湾精心臻造品质人文楼
盘。精装准现房即将华美绽放，现推
出“年中冲刺大优惠”！购房享8折钜
惠，送2000元/㎡精装，再赠2万元-
10万元品牌家私券。超值折扣，惠及
全城！

项目地址：海口龙华区海棠路3号
项目热线：0898-36333555
恒大海口湾风情商业街招商火爆

登记中，招商热线：0898-66262007

绿色海口湾 环保我先行
恒大海口湾少儿彩绘活动周末举办

海口建材装饰市
场逐步扩张，由过去
的小作坊式的“小打
小闹”，发展成目前布
局城市东南西北，并
各有特色，给消费者
提供了多品牌、多档
次的选择机会。

但散而不合的布
局、传统的卖场模式
等问题，也影响了建
材市场的规模化、精
细化发展。

■ 本报记者 孙慧
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