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今年年初，被称为“2017年中央一
号文件”的《中共中央、国务院关于深入
推进农业供给侧结构性改革加快培育
农业农村发展新动能的若干意见》发
布。文件继续锁定“三农”工作，把深入
推进农业供给侧结构性改革作为新的
历史阶段农业农村工作主线，将推行绿
色生产方式、增强农业可持续发展能
力，强化科技创新驱动，引领现代农业
加快发展等内容，提到了新的高度。

“相对于传统的农民来说，这批‘新
农人’知识结构新，观念新，敢闯敢干，
特别是他们严格按照市场规律进行农
业生产，通过土地流转，进行规模化生
产，抛开了小农经济对农业发展带来的
制约。”海南省行政学院原院长、经济学
教授廖逊表示。

“这些‘新农人’得以在广大农村施
展拳脚的大背景是工业化、信息化融入
到农业生产中来。”廖逊说，尤其是“互联
网+”融入农产品销售，解决了传统农产

品生产与市场脱节、生产过剩的问题，使
得这些拥有知识的“新农人”在农业生产
中有了相对于传统农民的优势。“越来越
多的‘新农人’加入现代化农业生产，对
于我省农业的转型升级和农村的发展来
说，将是一个双赢的局面。”

“现代化农业生产已不再是‘面朝黄
土背朝天’的传统耕作方式，高科技、现
代化农业的生产需要大量拥有专业知识
的农业人才。”毕业于华南农业大学的农
学博士、现任澄迈县副县长的徐伟松表
示，目前，我省农业的转型升级过程中，
仍面临着人才缺乏的问题。

徐伟松曾经作为中组部、团中央博
士服务团成员，在我省陵水黎族自治县
挂职担任分管农业的副县长，如今他在
澄迈县的工作分管领域依旧是农业，对
于我省高层次农业人才的缺乏，他感同
身受——他在陵水挂职担任副县长时，
该县农产品安全检测中心曾以12万元
年薪招聘技术人员，却出现了无一人报

名的尴尬局面。
“由于传统的观念束缚，不少人还

认为从事农业行业没有前途，使得一部
分拥有现代农业知识的人才不愿意从
事农业行业，更不用说‘下农村种地’
了。”徐伟松说，制约农业技术人才从事
农业行业还有一个重要的原因是，农业
生产投资大、周期长、风险高，这让不少
中高端人才对农业望而却步。

“政府需要制定更多的扶持激励机
制，引导更多的高层次人才从事现代化
农业生产，让越来越多的人在新型农业
产业中看到希望。”徐伟松举例说，澄迈
县近几年来通过设立返乡大学生创业
资金，鼓励返乡从事农业创业的大学生
成立农业合作社，并给予合作社补贴，
扶持了一批品牌农业企业。他相信，在
未来新一轮农业产业结构的调整中，将
会有越来越多的“新农人”加入，带动整
个农业产业结构的转型。

（本报海口3月30日讯）

■ 本报记者 李磊

他们大学毕业返乡务农，打造高端品牌，实行网络营销，
成为推动农业供给侧结构性改革的先锋力量——

互联网时代“新农人”

戴上草帽，提上果树生长记
录本，早上8点，日头刚刚从东
方升起，乐东黎族自治县黄流镇
佛老村的邢福甫就开始了他一
天的工作：在百亩芒果种植核心
区巡逻一遍，查看果树长势，检
查粘虫色板，指导工人操作。

2006年，毕业于海南热带
农业学院的邢福甫，怀着一颗
回到农村，投身农业，做一名新
型农民的壮志雄心，返乡投身
于芒果种植行业。

一名大学生种地，怎么去
种？又能种出什么？

邢福甫给出了一个很好的
答案：如今，他运用现代化无公
害种植技术种植出的高品质芒
果，进驻到高端水果市场，并运
用电子商务、体验式农业，打造
了一个属于自己的水果品牌。

现代化农业已不再是仅仅
“靠天吃饭”的传统耕作，随着越
来越多的高学历“新农人”的加
入，他们运用先进农业知识，符
合市场规律的营销生产理念，在
农业供给侧结构性改革中走在
了前列，激发着我省现代农业发
展的新动能。

“听说我要回老家种地，家里人极力反对，认
为花这么多钱供我上大学，就应该跳出‘农门’，否
则面子上说不过去。”说起11年前的选择，邢福甫
仍然记忆犹新。

其实，返乡种地是他上高二时就已下定的决
心。热带果树种植——这个专业是邢福甫高考后
填报的唯一志愿。

“一直以来我都认为，海南得天独厚的自然条
件，运用现代化农业技术，种植高品质的热带水果
大有可为。”邢福甫说，最终他说服了家人，因为他
要做的，是不同于村里传统种植业的高品质农业。

此前，黄流镇的农民早已有芒果种植的传统，
但由于土地分散，品种长期得不到改良，缺乏现代
化种植技术，芒果品质不高。小打小闹的传统种
植方式，使一些农民有时候一年每亩收入还不到
3000元。

邢福甫刚毕业的两年，他的大部分同学都渐
渐远离了所学专业，分布在销售、行政等行业，像
他这样坚守本专业的几乎没有。“他们不少人认为
从事农业工资少，又没有前途。”

但在邢福甫的眼中，海南这片热土却充满着
希望：他以30亩芒果地为“试验田”，引进先进种
苗，并把从学校学到的嫁接改良等技术应用到生
产中，开始“大展拳脚”。

为此，他付出了比其他同学多得多的汗水。
创业之初，邢福甫每天早上5点半起床。芒果地
里，常会有各种不知名的飞虫，成天待在闷热的果
树林里，他却不得不将自己裹得严严实实，随身携
带的大茶杯很快就会见底。特别是果树第一年开
花挂果的那段时间，他常常要忙到晚上六七点钟，
晚上睡觉时，身上像针扎一样疼。

30亩试验田种出的芒果十分成功，不仅比传
统方法种植的早熟两个月，而且实现了一年两次
结果的重大技术突破。邢福甫让同村的芒果种植
户第一次感受到了“知识的力量”。

“我要做的是高品质
的农产品”

30亩试验田种出的芒果十分成
功，让同村的芒果种植户第一次感
受到了“知识的力量”

“好的农产品不缺，
缺的是营销”

传统收购价为每斤4元左右，而
搭上互联网快车的芒果，一箱 10 斤
能卖到100元

与邢福甫一样，在海南这片热带
“天然大棚”里从事农业种植的大学生
农民不在少数。

儋州市海头镇红坎村，毗邻北部
湾，村民世世代代靠打鱼为生，一直将
土地经济当作“副业”的村民们，谁也没
想到，从土地里也能刨出“金子”来。

在这里，一位来自四川的大学毕业
生蔡富强，让当地农民改变了这一固守
了千百年的想法。他在地瓜种植这个
普通的行当里，不仅找到了掘金的商
机，还吸引了更多的村民加入到这个行
列，共同致富。

“地瓜在一般菜市场价格很便宜，但
高品质的地瓜在高端市场上能卖出好价
钱，而且不愁卖。”蔡富强说，他的地瓜产
品，瞄准的就是高品质的农产品市场。

蔡富强利用“公司+农户”的发展模
式，为农民统一提供种苗、技术。为了
从源头把好关，他每天都会抽出时间，

来到红坎村海头地瓜种植基地里，指导
农户如何按照标准化程序种植高品质
的地瓜。

蔡富强的公司将海头地瓜按照每
盒9斤的重量进行打包，然后运送到内
地市场。高品质的地瓜受到内地市场
的高度认可，每盒价格突破了百元。

依托“公司+农户”的发展模式，蔡
富强与村民互利共赢，将小小的海头地
瓜打造成儋州市知名农业品牌。

而海口市美兰区永兴镇罗京村的
大学毕业生黄时京在成为一名农民之
前，曾在广东的一家知名超市工作多
年，并做到了超市店长的位置。

“超市卖得很好的水果，都是一些
品质高的水果，价格也高，品牌对于农
业产品来说，十分重要。”黄时京说，在
超市工作时，他基本了解了大城市居民
对高端水果的需求，觉得海南这块土地
能够种出符合他们需求的水果来。

于是，2014年，黄时京毅然辞去万
元月薪的工作，返回家乡永兴镇当了一
名农民，利用海南得天独厚的自然优
势，种植荔枝、黄皮等特色水果。

为了种出高品质的水果，黄时京全
程监控荔枝、黄皮生产过程，在种植过
程中不使用除草剂、化肥和农药。他还
找来团队，专门设计了精美的包装。为
了解决长途运输水果的损耗，黄时京还
研究利用冷链物流来解决互联网销售
水果的难题。

如今，黄时京不仅让这些种植在万年
火山口下的高品质荔枝、黄皮卖到了各大
城市的超市高端水果区，而且在每年果实
成熟前，都能在网上接到一大批订单。

“相对来说，丰富的知识与开阔的
眼界，是我们在接受了高等教育后，与
传统农业从业者相比最大的优势。”在
采访中，这些拥有高等教育学历的“新
农人”表达了一个共同的观点。

“知识与眼界是我们最大的优势”
一开始就瞄准高端市场，把控农产品生产全过程，他们与村民实现互利共赢

试点成功了，但邢福甫依旧不满意这个结果，
他要运用有机农业生产技术，打造一个绿色无公
害的芒果品牌。

杀虫灯、色板、性诱剂等绿色防控产品，开始
在他的芒果种植核心区全面铺开；采用生物堆肥
技术，让芒果树生长全程无化肥；及时淘汰衰退的
植株，确保果树保持在生长的旺盛期……

为更好地帮助周边农民，将这些技术推广出
去，邢福甫还成立了芒果产销专业合作社，手把手
地教农民掌握绿色无公害生产技术，让他们淘汰以
往落后的品种。

在销售上，邢福甫也“独辟蹊径”：在芒果外包
装箱上印上二维码。他要告诉每位购买芒果的
人，他的芒果没有施过化肥，没有打过农药——消
费者只要扫描二维码就可以通过热带水果追溯系
统，查询到芒果种植、采摘、运输的全过程。

“这让消费者买得放心，吃得安全，也让他们
更愿意为高品质的芒果买单。”邢福甫说。

经过11年的发展，如今邢福甫的芒果种植已
经达到了1000亩的规模，其中100亩生态核心区
完全采用无公害、无污染的生产方式。

如今，走在邢福甫的芒果种植核心区里，一簇
簇拳头大小的芒果已经挂满枝头，翠绿中透出诱
人的红色。

“不少人问我，种这么多芒果如何销售，其实，
通过引入网络销售、体验式采摘，解决了大部分销
路问题。”望着连绵不断的芒果树，邢福甫说，因为
高品质，他种出的芒果价格要比传统方法种植的
芒果高得多。

传统销售方式，芒果的收购价格为每斤4元
左右，而搭上互联网快车的芒果，一箱10斤能卖
到100元。

现在，邢福甫所种的高品质芒果通过京东网、
淘宝网、微信等互联网销售平台，卖到了北京、哈
尔滨、成都等各个城市。

“现在好的农产品不缺，缺的是营销。借助互
联网，打通了农产品的销售渠道，只要做得好，不
怕没人知道。”邢福甫有些自豪地说，“通过快递，
我的芒果最远卖到了新疆乌鲁木齐。”

“这是他们施展拳脚的新舞台”
知识结构新，观念新，敢闯敢干的“新农人”成为带动农业产业结构转型的先锋力量
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⬅ 回乡创业的邢福甫运用所学的现代农业
技术发展有机农业，打造出一个绿色无公害的芒
果品牌。

本报记者 李磊 摄

⬇ 海南这片热土，正吸引越来越多的大学生回乡发展现代农业。
本报记者 张茂 摄

⬆ 海口市秀英区永兴镇的优质黄皮深受市场欢迎。
本报记者 李幸璜 摄


