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酒店是书店进入旅游市场的快速入口，
但这并不意味着，以“书店+旅游”模式出现的
书店就一定要建在酒店中。书店的经营者们
认为要以书店为“原点”，进行多向拓展。

随着海南全域旅游点、线、面的层层推进
以及“美丽海南百镇千村”建设的铺开，书店
在地点、定位等方面有了愈加多元的选择。

暖黄的灯光引着人们走入茂密的树林
中，木质小屋是琼中湾岭镇鸭坡村孩子们的
小书房，也是城市游客们的歇脚驿站。

秦加一继在海口市区开起吗哪书房后，
又选择在鸭坡村开了书房，她说，越来越多的
人选择从城市回归乡土，而乡村往往是全域
旅游中的薄弱环节，把书店开在村落中正是
为了以这样一种文化方式将城里人吸引回乡
村。

“书店其实是个入口，我们要以此开发民
宿等，盘活乡村资源，让文化与乡村结合，带
动乡村经济。”秦加一说。

秦加一告诉记者：“举个例子，之前我在
村里看到南瓜卖4毛钱一斤，现在降到了1毛
钱，可是如果我能组织城里人来这里做一个
南瓜雕刻创意活动，这样的摇身一变，你觉得
南瓜可以为村民们带来多少收益呢？”

2017年5月颁布的《海南省关于推进实
体书店发展的实施意见》中明确提出，推进
实体书店进旅游酒店和景区。鼓励实体书
店与旅游等部门合作，丰富旅游文化消费和
生活。

“这些书店在吸引旅游人群的同时，也为
推进全域旅游发展提供了基础支撑，提升了
全域旅游的文化品位，也让国际旅游岛的建
设充满了文化气息。我们相信‘书店+旅游’
的模式未来将迸发无限生机，开启复合式的
特色文化休闲空间和旅游酒店经典结合的探
索。”省文体厅相关负责人表示。

（本报海口6月19日讯）

通过“书店+旅游”模式寻求新一轮升级

国际旅游岛上书店的转型新路

清脆的旋律，精致的做工，
这个由木质音乐盒搭建起的展
示柜被摆放在三亚海呈书店大
东海分店的入口处，进店的读
者总会围着它欣赏一番。

这些琳琅满目的各式音乐
盒是书店销售的文创产品中的
一种。几年前的海呈书店面临
经营危机，刘远新靠着文体用
品销售反哺，硬“扛”过了那段
低谷。从1997年开始代理报
纸发行再到今天自己的书店获
得海南首届“最美书店”称号，
刘远新经历了这其中的痛与
乐。

有关“困境之中求生存”的
话题对于这两年来的实体书店
来说已是老生常谈。于是，人
们看到，在经历过阵痛后的实
体书店以全新的阅读空间亮
相，图书销售、文创产品、饮品
餐食成为今天许多实体书店的
“铁三角”。

2017年4月，第九届海南
书香节如期而至。作为本届书
香节的一大亮点，首届“最美书
店”评选吸引了不少书店参
与。最终，万宁凤凰九里书屋、
三亚今日 X书屋、海口知和行
书局日月广场店、陵水非你不
可书局、海口西西弗书店宜欣
广场店、三亚行动书屋、三亚海
呈书店大东海分店7家实体书
店获此荣誉。

记者一一走访了7家书店
后发现，当公众开始对“能喝咖
啡的书店”略显审美疲劳之际，
书店经营者们已在主动寻求新
一轮的转型。在这一次的转型
中，“书店+旅游”成为国际旅游
岛上实体书店的标靶。

“开业五年来，这家书店完全就是靠着图
书、茶饮的销售在支撑着。让我欣慰的是因为
自己当初对这家小书店的定位就是走特色路
线，所有的书都是我精挑细选出来的，所以书
店有不少铁杆粉，书店也能有所盈利。”位于三
亚红树林度假世界中的行动书屋于2012年开
张，从选书到装修，负责人韩红波里里外外投
入了大量心血。

然而，2016年开始，随着度假世界另一家
今日X书屋的开张，加上水上世界等各种酒店
配套项目对人群的分流，书店经营状况变差让
韩红波有点“慌”，背后没有强大资本支持，单
靠她一个人，小书店还能活下去吗？

有多少心血，就有多少担忧。韩红波“绞
尽脑汁”，寻求改善经营的好法子。她继续加
强自己的“精选”优势，让读者总能在她这里发
现别处买不到的书。

“除了我自己的坚持，我真的也要感谢政
府的帮助。”韩红波所说的“帮助”，正是指我省

对于实体书店的专项资金扶持计划。
近三年，我省先后投入约2000万元专项

资金用于扶持实体书店的发展。除了资金，近
年来，我省在扶持实体书店经营上投入颇多。
就在今年5月，《海南省全民阅读中长期规划
（2016-2025年）》《海南省关于推进实体书店
发展的实施意见》等文件相继出台，为实体书
店发展、书香海南建设提供了有力支撑。

在政策与资金的支持下，韩红波“小而精”
的书店成长为了“最美书店”，她也得以在书店
经营这条路上继续坚守自己的梦想。

书店是全民阅读推广中的重要载体，培养
着公众的文化生活方式。在心有余且力有余
的情况下，不少书店逐步强化阅读功能，担负
起“社区书屋”的职责，推动全民阅读。例如，
知和行书局在海口市人民医院开起了我省首
家坐落于医院中的实体书店。

实体书店成功转身也成为举办“最美书
店”评选的重要原因之一。

“为了深入推进全民阅读，建设书香海南，
进一步促进我省实体书店的发展，我们借第九
届海南书香节，发起‘最美书店’评选。”省文体
厅相关负责人介绍。

什么样的书店才能配得上“最美”称号？
本次评选评委之一、教育部图书馆工作指导委
员会副主任委员、海南大学图书馆原馆长詹长
智认为，“最美书店”首先应是“书美”，就是要
为读者提供相对优质的书籍资源；第二是“景
美”，书店在提供书籍的同时，也应该为读者们
提供一个良好的阅读环境；再者即是“服务
美”，书店的工作人员能够就选书等为读者提
供建议，进而产生交流。

值得留意的是，此次评选出的7家“最美
书店”中，有4家都坐落于酒店区域之中。酒
店本身富有品质的环境为书店的“美”加了分，
成为其优势所在。而这背后也显露出，身处旅
游业快速发展的大势之中，书店经营者也在抓
住机遇，拓展文化版图。

7家“最美书店”4家坐落于酒店区域中
书店经营者抓住旅游业快速发展的机遇，拓展版图

“天这么热，也不想往外跑了，在这里孩子
可以在少儿阅读区玩，大人也能安安静静看会
书。”来自北京的汪女士一家午后从客房溜达
到了今日X书屋。她告诉记者，因为自己常来
海南，所以也不会再去逛景点。

“对于海南来说，走马观花的观光游时代已
经渐行渐远，人们来到这里更多的是享受休闲旅
游，需要真正放松下来，而阅读恰好就是一种很
好的放松方式。”詹长智说。享受休闲游的游客
常常一天都不离开酒店，如果此时酒店能够以书
店、书吧等形式提供便利的阅读，则既满足了游
客在旅途中的需求，也提升了旅游的文化内涵。

台湾诚品书店算得上是国内实体书店学
习的标杆之一，虽然只是一家单纯的书店，但
不可否认的是它也成为赴台游客们的“朝圣”
地之一。其2015年在内地苏州开启的4万多

平方米的书店更是成为当地又一全新“景点”。
当旅游的内涵被不断拓宽、丰富时，书店

成为可以人为打造的人文景观，呈现一座城市
的内在灵魂。

又是华灯初上的夜晚，沿着陵河散步的陵
水居民走进陵水伯明顿酒店的非你不可书局
或是翻开一本书阅读，或是为孩子买上一个冰
淇淋。这个紧挨陵河的书店为小城居民打造
文化交流平台的同时，也在积极参与陵水当地
的旅游产业发展。

“我们目前在和陵水的旅游部门合作，希
望在规划旅游路线时将书店作为景点之一来
进行打造。”书局负责人陈重昌介绍，目前书局
中售卖的是陵水当地开发的“陵水礼物”系列
文创产品，而书局也已经开始同外地公司洽
谈，计划开发自己的文创产品。陈重昌说：“作

为一家本地文化机构，我们希望可以与政府合
作，深度挖掘本地文化资源。”

通过与经营者交谈，记者发现，开发文创
产品已成为书店与旅游业融合发展，获取效益
的重要抓手之一。

刘远新近来也在谋划着开发文创产品。多
年来深耕三亚文化市场的他已经在这座知名的
旅游城市中布局了6家书店。其中几家设有文
创产品销售区域的书店目前售卖的仍是代理品
牌产品，一直在做文体产品生意的海呈书店希
望能够售卖印有“海呈”的文具，已经树立起来
的书店品牌也让他们有信心做好文创产品市
场。2016年初，他的连锁书店加入了三亚市旅
游协会，作为旅游景点推荐给游客。

或已经在做，或准备要做，书店经营者们
看好与旅游融合将为书店带来的发展机遇。

书店被打造为景点，呈现一座城市的内在灵魂
既满足游客在旅途中的需求，也提升了旅游的文化内涵

它是农村孩子的书房
又是游客的歇脚驿站
不靠咖啡和售货，多元业务塑品牌
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“这家书店目前是在亏损的，所以我也在
不断丰富业态来改善。”陈重昌毫不避讳地告
诉记者书店的经营状况。他试着开辟了三间
私人影院，一方面是为了弥补书店的经济效
益，另一方面也是为了将这里打造成为文化生
活场所。

不可否认的是，虽然这些寻求转型中的
书店搭上了“旅游”顺风车，但由于实体书店
本身的经营特点与性质，书店很难像其他类
型的商业门店那样收获可观的经济效益。这
也是为何大家都在从开发文创产品等方面寻
求突破。

“这家大东海分店应该说是我所有门店中
受旅游淡旺季影响最大的。”刘远新说，书店的
营收一般40%来自图书销售、20%来自文创产

品销售，另有20%来自饮品等其他产品销售，旅
游旺季时，单单卖“文房四宝”的区域就能贡献
最高20%的效益，而淡季时其效益就十分有限。

想要抓住旅游市场中的机遇也意味着要
接受其所带来的挑战。几家“最美书店”的经
营者们坦承，海南明显的旅游淡旺季为他们的
经营带来了很大的影响。

在行动书屋，旺季时，书店室内、室外区域
一整天都坐满了人，由于这里的书籍较有特
色，读者们常常成箱购买；而在淡季时，书店里
经常是门庭冷落。眼下，韩红波正在加大互联
网上的宣传力度，淡季时，不少外地人会通过
网络购买店里的书籍。

据今日X书屋店长张文莹介绍，为了抵
消淡季带来的影响，他们着力打造各类文化

体验活动，吸引本地居民。“其实不管是淡旺
季，本地居民都是我们这里的重要客群，我
们既要把这里打造成为度假世界、三亚市的
一个文化景点，也要把它做成本地一个地标
式文化场所。”张文莹说。

凤凰九里书屋店长陈润崛告诉记者，旺季
时，书店的客流量和销售额可以超过海口市区
内个别新华书店门店。“在淡季，我们依旧会举
办很多名家讲座等文化交流活动，很多三亚、
万宁的本地居民也会专门赶来参加。另外，我
们目前正在做‘最美守望者’项目，简单来说就
是吸引全国各地有才华的人来书店采风、做志
愿者。”陈润崛说，虽然开张时间不久，但万宁凤
凰九里书屋已经为附近业主以及周边地
区居民打造了一个“文化圈”。

书店也迎来旅游业的“淡季挑战”
为抵消淡季影响着力打造文化体验活动，吸引本地居民
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陵水非你不可书局内的文创用品。
本报记者 宋国强 摄

三亚海呈书店大东海分店内，外籍游客
在选购图书。 本报记者 宋国强 摄
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■ 本报记者 尤梦瑜


