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精彩活动宣传资源优势

“哇，这么蓝的海，这么美的小岛，
还有很多热带美食，好诱人！”推介会
会场门口竖立着的陵水全域旅游展示
墙，以一幅幅精美图片展示陵水的“三
湾”、分界洲岛、大里等地的独特景观
及民俗、美食资源，让无锡市民何女士
还未步入会场就已感受到一股浓浓的
南国热带风情。

会场摆放着陵水旅游宣传册及专
版介绍陵水旅游资源的《无锡日报》，
大屏幕上不断播放着养眼的陵水旅游
宣传片，满场观众注目观看。活动开
始后，陵水黎族自治县领导对陵水城
市发展和旅游发展概况进行了介绍。
随后，身着黎族服装的陵水旅游委代
表结合大屏幕上播放的一幅幅图片，
对陵水地理区位、环境气候优势及“三

湾三岛两湖一山一水”等旅游资源进
行详细讲解，被陵水美景打动的观众
不时发出一阵阵热烈掌声。

政府搭台，企业唱戏。陵水分界
洲岛、清水湾旅游区、南湾猴岛等景区
企业及海南康泰旅游有限公司先后结
合宣传片，对自家旅游产品进行推介，
谋求与当地旅游企业对接合作。新晋
4A级景区清水湾旅游区文旅经理刘
萍对推介活动点赞道：这次活动满足
了企业开拓市场的需求，有利于提升
清水湾发展空间。

不仅如此，活动现场还设了陵水美
食品尝区，进行了黎族歌舞表演，让无
锡市民切实感受到陵水旅游魅力，他们
纷纷拍照留念。多轮微信抢红包活动，
把现场气氛推向高潮，也让陵水旅游官
方微信公众号收获了大批关注。

“活动丰富多彩，很吸引人。我先
后两次宣布活动结束，但很多观众还

沉浸在活动氛围中，没有立即离席。”
推介会主持人刘杰透露。

陵水魅力赢得市民点赞

精彩的推介内容，让无锡旅游行
业代表和市民纷纷惊叹于陵水旅游资
源的丰富和迷人。

“陵水有山水，无锡也有山水，但
我们还是很不一样。陵水还有海，有

‘3S’——阳光、海浪、沙滩，还有很多
独特的乡村、美食、民俗，非常适合休
闲度假。”江苏省旅游协会副会长、无
锡市旅游业协会会长王洁平表示，“通
过这次活动，我初步认识了陵水，但已
留下深刻印象。对这样美丽的陵水，
我只想说一句，我想去陵水，想去这个
北纬18°的地方。”

无锡市民徐银萍告诉记者，自己本
来打算明年春天去三亚进行婚恋旅游，

但参加推介会之后，她认为陵水也成了
“选项”之一。“陵水真漂亮，我已经记住
了‘三湾三岛两湖一山一水’这个词，”
她表示，“陵水水清山美天蓝，这些资源
很能代表海南特色。清水湾尤其令我
印象深刻，非常适合休闲度假。”她表
示，以后会带家人去陵水旅游。

对接合作放大推介效应

加强两地企业对接合作、产业互
联互通，使推介活动取得实际成效，带
动更多苏南游客前往陵水旅游，是此
次推介会的最终目标。

王洁平表示，陵水旅游产品和无
锡、苏南旅游产品有较大差异，而旅游
恰好就是寻找差异化的活动，相对而
言，陵水的资源更适合休闲度假。“打
造旅游目的地，就是要让游客到一个
地方游起来、住下来。现在无锡也在

谋求旅游转型升级，和陵水一样，打造
让人休闲度假的旅游目的地。两地可
以合作共建。”他还表示，由媒体来承
办这样的推介活动非常合适，“我们可
以考虑借助媒体组织无锡市民去海
南、去陵水开展旅游活动。”

陵水旅游委党组书记李玉波在接
受记者采访时表示，这是陵水在全力
发展全域旅游背景下开展的一次推介
盛会。

“今年，从苏南地区到陵水的游客
明显增加，所以这次来苏南举办活动，
是很有针对性的。”李玉波说，明年陵
水富力海洋欢乐世界、吊罗山国家森
林公园景区将开业，当地旅游产品线
路将得到新的开拓，助力旅游产业实
现升级发展。“这次推介活动是瞄准岛
外、突出重点，为2018年陵水旅游发
展做的一次铺垫。”

（本报无锡12月25日电）

本报无锡12月25日电（海报集团全媒体中
心记者李金波）今天下午，“牵手苏南 乐游陵水”
2017海南陵水全域旅游推介会在江苏省无锡市
圆满举行。会上，海南陵水清水湾旅游区与无锡
中国国际旅行社有限公司（简称无锡国旅）签署旅
游战略合作框架协议，助推陵水旅游发展。

“清水湾旅游区最近刚刚成功申报4A景区，未
来的发展空间还很大，需要吸纳更多外部的市场和
资源，注入大量新鲜血液。”清水湾旅游区文旅经
理刘萍介绍，清水湾此次来到无锡市作旅游推介，
主要为了吸引苏南客户市场，做资源整合，为陵水
全域旅游发展出力。“这次政府搭台，是对我们企业
的支持，也是旅游发展的需求，吸纳外部资源很有
必要，与无锡旅游的合作必将达到双方合作共赢。”

据了解，清水湾旅游区与无锡国旅自愿结成
陵水清水湾旅游市场开发战略合作伙伴，本着诚
意合作的精神，以整合资源、发挥优势、实现共赢
为目标，共同打造陵水清水湾旅游品牌，推进陵
水旅游业持续快速发展。

“我们将尽力做好与他们的对接工作，组织游
客来陵水清水湾。”与清水湾、无锡国旅存在对接
合作关系的海南康泰旅游股份有限公司无锡区域
负责人徐庶光介绍，合作协议签订后，将主要从组
织团队、开发产品两方面助推清水湾旅游发展。“我
最近跟朋友推荐陵水，很多人不知道，但一提猴岛、
分界洲岛，还是有不少人很熟悉的。清水湾，对很
多无锡市民来说，目前还是陌生的。通过此次推介
会，首先让当地市民游客有一个清水湾的概念，然
后再通过旅行社的共同努力，挖掘培养越来越多的
客户去到清水湾，感受陵水得天独厚的旅游资源。

根据协议，无锡国旅将在各营业场所优先宣
传清水湾旅游产品，同时在各大型宣传活动中将
清水湾旅游作为重要部分，全方位多角度积极开
拓陵水旅游市场。

引进新资源 共拓新市场

清水湾旅游区
与无锡国旅“牵手”

“牵手苏南 乐游陵水”2017海南陵水全域旅游推介会活动走进无锡

“珍珠海岸”欢喜结缘“太湖明珠”
■ 本报记者 苏庆明 刘梦晓

通讯员 符宗瀚

12月25日，“牵手苏南 乐游陵水”2017年
海南陵水全域旅游推介会现场人山人海。

本报记者 王凯 摄

12月25日，“牵手苏南 乐游陵水”2017年海南陵水全域旅游推介会在无锡启幕，图为现场黎族歌舞表演。 本报记者 王凯 摄

“陵水滨海风光太迷人
了，不愧是‘珍珠海岸’！”“旅
游服务配套也很完善，很上档
次！”“恨不得现在就到陵水
去！”今天下午，在“牵手苏
南 乐游陵水”2017海南陵水
全域旅游推介会江苏省无锡
站活动现场，无锡当地旅游行
业代表、市民纷纷发出感叹。

此次推介活动，旨在提高
陵水城市知名度，进一步开发
苏南地区的客源。

在享有“太湖明珠”美誉
的无锡，陵水递出“珍珠海岸·
美丽陵水”城市名片，通过生
动多样的手段，充分推介与无
锡风格迥异的旅游产品，掀起
现场人们对陵水旅游的关注
热潮，取得良好的初步推介效
果。

专题 值班主任：蔡潇 主编：林容宇 美编：杨薇

优化种植结构
东方菊花走俏花卉市场

12月 22日，在东方市岛西林场马
岭分场的一个占地400亩的菊花基地
里。几十个品种的菊花色彩绚丽、群芳
斗艳，工人们在田垄上浇水、除草，一派
忙碌。“菊花种植周期为90天，我们8月
种苗，11月出第一批花，目前每天都有
五六万枝花出售，高峰期每天销售 25
万枝，每枝 1.5 元至 2.5 元，价格非常
好。”东方佳之卉农业有限公司市场部
经理吴宏鹏介绍，东方冬天气候干燥、
降雨量少，种出的菊花色泽洁净、鲜
艳。目前，该公司种植的菊花有近 70
个品种，年产菊花1200万枝，一半出口
日本、韩国，一半销往国内的北京、上
海、杭州等城市。

通过出口菊花赚得“第一桶金”，继
而扩大种植规模，完善产品体系，东方佳
之卉农业有限公司的发展历程，是东方
市菊花产业不断壮大的一个缩影。

12年前，东方的一家花卉公司试种
菊花成功并将菊花出口到日本，带动了
东方市菊花产业的发展。不过，因为种
植技术不过关、标准参差不齐、品牌意
识薄弱等原因，东方的菊花种植产业一
直面临“小、弱、散”的问题，未形成农业
品牌。

近年来，东方市委、市政府以农业品
牌创建为切入点，大力调整产业结构，促
进农业提质增效，围绕热带水果、冬季瓜
菜、海洋渔业、畜牧业、花卉产业，打造东
方黄花梨、火龙果、乳猪、香薯、菊花、甜
玉米、凤梨、绿萝、黑山羊、铁甲鱼干等

“东方市十大农业品牌”。为了培育菊花
这一蕴藏巨大潜力的新兴特色产业，东

方市不断提高土地流转效率，鼓励龙头
企业、农民专业合作社基地化、规模化、
标准化种植菊花，同时通过“公司+农户”

“合作社+农户”的模式，带动农户种植菊
花，让菊花产业在东方市八所、三家等乡
镇蓬勃发展。

“我们的新品种乒乓菊系列，花型、
色泽都非常美，市场价一枝卖到5元，批
发价也卖到2.5元。”东方佳之卉农业有
限公司销售人员潘世宁表示，近年来，国
内市场对菊花的消费量逐年攀升，除了
用来悼念、致哀的黄菊、白菊，多头菊、彩
菊等其他颜色的菊花，被越来越多的人
喜爱，它们经常被用于布置展会、婚庆现
场。该公司结合这一新的市场趋势，引
进新品种，调整种植结构，在做大出口量
的同时，快速向国内大中城市进军，开发
国内市场，做到了国内外两个市场“齐头
并进”。

据统计，今年东方种植菊花5000多
亩，预计出口量将占全国同类产品出口
总量的二分之一。

“合作社+农户”
小小菊花长成富民产业

“今年我们合作社的菊花品质非常
好，客户提前下了订单，都不够卖。”12月
18日，东方市新科种植农民专业合作社
负责人文兵将21.6万枝菊花卖给了一位
韩国客商，获得销售收入17万多元。

文兵是东方市三家镇窑上村的致
富带头人，今年种植菊花135亩。10多
年前，为了让村民们过上好日子，文兵
专心学习种植技术，带着村民们开始种
植菊花，让菊花成为窑上村的致富产
业。去年东方市启动扶贫工作以后，窑
上村的10户贫困户用扶贫资金入股合
作社，抱团种植菊花30亩。今年年初，
扶贫菊花喜获丰收，10户贫困户每户获
分红8000元。

窑上村村民王永发一家人因病致
贫。2016年起，他开始在菊花基地务工，
每个月有2400元的工资收入，通过自己
的努力，他家进行危房改造，住上了新
房，日子过得一天比一天好。像王永发
一样，窑上村有50多名村民在菊花基地
务工，每天有 80元至 100 元的务工收
入。他们在家门口就业，既有一份稳定
的收入，还可以兼顾家庭。

在东方佳之卉农业有限公司的菊花
基地，每年8月到第二年3月，每天约有
150名工人在这里上班，他们大部分来自
东方市三家镇、八所镇及儋州、昌江等市
县。通过公司定期开展的培训活动，他
们不仅赚到了一份工钱，还学到了一门
农业种植技术。

加快通关效率
东方菊花插上了“腾飞翅膀”

菊花属鲜活类商品，采收打包后必
须尽快发往销售商手中，否则会影响到

花的新鲜度，失去商品价值。八所出入
境检验检疫局利用信息、技术优势帮助
菊花基地备案，促进基地向标准化生产
模式转变，并彻底改变以往的检疫监管
模式，将过去的出口时把关改为对生产
过程监管和技术指导。该局专门为菊花
开设出口绿色通道，简化检验检疫环节，
让菊花出口报检由原来的2～3个工作
日，缩短至0.5个工作日，让菊花实现快
速通关，助力东方菊花销往外地。

每年的11月至次年的3月，是东方
菊花的丰产期。统计数据显示，2016年
11月17日至2017年3月22日，东方市
共出口菊花86批次1096万余枝，货值
271万余美元。

色泽洁净、品质优良，具有一定的反季节性

东方菊花飘香国内外市场

（本版策划/周月光 文/罗安明）

花香四溢、万紫千
红……在冬季走进东方，
更能领略到海南西部花
卉中心的独特魅力。东
方市年平均气温25℃，
日照充足，非常适合花卉
的生长。近年来，东方出
产的菊花因其色泽洁净、
品质优良且具有一定的
反季节性，在国内外市场
广受欢迎。

2016年以来，东方
市先后投入1500万元推
动农业品牌创建工作，将
菊花列入“东方市十大农
业品牌”进行重点打造。
该市农业、林业等有关部
门引导龙头企业和专业
合作社，通过扩大种植规
模、优化种植结构、提升
产品知名度等方式，使东
方菊花的市场影响力不
断扩大。目前，东方的
菊花产品畅销国内 40
多个大中型城市，并出
口日本、韩国等国，成为
我国最大的冬季菊花出
口基地。

俯瞰东方泰盛种养农民专业合作社占地70亩的菊花园。 舒晓 摄

东方佳之卉农业有限公司工人正在
打理一片盛开的乒乓菊。 罗安明 摄


