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通过“农业+”深挖热带特色现代农业新内涵，打造全新农博品牌

农博会助力农业供给侧结构性改革
现场销售额1061万

余元、签约订单超14亿
元……今天，为期3天的
2018年第九届海南（屯
昌）农民博览会带着丰硕
的成果，落下帷幕。

2012年以来，屯昌
按照“海南冬有冬交会，
夏有农博会”的要求，不
断创新办会方式，农博会
越办规模越大，越有特
色，越有亮点，布展面积
从1.2万平方米扩大到4
万平方米，参展企业从
130余家增加到700多
家，已逐渐成为名副其实
的全省农业盛会，成为全
省品牌农产品、甚至是全
国农产品营销平台，是全
省农民致富的“金桥梁”。

本届农博会以“循
环、绿色、品牌、农业＋”
为主题，以“乡村振兴战
略”作为贯穿展会的主
线，突出“绿色”和“品牌”
两大特点，通过“农业+”
的方式深挖热带特色现
代农业的新内涵、新产
品，打造全新农博品牌，
助力农业供给侧结构性
改革。

“一斤蜂蜜336元，不仅相对于
市场普通蜂蜜价格贵很多，而且没
有现货。”在农博会的屯昌馆，蜂农
廖忠诚带着自家的特色品牌“廖老
三蜂蜜”前来展销。奇怪的是，展位
前仅摆放了几瓶蜂蜜样品，他也不
忙着推销和售卖蜂蜜，而是向前来
购买蜂蜜的消费者发放印有二维码
和微信号的名片。

“我不是来现场卖蜂蜜的，主要

是来接受顾客的线上订单和提前确
定明年的蜂蜜订单，到时我会邀请
购买者一起去采蜜。”廖老三说，京
东商城、阿里巴巴等国内知名的电
商平台及企业汇聚农博会，我们的
农产品可以入网销售，线上销量还
不错。

“廖老三蜂蜜”并非个例，在农
博会现场，多个展馆的农产品皆“展
而不售”。“参加农博会最主要的目

的是借助这个平台扩大影响，并接受
顾客下订单。”定安馆的展销商户陈
修宇介绍，借助农博会平台，实现“先
订后种”，让种植户没有了后顾之忧。

这样的模式受到消费者和客商
的认可。在5月18日举行“农博之
梦”农产品产销对接暨农业项目招商
推介活动上，来自广东、四川、浙江等
省内外的20家农产品生产和销售企
业以及农业行业协会进行订单签约，

投资额超14亿元，订单金额远远大
于现场销售额。

屯昌县政府相关负责人表示，今
年有多个展馆的客商以接受现场订
单为主，而不是单纯卖产品，有效提
升了农博会的档次和成交额，也改变
了过去传统的农产品展销模式，同
时，农博会不断拓展电商渠道，为客
商搭建立体营销网络，不断推进农业
供给侧结构性改革。

“农博会不只是农副产品展销
和交易的平台，更应该是前沿农业
科技和先进农业业态交流、分享的
舞台。”主办方相关负责人表示，在
今年的农博会上，专门设置了生态
循环农业展馆，通过图片展出、文字
介绍、实物展示和沙盘模型展出等

形式，展示全省各市县生态循环农
业建设中的先进经验，展现我省农
业实践中的“科技范”。

“来自定安的食用菌生态循环农
业模式，琼中的桑蚕生态循环农业模
式，文昌的椰子生态循环农业模式
……在今年农博会上，全省各地生态

循环农业建设的先进经验被‘一网打
尽’。”参展市民王欢在生态循环农业
展馆里，认真地聆听工作人员用沙盘
演示生态循环农业的运行原理。“这
样的展览很有必要，让我们能够更新
农业生产观念，提升农业发展的绿色
意识。”他说。

屯昌县政府相关负责人表示，生
态循环农业是现代农业的发展方式，
不仅可以推进农业产业转型升级，同
时也是解决农村生态环境，建设美丽
新农村的具体要求。该县将借助农
博会平台，进一步宣传生态循环农
业，吹响绿色农业号角。

“乡村振兴，关键是产业要振兴。”
如何促进乡村产业转型升级，壮大乡村
经济，打通阻碍乡村振兴发展的症结，
已成为各界关心的热点和难点问题。

5月18日，以“扎实推进乡村振
兴战略，加快建设美好新海南”为主
题的2018年海南乡村振兴战略论坛
在农博会分会场屯昌猪哈哈的农场
举行，来自省内外的专家学者和农业
从业者，紧扣乡村振兴主题，就推进
共享农庄建设、促进产业融合发展、

增加农民收入、大力推进休闲农业和
乡村旅游等话题进行深入探讨，为我
省推进乡村振兴战略献智献策。

“发展共享农庄，不仅是升级休
闲农业和海南乡村旅游产业的有力
举措，也是帮助乡村实现产业转型升
级，实现乡村振兴战略的重要渠道。”
中国国土经济学会休闲农业专业委
员会秘书长吕彦表示，发展共享农
庄，是能够盘活农村土地、人力资源，
引进社会资本，号召人们共建农村的

有效措施。
“共享农庄是生活美学和休闲商

业功能的有机融合。”屯昌梦幻香山
芳香文化园总经理杨琳认为，共享农
庄要营造打动心灵的乡愁场景，营造
互联网时代场景，吸引粉丝社群。目
前，在先进经营理念引领下，梦幻香
山以芳香田园为主题，推出民宿、农
家园林餐厅、香草体验等近10项服
务体验项目，深受游客欢迎，吸引了
一批香文化体验粉丝。

“屯昌通过‘共享’，让市民、游客
也参与到农场的运营中来，享受到农
耕的乐趣，也让农民享受到收益。这
建立在必须守住生态底线的基础上，
用好各类政策加快推进共享农庄的
落地以及开工建设。”屯昌县政府相
关负责人表示，该县在发展共享农庄
时，不仅要求守住乡村的青山绿水、
生态环境资源，同时还加快水网、路
网、网络、乡村公厕等基础设施的建
设，提升农民安居幸福指数。

亮点1 营销理念升级 从卖产品到“订单式生产”

“扫扫二维码，就能逛线上农博
会，方便又有趣。”5月 19 日，屯昌
市民李晓说，只要拿起手机扫描农
博会小程序二维码，马上便能通过
微信“穿越”到农博会线上场馆。
线上场馆不仅有各市县的分场馆，
还有扶贫展区、林业展区等特色场
馆，让人第一时间了解农博会各种
动态。同时，京东商城、阿里巴巴
等国内知名的电商平台及企业汇
聚农博会，让农产品可以入网销

售，打通线上展销渠道。
处处可见的“互联网+”元素，成

为了今年农博会的一大特色。
农博会现场，来自四川的林女

士对线上购物方式赞不绝口，“我
想买这家店的椰冻奶酪寄回老家
给亲朋好友们尝一尝，只要关注该
店的微信公众号，扫二维码便可直
接在网上下单，方便快捷。”

“现在品质好的蜂蜜在市场上供
不应求。这两年通过电商销售平

台，我们的蜂蜜品牌闻名岛外，经常
有客人订不到货。”蜂农廖忠诚高兴
地谈起电商发展给自家特色品牌

“廖老三蜂蜜”带来的新销路。
“以前哪想过，地里的苦瓜在

自家门口的展销会上就能轻松地
卖出省外，甚至卖出国门。农博会
让我一个普通农民也有了新视
野！”参加过多次农博会的屯昌县
枫木镇木赖村村民陈仲吉说，自农
博会举办以来，平台越来越高，不

仅连通了省内外的农产品销售网
络，更让田地里的地瓜、苦瓜等乡
村土货走出了国门。

近年来，农博会不断创新展销
方式，拓展营销渠道，搭上互联网
发展“快车”，让海南的农产品实
现了线下飘香，线上红火的热销
场面，也为客商搭建立体营销网
络，使展会品牌影响力不断升级。

截至目前，屯昌县建成村级电
商服务站 80 个，县电商服务中心

正式运营。同时，屯昌县还引进
阿里巴巴菜鸟物流参与建设县级
农村电子商务仓储配送中心，农
村电子商务发展迅猛。此外，屯
昌县电子商务进农村综合示范县
项目通过国家考核验收。

下一步，屯昌县将继续发挥与
阿里巴巴等互联网企业合作平台
作用，加速发展农村电子商务产
业，加快推进“互联网+农业”等现
代服务业。

农博会“吸睛”又“吸金”
为期 3天的 2018 年第九届海南（屯昌）农

民博览会在5月20日完美收官。来自12个国
家和地区的700多家企业齐聚屯城“赶集”，作
为农副产品的展销“嘉年华”，农博会早已成为
人们购买乡土好货的绝佳场地，也引来众多客
商签约投资。

来自陕西的游客丁翠玲和朋友特意来到屯
昌逛了一次农博会，“逛农博会，一次性买尽海
南名优特产，方便又实惠！”“琳琅满目的商品，
海南农业三十年的发展历程，我觉得农博会不
仅是展销农产品的平台，更是展示海南农业发
展成就的舞台！”特地带着家人从海口赶来参加
农博会的王先生说。

客商陈锐今年是第一次参加农博会，三天
的展销盛会，让他寻找到了很多的商机和机
遇。在农产品产销对接的签约仪式上，他和琼
海的一家禽畜养殖企业签订了3400万元的文
昌鸡购销合同。

“农博会‘吸睛’又‘吸金’！今年的农博会
主题尤其切合现在农业发展的要求。”陈锐认为
海南拥有得天独厚的自然条件，绿色、生态、健
康的农产品具有很强的市场竞争力。“海南不缺
少好的农产品，缺少的是对农产品的深加工以
及对其品牌的打造，希望在政府的引导下，可以
看到更多的高质量的海南名优特色农产品。”陈
锐说。

被海南高品质农产品吸引的客商并不止陈
锐，在“农博之梦”农产品产销对接暨农业项目招
商推介活动上，10个市县谈成20个采购订单，签
约总金额达14.0282亿元。

此次签约订单包括菠萝、火龙果、荔枝、蜜
瓜、苦瓜、屯昌黑猪、黑皮冬瓜、文昌鸡、山柚油等
多种农产品购销订单。其中签约订单金额最大
的为昌江蜜瓜6亿元，屯昌黑猪的的购销订单总
额也超5亿元。

（本版策划/洪宝光 撰文/段誉 陈栋 邓积
钊 图/袁才 邓积钊）
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其中
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让海南农产品线下飘香线上红火

亮点2 聚焦生态循环 展示农业实践中的“科技范”

亮点3 共话共享农庄 为推进乡村振兴献智献策

2018年第九届海南（屯昌）农博会主会场一派热闹的景象。

近年来，农博会不只是农副产品展销和交易的平台，更成为前沿农业科技和业态的交流平台。 为期3天的农博会现场销售额达1061万余元、签约订单超14亿元。

农博会上展示的特色农产品。


