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活动多优惠多，带着家人“选选选”

■ 本报记者 陈雪怡 实习生 王淼

2018海报集团金秋车展举办现场，不时可以
看见一大家子围着一辆汽车评头论足的景象。全
家齐上阵，为的是选择一辆全家都喜欢的汽车。

9月8日，市民陈先生一家三口刚走进奥迪展
区，两岁多的儿子便一头钻进一辆奥迪A4L的驾
驶室，开心地摸着面前的方向盘。陈先生笑着说，
他一直在关注2018海报集团金秋车展的消息，周
末有空，便带儿子过来逛逛。

“当然，除此之外，我们还是有购车需求。”陈
先生说，关于买什么车，他和爱人的目标十分一
致：买一辆新能源汽车。原来，陈先生一家已经有
了一辆燃油汽车，考虑到儿子的出生，以及妻子的
日常通勤需要，决定购置第二辆汽车。

鉴于新能源汽车免摇号、价格优惠等因素，包
括陈先生一家在内，不少家庭都将目光投向新能
源汽车。“平时生活和工作的区域都在市区，打算
选一辆用车成本较低、价格优惠的车子。”结合自
身情况，海口市民符明将新能源汽车列入了购车
名单，一个上午的时间，他和爱人跑遍了比亚迪、
东风日产、宝马等具有新能源汽车的展台。

在本届金秋车展上，不只是新能源“新贵”出尽
风头，传统的燃油“豪门”依然吸睛无数。一早赶来
的杨先生，带着儿子来到东风日产展台，在轩逸和蓝
鸟两款车型之间来回踱步，不时和儿子小声交流。

杨先生笑着说，现在儿子早已毕业，为了工
作需要，买车被提上了日程。儿子想买动感一些
的蓝鸟，杨先生却还是青睐于经典的轩逸，如此

“温情的矛盾”，在2018海报集团金秋车展屡屡
上演。 （本报海口9月8日讯）

全家老小看车展，乐！

本省新闻 2018年9月9日 星期日
值班主任：董纯进 主编：罗清锐 美编：杨薇A05 关注2018海报集团金秋车展

不超过10分钟，两辆自动高配
版福美来F7全新车辆均以6万元的
价格拍卖成功，这是9月8日发生在
海报集团金秋车展车辆拍卖现场会
上的一幕。

“车辆市场报价11.98万元，3.6
万元起拍！”8日16时许，在拍卖师
说明拍卖规则后，海报集团金秋车
展车辆拍卖现场会正式开始。“4万！

4.5 万！……6 万！还有没有加价
的？”约20位竞买者为了“抢到”拍卖
车辆，在现场不断叫价。最后，1号竞
买者和20号竞买者均以6万元的价
格“抢到”福美来F7全新汽车。

“我今天是陪老婆来逛车展的，
看到有拍卖会就顺便参加了。”1号竞
买者林先生笑道，“反正价格也不贵，
买下来给公司当通勤车也挺好。”一

波紧张欢喜，又接着一波刺激兴奋。
在车辆拍卖会后，门票抽奖活动又掀
起了观展市民的阵阵欢呼。

欧洲双人游、台湾单人游、苹果
平板电脑、大闸蟹礼盒、烤箱、电源礼
盒、红妆美容代金券、临歌枣酿、车展
娃娃等，海报集团金秋车展第三天继
续送出159份奖品。“很激动！今天
周末刚好路过，就来车展看看自己心

仪的车型。本来没太在意抽奖环节，
没想到会这么幸运！”特等奖欧洲双
人游得主王女士惊喜万分，笑得合不
拢嘴。

不少市民表示，周末全家一起过
来逛车展，人多热闹，既可以看车买
车，又可以参加活动，一家老小都各有
乐趣，看得开心，买得开心，玩得开心！

（本报海口9月8日讯）

本报海口9月8日讯（记者陈雪怡 实习生
王淼）“今年金秋车展观展人气更高、车展规划布
局更加合理、各方面服务更加到位，既为我们更好
地服务客户营造了舒适的环境，也为我们创造更
好的销售业绩提供了给力的服务保障。”9月8日，
2018海报集团金秋车展第三天，现场人流如潮

“摩肩擦踵”，整体环境依然保持整洁有序，海口中
升英菲尼迪汽车销售服务有限公司总经理冯庆龙
忍不住连连称赞。

冯庆龙是海报集团金秋车展的“老朋友”。“历
届金秋车展，英菲尼迪汽车都积极参加，并取得不
错的销售业绩。今年的金秋车展，截至目前，英菲
尼迪已售出近30辆车，销量可观。”冯庆龙说，英菲
尼迪将金秋车展视为品牌宣传的一大重要窗口。

2018海报集团金秋车展的招商超出预期，展
览规模超过往届，除了启用海南国际会展中心占
地5万平方米的4个室内展馆外，在会展中心外场
还设置了近5000平方米的展区。海马汽车展区
虽然不在内场，但是其人气和销量几乎不受影响。

“这几天的销量，远远超出了我们的预期。”海
马万事达销售部销售经理徐涛说，虽然此次海马
汽车展区不在展馆内，但是金秋车展组委会的服
务依旧非常周到。尤其是利用自身媒体优势，下
大力气进行宣传，也是此次车展非常成功的原因。

和冯庆龙一样，海南保力汽车销售服务有限
公司（东风标致）内训师王茂杰、东风日产海龙专
营店销售主管何健溥、海口中升裕丰汽车销售服
务有限公司（广汽丰田）销售经理司坤等参展车
商，纷纷点赞海报集团金秋车展：“除了整洁舒适
的观展购车环境外，金秋车展推出的精彩活动凝
聚了火热人气，营造了热闹氛围，让参展车商更有
信心创造更加‘红火’的销售业绩。”

海报集团金秋车展第三天现场观展人数近5万人次，成交汽车2216辆，销售额2.4亿元

高人气好口碑，带来“高效益”

海报集团金秋车展，好！9月8日，2018海南日
报报业集团金秋车展（以下
简称海报集团金秋车展）第
三天，正值周六，偶尔的淅
沥小雨丝毫没有影响市民
的观展热情，海报集团金秋
车展展馆内外人气爆满。
17时许，仍有不少市民前
来观展，各大汽车品牌和汽
车经销商的销售人员更是
在展区和检票口之间来回
跑动，接待意向客户到各自
展区选车，再拎着礼盒礼品
送客户离开。

高人气、好口碑，带来
“高效益”。据金秋车展组
委会统计，2018海报集团
金秋车展第三天，车展进入
人流高峰期，现场观展人数
大幅增加，达到近 5万人
次，成交汽车2216辆，成交
销售额为2.4亿元。

■ 本报记者 陈雪怡 实习生 王淼 海口市民刘先生想买一辆底盘
高、通过性强的车，“这样下雨天经过
积水路段时心里更有底，而且也更适
合跑山路”；和奶奶、爸爸一起来逛车
展的马先生则想买一辆空间大、驾驶
感觉更好的车，“适合一家几口人出
门用，日常代步或者外出旅游都方
便，坐起来也更舒适”。

虽然具体需求不同，但是刘先生
和马先生两人的目标却“不谋而
合”——SUV（指运动型实用汽车）车

型。而SUV车型，也是本届金秋车
展的热销车型之一。无论是传统燃
油汽车，或是新能源汽车，SUV车型
的人气十足，销量同样喜人。

“消费者选车购车一般基于3个
方面的考虑：安全、经济、舒适，而随
着生活水平提高和消费需求提升，
在安全、经济、舒适的基础上，许多
消费者更青睐于空间大、视野好、通
过性强、驾驶感更好的SUV车型。”
海南保力汽车销售服务有限公司内

训师王茂杰说，海报集团金秋车展
开展以来，东风标致展区售出的车
辆中，一半以上是SUV车型，另一半
则是轿车车型。据了解，英菲尼迪、
东风日产、广汽丰田、广汽传祺、海
马汽车等汽车品牌和汽车经销商也
是“名利双收”。

传统燃油汽车“收获不小”，新
能源汽车“同样丰收”。“内饰精致、
功能齐全、驾驶感好、价格比较合
理，能够接受。”在现场体验过比亚

迪唐DM后，马先生决定将这款车列
为 购 车 选 择 之 一 。“ 唐 DM、元
EV360，是比亚迪新能源汽车中的
热销车型。”海口翔飞汽车贸易有限
公司销售人员说，除了上牌方便外，
经济环保也是不少客户购买新能源
汽车的原因之一。此外，奇瑞新能
源、北汽新能源等新能源汽车品牌
和汽车经销商，以及东风日产推出
的首款纯电动车型轩逸·纯电同样

“吸睛吸金”。

传统燃油汽车“收获不小”，新能源汽车“同样丰收”

拍卖抽奖精彩不断，购车观展尽享其中

汽车拍卖，火爆！
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9月8日，在海南国际会展中心，海报集团金秋车展第
三天恰逢周六，车展现场人气爆棚。图为火爆的新车拍卖会
现场。 本报记者 张茂 摄
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⬆靓丽车模。
⬇车展精彩表演。
本报记者 张茂 摄

车商点赞

市民捧场


