
■■■■■ ■■■■■ ■■■■■

本省新闻 2018年9月10日 星期一
值班主任：蔡潇 主编：蔡佳倩 美编：杨薇B05 关注2018海报集团金秋车展

“走心”又“走量”，金秋车展不一样

9月9日，2018海南日报
报业集团金秋车展（以下简称
海报集团金秋车展）在椰城落
下帷幕。据海报集团金秋车展
组委会统计，9月6日至9日，
车展累计约15.5万人次观展，
成交6266辆车，成交销售额
为6.75亿元。

本次车展通过严格筛选
参展品牌、认真做好招商工
作、精心规划合理布展、积极
准备展会活动、细致服务保障
到位等,满足“精准”客户购车
需求、助力参展车商提高销量
的同时，引导绿色环保低碳汽
车消费潮流、挖掘消费者选车
购车潜力、增添市民群众看车
观展乐趣，得到了参展市民和
车商的一致点赞。

■ 本报记者 陈雪怡
实习生 王淼

购车记

海报集团金秋车展虽然结束了，
但海报集团将启动“环岛汽车嘉年
华”活动（三亚站、万宁站、东方站、琼
海站、屯昌站），以进一步激发海南车
市活力，推动海南车市健康绿色发
展。”海报集团金秋车展主办方相关
负责人说。

正如重量是检验一枚硕果的标
准一样，观展人次、售车数量、成交金
额等，都是海报集团金秋车展吸引
力、影响力、竞争力的有力呈现。

作为“海南最会卖车的车展”之
一，海报集团金秋车展已成功举办
11届，累计观展人数超过200万人
次，售车3万余辆，成交金额近50亿
元。今年海报集团金秋车展“锦上添
花”，累计约15.5万人次观展，成交
6266辆车，成交销售额为6.75亿元。

从 2007年第一届金秋车展到
2018年第十二届金秋车展，海报集
团金秋车展的观展人次每一年保持
稳中有升，成交金额更是涨势喜人。

许多消费者和车商都认准了海报集
团金秋车展这块金字招牌，将海报集
团金秋车展称为“全岛销量王牌”。

凭借着丰富的办展经验、强大的
品牌效应，以及喜人的销量效益，海
口中升英菲尼迪汽车销售服务有限
公司总经理冯庆龙是海报集团金秋
车展的“老朋友”。“历届金秋车展，英
菲尼迪汽车都积极参加，并取得不错
的销售业绩。今年的金秋车展，销量
同样喜人。”

冯庆龙说，英菲尼迪一直都将
海报集团金秋车展视为品牌宣传、
营销推广的一大重要窗口。此外，
海报集团金秋车展给整年的交易都
提供了很好的平台，参展车商可以
在车展上收集意向客户信息，进行
持续跟进促成交易。不少车商都表
示，看好海报集团“环岛汽车嘉年
华”再掀购车热潮，发挥汽车市场风
向标的作用。

（本报海口9月9日讯）

海报金秋车展累计约15.5万人次观展，成交6266辆车，成交额6.75亿元

想买车的朋友，再约环岛汽车嘉年华！

■ 本报记者 陈雪怡 实习生 王淼

在2018海报集团金秋车展上，“绿色”十
分抢眼。在奇瑞新能源、北汽新能源、比亚
迪、东风日产、东风悦达起亚等汽车品牌和汽
车经销商的新能源汽车展区上，背景色都用
了绿色。新能源汽车展区也是本届车展的特
色和亮点之一。

9月9日上午，10分钟内，有三四位消
费者接连上车观察感受比亚迪唐DM的内
饰、空间、视野等，郑先生便是其中一位。

“SUV（运动型实用汽车）车型，适合成员比
较多的家庭，而且视野好，驾乘感也挺好，价
格能接受，又节能环保。”郑先生说，自己这
次来车展就是想看看新能源汽车，而上牌方
便也是他考虑购买新能源汽车的原因之一。

和郑先生抱有同样想法的消费者不在
少数，且有不少排到号的消费者已趁着金秋
车展优惠力度大，当场购入爱车。各大汽车
品牌和汽车经销商的新能源汽车销量同样
可观。“目前我省新能源小客车增量指标通
过排号方式取得，并且是优先配置，在总量
控制的前提下，新能源小客车是先排先得。”
省公安厅交警总队政治处副主任兼新闻发
言人周平虎解释道，“首期摇号时，我省的个
人和单位一共提交1000多份新能源小客车
排号申请，我们已经全部配发了指标。也就
是说，如果有 2000 份申请，我们就配发
2000个指标，以此来鼓励、倡导广大消费者
选择、使用新能源汽车。”

（本报海口9月9日讯）

不用摇号还省油
绿色出行或将成主流

■ 本报记者 陈雪怡 实习生 王淼

很幸运，海口市民小胡有了购车计划
后，顺利地在我省首次汽车增量指标摇号中
摇到号了。考虑到工作生活实际，他想买一
台实惠又耐用、能够适应多种路况、外观又
不失大气的车子。有朋友建议他买台
SUV。

在之前看车过程中，有4S店销售人员
告诉他，2018 海报集团金秋车展即将举
行，届时会有比平时更加优惠的折扣。“车
展上不仅云集了大量的汽车厂商，更有着
丰富的客户资源，到了那时，厂商基本
都会作出优惠让利。”销售人员说，在
车展上买车，价格上的优惠是实实在
在的。

9月6日，海报集团金秋车展如期
开幕。小胡第一时间便带着家人赶到

海南国际会展中心。在车展上，小胡把之前
看过的车型重新研究了一遍，加上车展上的
优惠的确比4S店优惠后的价格还低，他决
定买下那辆看中已久的长安汽车紧凑型
SUV。

9月8日上午，小胡在长安汽车展区签
约购车合同。随着一阵礼炮声响起，金粉伴
着彩纸从天而降，小胡站在爱车旁边，和销售
经理握着手，笑得合不拢嘴。

“谢谢海报集团金秋车展这个平台，让我
以预算内的价格买到心仪的车子，感觉很
划算。”小胡说。

（本报海口9月9日讯）

“车展上买车
优惠实实在在”

提起观众对海报集团金秋车展
的评价，“观展环境好”便是其一。连
续4天，每天上万人次“狂欢”后的车
展现场，地面上几乎不见垃圾，整体
环境基本保持整洁有序。

此外，还有“精准客户多”“优
惠力度大”“新能源汽车展区有新
意”“精彩活动多”等评价。海南保
力汽车销售服务有限公司内训师
王茂杰说:“车展举办期间，来到东
风标致展区购车的客户，都是摇到
号的‘精准’客户，其中三四成以上
是先在 4S 店里了解试驾过，等金

秋车展开展后再直接过来买车订
车的。海报集团金秋车展的优惠
力度大，吸引力强，成交率高！”

来自澄迈的王先生便是这样一
位“精准”客户。之前已在4S店试驾
过的王先生，因为价格问题没有急着
购入，“海报集团金秋车展开展前，
4S店工作人员打电话说车展会更优
惠，我便和朋友一起从澄迈赶来参加
车展。”王先生说，“最后购入价格比
当时4S店优惠后的价格还要再便宜
3000元，而且赠送终身免费保养，还
参加了砸金蛋活动，获得了礼品，很

开心的一趟购车之旅！”
同是青睐SUV（运动型实用汽

车）车型，何先生选择购入新能源
汽车。“上牌方便、经济环保、价格
实惠，而且在新时代、新形势下，相
信节能环保的绿色出行方式会逐
渐成为主流趋势之一。”何先生
说。许多购车消费者都表示，摇到
号或排到号后首选海报集团金秋
车展购车，除了优惠力度更大外，
礼包礼品也更丰富，而且还可以到
车展观看表演演出、参加门票抽奖
和车辆拍卖等精彩活动，既购车又

观展，一家老小各有乐趣，都很开心。
消费者为购入爱车感到开心，

车商为销售成绩倍感振奋。“在海
报集团金秋车展上的销量，达到预
期或超出预期！”英菲尼迪、讴歌、
东风日产、广汽丰田、东风标致、广
汽传祺、海马汽车，以及比亚迪、奇
瑞新能源、北汽新能源等汽车品牌
和汽车经销商，纷纷点赞海报集团
金秋车展：“环境整洁、活动丰富、
规划合理、布局优化、各项服务细
致到位，是本届车展高人气、高销
量、高效益的‘法宝’。”

观展环境好、精彩活动多

“环岛汽车嘉年华”相约再聚
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某汽车品牌展区前，
舞者们精彩的表演吸引
众人观看拍照。
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车展上某汽车品牌展区，观众正在体验高科技——VR飞行。
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