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“红心橙种得多，不一定能多赚钱，但只要品
质好，肯定能赚不少钱。”聊起现今红心橙的市场
行情，詹添文的话显得意味深长。

“种植16亩红心橙，一年就能入账80万元。”
詹添文说，这可不是传说。在位于白沙的龙江农
场公司，种植户吴克明就是这种“小农种植”的大
赢家。

2012年，吴克明尝试种植了16亩红心橙，自
2014年起迎来收成，2017年迎来收成峰值共计
7.5万公斤。经测糖仪检测，吴克明的红心橙含糖
度大多为13至15度，其中2万多公斤顺利通过供
应站检测，其余的5万公斤也被各地慕名而来的收
购商抢购一空。部分收购商为了“抢货”，每公斤
出价甚至比供应站还要高出2元左右。

“用心种出好果子，从来不愁销路。”朴实的吴
克明显得十分自信，他算了笔账，扣除各项成本，
在80万元的收入里，纯利润约有50万元。

相比之下，位于七坊镇阜途村的白沙康顺种
养专业合作社红心橙基地，则是“大户种植”增产
又增收的成功样本。

“品牌与果树一样，需要日积月累的沉淀，才

能收获好口碑。”该种植基地技术负责人张九明
说，经过多年的摸索与积累，该基地的种植技术
日益成熟，每年产出的数十万公斤优质红心橙供
不应求，并于2012年注册了“幸福岛康顺”海南
白沙红心橙品牌。

张九明介绍，按照橙树生长周期来说，现今基
地里橙树的树龄达18年，已到了老化时期，但由于
管护到位，这批果树依旧生机盎然，且拥有自身的
优势，孕育出来的果实含糖度以及口感更佳。海南
日报记者从果园随机采摘了3个表皮橙黄的果子，
使用测糖仪检测发现，含糖度分别为16.7度、17.6
度、15.3度，比12度的标准高出不少。

“含糖度越高，收购价越高。”张九明介绍，目
前，基地里含糖度超过15度的红心橙收购价为
30元/公斤，大多直接空运至北上广等大城市。

“截至目前，至少还欠着客
商共计3万公斤红心橙商品果
（优质果）。”白沙黎族自治县七坊
镇农产品供应站站长李壮强说。

“我基地好多橙子就差那
么一点点甜度没达标，就没法
贴上白沙红心橙的商标远销省
外，真的很愁人。”种植户阿丁
（化名）说，因为品质达不到要
求，他的基地里约25万公斤红
心橙被挡在了供应站门外。

为帮助农户解决农产品上
行物流、质量管控、销售等难
题，白沙选址七坊镇、牙叉镇、
荣邦乡3个乡镇建设农产品供
应站（交易中心）。最早运营的
七坊镇农产品供应站，至今已
一年有余，取得了一定成效，但
也面临着不小的“阵痛”。

习近平总书记在庆祝海南
建省办经济特区30周年大会
上的重要讲话指出，做强做优
热带特色高效农业，打造国家
热带现代农业基地，进一步打
响海南热带农产品品牌。

作为海南十二个重点产业
之一，热带特色高效农业近年
来发展稳中向好。但品牌打
造、质量管控、销路拓展等，仍
然成为我省不少农户难以逾越
的几道槛。在“阵痛”中，白沙
乡镇农产品供应站的探索，备
受各方关注。

不讲情面的供应站

七坊镇农产品供应站位于镇墟绿源农贸
市场旁，主要分为两个区域，一侧是农产品展
销区，另一侧是筛检打包区。从外表看，这个
供应站并不大，门面装修也不起眼。

“别看咱这供应站虽小，但所起的作用可
不小。”看着多名工人正在分拣、打包，李壮强
显得底气十足。供应站主要负责及时搜集种
植户与收购商的信息，协助政府有关部门做
好农产品的品控和畅通销路。在种植户收成
前、收成时、筛检包装等各个阶段，供应站都
要及时对接当地农残检测部门，采集农产品
样本，并出具检测报告。

李壮强介绍，以白沙红心橙为例，通过
供应站检测的属于商品果，果汁甜度要达
到12度以上，果实直径为6.5厘米至7.5厘
米，果皮表面尽量无色斑。“同时还要注意
筛检剔除‘太阳果’（因太阳暴晒受损的果
子）、虫害果……”在分拣区，李壮强启动分
拣设备，一个个红心橙按照个头大小自动

滚落至不同规格的包装盒内。“你看，这个
规格的 10斤能有 20个橙子，那种就有 23
个，最小的能有30个，甜度是基本相同的，
能满足客户对大小果的不同需求。”在打包
区，工作人员将一个个红心橙装进统一的
白沙红心橙包装盒里，上面标注有商标和
物流条形码，可以追溯来源等信息。看得
出，这是一套严格的品控系统。

“供应站的功能不仅要保护品牌，也要保
护种植户的劳动价值，防止外来商家任意压
价。”供应站主管詹添文介绍，通过供应站检
测的合格农产品，收购商需交付0.6元/公斤
的筛检管理费用，以及0.4元/个的包装盒费
用，而种植户无需支付任何费用。对于收购
商而言，有了供应站这道“关卡”，农产品品质
有了保障，也节省了包装成本以及人工费用，
无疑是一个双赢的局面。

连日来，海南日报记者前往省内多个市县
农业部门采访获悉，目前，海南已建立了18个
市县级农产品质量安全检测机构，其中，东方
市、陵水黎族自治县各乡镇均已建成农产品质
量安全监管站，为当地农业部门下属事业单
位，主要工作职责为做好农产品质量安全。相
比而言，白沙乡镇农产品供应站除把控农产品
的质量外，打造农产品品牌、破解农产品上行
难亦是重要工作。

虽说自家的不少红心橙遭到供应站“退货”，
但阿丁在略显沮丧之余也坦言，十分认同供应站
这套严格的考核程序。他给自己鼓劲，来年要
在施肥上多下点本钱，管理还要再精细一点，

只有这样，才能真正打响白沙红心橙的品
牌，今后才能底气十足地与供应商洽

谈长远合作。

心急如焚的种植户

12月初以来，连日细雨绵绵，在阿丁的百
余亩红心橙种植基地里，一株株橙树尽情吮
吸着雨露，舒展开来的枝叶更显青翠，一个个
压弯枝头的红心橙经过雨水的浸润，更显滚
圆与诱人。

然而，这一幕却是阿丁不愿看到的。“我
梦里都能听到橙子掉落地上的声音，下一场
雨，我至少要损失好几万元。”望着门外白茫
茫的雨幕，阿丁眉头紧锁。他说，每当挂果的
季节，就盼着能多点晴天，橙子的含糖度才能
不断提高，连日降雨会让橙子吸足水分，从而
导致含糖度降低。

“白沙生态环境好，气候也适宜，只要管
理技术到位，红心橙品质肯定没得挑！”阿丁
年轻有干劲，曾在农场当过农产品销售经理，
3年前，他窥中红心橙的商机，租下了百余亩
土地发展红心橙种植产业。

去年11月，白沙七坊镇农产品供应站成
立，阿丁也迎来了红心橙的第一轮收成，虽然
挂果量只有3万多公斤，但品质上佳。不到一
个月时间，阿丁的约2.5万公斤红心橙通过层
层“考核”，以20元/公斤的收购价通过供应站
远销省内外，剩余的约1万公斤红心橙也被大
型生鲜超市采购一空。这一年，阿丁不仅尝
到发展红心橙产业的甜头，也积累了不少客
商资源与口碑。

今年，阿丁的红心橙基地迎来大丰收，
预计收成约有35万公斤。经初步统计，今年
白沙全县红心橙产量近150万公斤。为了进
一步拓宽销路，11月中旬，白沙举办了大型
推介活动，邀请各地收购商以及宾客前来品
尝、体验采摘红心橙。看到一拨又一拨的客
商涌至果园，阿丁喜上眉梢，增产又增收的
愿景近在咫尺。

然而，事与愿违。
“我种的红心橙很好看，也很甜，但含糖

度就差那么一点点才到12度，很多橙子因此
过不了供应站品控这一道关卡。”一晃一个月
时间过去了，阿丁通过供应站检测合格的商
品果不到2万公斤，再加上与收购商洽谈的近
5万公斤订单，销量仍与预期相差甚远。眼看
着基地还有约25万公斤红心橙日渐成熟，阿
丁心急如焚。

品牌打造的阵痛体验

大小赢家的成功秘诀
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“痛，是肯定的，但该忍就要忍，这种阵痛是
值得的。”在李壮强看来，农产品的口碑不仅要
靠“吆喝”，更要靠踏踏实实的积累。他始终坚
信，只有坚持好品质，才能有好价格，白沙红心
橙在明年、后年才能积蓄更大的市场竞争力。

张九明十分认同乡镇农产品供应站这一模
式。同时他也建议，有关部门在大力宣传推介白
沙红心橙品牌的同时，也要从源头上努力，踏踏实
实地培养技术人才，帮助种植户实现增产又增收。

海南日报记者注意到，七坊镇农产品供应
站并不是政府下属机构，其注册类型为个体工
商户，经营范围包括红心橙、诺丽果茶、诺丽酵
素，以及其他农副产品等。

据白沙农业局副局长罗锐介绍，2016年，白
沙就入选国家电子商务进农村综合示范县，每
年可获得国家财政资金支持。乡镇农产品供应
站（交易中心）属于白沙国家电子商务进农村综
合示范县建设内容之一，白沙有关部门出资为
供应站购置筛检机器、办公设备等，并在农残检
测、品牌推介等领域予以扶持。

据悉，白沙荣邦乡农产品交易中心已于今
年12月13日建成运营，对当地百香果、芒果、牛
油果等农产品的销售以及品牌推广将起到关键
作用。牙叉镇农产品供应站正在规划设计中。

截至目前，我省的国家电子商务进农村综合
示范县已有7个。其中，澄迈、定安、屯昌、白沙、文
昌的示范项目基本建成，今年新增了保亭和临高。

“白沙乡镇农产品供应站与红心橙品牌一样，
都处于起步阶段，免不了这轮阵痛体验。”在罗锐
看来，七坊镇农产品供应站运营至今仅1年零1
个月，时间虽短，成效不小。但从长远来看，供应
站在自身品牌建设、客商资源积累、信息化技术
运用等方面，还需要付出更多的努力。

罗锐表示，今后，将学习与借鉴琼中绿橙、澄
迈福橙的品牌推广与营销模式，加强白沙红心橙
技术培训与跟踪回访，同时也希望有技术的企
业主动参与脱贫攻坚工作，创造更多的
社会效益。白沙农业部门正在酝
酿制定白沙红心橙产业

标准，细化品种、果实、甜度等标准，同时出台有
关补贴政策，做大做强白沙红心橙品牌。

海南大学热带农林学院教授阮云泽认为，
白沙位于海南岛生态核心区，农产品具有一定
的品质优势，当地因地制宜建设乡镇农产品供
应站的初衷与模式值得肯定。但从地域来看，
白沙地处海南岛中部山区，较为偏远，再加上每
一种特色农产品的产量并不算大，按目前乡镇
农产品供应站“单打独斗”的运营模式，可能难
以形成足够的品牌效益，也难以吸引足够多的
大型客商，在长远发展上存在一定的短板。

阮云泽建议，白沙可尝试统筹各个乡镇的优
质农产品，集中力量打造白沙县级农产品供应
站，在做好农产品品控的同时，有效链接当地各
种优质农产品及产地信息，完善供求信息；同时，
尽快制定出台诸如红心橙、百香果等优质农产品
的产品标准、质量管理标准，以及供应站的管理
办法、运营程序等，采用政府搭台引导，“企业+合
作社”为主体的模式，以市场化为导向，有效促进
农产品供应站的长远发展。

“只要品牌打响了，订单肯定不愁，来年我
的红心橙一定会更甜。”12月底迎来暖阳天，望
着满园的橙子沐浴在金色的阳光里，阿丁对未
来更有信心了。 （本报牙叉12月27日电）
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走出大山的农产品

我一直有个心愿
就是想把我们白沙的
农产品带出大山

让更多的人认识了解

——七坊镇农产品供应站站长 李壮强


