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走过毕业季，刚出校门的大学生
们大多已经踏上工作岗位，开始朝九
晚五的职场生活。然而，在近些年的
海南高校毕业生中，却有这样一群
人，他们没有在企业或公司求职，而
是依靠自己的团队组建公司，并在创
业道路上崭露头角。

的确，在这样一个“互联网+”时
代，有太多成功的创业案例激励着年
轻一代大学生，勇敢地走上创业路。
那么，将创业作为一项人生选择的毕
业生们都有哪些精彩故事呢？

入校即为创业做准备

还没大学毕业就当老板创业
了？“我是一个不安分的人，一直闲不
住，想通过个人努力减轻家里负担，
让家人过上好日子。”一进三亚学院
的校门，1996年出生的李添毅就笃定
毕业后他一定会创业，因此，大学四
年的一切学习计划都是围绕毕业后
创业进行的。

大一时，做租车、跑旅游、接快
递、送外卖；大二利用课余时间兼职
房地产销售，兼职2个月后，他便自己
开了一家房地产中介公司，积累了人
生“第一桶金”；大三，他关掉中介公
司，改做“生鲜半成品”配送服务，并
靠此拿到200万融资，慢慢在创业之
路上站稳脚跟。

“你别看我一直在变行业，但每
项都是有联系的，都是为毕业后创业
做准备。”大一刚进校，他就发现，因
为三亚天气比较热，很多同学懒得外
出取快递，就算出门，往往也会选择
花一块钱坐校内电瓶公交车，这往返
就是两块钱。李添毅从中发现了商
机，“并购”了校园内的13家快递，让
同学付费3元即可让快递送货上门。

没资金开发APP，他就申请了一
个微信公众号，让同学们在后台下
单，最多的时候，一天能有1000单。

“下单的人多，可收支只是勉强平衡，
但我在乎的不是它的利润，而是订阅
人群的流量，这可是实打实的一万多
用户啊。”

既然有心创业，李添毅便格外留
意生活中的商机。做美团外卖骑手
的时候，他发现点外卖的人虽然多，
甚至还是有很多人更愿意自己做饭，
只是觉得买菜、备菜比较麻烦。“那我
完全可以把菜买好、洗好、切好、配
好，再送到市民家，这样对他们来说
省时又省力。”
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“胡椒哥”陈大维和他的胡椒。

李添毅利用微信小程序开展互联网
销售，他的团队从批发市场采购新鲜蔬菜
和鱼肉禽蛋，按照菜谱搭配，洗净切好装
盒，连葱姜蒜也切好分装在小袋子里，再
按照客户的点单需求，一一配送到户。

“这里面有川湘菜、京菜、东北菜、鲁
菜等多个菜系的100多个菜品可供选择，
菜价基本跟市场价持平，加入会员还有相
应的优惠。”为了方便不太会做饭的客户，
李添毅还特地给每道菜附带菜谱，详细说
明做菜步骤，深受市民欢迎。

“我的短期目标是让三亚200多个小
区都能吃上我的菜，未来，我会将业务拓展
到海口，接着覆盖整个海南。”李添毅表示，
毕业季拿到200万元融资，这既是他大学
四年辛苦创业的一个“小高潮”，也是未来
大展拳脚的新开端。

“胡椒哥”的返乡创业路

不同于李添毅清晰笃定的创业路，海
口经济学院毕业生陈大维的创业之路多了
些许周折。家人一直劝他学工科，踏踏实
实做个工程师，“我刚开始创业卖东西的时
候，家人觉得我不务正业，所以后面基本上
都是瞒着家人，直到大学快毕业，创业也有
了眉目，他们才陆续从别人口中得知了我
的情况。”陈大维笑着回忆道。

1994年，陈大维出生于海南澄迈，爷爷
和外公都是教师，他一直记得爷爷和外公
的教导——男人一定要有事业心，不能甘
于平庸。2012年，还在读高三的陈大维因
病住院一个月，可人在病中却没闲着，在

“互联网+”创业热潮影响下，他开始开网店
销售海南椰子，三个月就售出10万个椰
子，从此与创业结下不解之缘。

“第一笔订单是200个椰子，每个椰子
挣了一块五毛钱。”7年过去了，陈大维仍清
楚记着他人生中的“第一桶金”。他说，海
南物流成本比较高，而椰子比较重，他当时
主要是做批发生意，用汽车往外运输椰子，
以减轻成本。“这也为我大学期间选择卖胡
椒粉埋下了伏笔。”

然而，正值高三的陈大维经常忙进忙
出“跑业务”，着实惹恼了父母，多次要求他
好好学习，不要“不务正业”。高考结束，在
家人的建议与期待下，陈大维考取了海口
经济学院工程管理专业，为做一名工程师
打基础。

“你别看我大学选择了不太喜欢的工
程管理专业，但还是用心学习了，我的毕业
论文成绩在我们专业名列前茅。”陈大维的
性子很温和，说话语气也很和缓，时常带着
微笑。读大学期间，虽然心里很有主意，但
他还是会听取家人的意见，去国企实习，尝
试报名参加公务员考试。

“考研、考公务员、进事业单位与国企
等，无疑是不错的毕业打算，同学之间也会
聊这些，因为毕业生的出路也不外乎此。”
大学四年，陈大维认真思考了他毕业后将
何去何从。他告诉记者，除了按部就班的
学习，大学期间他一直在开网店卖东西。

原来，他从大学室友那里了解到，外省
人在网上买不到品质好的海南胡椒；而有
些胡椒的种植户又告诉他，品质上乘的胡
椒因销路不畅卖不上价钱。“胡椒不像生
鲜，运输过程中不会出现损耗，对物流条件
要求没那么高，有很强的电商属性。”陈大
维深入农村和农户打交道，确定胡椒货源，
又到海口的一些电商公司免费打杂，学习
网店运营经验，打通了电商运营的各个环
节，开始卖起了胡椒。

从农户到顾客的电商模式很奏效，“胡
椒哥”的海南胡椒很快就吸引了一大批买
家和回头客，他便开始着手大量囤货，却不
曾想因为储存方法不当，原本能放数年的
白胡椒竟发霉了，一下子损失了20多万
元。“我以前干什么都很顺，这次打击真的
很大，一度心灰意冷。”这次经历让那年20
岁的陈大维深刻体会到，创业之路并不是
一帆风顺，风险与机遇是并存的。

“你好好在国企实习，表现得好，毕业
后也能一直做下去，成为一名优秀的工程
师。”遇到这么大的挫折，父母并没有责备
陈大维，相反给了他另外一种毕业选择。

“我也有认真实习过，但国企按部就班的生
活真的不适合我，那不是我想要的人生。”
实习期满，陈大维终于对他毕业后的选择
了然于胸。

“我喜欢创业，即便创业有风险，但我
能从解决困难中体会到快乐，我想踏踏实
实做点事。”2017年毕业，碰巧赶上澄迈县
委组织部到海南各大高校宣传大学生返乡
创业政策，了解到家乡对创业的扶持，陈大
维信心满满回乡创业了。

而今，在澄迈县一系列政策的扶持下，
陈大维的创业公司已经在多个电商平台上
拥有多家网店和代理商，年销售额超过500
万元，他还申请注册了胡椒商标“澄椒”“胡
椒哥”，并开发了“胡椒哥优选”小程序商
城，销售品类也不断的在丰富，基本上覆盖
了海南的优质特色农产品。“现在家人也能
理解我的毕业选择了，一直在鼓励我不忘
初心。”

（本版图片均由受访者提供）
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