
亲子采摘游：到七叶葡萄园采摘葡萄、到财哥龙眼园采摘龙眼，到爱尚玫瑰
园接受科普教育、到乡愁博物馆感受民俗文化、到福安探险乐园互动游玩等。

研学教育游：到胡松纪念馆感受“村官”精神、到东坡书院品味东坡文化、
到海儋土糖扶贫产业园“触摸”非遗等。

亲水运动游：到海南热带植物园体验玻璃水滑道等水上游乐项目、到大
浪湾水上乐园玩水消暑、到海南莲花山氡泉森林养生文化景区体验福文化、
到大皇岭乡村旅游点感受天然氧吧等。

儋州3条旅游线路

本报那大8月5日电（记者刘袭
特约记者李珂 通讯员罗鑫）畅饮啤酒、
吃小龙虾、欣赏音乐，8月3日晚，儋州首
届龙虾啤酒文化节在该市那大镇鼎尚
广场举行，拉开为期近1个月的2020
年儋州暑期精彩系列文旅活动大幕。8
月3日至31日，儋州将陆续举办全民健
身、啤酒节庆、夜市狂欢、亲子旅游等暑
期文旅活动，推动旅游业重振，拉动旅
游消费，促进消费经济增长。

举办丰富的暑期文旅活动，旨在
把消费从市外转移到市内，吸引消费
人群回流。从8月3日起，儋州推出
2020年暑期精彩系列活动，全民健

身、美食体验、文化演出、亲子旅游等
活动，让市民和游客享受美好生活。8
月8日至31日，以“全民健身 幸福儋
州”为主题，开展全民健身汇、羽毛球
比赛、国际象棋挑战赛、“莲花杯”美丽
乡村骑行赛、全民嬉水等6项全民健
身日系列活动赛事。8月7日至31
日，开展苏小坡有奖竞跑活动，市民和
游客可关注“海南儋州旅游”微信公众
号，和苏小坡一起在线玩游戏，分数排

名在前150名的还将收到苏小坡送出
的精美礼品。8月7日至29日，每周
五和周六晚8时，在那大镇文化北路
八街夜市、那恁夜市、鼎尚广场将同时
举办3场儋州特色歌舞演出，让市民
和游客的清凉夏夜生活更加精彩。

儋州还设计多条精彩内容的亲子
旅游、研学旅游等暑期旅游线路，吸引
省内外学生和家长游客，促进海南人游
儋州、儋州人游儋州，推动旅游消费。

丰富文旅活动畅游儋州

海岛
夏日狂欢

骑楼老街（寻觅老海
口，步履间穿梭百年，免
门票）——观澜湖华谊
冯小刚电影公社（穿越电

影时空下南洋，唯
美 南 洋 街 巷 夜
景）——海口狂欢
水世界（亲水游玩）

江东
风景线

桂林洋国家热带农
业公园（科普赏花、热带滑
雪体验、采摘瓜果）——红
树林旅游区（踏青骑行、观
红树林日出、游船游览体
验）——海口天鹅湖动
物基地（与小动物亲密
接触）

踏浪戏水
玩嗨非帆

海口市国家帆船基
地公共码头（扬帆起航，
乘风破浪，刺激体验玩嗨
非帆）——长影环球100
奇幻乐园（潮玩生活季，
精彩无限）——假日海滩
（温泉戏水、音乐烧烤）

火山风情
动物精灵

海口火山口公园
（城市火山，穿越热带
丛林探险）——海南热
带野生动植物园（看国
宝熊猫、动物精灵，和
大自然亲密接触）

缤纷夏日暑期线路
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本报海口8月5日讯 （记者邓
海宁 通讯员熊丽）为加快推动海口
文旅产业复苏，刺激暑期旅游消费，
8月5日晚，海口市旅游和文化广电
体育局举办海口旅游暑期产品线上
新闻发布会，联合海口涉旅企业、电
商等推出形式多样、内容丰富的暑期
百款特惠旅游产品，并启动线上“一
站式”旅游产品购买窗口，给游客带
来全新的旅行购物体验。

发布会上，海口火山口公园、长影
环球100奇幻乐园、海南热带野生动
植物园、海口市国家帆船基地公共码
头、海口狂欢水世界、观澜湖华谊冯小
刚电影公社、桂林洋国家热带农业公
园、海口日月广场免税店等景区和免
税店负责人向在线网友进行了景区推
介，并发布暑期推出的旅游产品。

在暑期百款特惠旅游产品抢购

窗口，不仅有海口各景区景点推出的
暑期特惠套餐，也有轻奢度假酒店推
出的精致下午茶套餐及夏日特价房，
还有精彩夏令营、琼岛美食、离岛免
税购物商城等产品。海口主要景区
景点每天还将拿出一定数量的门票
开展“天天大礼包”抽奖回馈游客。

当晚，海口市旅文局还推出4条旅
游精品线路，带给旅客不一样的旅行新
体验。海口市旅文局相关负责人表
示，此次发布会以“Hi游海口 乐享
购物”为主题，推出百款特惠旅游产
品，联合各涉旅企业以及外卖平台、
打车平台等以跨界联合营销的方式
参与其中，全方位刺激旅游消费。

百款旅游产品Hi游海口

日前，位于临高县皇桐镇的
古银瀑布吸引四面八方的游人观
赏游玩。

古银瀑布，又称居仁瀑布，是
“临高八大景之一”，位于皇桐镇
居仁村，瀑布从悬崖经壁飞泻而
下，似烟如雾，锁住洞口。

据悉，皇桐镇注重乡村游发
展，对古银瀑布进行基础景观打
造，建设临水栈道和停车场，提升
了临高乡村旅游品质。

本报记者 陈元才 摄

瀑布美景引客来

关注暑期旅游
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自贸港故事

松涛水库增殖渔业资源
改善水生态环境

本报海口8月5日讯（记者孙慧 特约记者
邹小和）海南日报记者8月5日从省水利灌区管
理局获悉，为增殖水库渔业资源，改善松涛水库水
生态环境，今年松涛水库启动渔业增殖放流项目，
计划投放鳙鱼苗250万尾、鲢鱼苗100万尾、草鱼
苗28万尾，分两次实施。

开展松涛水库渔业增殖放流活动，对于恢复
和保护松涛水库渔业资源，保持松涛水库水生生
物多样性，保障海口、儋州、澄迈和临高等市县城
乡居民饮用水安全具有重要意义。

2020年松涛水库渔业增殖放流项目计划第一
次投放鳙鱼苗160万尾、鲢鱼苗40万尾。

省水利灌区管理局将委托公证机构对增殖放
流过程进行公证，并邀请儋州、白沙等市县渔政部
门和松涛水库周边的儋州市南丰镇政府、兰洋镇政
府及有关村（居）委会对增殖放流过程进行监督。

■ 本报记者 习霁鸿

君子谋时而动，顺势而为。
在海南自贸港建设的东风下，回琼

合伙创业这一步，年轻海归黄婉婷走对
了吗？数据或许能给出答案：两年时
间，6家门店，百名员工，千万融资……

8月5日中午，站在新开业的和信
广场门店里，望着往来不绝的客人，作
为餐饮品牌“琼粥一品”创始人之一的
黄婉婷意气风发，心中更加笃定：这一
步太对了！

创业，回到海南
从2018年12月首店开业，到今

年8月3日和信广场门店试业，“琼粥
一品”创始团队已经开了6家门店。
除了尚在试业阶段的和信广场门店
外，其余5家门店都在开业当月实现
了盈利，回头客率超65%。

这是黄婉婷再“闯海”前没想到
的。2年前，她还在澳大利亚打工度
假，计划长期留澳工作。

当时，在餐饮行业深耕十余年的
临高人曾小兵和王槐瞅准海南市场，
极力邀请拥有海外留学背景的临高老
乡黄婉婷回琼创业，实现餐饮本土化
与海外新思维的碰撞与合作。

直到2018年4月，党中央决定支
持海南全岛建设自由贸易试验区，支
持海南逐步探索、稳步推进中国特色
自由贸易港建设，消息传到澳大利亚，
加之曾、王二人的专业与诚意，黄婉婷
决定：返乡。

“海南餐饮市场以街边小店、品牌
加盟店、本土产品老店三类为主。未来
随着越来越多人来到海南，菜品富有本
地特色、店面装修整洁干净、食品安全
看得见的餐饮店是否能闯出一番天
地？”三人一拍即合，决定创办一家连
续性营业休闲快餐品牌。团队以此定
位反推菜品，确定以粥品为核心，融合
本地小吃、点心和饭市套餐，并根据店

址周边客户群体的不同就餐习惯调整
不同门店营业时间，以满足消费者高
频、刚需、大众化的用餐需求。

自2018年12月“琼粥一品”首店
在海口海甸岛正式开业以来，如今第
7家门店已进入设计阶段。

未来，留在海南
今年2月13日，在中国建设银行

海口龙珠支行，随着一笔来自香港的
资金顺利汇入，全国首单外商直接投
资外汇登记创新业务完成。这笔业
务，就是“琼粥一品”创始团队拿到的
天使轮融资。

今年初，由于看好海南自贸港的
前景和“琼粥一品”品牌发展，一位港
商表示愿意给予创业团队1000万元
融资。拿到融资是好事，跑流程却耗
时。就在团队准备开始跑腿时，又一
项政策落地：年初，国家外汇管理局批
复同意在海南自由贸易港开展六项外
汇管理新举措，其中就包括简化外商
直接投资外汇登记手续。

“从业务受理、材料审核和外汇登
记，一套流程走下来只花了3个小时。”
对此，黄婉婷记忆犹新。越来越多的
利好、越来越广阔的市场、越来越开放
的环境，打消了团队3位创始人将企业
总部搬迁至内地一线城市的想法。

随着《海南自由贸易港建设总体
方案》正式公布，3人反复研读摸清了
其中的政策“大礼包”，下定决心：“企
业总部要留在海南！”

“如今在海南创业，人才不缺、市
场不愁，成本还能降下不少。”黄婉婷
算了一笔账：店里海鲜用量大，而海南
休渔期长达数月，期间海鲜只能依靠
进口，根据政策，这些进口食材都可以
予以免税，“有这样的好政策，为啥还
要搬？”

“事实证明，海南自贸港建设是我
们人生中最好的一次机会。”坐在新店
里，3位年轻人满怀憧憬：“我们计划年
内再开4家门店，明年再探索其他地区
的市场，争取成长为海南餐饮行业的一
张名片。” （本报海口8月5日讯）

临高姑娘黄婉婷留学返乡创业，把事业“锚定”在自贸港

新“闯海人”的两次决定
◀上接A01版

7月11日起，亚特兰蒂斯水世界营业时间延长
至每晚9时，同时推出了亚特快跑鸭、DJ表演、水
幕秀、烟花秀等精彩活动，除了亲子客群外，还吸引
了许多年轻客群、本地客群的目光，满足游客对于
夏季清凉玩水的需求。自7月11日推出夜场以
来，每日水世界的平均客流量超6000人次。

蜈支洲岛旅游区则持续打造潜水旅行为主的
玩乐项目，举办国际水下摄影嘉年华系列活动，进
一步塑造景区拳头产品。针对暑期亲子游家庭，
岛上的珊瑚酒店推出适合3-14岁的暑期夏令营
活动，并利用岛上优势资源推出骑马看日出日落
活动以及特色生态盐焗土鸡、本岛黎苗公道饭等
菜品，打造海岛度假氛围。

“现在人们的出游更加有目的性，主题游越来
越受欢迎。我们把海上落日打造成为酒店吸引物，
围绕这一主题，将大堂吧饮品等升级为落日主题，
提升游客体验。”左晓航表示，除了4万多平方米的
水上乐园，酒店还将开发例如赶海等具有海南特色
的旅游产品，让游客深度感受西部的美景与风情。

深度推广
营销方式推陈出新

这个夏天，热播综艺《夏日冲浪店》为炎热的
天气带来一抹清凉。阳光沙滩下，黄轩、韩东君、
乔欣、黄明昊、王一博等人气偶像朝气蓬勃地踏浪
而来，活力与激情溢出屏幕，让许多观众对取景地
——海南日月湾心向往之。“每次看完《夏日冲浪
店》，就很想去海南冲浪！”网友们纷纷表示。

“除了人们对户外运动的需求增强，综艺节目
自带流量的属性，也吸引了许多游客前来日月湾
打卡拍照或体验冲浪，从而带动周边客栈和酒店
入住率的攀升。”陆盛华已经感受到了人气节目的

“带货”能力。
“这座岛的名字贼可爱，叫——呆呆”……全

网粉丝近千万的旅行博主房琪在其抖音平台上用
短视频为广大网友呈现了不一样的海南。从东线
冲浪到西线看日落，从小众海湾到特色美食，旅游
博主“牛肉夫妻出逃记”则为网友奉上深玩海南的
一个个攻略。

随着海南旅游热度的不断提升，由省旅文厅
主办的“#趣游海南游你做主”抖音挑战赛于日前
启动，旨在借助抖音强大的流量池为海南赋能，将
更多的海南旅游文化趣味内容进行宣传推广。据
省旅文厅相关负责人介绍，本次活动还联动了多位
网红达人深度探访海南。目前，房琪、“牛肉夫妻出
逃记”等旅游达人已从多角度对海南旅游文化资源
进行了内容创作和发布，为全国人民“种草”海南。

在新媒体时代的背景下，每一个人都是旅游
目的地的发声者。我省也正大力培养发掘自己的

“网红”导游。如今，刚刚参加包括视频制作、在线
直播、线下实操等在内的海南百名导游网络旅游宣
介培训后的导游董行，已经在抖音平台上发布多条
视频，开启介绍海南的全新模式。未来，还将有更
多注入新思维、新知识、新技能的网红“非遗”传承
人用新的方式讲述“海南故事”，成为海南自贸港建
设的参与者、传播者。 （本报海口8月5日讯）

海南暑期滨海游市场红火

◀上接A01版
减按1%征收率征收增值税；适用3%预征率的预
缴增值税项目，减按1%预征率预缴增值税。

自2019年1月1日至2021年12月31日，小
规模纳税人发生增值税应税销售行为，合计月销
售额未超过10万元（以1个季度为1个纳税期的，
季度销售额未超过30万元）的，免征增值税。

纳税人出租不动产，租赁合同中约定免租期
的，不属于视同销售服务，不缴纳增值税。

符合条件的企业可减免3个月租金

◀上接A01版
高风险企业主要包括近五年受过更高档次行政处
罚的，已被列入企业信用“黑名单”的，逾期未缴足
罚款持续满三年的，属于失信被执行人持续满三
年的，被发现有其他严重失信行为的。

对暂无风险企业实行适度宽松的监管，简化
监管方式和程序，适当降低“双随机、一公开”抽查
比例和频次等监管频率，尽可能减少对企业正常
生产经营活动的影响。对低风险企业保持正常监
管频率，实行常规监管。对中风险企业，列为重点
监测对象和专项整治重点关注对象，定期不定期
开展大数据监测，相应提高“双随机、一公开”抽查
比例和频次等监管频率。对高风险企业列为重点
监测对象和重点整治对象，大幅提高监管频率，实
行严管重罚，在办理登记注册、行政许可等工作中
依法予以限制或禁入。

我省分类监管企业信用风险

■ 本报记者 曾毓慧 通讯员 陈权

“别看咱这竹编工厂不算大，但能
制作竹扫、芒花扫、竹耙和竹筐等，以后
还要培训聘请更多本地村民来增加收
入。”8月4日上午，在白沙黎族自治县
七坊镇南洋村的竹编基地，工人们娴熟
地编制着竹编产品，海南富竹环卫制品
有限公司负责人陆纪成很欣慰。

近年来，白沙大力开展人居环境整

治工作和“四爱”卫生健康大行动，各乡
镇及村庄都需要耐用的竹制扫把，市场
需求不小。七坊镇敏锐地抓住这一机
遇，结合该镇南洋村竹林多、竹子质量
好的优势，在南洋村南洋三队发展竹编
产业，把劳作之余的妇女动员起来从事
制作扫把等竹编工作，陆纪成赶上了这
一新产业的“快班车”。

“竹编扫把的市场需求大，但目前
全省没有专业生产基地，白沙甚至全省

的竹编制品几乎都从外地采购。”陆纪
成介绍，2019年4月，他注册了海南富
竹环卫制品有限公司，并在当地扶贫部
门支持下，以“政府+公司+农户”模式走
上了发展竹编助农增收的创业路。

扎个扫把，自家用没问题，但要想
扎得美观，卖出好价钱，还得好好琢磨
竹编技术。为此，陆纪成采购了一批
专业的竹编产品加工机器，还从市场
上购买了不同款式的扫把，把大家聚

到一起琢磨如何把扫把制作得更耐用
更美观。“这在咱村可是新鲜产业，大
家坐在一起学编织，一天下来每人能
编到四五把扫把，每把卖6元，行情不
错！”南洋三队脱贫群众麦亚翁说，他
早上收割完胶水就与大家利用闲余时
间结伴学习编织竹扫，如今大家的技
术越来越娴熟，他也寻思着平时勤快
编织扫把，多一条增收渠道。

南洋村党支部书记、村委会主任
马亚起介绍，南洋村拥有百余亩竹林，
竹子年产6万根左右。以往，这些竹子
主要卖给芭蕉种植户以及建筑工地企

业，即便每根竹子卖2元至3元，全村
的竹子年产值也只是刚过20万元。而
今合理利用起来制作竹扫把，每根成
材的竹子就能制作出8把至11把扫
把，竹子的“身价”翻了好几番。

经过1年多的发展，陆纪成的厂房
设备不断完善，人手也持续增加，工厂
已能同时生产竹扫、竹耙和竹筐等。
在工厂务工或兼职的脱贫群众也已有
近30人，每人每月收入至少上千元。
正是这些小小竹扫把，既扫清了道路
上的灰尘，也扫开了农户们小康路上
的障碍。 （本报牙叉8月5日电）

白沙七坊镇因地制宜打造竹编制品基地助农增收

竹扫把扫出小康路

8月5日，“琼粥一品”的新门店
外，黄婉婷在处理店铺海报。

本报记者 习霁鸿 摄

走向我们的 ·扶贫印记


