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■ 本报记者 计思佳
通讯员 张芹铭 郝晓玲

一天拜访3家企业，经常忙到半夜……在本
轮疫情发生后，海口处于静态管理期间，海口
招商工作人员朱英纯却每天在外奔波忙碌。
因为，从8月开始，他有了一个新身份——海口
投促局京津冀分局局长，被派驻北京开展“上
门招商”。

8月7日到达北京后，按照疫情防控政策要
进行7天居家隔离，“隔离期间，我们也没闲着，
按照招商目录挨个给企业和行业协会打电话，
提前预约拜访时间，每天对接几十家企业。”朱
英纯介绍。

隔离结束后，朱英纯和同事便立即进入高
强度的工作状态。“过去，我们都是联系好企业，
等他们来海口调研考察。如今，在一二线城市
设立了分局，我们可以直接去企业总部登门拜
访，沟通效率提升了很多。”朱英纯告诉记者，北
京头部企业聚集，所以很珍惜这样的机会，每天
尽可能多地去拜访企业，加速推动企业落地。

除了上门拜访企业，各类大型会展也是招
商引资的优质平台。前不久在北京举办的2022
年中国国际服务贸易交易会上，海口投促局京

津冀分局招商主任刘亚静被安排前往各个展馆
“扫馆”，寻求合作机会。

“有没有意向来海口设立头部企业？”“海口高
新区对医药企业扶持力度很大，您想设厂的话可
以去考察下”……每到一个展厅，看到有和我省

“3+1”主导产业发展相契合的企业，刘亚静都会主
动递上名片，介绍海南自贸港政策和海口市重点
产业定位，了解企业发展规划，探寻合作可能。

“服贸会上，我注意到北京软体机器人科技
有限公司在现场展示的机器人，可将水果快速分
拣装盒，抓取过程中还能对水果称重，科技含量
很高。”刘亚静和现场负责人沟通后了解到，该公
司生产的产品已获得多项专利，并远销全球20多
个国家，“他们公司对来海南发展也很感兴趣，我
们已经约好10月份和公司负责人直接洽谈。”

“本轮疫情暴发后，海口投促局克服困难，
坚持一手打伞，一手干活，实现精准招商不停
歇。”海口投促局相关负责人表示，通过在重点
城市地区设立招商分局，减少了地区间的招商
壁垒，提高了招商引资的效率和质量，“接下来，
我们将继续探索驻地招商新模式，依托当地商
协会、第三方服务机构及各类企业资源，推进与
企业沟通洽谈及来海口考察，促进项目落地。”

（本报海口9月18日讯）

海口组建招商分局派出专员“上门招商”

精准招商不停歇

■ 见习记者 陈子仪
本报记者 叶媛媛

“我们建立了‘1+6’的招商引资政策体系，可
为企业提供全生命周期的帮办代办服务，还有专
业的第三方团队提供产业支持……”近日，在与成
美医疗公司的洽谈会上，琼海市招商局工作人员
向企业介绍相关招商政策。与以往不同的是，受
疫情影响，这次招商推介以视频形式进行。

面对疫情对招商引资带来的不利影响，琼
海不断调整招商策略，借助互联网手段，通过

“云招商”开展项目推介洽谈，从线下转战线上，
改“面对面”为“屏对屏”，有效保障疫情防控下
项目洽谈“不断线”，招商引资不停步、不降温。

不久前，得知森梅医疗科技（重庆）有限公
司有意落户博鳌乐城国际医疗旅游先行区，琼
海市招商局联合乐城先行区管理局、琼海市财
政局等多部门通过线上方式与森梅医疗科技
（重庆）有限公司对接，了解企业需求，协助企业
办理注册手续。

除了创新招商引资方式方法，琼海还当好
“服务员”，服务企业入驻落地，及时了解企业诉

求，最大限度解决企业的“烦心事”。
“没想到，这么快就收到了公司的营业执照

及公章。”近日，京纳德润新能源科技（海南）有
限公司负责人在琼海申请注册成立公司，仅用
了3天，便完成了注册手续。这背后，离不开琼
海贴心的服务。

琼海市招商局相关负责人表示，为帮助企
业更好落户琼海，琼海市招商局派出工作人员

“一对一”与企业对接，随时掌握企业动态，想企
业所想，急企业所急，给予企业高质量服务和最
大限度帮助，协助企业完成网上注册等手续。
本轮疫情发生后，琼海市招商局一手打伞，一手
干活，协助3家企业落户琼海。

海南日报记者了解到，琼海市商务局根据
在册项目征地工作情况，联系各相关部门，制定
倒排工期表，协调各部门在合法合规的前提下，
探索实行“模拟审批”方式，加快一龄大健康产
业基地、海南忠盈农产品物流交易中心等7个项
目各项审批手续的办理速度，全力推动企业实
现“拿地即开工”，确保项目开工时效，全力为项
目落地提供服务保障。

（本报嘉积9月18日电）

■ 本报记者 张文君
特约记者 方宇杰

“杜先生，您好，目前东方疫情形势基本稳
定，按照要求做好核酸检测，就可以过来调研
了。”9月16日一大早，在东方市招商服务中心
办公室，招商专员周玲像往日一样，开始拨打招
商电话。

电话那头的杜先生是海南三湾国际实业有
限公司负责人。此前，该公司有意向在东方落
地一个物流项目。受此轮疫情影响，该公司负
责人不能前往东方实地考察调研，迟迟未能签
约，导致项目落地慢。为此，周玲主动对接公司
有关负责人，邀请他们来东方考察。

叮叮……这时，电脑微信来了信息提示。
周玲连忙打开微信对话窗口，上面显示，翠谷智
慧（上海）光伏有限公司负责人的咨询问题：做
冷链物流项目在乡镇需要60亩土地，东方有这
样的土地资源么？“土地有的，请不要担心”“写
项目建议书时，可以不用考虑土地的问题”“有
什么问题，随时联系”……随后，周玲通过微信
耐心地答复了对方。

“疫情期间，和这家公司一直都在联系，引
导、帮助他们完成项目建议书。”周玲说，今年6
月下旬，翠谷智慧（上海）光伏有限公司来东方
进行了洽谈，计划在东方建设一个冷链物流园，
当前企业处于撰写项目建议书阶段。

厦门华特集团有限公司计划在东方建设
100万吨级沥青仓储加工项目，已签约、拿地，
准备开工，但是没有拿到土地回填报告，无法开
展土地回填，这影响了开工。

对此，周玲第一时间联系了东方市自然资
源和规划局、水务局等多部门，了解地块的区域
地图、园区内排水管规模信息等，帮助企业解决
问题。

东方市商务局副局长吴衍阳说，东方解封
以来，加大招商引资力度，积极对接有意向投资
东方的企业，目前一共对接了80多家在谈企
业。当前正在谋划招商推介活动，还围绕东方
主导产业布局，紧盯国内知名企业，将开展精准
招商活动，加大外出招商引资力度。接下来，将
继续发挥“店小二”精神，为企业解决落地前各
类困难，营造良好的营商环境，助推现代化西南
部中心城市建设。 （本报八所9月18日电）

■ 本报记者 李梦楠

“企业落地三亚有哪些相关产业扶持政
策？”“自用生产设备进口许可的申办材料有哪
些？”“‘零关税’政策的使用条件是什么？”9月
17日，在三亚市投资促进局的办公室内，工作
人员任群和同事在接听电话的同时，快速记录
企业诉求，为有意向投资的企业、单位或个人提
供咨询服务，解答他们关注的自贸港政策、行业
投资机会等问题。

“复工复产后，我们的工作人员干劲很
足，要把疫情耽误的时间抢回来，持续做好招
商引资和服务企业工作。”三亚市投资促进
局综合管理部负责人李洁透露，该局借助已
设立的“三亚全球投资服务热线4009-520-
520”平台通过“横向联动，纵向协调”的工作
机制，广泛受理并妥善解决市场主体的问题
诉求，帮助企业解决问题、渡过难关，切实提
升服务企业质效。

采访时记者注意到，该局还编制了招商引
资挂图作战工作方案，对招商任务以及工作进
度进行细致地分析和梳理，设置“土地楼宇资源
图”“项目落地图”“潜在项目图”，以表格化、图
表化、可量化、可视化的形式，逐项确定招商项

目的时间表、任务量。同时，组建精干招商队
伍，通过线上洽谈、产业链招商等多形式、多渠
道开展招商工作，加大精准招商力度。

招商引资既要招得回、引进来，更要留得
住、发展好。在中粮·三亚大悦中心项目（四期）
建设现场，运输车运送建筑材料，工人们对水电
管进行加固、除锈等操作，为复工复产做准备。

作为省市“双重点”项目及三亚中央商务区
总部经济建设示范点，目前，中粮·三亚大悦中
心首期总部商务集群已交付，并吸引医药、金
融、贸易等领域企业入驻。记者在现场了解到，
在项目落地过程中，三亚市投资促进局及三亚
中央商务区一方面开展自贸港政策宣讲会，吸
引有投资意向企业入驻，另一方面积极搭建平
台，针对性开展企业招商活动，帮助已入驻企业
成长、发展。

“截至7月末，三亚投资类招商签约项目的
签约落地率100%、项目开工率100%、投资完
成率在全省排名第二。”李洁介绍，下一步，该局
将在抓好疫情防控工作的基础上，加大招商引
资工作力度，通过召开招商引资大会、政商恳谈
早餐会，开展招商引智活动等方式，跑出招商引
资工作“加速度”，进一步扩大三亚“朋友圈”。

（本报三亚9月18日电）

三亚畅通服务沟通渠道，持续加大招商引资力度

挂图作战引凤来

东方加大招商力度，做好招商服务

谋划产业夯基础
琼海创新招商引资方式方法，当好“服务员”

“云端”架起“招商桥”

快评

打造招商引资
“强引擎”

■ 张成林

举办“云招商”线上推介会，
吸引全球优质企业落地；以视频
方式签署合作备忘录，达成合作
协议……近来，我省虽受疫情影
响，但招商工作并未止步，各地
各部门创新方式，抢时间、赶进
度，以一系列创新举措取得招商
新成效。

经济要发展，项目是支撑，招商
是关键。招商引资，关乎经济社会
发展大局，不仅是落实党中央“疫情
要防住、经济要稳住、发展要安全”
决策部署的有力抓手，也是海南克
服疫情影响，为发展增活力，推动实
现全年目标任务的应对措施。为
此，对招商引资工作，再怎么重视也
不为过，必须凝心聚力、抢抓时机，
努力实现新突破。

在不利因素影响下，如果没有
一股子拼劲、闯劲，没有硬招、实
招，便很难打开招商局面。疫情
影响不是招商不力的借口，越是
困境之下，越要拿出等不得、慢不
得的责任感，越要大胆创新、迎难
而上，通过“云招商”“云服务”“以
商招商”等方式，宣介政策利好，
拓宽招商渠道，并根据自贸港产
业发展需要，推进“链式”招商，及
时补链、强链。

招商引资，归根结底，要看营
商环境。近日，我省推进“万名干
部下企业”服务行动，目的正是通
过干部下沉，为企业纾困解难，以
精准服务、优越环境，提振企业发
展信心。我们当以此为契机，主
动、靠前服务，从招引对接，到项目
投产、后续发展等，为企业提供全
流程、全周期的“保姆式”服务，以
优质服务吸引更多企业、项目落地
海南。

今天的招商支撑明天的项目，
今天的投资决定未来的发展。把招
商引资摆在重要位置，拿出超常规
的决心和力度，找方法、拼干劲、加
速度，努力实现总量上突破、质量上
提升、结构上优化，就一定能够为高
质量发展提供强大动力。

⬆ 9月17日下午，位于三亚
中央商务区的中粮·三亚大悦中心
项目（四期）施工区域，工人们对水
电管进行加固、除锈。

见习记者 王程龙 摄
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招商引资 全力以


