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生火山而卓绝，超群果而独贵
——海口种植荔枝历史悠久，有两千
年传承的荔枝栽培传统。独特的地
貌、富含矿物质的火山沃土、纯净的生
态环境，使得海口地区拥有着无与伦
比的荔枝种植条件，产出的荔枝果肉
凝脂、晶莹清脆，口感香甜。

虽然有优越的先天条件，但过去海
口荔枝一直面临“增产不增收”的窘境。

“要想提升收益，必须下苦功夫打
造精品，用产品质量和服务品质赢得
市场和消费者的认可。”海口市农业农
村局相关负责人表示，今年来，该市按
照品质管控、甄选优品、优质优价的原
则，推动海口火山荔枝打入全国中高
端市场。

海口荔枝主要的种植地位于秀英

区的永兴地区和琼山区的三门坡地
区，过去农户和合作社“单打独斗”，品
牌小且难以做强做大。从2018年开
始，海口整合辖区内的荔枝产品，通过

“质量统一”“物流统一”“价格统一”
“包装统一”的“四个统一”理念，着力
打造“海口火山荔枝”品牌。

为做好质量把控，海口实施荔枝
生产全过程监管。

在荔枝开花时，组织“技术专家
团”深入荔枝基地果园开展保花保果
技术培训指导服务系列活动，提高果
农的田间管理技术水平，宣传科学，保
证果品质量安全；在荔枝上市时，海口
也组织检测员加强荔枝基地、果园的
果品产地抽样农药残留检测力度，严
格从田间地头消除农产品质量安全隐

患。任何未经检测或检测不合格的产
品，一律不得上市销售。

在2022年冬交会上，海口发布了
农产品区域公用品牌“椰城香见”，为
海口热带优质农产品持续赋能。这也
意味着，海口关于火山荔枝的产业链
正在不断延长加深，火山荔枝等品牌
进一步打响。

为推动荔枝龙眼产业跨区域交流
合作，进一步提升“2023椰城香见·海
口火山荔枝月”活动影响力，由福建、
广东、广西、海南四大荔枝龙眼产业主
产省区和海口市人民政府共同主办的
第二十一届中国（海南）荔枝龙眼产销
对接活动暨2023海口火山荔枝月活
动也将于5月15日在海口举行。该活
动将以“聚‘荔’椰城 星光耀‘眼’”为

主题，以荔枝龙眼为产业媒介，策划实
施产业推介、订单签约、荔枝龙眼品
鉴、品牌创意展示展销、标准化示范基
地观摩和交流洽谈系列活动。

随着品牌影响力的不断提升，近
两年，海口火山荔枝还未离枝，预购订
单就从全国各地“飞”来。看到荔枝价
格变得坚挺，种植效益越来越高，果农
们也纷纷扩大种植面积。

数据显示，今年椰城香见·海口
火山荔枝种植面积约 14.92 万亩，同
比增长 15.57%；收获面积约 12.79 万
亩，同比增长 11.21%；总产量预计
10.94万吨，同比增长30.9%。直接带
动 3000 人以上就业，培育与荔枝直
接或间接关系的企业、合作社、家庭
农场300多家。

连续6年举办海口火山荔枝月活动，获得品质品牌双赢

海口火山荔枝产业聚势蝶变

5月15日，第二十一届中国（海南）荔枝龙眼产销对接暨2023海口火
山荔枝月活动将在海口举行，旨在进一步推动椰城香见·海口火山荔枝产
业提档升级。这已是该市连续第6年举办海口火山荔枝月活动。

为突破传统批发渠道窄、价格低的瓶颈，2018年至2023年，海口火山
荔枝月活动每年都举办，重塑产业标准、分拣分级销售、线上线下营销、延
伸价值链条——

一系列内容丰富、形式多样的超常规营销宣传推广，让火山荔枝走俏
一线城市及中高端市场，促进产业提质增效、农民增收。海口荔枝产业聚
势蝶变。

鲜果销售，只是荔枝产业的一环。
近年来，海口还积极培育“荔枝＋”新业
态，不断向“荔枝＋旅游”“荔枝＋美食”

“荔枝＋文化”等方面延伸，释放出产业
新动力。

人们每年品尝新鲜荔枝的时间很
有限。海口在荔枝深加工上做文章，通
过荔枝干、荔枝冰淇淋、荔枝汽水等产
品，将荔枝的甜蜜味道保存、时间延长，
不仅解决了荔枝的存储问题，还延伸了
产业链。

加工荔枝干，海南青农创业园管理
有限公司总经理黄时京从6年前就开
始尝试了。“2016年，公司首次通过电
商向岛外销售荔枝。中间因为天气原
因，荔枝没法运出岛，压了几万斤。”不
忍心眼睁睁看着荔枝放烂，黄时京决定
把积压的荔枝加工成荔枝干。

“当时没有机器，只能用最传统的
火烤方式。”黄时京说，因为工艺落后，
几万斤荔枝只能烤出来几千斤。

为提升荔枝干的品质，第二年他专
门从东莞购买了8台烘干机，并从当地
请了技术人员来海口进行指导。“烘干
机能让荔枝鲜果的水分从100%减到
30%左右，最大程度保留原有成分。4
斤鲜果能烤出1斤干果，产量大大提
升。”黄时京说，荔枝干的利润可达10
元/斤，效益更高，“2018年荔枝干首次
亮相海南冬交会，我就签下了3000万
元的订购大单。”

“进行荔枝深加工，不仅能延伸荔
枝产业链，也能进一步打响海口火山荔
枝品牌。”海口市农业农村局相关负责
人表示，近年来在政府部门的扶持下，
该市成立了荔枝（农产品）加工企业联

盟，研发、生产了荔枝干、荔枝汽水、荔
枝蜜等一系列产品，扩大了荔枝消费市
场，增加了农民收入，助力乡村振兴。

海口的“荔枝+”文章还不止于此。
每年的火山荔枝月期间，海口都策

划了“我在海口有棵火山荔枝树”“火山
荔枝王大比拼”“荔枝音乐节”等活动，
解锁了更多关于荔枝的新“玩法”。

同时，海口琼山区三门坡镇、秀英
区永兴镇也结合辖区乡村旅游点、农家
乐、民宿、果园等丰富乡村旅游资源，开
展形式多样的乡村采摘旅游活动，为荔
枝销售和旅游消费带来了流量和人气，
更为乡村旅游的发展注入了强心剂。

“今年，秀英区继续推出了多条荔
枝采摘游主题路线，联动辖区内众多的
果园、民宿、农家乐、乡村旅游点和景点
景区，提供一系列丰富多彩的农文旅体

验活动和产品，旨在通过农旅融合带动
乡村旅游消费。”秀英区旅游和文化体
育局相关负责人介绍。

“荔枝采摘比卖荔枝还挣钱！”——
荔枝采摘游的兴起，也让农户获得了更
多的收益。据了解，荔枝采摘附加值比
单纯销售价格高出将近一倍，还省去了
人工摘荔枝费用。而且来的游客不单
单是采摘荔枝，还在农家乐垂钓、住宿，
这也让农家乐生意火爆起来。

“海口火山荔枝文化深厚。羊山荔
枝种植系统被认定为第四批中国重要
农业文化遗产。”海口市农业农村局相
关负责人表示，海口将推进荔枝文化和
产业融合发展，发动各方力量进一步深
入挖掘、整理、传播火山荔枝文化，开发
推广荔枝文化旅游，加强荔枝文化对外
宣传与交流。 （策划/撰稿 贾嘉）

农旅融合 精深加工
荔枝全产业链助农增收致富C

荔枝品质关键在“鲜”，物流是荔枝
销售的关键一环。

唐代白居易的《荔枝图序》就有记
载，荔枝“若离本枝，一日而色变，二日
而香变，三日而味变，四五日外，色香味
尽去矣”。因此，保鲜成为荔枝销售品
质的关键所在。

海口市秀英区永兴电商服务中心
工作人员王聚鹏是土生土长的永兴
人，他回忆：“小时候，果农家里没有冰
箱。家家户户都是把摘下的荔枝放在
透气的竹筐里，挑到市区去卖。为了
给荔枝保鲜，筐上还要盖一层树枝，以
免荔枝受到高温暴晒。就算是卖出
岛，最多也就卖到广东，如果再远荔枝
就要坏掉了。”

近年来，为确保荔枝的品质和新鲜
度，规范火山荔枝产品标准，海口打造
8个现代化标准化分拣中心。分拣中
心可对荔枝进行预冷处理，并进行标准
化分拣与打包，让全国的消费者都能品
尝到荔枝的第一口“鲜”。

“荔枝丰收的时候，我们全家人凌
晨4点就赶到果园，趁着天没亮把荔枝
摘下来，确保荔枝的新鲜口感。”永兴镇
建中村南岛村民小组村民吴玉选说。

王聚鹏介绍，因夏季高温，果农摘
下来的荔枝会被立刻送往永兴电商服
务中心集散中心的冷库或放入冷水中
进行预冷处理。同时，工人也将按果品
等级对荔枝进行分拣，从源头保证水果
质量。

“为保障物流畅通，海口建立产销
对接机制，实现‘海口火山荔枝’供需信
息共享，整合仓储保鲜冷链设施，确保
荔枝集中储藏保鲜，冷链转运，缩短货
品产地集货时间。”海口市农业农村局
相关负责人表示。

过去，荔枝保质期短、货损率高，导
致荔枝经销商对于北方市场的销售意
愿相对较低。近年来，随着海口物流供
应链的提效，热带水果运输速度和效率
不断提升，最快只需隔天，海口的荔枝
就能运达北方。

为保障荔枝运输空路畅通，海口美
兰机场每年都成立专门保障小组，在舱
位批复、收运过检、组板装机等全流程
给予“绿色通道”服务。联合顺丰、邮政

等快递公司开通南京、深圳、杭州等全
货机航空专线并调动客机空余腹舱的
散航资源，为海南荔枝快速送达全国保
驾护航。

邮政、顺丰等企业也在大型果园、
集中交易市场等地增设临时收寄点，快
速推动荔枝“出村进城”，确保全国各地
消费者能及时品尝到从“枝头”到“舌
尖”的美味。

此外，海口新海港、秀英港也开辟
运输荔枝货车的绿色通道，确保荔枝车
安全快速出岛。据了解，该绿色通道保
障荔枝车在港区享受从预约购票、进港
待渡、登船一条龙顺畅服务。同时通过
保障船舶定点发班，缩短航行时间，确
保荔枝货车能够快速出岛。

建分拣中心 开绿色通道
提升物流让火山荔枝“鲜”达全国B

荔枝未离枝 订单已落定
打造品牌助力火山荔枝优质优价A

海口延伸荔枝产业链，研发生产荔枝干、荔枝汽水等一系列产品。
海口市农业农村局供图
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网红达人通过直播、图文、视频等形式向各地网友推介海口火山荔枝。


