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A06 新海垦

本报金江8月28日电（海南日
报全媒体记者邓钰）“空置了近3年的
校舍顺利租出去，盘活了资源，还为村
集体带来收入。”8月28日，澄迈县老
城镇坡脑村，村党支部书记王小舟高
兴地说，村集体的闲置资源挂网竞拍
后，为闲置资产找到了新的“归宿”，还
让身价提升了不少。

该村一处占地面积5747.78平方
米的闲置校舍，日前借助澄迈农村产
权交易中心平台（以下简称澄迈农交
平台）以每年5万元租金租赁20年竞
拍交易成功，变身一教培企业办公用

房，将为村集体带来100万元收入。
“2022年校舍空置后，由于位置

离市区有10余公里，又不靠近公路，
所以较少有客商了解。”王小舟介绍，
由于市场信息不对称、资源对接不畅
等问题，村集体虽然积极寻求合作，却
未能成功。

如何让闲置资源找到“宿主”？去
年以来，澄迈县持续推进农村集体资
产、资源入网挂拍，推进农村产权价值
转化，赋能乡村振兴。坡脑村积极响
应，对接农交平台运营人员，尝试将闲
置校舍挂网竞拍。

“我们高效做好前期工作。”王小
舟介绍，村集体和澄迈农交平台充分
沟通，完成校舍信息测量、核实和录入
以及村集体评议等前期工作。

“我们了解情况后，主动将服务
前置，将该项目纳入重点招商项目
库，依托省级农村产权交易系统开展
专项推介。”澄迈农交平台相关负责
人梁伟介绍，该平台深入梳理资源禀
赋与开发潜力，精准制定招商策略，
通过多个微信公众号、合作媒体等发
布渠道，广泛发布项目信息，扩大潜
在传播范围。

据介绍，澄迈农交平台可一站式
办理立项审核、公告发布、在线竞价、
线上确认交易结果等流程，“阳光交
易”让“三资”流转有了规范透明的交
易机制。“三资”上网后，极大扩充和便
利了集体资产的潜在客户。

“我们从意向客商中，精准匹配需
求，向优质意向方进行针对性推荐。”
梁伟说，这一举措大幅提升对接成功
率。此外，平台专业人员提供从材料
整理、方案设计到签约鉴证的一站式
服务，真正做到让交易方省心、放心。

此次校舍的成功盘活，不仅为坡

脑村集体带来长期稳定的租金收益，
也有效激活了乡村沉睡资源，实现了
村集体、企业、村民和产业发展的多方
共赢。

据统计，作为澄迈县农村资源要素
流转的重要平台，澄迈农交中心已累计
促成多宗集体资产交易，总额超2000
万元。下一步，该平台将持续优化数字
招商体系、拓展资源整合渠道，重点围
绕闲置校舍、厂房等典型农村资产，为
供需双方搭建更可信、便捷、高效的合
作桥梁，进一步赋能集体经济发展，助
力乡村振兴迈上新台阶。

澄迈推进村集体交易资源挂网竞拍

土地“触网”，涨身价促增收

随着“无抗”农产品赛道的开启，
“从田间到舌尖”品质化的需求正加速
重塑消费市场。

“无抗”农产品的诞生，背后是从
选苗、养殖到加工包装以及运输的高
标准要求。当前，“无抗”农产品的发

展有机遇，更有挑战，技术标准还不够
完善，产业化水平较低，季节性生产过
剩矛盾突出，深加工力度不足等问题
不仅制约了“无抗”农产品产业的发
展，也影响了品牌建设的进程。不同
于大宗农产品，高标准、严要求的“无
抗”农产品注定在成本上会更高一些，
因此找渠道、拓市场、促销售就成为了
不得不面对的难题。

目前，海南农垦多个企业正探索
通过技术创新、加强生物安全和营养
管理等措施，逐步实现“无抗化”生
产，并通过多种渠道加强宣传推广，
力争为消费者提供更加安全、健康的
农产品。

从饲料“无抗”，到流程和产品“无
抗”，越来越多企业看好通过“无抗”来

增加产品附加值和品牌含金量。
“我们将持续擦亮‘无抗’猪品牌，

实现从卖猪肉到卖品牌的转变。”海垦
猪业公司相关负责人表示，打造猪肉
品牌能带来可观收入，该类猪肉价格
更高，由于面向高端消费群体，可有效
规避猪肉价格“过山车”式上下波动的
风险。

“我们正以品牌化为抓手，做好产
品研发和品牌建设，增加消费者黏性，
让好产品塑造出好竞争力。”海垦海津
益佳相关负责人认为，要突破这些瓶
颈，就要构建起从“田间鲜度”到“舌尖
体验”的全程可控体系，当标准化生产
结合品牌化运营，“无抗”农产品的价
值将被持续激活。

（本报金江8月28日电）
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■ 海南日报全媒体记者 邓钰

应对挑剔的舌尖，农产
品企业又“卷”出了什么新
招数？

“这个鸡蛋是‘无抗’
的，可以放心做溏心蛋。”近
期，在海口各大商超，消费
者开始青睐贴着“无抗”标
签的农产品。这些标注着
“零抗生素”“沙门氏菌未检
出”等信息的产品，正逐步
成为舌尖新宠。

“无抗”，即无抗生素。
无抗猪肉、无抗鸡蛋……这
种从田间到餐桌的“无抗革
命”，正在重新定义现代人
的健康饮食方式。随着生
活水平的提高和消费观念
的转变，当代消费者对农产
品的需求已从“吃得饱”升
级为“吃得好”“吃得健
康”——不仅要新鲜美味的
时令口感，更要全程可溯的
品质保障。

紧抓市场趋势，海南农
垦企业紧抓农业供给侧结
构性改革主线，开发海南本
地禽畜等资源，通过技术创
新、加强生物安全和营养管
理等措施，逐步实现从饲料
“无抗”，到过程和结果“无
抗”的全流程“无抗化”生
产，推动农业品质化升级。

“无抗”产品成舌尖新宠

企业抢抓“无抗”新机遇

“无抗”鸡蛋的生产，得经历重重
考验。

“产蛋鸡苗从进入养殖场开始，就
得经过全身‘体检’，还得在洁净无病
菌的环境里生长。”海垦海津益佳生产
副总经理王小刚接受海南日报全媒体
记者采访时介绍，所有蛋鸡入场前必
须进行人畜共患传染病检测，并获得
沙门氏菌清净证明，杜绝垂直感染的
风险，从源头上保证蛋品质量。

瞄准“无抗”新赛道，海垦海津益
佳早已开启布局，

“要通过‘无抗’鸡蛋严格的检验
标准，这便要求蛋鸡企业必须研发和
采用更加精细的饲养举措，研发科学
配比的营养素强化饲粮等。”王小刚
说，这几年，该公司与多个科研院所紧
密合作，形成系列特定营养素强化预
混合饲料，满足营养强化蛋生产需要，

并坚持不懈推进无抗生素产品及可生
食体系双认证工作，才终于打造出“无
抗”鸡蛋。

随着消费者对食品安全和健康要
求的不断提高，以及国家对农业生产
中抗生素使用的规范、“无抗”农产品
消费市场的助推，“无抗”养殖已成为
农业生产发展的一种趋势。

对市场的判断不约而同，在海南
农垦草畜猪业有限公司（以下简称海
垦猪业公司）面对激烈的市场竞争和

“猪周期”等压力，以“打特色牌”为思
路，提升技术水平，延伸产业链条，以
打造海南农垦“无抗”猪肉为抓手，推
进生猪养殖高端化、品质化发展。

“我们从源头把关，把‘无抗’理念
注入养殖的每一个环节。”海垦猪业公
司育种总监、中级畜牧师廖柱表示，计
划启动之初，技术团队就在内部猪场

悉心选好高健康状况的种猪场，筛选
出抗病性强、健康状况稳定的猪群，并
从中精心挑选和培育抗病性强的优质
种苗。

同时，在猪只哺乳、保育和育肥等
不同阶段，企业技术人员会针对性地
调整饲料中氨基酸、微量元素等营养
物质的配比。

疫病的监控非常关键。技术人员
对猪群的健康状况进行监测，对生病
猪只立即转移，从“无抗”养殖基地“淘
汰”，从而确保“无抗”猪场的安全。

步步精算、层层防控，依托技术创
新、加强生物安全和营养管理等措施，
海垦猪业公司摸索总结综合“无抗”养
殖的配方技术、加工工艺、养殖模式，
形成系统化的“无抗”解决方案并逐步
推广应用，于去年接连获得万泰、美安
康两大权威检测机构的“无抗”认证。

着力打造“无抗”新品牌

海垦“海岛福蛋”产品
将上架罗森便利店

本报讯（海南日报全媒体记者邓钰）记者从
有关方面了解到，海垦“海岛福蛋”产品——“秘制
无抗富硒卤蛋”将于近期上架罗森便利店，进一步
拓展海垦高品质农产品终端渠道，展现品牌形象。

去年以来，海南农垦海津益佳食品有限公司积
极与罗森海南区域代理方沟通对接，自荐无抗富硒
鸡蛋产品，并邀请罗森代理方参观企业生产车间。
经过多轮深入沟通交流，双方达成合作，海垦“海岛
福蛋”无抗富硒大码蛋产品将逐步上架罗森便利店。

据了解，罗森自2020年布局海南以来，短短
4年间已在全省9个市县开设了约200家门店，日
均客流量达10万人次，且具有完善成熟的供应链
体系。通过入驻这一国际化零售平台，海垦“海岛
福蛋”不仅能够快速触达目标客群，更能进一步提
升市场曝光度和认可度。

海垦集团与海南邮政
达成战略合作
打造“海垦好物”寄递仓配一体化链条

本报讯（海南日报全媒体记者邓钰 通讯员
李骁可）8月27日，海南省农垦投资控股集团有
限公司与中国邮政集团有限公司海南省分公司在
海口签订战略合作协议，共同打造“产、供、销、运、
融”一体化服务体系。

双方将构建长期稳定的战略合作伙伴关系，
秉持“优势互补、强强联合”的合作理念，充分发挥
海垦集团在热带特色农业领域的产业优势、资源
整合能力及全产业链协同效应，依托海南邮政覆
盖全省的网点体系、高效物流网络和普惠金融服
务能力，重点围绕渠道销售、金融、寄递及仓储业
务、品牌宣传等多个领域开展全方位合作。

下一步，双方将在推动寄递仓配一体化建设、
开发快消品多元合作场景、推进企业品牌宣传合
作等方面着手，畅通海垦农产品上行通道，探索开
发“海垦好物+邮政文创”联名商品，助力“海垦好
物”走向更广阔市场，推动企业品牌与业务深度融
合、相互赋能。

此外，双方还将开展深层次金融服务合作、推
动党建联盟深度融合和探索关联产业协同合作，
实现双方产品资源的精准互补，挖掘多领域合作
可能，实现互利共赢、共同发展。

海垦建工集团与中建六局水利水电
公司达成战略合作

合力打造水利精品工程
本报讯（海南日报全媒体记者邓钰 通讯员

文畅）日前，海南省农垦建工集团有限公司（以下简
称海垦建工集团）与中建六局水利水电建设集团有
限公司在天津举行合作会谈，签订战略合作协议。

根据合作协议，双方将深耕大型水利工程，合
力打造一批精品工程、示范标杆，全面赋能海南农
业灌溉与生态环境跃升。

海垦建工集团相关负责人表示，公司始终牢
记“农垦姓农”，把农田水利和农业基础设施建设作
为企业发展规划的重点。此次携手央企，是提升海
南灌溉保障、加速农业现代化的关键落子。以此为
新起点，该公司将聚焦农田水利建设标准与生态治
理水平双提升，为海南农垦高质量发展蓄势赋能。

海垦西达农场公司：

修缮21条道路
解决群众出行难

本报讯（海南日报全媒体记者邓钰 通讯员
王小燕）近日，澄迈县福山镇，一条条平坦宽阔的
水泥路取代了尘土飞扬的泥土路，贯穿海南农垦
西达农场公司场部和20个生产队。今年以来，该
公司深化垦地融合，修缮21条道路，大大提升职
工群众出行和运输便利度。

据了解，该公司将改善垦区民生环境、完善公
共基础设施摆在突出位置，积极深化垦地融合，争
取到2024年省级财政衔接推进乡村振兴补助资
金，将该笔资金专项用于改善欠发达国有农场的
基础设施薄弱环节。

此次工程共修缮12个并场队、1个难侨队及
7个建制队，涉及包括环村路、巷道在内的21条
道路，总长约17.9公里。这些道路贯穿多个生产
队，覆盖了交通薄弱区域，有效解决了职工群众长
期面临的出行与运输难题，为生产队的交通环境
带来了崭新面貌。

海垦母山咖啡推出咖啡新品
本报讯（海南日报全媒体记者邓钰）近日，海

南农垦热作产业集团有限公司旗下品牌母山咖啡
推出新品，其原材料选用本岛罗布斯塔咖啡豆，采
用8小时冷萃工艺制成便携式浓缩咖啡饮品，进
一步创新海南咖啡产品形式。

随着咖啡消费需求不断拓展，消费者对咖啡
产品风味的完整性以及产品的便携性、即时性提
出更高要求。该集团捕捉市场需求，经过研发测
试，以海南本土罗布斯塔咖啡豆为原料，通过8小
时冷萃工艺研制咖啡浓缩液，在保证了咖啡香气
和风味完整性的同时，让口感更为柔和甘甜。

该咖啡液通过中度烘焙呈现罗布斯塔麦香、
巧克力香等多重风味，且支持多种调配方式，可直
接搭配水、牛奶、气泡水或果汁制作美式、拿铁等
饮品，进一步丰富了海南咖啡的使用场景，满足消
费者需求。
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俯瞰位于澄迈县的海南农
垦海津益佳牧业有限公司鸡蛋
厂房。

日前，在位于海口市美兰
区的一家旺佳旺超市，鸡蛋
销售区域内，海南农垦“海
岛福蛋”牌“无抗”富硒鸡
蛋占据醒目位置。货架
前，不时有顾客仔细比对

“无抗”鸡蛋和普通鸡蛋的
区别。相较于普通鸡蛋售
价，“无抗”鸡蛋的单价虽然
略有提升，但仍受到消费者

的青睐。
“最近，我们的‘无抗’富硒

鲜鸡蛋在全省36家旺佳旺超市

门店上架，首批已经供应了1万盒，市
场评价良好。”海南农垦海津益佳牧业
有限公司（以下简称海垦海津益佳）相
关负责人介绍，这些“无抗”鸡蛋，通过
全程数字化疫病防控体系养殖，确保
无抗生素残留，并通过强化科学饲料
配比提供更多硒元素。

“无抗”鸡蛋的吸引力如何炼成？
是不是所有的鸡蛋都能被称为“无抗”
鸡蛋？

据了解“无抗”农产品的认证有着
十分严格的生产标准和要求，且必须
经过专业检测机构认证，才能打上“无

抗”标识。
简单而言，其是指按照国家法律

法规及相关规范生产、加工，经权威检
测机构严格检测，养殖过程中严格“减
抗”，上市检测时无抗生素、药物等残
留的农产品。

“虽然价格贵点，但我更倾向于购
买‘无抗’鸡蛋。”在超市选购鸡蛋的海
口市民李薇说，有了“无抗”标签，感觉
产品更安全健康，吃起来也更放心。

实际上，“无抗”农产品已经日趋
丰富，除了“无抗”鸡蛋，还有“无抗”猪
肉、“无抗”鱼、“无抗”鸡肉等。

海南农垦海津益佳牧业有限公司生产的“无抗”鸡蛋。
本版图片均由海南日报全媒体记者 陈元才 摄


