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“我们做赛事策划，是把腾
讯、网易这些大型互联网公司
的活动与海南本地的特色资源
结合起来，落地成一场场实景
盛宴。”崔峻崴——海口市电子
竞技产业协会执行会长，如此
定义他的工作。从电竞解说到
幕后策划，他的转型见证了海
南电竞行业的成长。

“我是解说起家的。”2018
年退伍后，崔峻崴凭着对游戏
的理解踏上解说之路，并且曾
经在一次全国电竞解说大赛中
跻身前八。后来，他选择留在
海南，并在这里遇到了职业生
涯的伯乐——海口市电子竞技
产业协会会长叶飞。在叶飞的
指导下，崔峻崴从电竞解说慢
慢转到幕后，做策划，做统筹工
作。“电竞解说很清楚活动做得
好坏，这种洞察力让我完成了
转型。”崔峻崴说。

谈及赛事策划，崔峻崴以
刚结束的2025动感地带校园
电竞联赛为例：“从前期统筹、线
上赛，到与高校电竞社沟通，组
织参赛队伍，再到搭舞台办线
下赛，直至总决赛，这背后是繁
杂的对接工作。”

2023年第十届王者荣耀全
国大赛南大区总决赛让崔峻崴
记忆深刻，“那是腾讯官方的年
终总结级赛事，南部大区——
广东、广西、湖南、湖北、四川、海
南的队伍都来了。我们负责整
个落地执行，从官方拿到名单，
再到完成前期的所有统筹工
作。”这种从省赛到大区赛的跨
越，对他和团队而言，是挑战，更
是经验的飞速积累。“第一次跟
腾讯官方直播团队对接现场导
演工作，节奏确实有点跟不上，
但没出大问题，吸取了巨大经
验。”崔峻崴回忆说。正是这次
历练，让他有信心面对后来时
间跨度更长、规模更大的活动。

作为统筹，崔峻崴形容自

己是“桥梁”。这个角色需要精
准把控全场：“线下导演必须清
楚每个流程和动线，与线上官
方总导播精准对接。主持人上
台时间、队伍动线、采访环节，
所有流程要细化到分钟，误差
控制在三分钟内。”此外，选手
设备调试、网络测试、多平台直
播流推送，都是电竞赛事独有
的挑战。

评判赛事成功与否，崔峻
崴认为：“线上观看人数和活动
热度是基本要求。但更深层的
意义在于给追梦少年一个平
台。”他提起2019年认识的选手
小智，“决赛输了，他掉着眼泪说

‘明年一定要赢’。后来我们通
过赛事给他机会，他最终在职
业联赛中占据一席之地。”这种
见证让他深感工作的价值。

对于海南电竞生态，崔峻
崴有着清醒认知，想要在全国
性赛事中脱颖而出，还有一段
路要走。他在海南看到企业赛
的蓝海：“很多大企业都是我们
的客户，企业团建型赛事成本
低、参与度高。”同时，他们积极
与高校电竞社合作，提供实习
机会，让学生积累经验。

将电竞与海南文化融合是
他的探索方向。崔峻崴希望充
分利用海南“阳光沙滩”的特色，
让选手穿着融入“黎锦”元素的
队服登场。

团队一年执行近百场赛
事，学生群体约占三成。展望
未来，崔峻崴期望政策给予更
多认可：“我们正努力将电竞纳
入省运会正式项目。那些有天
赋的年轻人，需要更多平台去
历练。”

从游戏指挥到解说，再到
为海南电竞搭建资源桥梁的策
划者，崔峻崴的轨迹印证着热
爱如何转化为职业。“游戏带给
我的，是看待事物不同的眼光，
是正面的影响。”而他正将这份
影响，通过一场场赛事传递给
更多怀揣梦想的年轻人。

电
竞
比
赛
策
划
师
崔
峻
崴
：

电
竞
世
界
的
﹃
造
桥
者
﹄

■
海
南
日
报
全
媒
体
记
者

林
博
新

﹃
私
厨
上
门
﹄
服
务
创
业
青
年
林
正
运
：

让
美
味
与
家
﹃
零
距
离
﹄

■
海
南
日
报
全
媒
体
记
者

余
佳
琪

崔峻崴（右）在电竞赛事解说中。受访者供图

林正运（右）与同事在一起。
受访者供图

编者按：新时代的海南，正涌现出一批敢于追梦、善于创新的年轻人。他们敏锐地捕捉机遇，将个人热爱与时代需求
相结合，在新兴领域开辟出一片新天地。本期海南周刊新360行栏目关注两位新职业青年——崔峻崴与林正运。

一位是电竞行业的深度参与者，从台前解说转型为幕后策划，致力于将顶级赛事与海南本土文化相融合，为
无数电竞少年搭建通往梦想的桥梁；另一位则是家政服务的新锐创业者，以“私厨上门”的精准定位，将酒店的精
致与家庭的温馨巧妙结合，满足了现代人对品质生活的追求。

他们的故事，展现了当代青年不拘一格的职业选择与开拓精神，也折射出海南自贸港建设背景下，新兴消费
业态的蓬勃生机与无限可能。

灶火欢腾，锅铲翻飞，几位身
着统一服装的厨师在厨房中有条
不紊地忙碌着。空气中弥漫着精
心烹制的菜肴香气，而房子的主
人则气定神闲地在客厅里招待着
前来赴宴的亲朋好友。这并非都
市剧中的场景，而是22岁的南昌
大学毕业生林正运所创立的“正
运家宴”日常工作的真实一幕。
近年来，私厨上门烹制家宴，让人
们足不出户就能享受到大厨的手
艺，成为一种新的风尚。

今年8月，刚刚走出大学校门
不久的林正运，在海南开启了他的
创业之旅——私厨到家服务。他
的团队“正运家宴”由十个人组成，
专门为客户的家宴、生日宴、周岁
宴、年夜饭等提供上门做菜服务。

“我发现在这些特殊的节点，人们
都希望图个氛围，在家里吃既方
便，又比在酒店多了一份温馨和私
密。”林正运这样解释他选择这一
细分市场的初衷。海口作为旅游
与人口流动活跃的城市，成为了他
创业梦想起航的主要市场。

谈起创业灵感，这位年轻的
老板坦言，这并非凭空想象。在
校期间曾从事教培行业的经历，
为他积累了一定的创业经验和商
业嗅觉。而作为一个在“吃”上颇
为讲究的年轻人，他自己就曾因
为想在家吃顿好的而雇用过私
厨。“体验感非常棒！”林正运回忆，

“后来我发现，类似的服务在北上
广等一线城市已经发展得比较成
熟，但在海南，这还是一个比较新
的领域。我在内地待了多年，敏
锐地感觉到这背后潜藏着巨大的
市场机会。”

机会看见了，关键在于如何落
地。林正运介绍，目前“正运家宴”
提供的服务主要有两种形式——
一是“全包式”服务，即团队负责从
采购食材到烹饪的全流程；二是

“半包式”，客户自备食材，团队仅
负责上门烹饪。这种弹性化的服
务，满足了不同客户群体的需求，
无论是追求省心省力的忙碌家庭，
还是对食材有特殊要求的品味食
客，都能找到适合自己的方案。

虽然林正运自己是海南本地
人，但他的团队却充满了“融合”
的味道。“我们的厨师以湖南、四
川籍为主，‘八大菜系’基本都会
涉足。”他深知，海南汇聚了来自
五湖四海的人群，口味必须多元
化，才能抓住更多人的胃。将酒
店大厨的精致味道，原汁原味地

“搬”进寻常百姓家的厨房，提供
精细化的服务，是“正运家宴”追
求的核心价值。

对于一个初创团队而言，如
何高效地调度厨师资源是一大挑
战。林正运借鉴了共享经济的智
慧，搭建了一个类似于“滴滴”模
式的“厨师库”。“我们所招的厨师
以兼职为主，也有少量常驻厨
师。他们像滴滴司机一样，可以
根据自己的时间和位置接单。”这
种轻资产的运营模式，不仅降低
了团队的固定人力成本，也赋予
了业务规模更大的弹性空间，使
得他们在一个月内创下了最高
130单左右的业绩。在海南，这个
新兴行业正被他们这样的年轻团
队一点点开拓。

然而，将服务从概念变为极
致的用户体验，靠的不仅是商业

模式，更是对细节的执着。林正
运反复强调：“做这一行一定要将
服务做到极致。”在实际服务中，
他们发现许多家庭的厨房并非为
宴席准备，厨具可能不齐全，或者
锅具尺寸无法满足大批量烹饪的
需求。为此，团队特意配备了一
套齐全的专业厨具，以确保无论
面对何种厨房条件，都能稳定输
出菜品品质。

在上门前，充分的沟通是确
保服务顺畅的关键一环。团队会
提前与客户详细沟通菜单菜系、
确认已有材料与器具清单，避免
任何可能出现的意外。

当厨师们带着装备走进客户
的家门，他们带来的不仅仅是一顿
宴席，更是一种全新的生活解决方
案。对于都市中疲于应付厨房、却
又渴望家庭聚会氛围的年轻人，对
于想在特殊日子为家人制造惊喜
却厨艺不精的中年群体，家宴上门
的出现，恰到好处地弥合了现代人
生活需求与能力之间的缝隙。


