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日前，中国教育发展基金会

公布 2024—2025 年度“高校

毕业生基层就业卓越奖学（教）

金”获奖名单，我省7名高校毕
业生和1名教师获此殊荣。获
奖教师是长期奋战在高校毕业
生就业工作战线的辛勤园丁，获
奖毕业生是扎根基层一线干事
创业的先进典型。从本期开始，
海南日报《教育周刊》分上下两
期对他们的先进事迹进行报道。

组织学生参加招聘会，与用人单
位联络对接，为前来咨询的学生答疑
解惑……每逢毕业季，海南大学学生
工作部副部长曹艺涛都忙得不可开
交。办公桌上，帮扶学生名单、学生
求职简历、招聘单位信息等厚厚一摞
材料，详细记录了他的工作轨迹。

“做一件事，就要全力以赴，并且
持之以恒。”这是曹艺涛常常挂在嘴
边的一句话，也是他始终坚守的工作
准则。自2002年入职海南大学以
来，他长年奋战在就业工作第一线，
为大学生就业创业路保驾护航。

“尺有所短，寸有所长，学业成绩
不是衡量学生的唯一标准。”作为一
名在高校就业战线上工作多年的老
兵，曹艺涛深知每个学生都有闪光
点，只有因材施教才能更好地帮助大
学生实现就业目标。

工作中，曹艺涛尊重学生个体差
异，从学生实际需求出发，实施精准
化就业分类指导，并以社会发展需求
为导向，为学生们提供建议。学生小
符便是受益者之一。

“小符学习成绩一般，但为人坦
诚、乐于助人，这些优点对于日后从
事综合管理工作大有裨益。”曹艺涛
说。小符在校期间，他经常给予鼓励
与肯定。慢慢地，小符的自信心有所
增强，顺利完成学业，毕业后积极投
身基层工作。

曲珍和拉姆是两名西藏籍学
生。刚入学时，她们曾面临气候不
适、饮食差异等一系列挑战。曹艺涛
从一次次深入的谈心入手，帮助她们

不断适应大学生活，鼓励她们积极发
挥能歌善舞的特长参加校园活动，更
好地融入集体。

针对西藏地区面向高校毕业生
实施的一系列人才招募优惠政策，曹
艺涛鼓励曲珍和拉姆返乡就业，在雪
域高原的基层岗位继续发光发热。
毕业后，她们还专门在藏历新年来临
前夕为曹艺涛送来祝福。

在曹艺涛24年的工作生涯中，
类似故事还有很多。他不仅致力于
当好学生就业路上的“贴心人”，还努
力成为推动就业工作创新发展的“引
路人”。

近年来，曹艺涛推动构建与学校
书院制改革相适应的“123456”就业
工作体系，立足于学生个性化发展需
求，建立“学校—院系—‘双导’—学
生”四级联动，“谋在前端、促在平时、
托在关键”，全程化、全员化、专业化
开展就业服务，促进毕业生高质量充
分就业。

“谋在前端，即帮助学生就业的
工作准备从以往的毕业年级提前至
入学阶段。我们通过强化生涯教育
理念，帮助学生较早明确未来的发展
方向与目标，并有针对性地做好准
备，提高就业竞争力。”曹艺涛说。

依托学校书院制改革，曹艺涛带
领团队成员充分利用书院跨学科、社
区化的学生成长平台构建多元化指
导体系，将生涯教育与就业指导嵌入
学生日常生活，组织开展就业育人主
题活动，引导学生面向国家需求和地
方产业发展，积极投身基层。

此外，曹艺涛还全力参与推动学
校组织的“万企进校园”计划。近两
年海南大学成功举办36场校级大中
型招聘会，吸引3719家企业来校招
聘，提供14.1万余个就业岗位。同
时，与市县、产业园区等共同搭建校
园招聘和实习实践平台，着力打造基
层就业岗位“蓄水池”。

统计数据显示，海南大学2025届
毕业生初次去向落实率达93.59%，
创历史新高；留琼率近五成；困难群
体毕业生就业得到充分保障，就业质
量显著提升。

“古语云：实干兴邦。毕业意味
着新的开始，希望学生们能在基层扎
根，用脚步丈量乡土路，在强国建设
的伟大事业中绽放最美的青春芳
华。”曹艺涛说。

紫甘蓝汁为酸碱指示剂，矿泉水
瓶为反应容器……“快看，水变色
了！”日前，在琼中黎族苗族自治县乌
石学校的化学课堂上，围在实验台前
的学生们激动地说。

实验前，该校教师邓火红带领学
生们亲手榨取紫甘蓝汁，自制酸碱指
示剂，通过观察颜色变化了解“酸的
通性”。学生们惊奇地发现，普通果
蔬里居然隐藏着众多化学奥秘。

“化学知识不是课本上冰冷的符
号，就藏在我们的日常生活里。引导
学生们从科学角度看待周围的世界，
要比单纯的死记硬背教学效果更
好。”邓火红说。

2016年，邓火红从海南师范大
学化学专业毕业后，怀揣着对教育事
业的热忱踏上三尺讲台。第二年，她
以特岗教师的身份奔赴乌石学校，一
肩挑起化学、生物两门学科的教学重
任。

初到乌石学校，实验室器材匮
乏，教学条件简陋，让邓火红一筹莫
展。而学生们看着这位新教师，眼里
满是憧憬与兴奋。

在一次“电解水实验”中，邓火红
带领学生们用废旧电池、铁钉和导线
自制电解电极，并插入盛满水的陶瓷
碗中，观察两极气泡产生的情况。看
着水中不断变化的气泡，一个平时上
课从不主动发言的孩子突然站起来
问道：“老师，水是不是被电分解成两
种不一样的气体了？”那一刻，邓火红
内心深受触动。

“这名学生不是机械记住‘电解水
在直流电作用下分解为氢气和氧气’
的知识，而是认真观察和思考实验现
象背后的逻辑。”邓火红说，教育的真
谛在于启迪，学生主动探索的意识被
唤醒，就是最真实、最珍贵的启迪。

特岗教师服务期满后，邓火红于
2020年9月成为乌石学校教师。在
她看来，教室不仅仅是传授知识的场
所，更是播撒希望、培育桃李的田
野。为了让抽象的理科知识变得更
鲜活，她常常备课至深夜，反复推敲
每个教学环节；将乡土素材搬进课
堂，让课本上的公式定理变成孩子们

看得见、摸得着的生活场景。
“我想让科学知识在学生们心中

生根发芽，让每一棵‘小苗’都能向阳
生长。”这是邓火红经常挂在嘴边的
话，更是她躬耕教坛的初心。

学生小辉化学作业写得潦草，上
实验课时总是躲在角落，从不主动动
手。为了鼓励小辉，邓火红每次批改
他的化学作业时，都会特意用红笔圈
出写得工整的化学方程式，并在一旁
标注鼓励加油的话语。实验课上，她
将分发材料等小任务交给小辉完成。

慢慢地，小辉越来越自信，不仅
作业越写越工整、在课堂上积极发
言，后来还能自主完成“自制简易净
水器”等基础实验。“看到他眼里的
光，我特别感动。老师的持续关注，
能够帮助孩子慢慢建立学习的自信
心。”邓火红说。

从教以来，邓火红始终坚信“每
个孩子都是一粒独特的种子”，需要因
材施教。对于动手能力强的学生，她
会多布置实践任务；对于基础薄弱的
学生，她会放慢步骤，将学习目标拆
解，积极点赞学生的点滴进步。

目前，邓火红正着手整理多年积
累的本土教学案例，计划制成教学素
材包，并与同事组建教研小组，共享
自制教具与实验方案等。“希望将来
有机会能参加更多学习培训，将更多
实用教学方法带到自己的化学课堂
上。”她说。
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橡胶林下，一簇簇鸡枞菌如撑开
的小伞般鲜嫩饱满，菌盖浑圆、菌柄
粗壮，密密匝匝挺立。海南众研农业
科技有限公司总经理廖万杰穿梭在
基地里，忙着检查菌丝的生长情况。

扎根海南基层3年多，廖万杰已
记不清自己有多少个日夜奔波在田
间地头。为何选择投身热带农业？
这位“新农人”的回答很简单：“我学
的就是这个专业，这里需要我，我就
留下来。”

廖万杰与农业的缘分，始于童年
时期家乡江西的那片脐橙林，“小时
候，我看到村里的脐橙因为病害大片
枯死，最后只能砍掉。叔伯们种的辣
椒，刚采了一两茬就发病绝收”。

2016年，廖万杰考入海南大学，
就读农学专业。从本科到研究生的
7年间，他经常利用假期深入了解相
关农业生产现状和农民需求。

廖万杰调研发现，海南拥有庞大
的橡胶林资源，可以充分利用胶园现
有条件，在橡胶林中引入二次产业，
拓宽橡胶产业收入结构。

2023年，廖万杰牵头成立海南儋
州食用菌科技小院并担任学生院长，
依托该平台广泛开展食用菌种质资源
引种驯化、高效制种技术研发、林下生
态栽培模式创新等研究，并通过就地
取材、因地制宜的策略，成功攻克海南
橡胶林下食用菌轻简高产栽培的技术
难题。此外，廖万杰团队还面向海南
农户和企业开展技术培训与现场指

导，致力于为海南食用菌产业培养一
批有技术、善经营、懂管理的实用型人
才。

获得研究生学位后，廖万杰于
2024年底创立海南众研农业科技有
限公司，主要研发以橡胶木屑为主料
的高效菌棒生产技术，大幅降低生产
成本。

“过去很多人曾尝试用橡胶木屑
种食用菌，但是都失败了。”廖万杰
说。他调研发现，问题出在木屑的形
态上——粉状锯末透气性太差，大片
状木块又无法被菌丝分解。

于是，廖万杰带着橡胶木样品跑
遍省内外厂家，一家家进行测试，最
终加工生产出颗粒状、适合菌丝生长
的木屑。不仅如此，该团队还发现了
用高温放线菌群发酵预处理的方法，
既解决了橡胶木屑的霉变问题，还提
前分解了木屑中的大分子，更有利食
用菌生长。

如今，这项技术已在海南多地推
广，橡胶更新林的碎小枝条得到高值
化利用，菌棒生产成本显著降低，对
于食用菌产业发展发挥极大推动作
用。

此外，廖万杰还带领团队与我省
多家科研院所建立紧密合作，在白沙、
三亚、儋州等地建立示范基地，通过

“公司+农户”模式带动周边农户共享
产业收益。据介绍，“公司+农户”分
为两种模式：一种是由公司统一经营，
农户负责种植采收，多劳多得；另一种
是由公司提供生产资料和技术，实行
兜底回收，农户自主经营，承担风险的
同时也享受更多产品溢价。

“第一种模式适合初学者，风险
低；第二种适合有经验的农户，收益
更高。”廖万杰表示，两种模式的核心
都是让农户做自己擅长的事，消除他
们的后顾之忧。

毕业后，廖万杰依然心系母校，
积极发挥传帮带作用，指导学弟学妹
开展创新创业项目，激发他们学农爱
农、服务基层的热情。“我希望有更多
人能看到海南热带高效农业的潜力，
积极投身这片热土。”他说。
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10余年前，在海南职业技术学
院教室里，该校学生李达成第一次听
到导师讲述电商改变农产品销售格
局的案例。那时的他没想到，10余
年后的自己，会将一只文昌鸡变成风
靡全国的预制菜“爆品”，成为海南学
子创新创业的典范。

李达成是海蓝厨房供应链科技
（海南）有限公司创始人。2015年，
他凭借在校期间积累的电商运营经
验和市场洞察力，创立“海蓝厨房”品
牌，并运用电子商务专业知识构建

“自建供应链+中央厨房+城市分仓”
的商业模式，实现了年营收额从零到
破亿元的跨越式发展。

将时针回拨到2012年，李达成
的“创业梦”早在大学时期就已萌生。

当时，李达成是海南职业技术学
院电子商务专业学生。发现不少商
家在线上将海南热带水果热销全国
的现象后，他便产生了研究“电商+
农业”的浓厚兴趣，并深刻认识到电
子商务是破解海南农产品“优质难优
价”难题的有效途径。

李达成充分利用学校提供的创
业实践平台，于2014年与团队策划

“聚农公益计划”项目，一路闯进“创
青春”全国大学生创业大赛决赛并
夺得银奖。从赛场捧着沉甸甸的奖
杯归来后，他更加坚定将项目落地
的决心。

作为电子商务专业的学生，李达
成敏锐观察到，预制菜行业与电商渠
道高度契合，通过电商平台可以直接
触达全国消费者，能有效解决海南农
产品传统销售渠道受限的问题。
2015年大学毕业后，李达成立足专
业优势创办“海蓝厨房”品牌，致力于
通过“互联网+农业”的模式，将文昌
鸡等海南特色食材转化为适合电商
销售的预制菜。

据介绍，李达成带领团队开发的
预包装椰子鸡产品，既保留了海南的
地道风味，又符合电商消费场景的需
求，实现了传统美食与现代消费习惯
的融合，并持续打造出胡椒猪肚鸡、
糟粕醋烤鱼、椰香盐焗鸡等具有海南
特色的产品。

随着椰子鸡产品逐渐打开市场，
新的挑战接踵而至——销量迅猛增

长后，出现供不应求、品质不稳定、交
货不及时等问题。

如何破题？“最关键的一步，是我
们决定打通全产业链。”李达成说。

从文昌鸡的种苗选育、养殖标
准，到中央厨房生产、冷链物流，再到
线上线下销售，李达成带领团队深入
了解以上环节。他们与农户合作，提
供产品标准、技术并包销产品；在海
南建立工厂，在全国设置分仓，用批
量运输降低成本。

“当我们看到农户收入稳步提
高，员工有了稳定工作，用户满是好
评时，就知道这条路走对了。”李达成
说。如今，“海蓝厨房”拥有养殖基地
和食品加工厂，每年全职和灵活用工
人数超过200人，同时带动青橘、小
米辣、沙姜等辅料销售40多万斤，实
现了一个单品带动多条农产品产业
链发展。

如今的“海蓝厨房”，年营收额突
破亿元，斩获多项行业大奖，成为海
南电商的一张耀眼名片。李达成表
示，下一步，将继续深耕“种植养殖基
地+中央厨房+冷链物流+餐饮门店”
模式，挖掘预制菜潜力，推进标准化
建设，最终目的是让海南更多好产品
走出海岛。

“职业教育侧重技能培养，让我
们在基层实践中更‘接地气’。”从一
名电商专业学生到带动一方产业的
创业者，李达成用十余年时间证明：
扎根脚下土地，用专业知识破解传统
难题，职教人才同样能在基层舞台上
书写精彩答卷。
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海南众研农业科技有限公司总经理廖万杰

琼中黎族苗族自治县乌石学校教师邓火红

海蓝厨房供应链科技（海南）有限公司创始人李达成

曹艺涛长期为大学生就业创业路保驾护航。

邓火红把化学课变成“魔术课”。

廖万杰团队培育的榆黄菇。

李达成在基层舞台上书写精彩答卷。


