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张顺：“柴烧”的劲，从黄
河到海南

39岁的张顺是河南郑州人，河南
科技学院社会体育专业毕业。大学毕
业后，他在郑州一家培训公司干了四
年，从一线销售做到副总经理，“学会
了跟人打交道，也学会了带团队”。之
后他出来创业，给自己立了个品牌精
神——“柴烧”：释放生命的热度。

装饰、建筑、网络、医疗设备……
他先后涉足四个赛道，赚过钱，也入过
不少坑。跨境电商是他的第五个赛
道，到今年正好第五年。

通过互联网人才落户通道，张顺
把户口落在了海南。在郑州多年治不
好的咳嗽，到海南后竟不治而愈。加
上孩子在海南上学需要陪读，他干脆
留了下来。正赶上自贸港建设加速
推进，2024年，他在澄迈老城注册了柴
烧网络科技（澄迈）有限公司。

“那股子烧起来的劲儿不能丢。”
张顺说。

他的公司做跨境电商，在eBay平
台面向美国市场销售汽摩配件。国内
采购、美国仓配，团队就两个人，创业
不到两个月，单店营业额已突破2万
美元。从选品到售后的全链路，已经
完整跑通。

为什么选择OPC？张顺坦言，传
统店群模式要招人、租场地、搞管理，
人走了经验也流失。而OPC模式下，
一个人就是一个经营单元，决策链路
极短，发现问题立刻调整。“传统店群
堆人堆资源，OPC是精兵单兵作战。”

在OPC创业社区，他享受了“实
打实真正免费”的办公空间——租金
全免、物业费全免，共享会议室、洽谈
室、直播间随时可用。更让他踏实的
是澄迈数字经济研究院的“陪跑”服
务：从选品策略到数据分析，业内专家
全程指导。“在这里创业，不是一个人

在战斗。”

杨恩：把珍珠源头“链”上
澄迈

与张顺的“半路出家”不同，杨恩
的创业带着家族传承的使命。

家里一直做珍珠供应链生意，老一
辈人对珍珠有着深厚的情感，几十年如
一日深耕这个行业。但随着时代变化，
传统经营模式渐渐跟不上节奏：渠道乏
力、客户固化、增长空间越来越窄。

“我从小到大都比较要强，做什么
事情都要拿第一。”杨恩说。她早些年
做过投资人，对商业逻辑和风险把控
有自己的判断。如今，她以“传承二
代”的身份站到前台，希望用自己所学
的专业知识，拓宽家族生意版图。

她的OPC公司核心业务是进口
海水珍珠原料的保税加工与供应链整
合——从国外采购海水珍珠原料，利
用海南自贸港的保税加工政策，在澄
迈完成加工、分级、质检和保税仓储，
再对接全国乃至全球的销售网络。目
前，她正等待园区交付，杭州团队负责
跨境电商出海板块，澄迈工厂将成为
整个业务闭环中的“战略高地”。

为什么选择澄迈？杨恩用两个字
概括：务实。

她跑过不少地方，澄迈给她最深
的感受是“站在企业家的角度想问
题”。她至今记得澄迈县领导说过的一
句话：“来澄迈投资做企业做生意，一定
要赚钱，一定要把账算清楚，账算不清
楚就不要来。”这句话让她彻底放下了
顾虑。“很多地方招商只谈政策补贴，澄
迈却先帮你算明白能不能盈利。这种
态度，比任何优惠都让人安心。”

在OPC创业社区，她不仅获得了
零成本的办公空间，还对接上了AI技
术资源——她正推进用人工智能做珍
珠分级质检，比人工效率更高、准确率
更稳。社区提供的算力补贴“智能
券”，帮她省下了可观的启动成本。

麦克阿瑟：从游客到“架
桥人”

两年前，美国人麦克阿瑟以游客

身份第一次来到中国。他没想到，
这片土地会让他选择留下来，更没
想到自己会在澄迈注册一家一人公
司。“我发现这里的生活更舒适，人
们更友善，更重要的是，我看到了许
多机遇。”

他的公司有个好听的中文名字
——海南麦桥国际商务咨询有限公
司。“麦桥”，寓意搭建连接美国与中国
的桥梁。核心业务是助力外籍人士发
掘中国市场机遇，涵盖公司注册、签证
指导、商业咨询及定居安置等一站式
服务。

作为一名外籍创业者，麦克阿瑟
面临的挑战不少：熟悉本地办事流程、
理解签证政策、克服语言障碍、找准创
业方向……但他将这些困难视为个人
成长的必经之路。“在任何地方创办公
司都不是易事，尤其是使用并不流利
的语言进行操作。但每一位成功人士
都不得不经历种种艰辛，才能构建起
他们理想中的生活。”

在注册公司的过程中，他遇到了
关键引路人卢西卡——一位善于帮助
外国人设立公司的本地对接人。正是
卢西卡的全程协助，让他在公司筹建
过程中感到“更加自信和安心”。

他实地参观了OPC创业社区，
看到一群志同道合、渴望发展的创
业者，“我想与那些始终致力于自我
提升的人为伍”。社区提供的多语
种服务、外籍人士一站式政务指引，
让他这个“老外”也能顺畅地迈出创
业第一步。

“相较于大城市，澄迈创业门槛更
低、更易扎根，能为小微企业提供充足
的成长空间。”麦克阿瑟说，他的愿景
是让公司成为连接澄迈发展机遇与国
际客户的桥梁，“只要愿意付诸行动，
外籍创业者在澄迈能获得务实有力的
扶持。”

目前，澄迈OPC创业社区的入驻
企业和创业者数量仍在增长。张顺的
跨境电商店铺已经准备拓展第二个品
类；杨恩的工厂即将交付，她正筹划在
社区举办一场珍珠供应链沙龙；麦克
阿瑟的网站进入内测阶段，他的第一
批外籍客户已经通过社区对接上了本
地资源。

澄迈老城科技新城OPC创业社区

一人成军“链”上澄迈
■ 海南日报全媒体记者 党朝峰

三位创业
者，三段不同
的来路，却在
同一个社区里
找到了共同的
答案。

在 澄 迈
OPC 创 业 社
区 ，“ 拎 包 入
驻”不是一句
口号。创业者
可根据团队规
模灵活选择办
公场地，最大
可享受 500 平
方 米 创 业 空
间，租金、物业
费全免。高速
网络、会议室、

洽谈室、专业直播间等共享设施全部配套
到位。下楼就是商场、超市、餐厅、银行，临
近人才公寓，员工租房居住方便，通勤时间
大大缩短。

更关键的是政策“阳光雨露”。澄迈
推出了全国首个专门面向OPC 创业者的

“青创十六条”专项政策，从极速审批、一
站式服务到全周期投融资对接，再到开
放游戏出海、跨境电商等高价值产业应
用场景，为轻资产起步的创业者提供了
实实在在的支撑。

5月19日，澄迈OPC创业社区选举成
立了全国首个OPC 创业理事会。首届理
事会由入驻企业投票选举产生，包括园区
代表、企业代表及导师代表共 7 人。这一
机制打破了传统园区单一的管理运营模
式，构建起政府引导、企业主体、市场运作
的协同创新体系。理事会将作为连接政府
与企业的桥梁，精准对接政策资源与市场
需求，为入驻的百家创新主体提供全生命
周期的服务支撑。

一人成军，组团创业。在澄迈老城科技
新城，这股“OPC热度”正在升温。而它的意
义，远不止于数字的增长——它代表着一种
新型创业生态的成型：低门槛、高效率、强支
撑，让每一个有想法的普通人，都能靠自己的
双手，在自贸港的热土上实现梦想。
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·产业派

上午9点，澄迈老城科技
新城的OPC（一人公司）创
业社区已经热闹起来。共享
办公区里，来自河南郑州的
跨境电商创业者张顺打开电
脑，查看eBay（国外一家线
上购物网站）店铺的隔夜订
单数据；隔壁工位上，浙江姑
娘杨恩正与杭州团队远程沟
通；来自美国的麦克阿瑟在
洽谈区用流利但略带口音的
中文与本土合作方讨论网站
搭建方案……

这里是海南自贸港首个
专门服务“一人公司”的创业
载体。截至今年5月20日，
78家OPC企业、251名创业
者已入驻。他们来自天南海
北，甚至大洋彼岸，却因为同
一个选择汇聚于此——把公
司注册在澄迈，把梦想安放
在老城科技新城。

张顺。

杨恩。

美国人麦克阿瑟。

澄迈老城科技新城的OPC（一人公司）创业社区大楼。
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