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关注海南自由贸易港企业获得感案例分享会（第二场）

6月16日，海南自由贸易港企业获得感案例分享会（第二场）在海口中交国际中心举行。来自能源、医疗健康、数
字文化、食品加工、热带特色农业等领域的企业家代表，以亲身实践和企业发展历程讲述了自贸港封关运作以来的变
化，用实实在在的获得感印证了“零关税”“加工增值免关税”等核心政策红利正从“纸面”高效落到“地面”。

共享海南机遇，我们企业获得感满满

■ 海南日报全媒体记者 陈明艳 王洪旭

“主营成品油储运及批零销售、非油品
销售和加油加气站（库）网络开发业务的同
时，还开展光伏、充换电、加氢、船燃、航煤、
跨境电商和国际贸易等新业务……”6 月
16日，海南自由贸易港企业获得感案例分
享会（第二场）在海口中交国际中心举行，
中石油海南销售有限公司的“自我介绍”令
人印象深刻。

不难看出，企业的“多元化战略布局”
已有诸多进展。“这背后，得益于海南自贸
港建设。”中石油海南销售有限公司董事长
韩钊说。

据介绍，近年来，中石油海南销售有限
公司紧扣海南“三区一中心”战略定位和中
国石油“三区一基地”（能源转型发展先行示
范区、高端商贸服务示范区、特色金融服务
示范区、海洋勘探开发与技术支持基地）战
略部署，统筹谋划“油气海南、绿色海南、自
贸海南”发展路径，在服务高标准建设海南
自由贸易港进程中抢抓政策机遇，赋能企业
发展。

韩钊用三个业务案例，说明了企业多
元化发展与自贸港建设的关系。

在油气业务方面，公司根据海南自贸

港船舶保税油政策，成立了中石油（海南洋
浦）销售有限公司，取得“保税船燃业务经
营资格”，实现首单销售，依托中国石油产
业链优势，持续深化内部合作，开展保税船
燃常态化加注业务。

在新能源业务方面，目前，公司建成了
85座光伏发电站，成为中国石油首家实现
碳中和省区公司，充电站115座，覆盖全省
14 个市县，2025 年充电量突破 1 亿度，市
场份额位居全省前列，实现充电业务从无
到有并快速发展。

在非油品业务方面，得益于加工增值
内销免关税政策以及跨境电商享有通关
便捷优势，为公司非油业务拓展提供了有
力支撑，目前完成了 2 个加工增值项目的
前期工作，打造“海岛范儿”自有品牌，上
线“中油云仓”系统，开展境外公司可研评
估工作，跨境电商业务稳步前行。

中石油海南销售有限公司的转型发展
表明，自贸港政策红利正在转化为实实在
在的发展动能。“未来，我们将持续用好加
工增值免关税政策红利，不断拉长产业链
条，提升自有特色产品附加值，加速推进
坚果、金枪鱼加工增值投资项目建设。”韩
钊说。

（本报海口6月16日讯）

中石油海南销售有限公司：

自贸港政策助力企业多元化发展

鹏博（海南）硼中子医院：

让患者在家门口享受国际医疗服务
■ 海南日报全媒体记者 陈明艳 王洪旭

如何让国际前沿疗法惠及更多群体？在
6月16日的海南自由贸易港企业获得感案例
分享会（第二场）上，鹏博（海南）硼中子医院
院长王恩敏给出了他的回答：“医院已联合多
家商业保险机构，将通过普惠性医疗保险、百
万医疗保险等多种商业保险产品，让更多人
能够以更低的费用门槛接受硼中子俘获疗法
（BNCT）。”

当前，硼中子俘获疗法（BNCT）这项精
准抗癌技术，正在博鳌乐城落地生根。“全岛
封关运作以来，海南持续保持全国总体最优
免签政策体系，全球86国公民持普通护照即
可入境海南，这为国外患者来琼就医提供了
极大便利。”王恩敏说。

依托海南自贸港政策红利与海南博鳌乐
城国际医疗旅游先行区特许政策的叠加效
应，鹏博（海南）硼中子医院获得了实实在在
的发展。

一方面，医院核心BNCT治疗设备、进口
硼药均通过正规渠道免税进口，大幅降低了
设备采购、药品周转的综合运营成本。“省下
的成本，我们可以投入到临床服务升级、患者
关怀以及人才培养当中。”王恩敏说。

同时，海关推行“一站式通关”模式，以往
进口大型医疗设备、特种药品流程繁琐、周期
长的问题得到显著改善，通关效率显著提升，
保障了医院BNCT治疗业务不间断、稳定开
展，让医院对持续引入国际顶尖肿瘤技术更
有信心。

王恩敏表示，海南自贸港启动全岛封关
运作以来，海南各部门协同联动，针对乐城医
疗行业出台了一系列配套服务举措，营商环
境持续优化。“在资质审批领域，结合乐城特
许医疗政策，医院BNCT相关特许药械使用、
放射诊疗、场地验收等审批流程不断简化，实
行容缺受理、并联审批，极大缩短了项目落地
和业务拓展周期。”

同时，全省医疗、文旅、康养等产业资源
加速集聚，区域医疗协作氛围愈发浓厚。目
前，鹏博（海南）硼中子医院已与省内多家公
立肿瘤医院建立双向转诊、联合会诊机制，形
成优势互补的诊疗格局。

展望未来，王恩敏满怀信心。“我们将持
续用好自贸港核心政策，稳定提升BNCT临
床治疗规模，打造标准化、可复制的前沿肿瘤
治疗服务模式，让国内患者在家门口就能享
受到国际一流的精准治疗服务。”

（本报海口6月16日讯）

吻野（海南）食品有限公司：

一颗坚果，连接非洲、海南与湖南
■ 海南日报全媒体记者 陈明艳 王洪旭

一颗小小的坚果，能撬动多大的能量？
6月16日，海南自由贸易港企业获得感案例
分享会（第二场）上，吻野（海南）食品有限公
司董事长助理贺鹏讲述了一颗坚果连接非
洲、海南与湖南的故事。

2025 年 12月 18日，海南自贸港启动全
岛封关运作当日，10吨夏威夷果经东方市八
所港“二线口岸”智能查验后，顺利装船发往
湖南，吻野（海南）食品有限公司成为八所港

“二线口岸”启动后第一批受益企业。
“一颗来自非洲的坚果，在海南完成精

深加工、享受海南自贸港加工增值内销免关
税政策后，运往湖南，借助当地的分销优势

销往海内外。”贺鹏勾勒出了链条上非洲、海
南与湖南的分工合作模式。通过湘琼两省
的“共建共管”运营模式，吻野集团正在利用
海南自贸港政策优势，实现“湖南出海、海南
出彩”。

据介绍，吻野集团是一家专注于坚果产
品生产、研发、国际贸易及非洲坚果进口的
企业，公司实施“全球采、卖全球”的品牌发
展战略，从而实现“全球直采、海南加工、湖
南集散、全球销售”的商业闭环。

作为湘琼先进制造业共建产业园第二
批入园项目集中开工企业之一，吻野集团
打造的“中非经贸合作（海南）坚果国际合
作示范园”项目，是海南自贸港政策红利赋
能湘琼联动、服务中非经贸深度合作的生

动实践。
在海南自贸港政策红利的有力支撑下，

吻野集团正加速迈向更广阔的国际舞台。
加工增值内销免关税等核心政策，有效降低
了企业的原材料进口成本和运营资金压力，
通关便利化保障了原料进口效率，为企业全
球直采优质坚果、落地海南精深加工提供了
切实的便利。

“未来，我们将依托海南自贸港开放平
台，持续深耕坚果产业链，持续引入更多坚
果品类，开发更多符合市场需求的产品，打
造面向消费者的自主品牌，让更多国内外的
消费者品尝到来自非洲乃至世界各地的坚
果。”贺鹏说。

（本报海口6月16日讯）

■ 海南日报全媒体记者 王洪旭 陈明艳

一转眼，已扎根海南十年。
十年来，海南元游信息技术有限公司（以下

简称海南元游）从研发团队起步，开启了仙侠游
戏征程，先后推出了10款精品游戏。

“意想不到的是，越来越多的海外玩家喜欢
上了东方仙侠游戏。”6月16日下午，海南元游
信息技术有限公司执行总裁王娟在海南自由贸
易港企业获得感案例分享会（第二场）上介绍，
目前公司海外注册用户接近1000万人，尤其是
东方美学、侠义精神在东南亚地区接受度非常
高。

其中，《仙遇》这款游戏是纯正的东方仙侠
题材，从美术风格到世界观设定都是东方美学
体系。去年该游戏在新加坡、马来西亚等地上
线后，最高冲到了iOS畅销榜第6位。

游戏出海有哪些经验呢？王娟表示，不仅
要做好前期市场调研，还要先在国内上线，经过
市场验证、用户打磨，积累足够的口碑和数据后
再自然延伸到海外。

2017 年，海南元游推出首款手游《青云
诀》，奠定仙侠品类基本盘，随后围绕“青云”系
列IP持续深耕，取得了良好的市场反响。但
是，2021年到2022年，公司经历了两年产品断
档，在老的爆款产品生命周期下滑，新产品还没
有打开市场的情况下，团队士气、现金流、市场
预期，各方面压力都非常大。

在这关键节点上，海南自贸港政策是起了
非常重要的支撑作用。王娟表示，当时公司决
定回归最擅长的仙侠赛道，从纯研发转型为研
运一体，把发行能力掌握在自己手里。但是转
型需要花钱，自贸港税收优惠省下来的钱直接
变成研发预算，各级政策的叠加也让他们有敢

投入的底气。
“海南给了我们做事的底气和空间。”王娟

表示，从研发补贴到推广支持、从成长奖励到税
收优惠的完整体系，海南给予了实实在在的利
好，助力企业轻装上阵、快速成长，并于2023年
转型成功。其中，《青云诀之伏魔》跑通了研运
一体，进入了小游戏赛道。

游戏需做长线产品，注重品质。王娟坦言，
《仙遇》从立项到打磨成熟，五年投入1.5亿元研
发经费，若没有政策托底，企业不敢下此决心。

下一步，海南元游将继续深耕仙侠品类，进
一步丰富产品矩阵，覆盖更多用户群体；在产品
设计方面，探索“游戏+文旅”“游戏+文化”的融
合，将海南丰富的旅游资源和特色文化与游戏
内容结合，在游戏中融入海南特色文化元素，反
过来用游戏IP为海南文旅赋能。

（本报海口6月16日讯）

海南元游信息技术有限公司：

推动精品游戏从自贸港“出海”

■ 海南日报全媒体记者 王洪旭 陈明艳

首批800棵咖啡树，已被认养400棵。在
海南认养一棵咖啡树，你就享有相应的咖啡豆、
咖啡制作培训等权益。

在6月16日举行的海南自由贸易港企业
获得感案例分享会（第二场）上，正大（海南）
兴隆咖啡产业开发有限公司兴隆咖啡文化园
及海南门店运营负责人郑立鲍介绍了老牌兴
隆咖啡的旅游新体验。

兴隆咖啡已拥有70余年品牌积淀。兴隆
华侨农场咖啡厂成立于1952年，是新中国成立
后第一家咖啡厂，70余年来因侨而建、因侨而
兴，形成了独特的南洋侨味文化。

2020年，泰国正大集团与万宁市政府合作，
全面接手兴隆咖啡品牌，在原厂址打造正大·兴

隆咖啡文化园，2025年3月获评国家AAA级旅
游景区。

郑立鲍介绍，园区运营中注重还原归侨
带种引技的历史场景，通过侨乡记忆展区、南
洋风情建筑及场景化体验；同时开展咖啡全
产业链体验游，游客可体验咖啡种植、采摘、
烘焙、研磨、冲泡与品鉴，沉浸式感受咖啡文
化。此外，园区配套儿童乐园、主题文创、户
外运动等业态，有效带动了二次消费。

“咖啡+文旅”深度融合，让游客在此停
留。“海南自由贸易港封关运作以来，感受到
境外游客明显增长。”郑立鲍介绍，今年第一
季度，园区已接待游客量16万人次，同比增
长了31%，游客增加的同时也促进了咖啡产
品的销售。

自贸港政策叠加释放，老品牌焕发新活力。

在加工增值免关税方面，正大兴隆咖啡进
口咖啡生豆在海南加工，增值率超过30%后出
岛进入内地市场，免征8%的进口关税。去年
12月18日，企业完成首单加工增值免关税内
销，综合成本得到明显优化，为拓展内地市场打
开了空间。

在零关税方面，企业进口咖啡生豆加工成
成品后直接出口海外，享受进口环节零关税。企
业较早完成了咖啡类目“两头在外”首单，进口哥
伦比亚生豆加工后出口澳大利亚，免去了8%进
口关税和13%增值税，显著提升了国际竞争力。

“在这么好的政策加持下，大大降低了企业
运营成本。”郑立鲍表示，依托海南自贸港政策
优势，加上正大集团全球化布局，目前企业正着
手进军国际市场，让兴隆咖啡走向世界。

（本报海口6月16日讯）

正大（海南）兴隆咖啡产业开发有限公司：

立足自贸港，让兴隆咖啡走向世界

绘
图
绘
图//

陈
海
冰

陈
海
冰

AIAI

海
南
自
由
贸
易
港
企
业
获
得
感
案
例
分
享
会

海
南
自
由
贸
易
港
企
业
获
得
感
案
例
分
享
会
（（
第
二
场

第
二
场
））
现
场
现
场
，，
企企

业
代
表
发
言

业
代
表
发
言
。。

海
南
日
报
全
媒
体
记
者

海
南
日
报
全
媒
体
记
者

韦
茂
金

韦
茂
金

摄摄


